Axelar rapporterar bra sékerhetsprofil for AXL1717 i klinisk fas I/ll studie i cancerpatienter -
Postern nu publicerad pa foretagets hemsida

STOCKHOLM, SVERIGE - 26 september 2011. Axelar AB, ett portféljbolag till Karolinska
Development AB, publicerade idag resultat fran den avslutade sakerhetsstudien av AXL1717 i
klinisk fas I/ll pa European Multidisciplinary Cancer Congress (ESMO) i Stockholm. Som
rapporterats tidigare idag uppnaddes alla primara malséttningar i den kliniska studien och
tecken tydande pa medicinsk nytta har visats i nagra patienter med icke-smacellig lungcancer.
Hela postern finns nu tiliganglig pa Axelars och Karolinska Developments hemsida.
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TILL REDAKTORERNA

Om Axelar

Axelar ar ett svenskt bioteknikféretag, grundat 2003. Bolaget utvecklar ett cancerlakemedel som
hammar insulinliknande tillvaxtfaktor 1 receptorn (insulin-like growth factor 1 receptor; IGF-1
receptorn). Axelar ingar i Karolinska Developments portfdlj. www.axelar.se

Om AXL1717

Axelars lakemedelssubstans, AXL1717, ar ett nytt satt att behandla ett antal olika cancerformer.
AXL1717 &r den forsta oralt administrerade smamolekylara hdmmaren av Insulinlikande tillvaxtfaktor 1
(IGF-1) receptorn som inte paverkar den narbeslaktade insulinreceptorn. De flesta tumérceller ar
beroende av IGF-1 receptorns signaleringsvagar och IGF-1 receptorn kan darfér betraktas som ett
utmarkt mal fér I1akemedelsutveckling. Det finns f6r narvarande ingen IGF-1 receptorhdmmare som
godkénts som lakemedel. Den forsta fas I/ll studien i ménniska med AXL1717 har precis avslutats och
substansen kombinerar utpraglad effekt i djurstudier mot ett antal olika tumd&rer med utmarkt
sékerhetsprofil.

Om Karolinska Development

Karolinska Developments mal &r att skapa varde for saval investerare som patienter och forskare
genom att utveckla innovationer fran varldsledande forskning till produkter som gér att sélja eller
licensiera ut med hég avkastning. Affarsmodellen gér ut pa att: SELEKTERA de kommersiellt mest
attraktiva medicinska innovationerna, UTVECKLA dessa till det stadium dé&r den stérsta avkastningen
pa investeringen kan uppnas och KOMMERSIALISERA innovativa nya lakemedel genom férséljning
av foretag eller utlicensiering av produkter. Detta kommer att resultera i kontantbetalningar,
milstolpsersattningar och royalties.

Ett exklusivt deal flow avtal med Karolinska Institutet Innovations AB och andra samarbetsavtal med
ledande nordiska universitet ger ett kontinuerligt fléde av innovationer.

Karolinska Developments flexibla exitstrategi mojliggor att projekt kan avyttras i den utvecklingsfas dar
bolaget far stérst avkastning pa investerat kapital, vanligtvis da fas Il-studier har visat att I1akemedlet
har avsedd effekt pa patienter - vilket ar ett viktigt vardehdjande steg.

Idag bestar portféljen av éver 35 projekt i olika stadier, fran konceptutveckling till fas Il-studier, tolv
projekt befinner sig i kliniska prévningar. Portfoljen &r sarskilt starkt inom omradena cancer,
dermatologi, inflammation, hjart-karlsjukdomar, kvinnohélsa och sjukdomar som drabbar centrala
nervsystemet. Fér mer information, se www.karolinskadevelopment.com
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