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Le 9 juin 2009 

À tous les actionnaires : 

Votre société est la cible d’une offre d’achat non sollicitée de la part d’Orvana Minerals 
Corp. qui, de l’avis de votre conseil d’administration, sous-évalue considérablement la 
valeur de votre investissement.  

Orvana Minerals Corp. (« Orvana ») a déposé une offre conditionnelle non sollicitée (l’« offre 
d’Orvana ») visant l’achat de la totalité des actions ordinaires en circulation de Kinbauri Gold 
Corp. au prix de 0,55 $ au comptant par action. 

L’offre d’Orvana est inadéquate et le conseil de Kinbauri recommande à l’unanimité que 
vous REJETIEZ l’offre d’Orvana. 

Notre conseil, avec l’aide de nos conseillers financiers et juridiques, a évalué attentivement tous 
les aspects de l’offre d’Orvana et a conclu que celle-ci devrait être rejetée, notamment pour les 
motifs suivants : 

• L’offre d’Orvana sous-estime considérablement le projet El Valle de Kinbauri, qui est à 
un stade avancée, ainsi que son potentiel de croissance. Une récente étude de 
délimitation de l’étendue a attribué une valeur actualisée nette de 237 millions de 
dollars au projet El Valle  Orvana n’offre qu’environ 33 millions de dollars pour la 
Société entière. 

• La production du projet El Valle devrait débuter en 2010 et atteindre un niveau annuel 
prévu de 145 000 onces d’équivalent d’or. Le projet est situé dans une région aurifère 
fort prometteuse qui offre bon nombre d’occasions d’accroître nos ressources actuelles. 
Orvana exerce de la pression sur les actionnaires de Kinbauri pour qu’ils 
déposent leurs actions en réponse à l’offre avant que nous ayons atteint cette 
étape importante et que le projet ne génère une plus grande valeur. 

• Le coût de remplacement de l’infrastructure en place de notre projet El Valle est 
supérieure à 100 millions de dollars et nous pouvons compter sur une équipe 
expérimentée en exploitation minière sur place en Espagne. Cette équipe est familière 
avec les actifs et possède les compétences nécessaires pour faire progresser les 
projets et les travaux d’exploitation des mines. En déposant vos actions en réponse 
à l’offre d’Orvana Offer, vous abandonnez la possibilité de profiter d’une hausse 
de valeur importante. 

• L’offre d’Orvana est inadéquate d’un point de vue financier. Gryphon Partners 
Canada Inc. a fourni une opinion selon laquelle, en date du 5 juin 2009, la contrepartie 
offerte dans le cadre de l’offre d’Orvana est inadéquate d’un point de vue financier pour 
les actionnaires de Kinbauri. 

• L’offre d’Orvana est assortie de nombreuses conditions et n’est pas une offre ferme. 
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• L’offre d’Orvana n’est pas une « offre permise » aux termes du régime de droits des 
actionnaires de Kinbauri. 

• Les membres de la direction et les administrateurs de Kinbauri rejettent l’offre 
d’Orvana. Aucun membre de la direction ni aucun administrateur de Kinbauri ne 
déposera ses actions ordinaires en réponse à l’offre d’Orvana. Un actionnaire 
indépendant notable, qui détient environ 8 % des actions ordinaires en circulation, a 
indiqué au conseil qu’il n’avait pas l’intention de déposer ses actions en réponse à 
l’offre d’Orvana. 

Un processus d’examen stratégique, lancé en octobre 2008 par le comité spécial du conseil de 
Kinbauri, a suscité un grand intérêt dans le projet El Valle. Le comité a choisi d’accepter la 
proposition de Glen Eagle Resources, qui a offert 32 millions de dollars pour 45 % de nos actifs 
situés en Espagne. Une action en justice intentée par Jaguar Financial Corporation contre Kinbauri 
a empêché le versement de la contrepartie offerte à Kinbauri dans le cadre de la proposition de 
Glen Eagle. Par la suite, Glen Eagle a été incapable de donner l’assurance au conseil de Kinbauri 
qu’elle était en mesure de fournir les fonds nécessaires pour conclure l’opération. Le 4 juin 2009, 
nous avons informé Glen Eagle qu’en raison de son incapacité de fournir une preuve concluante 
de la conclusion de nouvelles ententes de financement en rapport avec l’opération liant Glen Eagle 
tel que promis, Kinbauri considère que l’entente conclue entre les parties relativement à l’opération 
ne tient plus. Le 9 juin 2009, Kinbauri a lancé une poursuite contre Glen Eagle afin, entre autres, 
d’obtenir une déclaration selon laquelle la convention de souscription conclue entre les parties est 
légalement résiliée par suite de l’acceptation, de la part de Kinbauri, de la répudiation de la 
convention de souscription par Glen Eagle. 

Le conseil de Kinbauri poursuit sa démarche stratégique visant à recevoir des offres supérieures à 
l’offre d’Orvana. Le récent examen stratégique entrepris au quatrième trimestre de 2008 a 
suscité un grand intérêt et s’est traduit par la présentation d’une offre fort attrayante pour 
Kinbauri. 

Nous recommandons aux actionnaires de REJETER l’offre d’Orvana et de NE PAS 
DÉPOSER leurs actions ordinaires en réponse à celle-ci. 

Pour obtenir de plus amples renseignements, veuillez consulter le site Web suivant : 
www.kinbaurimaximized.com.  

Si vous avez des questions à propos du rejet de l’offre d’Orvana, veuillez communiquer avec 
Laurel Hill Advisory Group, l’agent d’information engagé par Kinbauri relativement à l’offre 
d’Orvana, sans frais au 1-888-812-9184 partout au Canada et aux États-Unis, et à frais virés au 
416-637-4661 à l’extérieur de l’Amérique du Nord. 

 

(signé) « Vern Rampton » 

Vern Rampton 
Administrateur, président et chef de la direction de 
Kinbauri Gold Corp. 


