n est pas sous saforme définitive en vue d' un placemeﬁt oud un placement dans le public. Les renseignements qu’ il contient sont susceptiblesd’ étre complétésbu modifiés. Cestitres ne

peuvent étre vendus ni des offresd’ achat acceptées par |es résidents de ces provinces avant que les commissions des valeurs mobiliéres ou autres autorités de réglementation pertinentes

n’ aient visé le prosoectus définitif.

Prospectus provisoire daté du 6 avril 2000

Les titres décrits dans le présent prospectus ne sont offerts que |a ou I’ autorité compétente a accordé son visa; ils ne peuvent étre proposés que
par des personnes dment inscrites. Aucune commission des valeurs mobiliéres ni aucune autorité similaire au Canada ne s’ est prononcée sur la
qualité destitres offerts dans le présent prospectus; toute personne qui donne a entendre le contraire commet une infraction. Cestitres n’ont pas
été et ne seront pas enregistrés en vertu de la loi des Etats-Unis intitulée Securities Act of 1933 (la « Loi de 1933 »), en sa version modifiée, et,
par conséquent, ils ne peuvent étre offerts ou vendus aux Etats-Unis qu’ aux termes de la régle 144A de la Loi de 1933. Voir la rubrique intitulée
« Mode de placement ».

Nouvelle émission

VIRTEK VISION INTERNATIONAL INC.
- $
actionsordinaires

Le présent placement (le « placement ») consiste en - actions ordinaires (les « actions ordinaires ») dans le capital de
Virtek Vision Internationa Inc. (« Virtek » ou la « Société ») a un prix de - $ I'action ordinaire. Vair la rubrique
intitulée « Mode de placement ». Le prix d offre des actions ordinaires a é&é déerminé par voie de négociations
entre la Société et Valeurs Mobiliéres HSBC (Canada) Inc., Yorkton Valeurs Mobiliéres Inc. et Brant Securities Inc.
(collectivement, les « preneurs fermes »).

Les actions ordinaires sont inscrites a la cote de la Bourse de Toronto (la « BT ») sous le symbole « VRK ». Le
5 avril 2000, le dernier jour de négociation avant la date du présent prospectus, le cours de cl6ture des actions
ordinairesalaBT s éevait 24,60 $.

Prix: - $ par action ordinaire

Prix offert au Rémunération des Produit net
public preneurs fermes® revenant ala Sociéé®
Par action ordinaire. -$ - $ - $
TOta® o, -3 - $ - $

(1) La Société a accordé aux preneurs fermes une option (I’ « option pour attributions excédentaires ») qui peut étre levée pendant une période
de 60 jours a partir de la date de cl6ture du placement pour acheter un maximum de - actions ordinaires additionnelles au prix d' offre afin
de couvrir les attributions excédentaires, le cas échéant, et pour les besoins de stabilisation du marché. Si I'option pour attributions
excédentaires est levée en totalité, le prix total offert au public, la rémunération totale des preneurs fermes et le produit net total revenant a
laSociétéserontde - $, - $et - $ respectivement. Le présent prospectus vise le placement des actions ordinaires pouvant &re émiseslors de
lalevée de |’ option pour attributions excédentaires.

(2) A titre de rémunération additionnelle, la Société émettra des options de rémunération (les « options de rémunération ») aux preneurs fermes
pour acheter un maximum de - actions ordinaires pouvant étre levées aux prix d'offre en tout temps avant la date qui correspond au 18°
mois suivant la date de cl6ture du placement. Le présent prospectus vise égal ement | e placement des options de rémunération.

(3) Avant déduction des dépenses reliées au placement estimées a - $, lesquelles seront payées par |a Société.

Apreés avoir donné effet au placement et en présumant que I’option pour attributions excédentaires n'a pas
€té levée, le prix d'offre de chaque action ordinaire offerte en vertu des présentes excede, en date du
31 janvier 2000, son actif corporel net consolidé de - $, ce qui représente un facteur de dilution de - %. Voir
la rubrigue intitulée « Dilution ». Un placement dans des titres de la Société est spéculatif et implique des
risques importants qui devraient étre examinés attentivement par les investisseurs éventuels avant qu’ils ne
décident d’acheter cestitres. Voir larubriqueintitulée « Facteursderisque ».

Les preneurs fermes, a titre de contrepartistes, offrent conditionnellement les actions ordinaires sous les réserves
d' usage concernant leur vente antérieure lorsgu’ elles seront émises et vendues par la Société, livrées aux preneurs
fermes et acceptées par ces derniers conformément aux conditions contenues dans la convention de prise ferme
mentionnée sous la rubrique intitul ée « Mode de placement » et sous réserve de |’ approbation de certaines questions



d'ordre juridique pour le compte de la Société par Cassdls Brock & Blackwell, sir.l. et pour le compte des preneurs
fermes par Goodman and Carr.

Valeurs M obilieres HSBC (Canada) Inc., I'un des preneursfermes, est unefiliale en propriété exclusve d’'une
banque a charte canadienne (la « banque ») qui a fourni une facilité de crédit (la « facilité de crédit ») a la
Société. La facilité de crédit est garantie par Société de capital HSBC (Canada) Inc., une filiale en propriéé
exclusive de la banque et un membre du méme groupe que Valeurs M obilieresHSBC (Canada) Inc. A titrede
contrepartie pour la garantie accordée, Société de capital HSBC (Canada) Inc. est devenue le porteur de
certainstitres de la Société. Voir lesrubriquesintitulées « Analyse par la direction de la situation financiere
et desrésultats d’ exploitation — Situation de trésorerie et sources de financement », « Emploi du produit » et
« Mode de placement ».

Les souscriptions seront regues sous réserve de leur rejet ou de leur attribution en totalité ou en partie, et du droit de
clore les registres de souscription en tout temps sans préavis. |l est prévu que les certificats définitifs prouvant les
actions ordinaires seront disponibles aux fins de livraison ala cl6ture du placement, qui devrait avair lieu le ou vers
le - 2000 ou atoute autre date qui peut étre convenue, mais au plustard le - 2000.



PREMIERE IMAGE

DEUXIEME IMAGE

TROISIEME IMAGE

La modélisation laser est un procédé dans le cadre dugquel un rayon
visible de lumiére laser est projeté sur une surface afin de créer une
image permettant de mettre des pieces en place avec précison au
cours d'un processus d' assemblage. Les systémes de modéisation
laser de Virtek permettent la mise en place rapide et précise de pieces
au cours d'un processus d’ assemblage, réduisant par le fait méme les
délais de mise au point et augmentant la précision.

Le LaserQC de Virtek est un scanneur bidimensionnd qui utilise le logiciel
de projection de Virtek avec un algorithme logiciel unique pour balayer et
enregistrer avec exactitude I'image de tout objet plat.

Les applications d’ imagerie laser de Virtek permettent a des éléments
d’ &re inspectés ou anal ysés plus rapidement, de fagon plus cohérente
et @ moindre colt. Le ChipReader™ de Virtek est utilise pour
I'imagerie des microfiltres a haute densité d’ ADN dans le domaine
en plein essor de larecherche génétique.
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LaserEdge est une marque déposée de la Société et ChipReader, LaserQC, TrussLine et PanelLine sont des marques
de commerce de la Société. Le présent prospectus contient des noms de produit, appellations commerciales, marques
de commerce et marques de service d autres organisations qui appartiennent tous a leur propriétaire respectif. A
moins d'indication contraire, tous les montants en dollars dans | es présentes sont exprimés en dollars canadiens.

L es renseignements contenus dans les sites Web de la Société ne sont pas réputés faire partie du présent
prospectus ou étre intégrés aux présentes par renvoi et les investisseurs éventuels ne devraient pas sy fier
afin de déterminer s'ilsdoivent ou non investir dansles actions ordinaires offertes en vertu des présentes.

Note spéciale concer nant les déclarations prospectives

Le présent prospectus contient des déclarations prospectives qui reflétent les attentes de la direction concernant la
croissance, lesrésultats d’ exploitation, la performance, |es perpectives commerciales et les opportunités futures de la
Société. Lorsque cela est possible, des expressions telles que « prévait », « croit », « planifie », « sSattend a », «a
I"intention de» et des expressions similaires ont éé utilisées pour identifier ces déclarations prospectives. Ces
déclarations reflétent les croyances actuelles de la direction et sont basées sur les renseignements dont dispose
actudlement la direction. Ces déclarations prospectives impliquent un risgue et des incertitudes importants. Un
certain nombre de facteurs pourraient faire en sorte que les résultats réds different sensiblement des résultats dont il
est question dans les déclarations prospectives, y compris ceux qui se retrouvent sous la rubrique intitulée « Facteurs
de risque » du présent prospectus. Mé&me s les déclarations prospectives contenues dans le présent prospectus sont
basées sur des hypothéses qui, sdlon la direction, sont raisonnables, la Société ne peut garantir aux acquéreurs
éventuels que les résultats réds seront conformes a ces déclarations prospectives. Ces déclarations prospectives sont
faites en date du présent prospectus et la Sociéé n’ assume aucune obligation de les mettre a jour ou de les réviser
pour refléter de nouvealx événements ou circonstances.



SOMMAIRE DU PROSPECTUS

Le texte qui suit est un sommaire qui est visé dans son intégralité par et devrait étre lu de concert avec les
renseignements plus détaillés contenus dans les présentes et dans les états financiers consolidés de la Société, y
compris les notes afférentes a ceux-ci, apparaissant ailleurs dans le présent prospectus. Un investisseur éventuel
devrait examiner attentivement la totalité du contenu du présent prospectus et consulter ses propres conselllers
juridiques ou d’ autres professionnels ayant une expertise pertinente.

LA SOCIETE

Virtek est une société de haute technologie qui développe, fabrique e commercialise des systémes de
technologie laser de précision pour une vaste gamme d’ applications principalement utilisées dans les installations de
fabrication et les laboratoires médicaux. La compétence de base de Virtek, qui est le fondement de sa technologie,
est le mouvement d'un rayon de lumiére laser le long d' une trajectoire spécifique avec un degré devé de rapidité et
de précison. Actudlement, les systemes de technologie laser de précision haute vitesse de la Société sont
principalement utilisés pour deux applications différentes, soit :

La modélisation laser — un procédé dans le cadre duquel un rayon visible de lumiére laser est
projeté sur une surface afin de créer une image pour mettre des pieces en place avec précision au
cours d'un processus d' assemblage

L’imagerie laser — un procédé dans le cadre duquel un rayon laser balaie un dément et fournit
des données concernant I’ é ément balayé a |’ opérateur

Les systemes de technologie laser de précision de Virtek permettent a leurs utilisateurs d obtenir une
capacité accrue, une qualité améliorée et des colts réduits. Les applications de modélisation laser permettent la mise
en place rapide e précise de pieces au cours d'un processus d assemblage, réduisant par le fait méme
significativement les délais de mise au point et augmentant la précision. Par le passé, la mise en place précise de
pieces éait effectuée manuellement en utilisant des modées ou des plans physiques. Les systémes de technologie
laser de précision de Virtek projettent une image de I'endrait précis ol les piéces doivent &re mises en place,
éliminant par le fait méme le besoin davoir des moddles et des plans physiques & réduisant le niveau de
compétence requis des opérateurs. Les applications d'imagerie laser permettent a des édéments d’ étre inspectés ou
analysés plus rapidement, de facon plus cohérente et a moindre colit. Par le passé, I'inspection ou I'analyse
d' déments éait effectuée manuellement, un processus qui prend du temps, exige des opérateurs et des techniciens
compétents et entraine souvent un manque de contrdle de la qualité. Les systémes de technologie laser de précision
de Virtek diminent I'édément humain subjectif du processus e permettent d obtenir une réduction des colits de
main-d’ oeuvre et des pertes de matériaux.

Les systemes de technologie laser de précision haute vitesse de Virtek sont principalement utilisés par des
sociétés dans les industries suivantes :

Biotechnologie

Fabrication du métal (la production de pieces utilistes par les industries informatique,
électronique, automobile et aérospatiale)

Aérospatial
Construction préfabriquée
En 1997, Virtek a débuté une stratégie agressive de croissance des ventes et d expansion de ses activités
dans des marchés différents. Pour I'exercice terminé le 31 janvier 2000, la Sociéé a fait des ventes d environ

15,6 millions $, une augmentation de 54 % comparativement aux ventes de |’ année précédente. Dans le cadre de sa
stratégie, Virtek al’intention d’ dargir la portée et I’ utilisation de sa technologie laser de précision :




en augmentant ses ventes dans les marchés existants

en développant et en acquérant de nouvelles technologies et de nouveaux produits pour les
proposer sur des marchés nouveaux et existants

en identifiant des opportunités de ventes sur de nouveaux marchés géographiques

Les systémes de technologie laser de précision de Virtek sont commercialisés et vendus dans plus de
15 pays. Le siege social de la Société, situé a Waterloo (Ontario), est d' environ 25 000 pieds carrés et comprend un
laboratoire de recherche et une installation de production. Virtek a également un bureau de ventes et de recherche
aux Etats-Unis & Boston, un bureau et une petite installation de montage en Belgique et un bureau de ventes au
Royaume-Uni. En date du 31 janvier 2000, Virtek avait 70 employés a temps plein. Parmi les revenus totaux de
Virtek s édevant a 15605 336 $ pour I'exercice terminé le 31 janvier 2000, les systémes de technologie laser de
précision de la Société éaient principalement vendus aux Etats-Unis (9 685 381 $), au Royaume-Uni et en Europe
(4 069 715 $) et au Canada (1 429 659 $).

Les clients de Virtek dans I'industrie de la biotechnologie incluent Santé Canada, un hopital canadien, une
installation de recherche génomique aux Etats-Unis, I’ Université de Guelph et une université en Suéde. Dans
I'industrie de la fabrication du métal, Virtek fait des ventes auprées des clients directement ou par |’ entremise de
distributeurs aux Etats-Unis, au Canada, en Australie et en Asie, qui vendent & leur tour & des utilisateurs finaux tels
gue Norted Networks Corporation, General Motors Corp., Hewlett-Packard Company, Compaq Computer
Corporation & Deere & Company. Les clients de Virtek dans I'industrie aérospatiale incluent Boeing Corporation,
Lockheed Martin Corporation, British Aerospace plc., Eurocopter France, Fuji Heavy Industries, Short Brothers
(unefiliale de Bombardier Inc.) et Raytheon Company. Dans I'industrie de la construction préfabriquée, le principal
client de Virtek est Mitek Industries Inc., un distributeur mondial dont les clients incluent WickesInc., un
fournisseur et un distributeur de matériaux de construction, et Universal Forest Products, Inc., un distributeur de
produits dérivés du bois.

LE PLACEMENT

Placement : ® actionsordinaires

Prix : ®*  $par action ordinaire

Montant : 3

Emploi du produit : Le produit net découlant du placement et revenant a la Société (sans donner effet

a I'option pour attributions excédentaires) et estimé a ° % aprés
déduction de la rémunération des preneurs fermesde ®  $ et des dépenses
estiméesreiéesau placementde *  $. La Sociéé al’intention d'utiliser le
produit net du placement de la fagon suivante:i) environ ° $ pour
financer larecherche et le développement; ii) environ  ®  $ pour financer les
acquisitions futures; iii) environ 2,7 millions $ pour rembourser certaines dettes
et iv) le solde d'environ  * $ pour le fonds de roulement et les besoins
généraux. Voir larubrique intitulée « Emploi du produit ».

Option pour attributions

excédentaires: La Société a accordé aux preneurs fermes une option pour attributions
excédentaires pouvant ére levée pendant une période de 60 jours suivant la
cléture du placement pour acheter un maximum de  ®  actions ordinaires
additionnelles au prix d' offre afin de couvrir les attributions excédentaires, le
cas échéant, et pour les besoins de stabilisation du marché. Voir la rubrique
intitulée « Mode de placement ».




Politique en matiere de
dividendes:

Facteursderisques:

Datedecl6ture:

Le conseil d' administration de la Société al’intention de conserver les bénéfices
futurs pour les rénvestir dans les activités de la Société e, par conséquent, n'a
pas actuellement I'intention de verser des dividendes sur les actions ordinaires
dans un avenir rapproché. Voir la rubrique intitulée « Relevé des dividendes et
politique ».

Un placement dans les titres de la Société est spéculatif et implique des risques
importants qui devraient étre examinés attentivement par les investisseurs
éventuels avant qu'ils ne décident d’acheter ces titres. Voir la rubrique intitulée
« Facteurs de risque ».

Leouversle °  2000.




PRINCIPALES INFORMATIONS FINANCIERES CONSOL IDEES

Letableau qui suit présente les principal es informations financiéeres consolidées vérifiées de Virtek pour les
trois exercices de Virtek terminésles 31 janvier 2000, 1999 et 1998. Le résumé suivant des principales informations
financiéres consolidées vérifiées est tiré des états financiers consolidés de Virtek, devrait &re lu avec ceux-ci, y
compris les notes y afférentes et |'analyse par la direction de la situation financiere et des résultats d’ exploitation
inclus ailleurs dans le présent prospectus et est donné sous réserve de ceux-ci.

Donnéesdel’ état desrésultats
Exercicesterminésles 31 janvier
(en milliers de dollars, sauf les données par action)

2000 1999 1998
Chiffred affaireS........ccccvevviiiiiiiiiece e 15605 $ 10118 % 7543%
Colt des marchandises vendues............cccoccvverieennee. 5593 3176 2754
Marge brute .......cccccvveveieiie e 10012 6942 4789
Charges:
Générales et administratives..........cc.cceeveeveieenennne 2721 1150 1137
Vente et Marketing ........coceevvevereeneeneneeseeseeen 4330 2434 1584
Recherche et développement..........ccocvviiiinnnienn 2426 2095 1129
Moins: Créditsd'impdt al’investissement ........... (223) (278) (605)
AMOrtiSSEMENT ....ovveeiiiee e 812 _ 602 _ 486
Total deSChargeS......cvvvvveiiieie e 10 066 6003 3731
Autres produits (charges)
Intéréts créditeurs 49 95 48
Intéréts débiteurs (103) (42 (64)
Gain alavente de la technol ogie de découpage.... 1525 _ - _-
1471 53 (16)
Bénéfice avant provision pour (récupération des)
impots sur 1esbenéfices.........oovvvvviiiiiniiiiiiis 1417 992 1042
Provision pour (récupération des) impots sur les
bénéfices
REPOMES ... 175 _(43) -
BENEfICENEL ...t 1242% 1035$% 1042
Bénéfice par action en circulation..........c..ccccveerneene. 0,08% 0,07% 0,07%
Bénéfice dilué par action...........ccceevveniveceeseennnnnn, 0,08% 0,07% 0,07%
BAIIA 2 covoererereineesiesesssesssesssesesssesssessssssseenees 2283% 1541% 1544 %

1) Bénéfice avant intéréts, impdts et amortissement. Au cours de I'exercice terminé le 31janvier 2000, le bénéfice net et le BAIIA
comprennent un gain divers a la vente d un actif secondaire et diverses charges non récurrentes. La répercussion de ces modifications se
traduit par un gain divers d' environ 800 000 $.




Données du bilan

Actif :

Actif acourt terme.
Immobilisations, net
Débiteurs along terme

Crédits d'imp6t al’ investissement arécupérer .................

Actif incorpord, net
Impdts sur les bénéfices reportés

Tota del’ actif .........

Passif et capitaux p
Passif & court terme
Passif along terme.
Avantage incitatif...
Impbts sur les bénéf
Capitaux propres....

ropres:

ICES FEPOMES.....evieiiiriiriesiesie e

Total du passif et des capitaux Propres. ........cccveeeereeeneenne

Aux 3ljanvier
(en milliers de dollars)
2000

7135%
2247
76
139
4367

1999

6217%
1472

23

210

95
8017 %

2374%
168




LA SOCIETE

La Société a éé congtituée le 30 décembre 1992 en vertu des lois de I’ Ontario sous la dénomination de
Virtek Holdings Inc. Aux termes d’ opérations complétées le 30 décembre 1992 et le 1% janvier 1993, la Société a
acquis la totalité des actions émises et en circulation de Virtek Vision Corp., la société d’ exploitation constituée en
1986. Le 15juin 1995, la Société a déposé des clauses modificatrices pour changer sa dénomination en sa
dénomination actuelle.

Le siege social et |’ établissement principal de la Société sont situés au 785, rue Bridge, Waterloo (Ontario)
N2V 2K1.

L’ organigramme suivant illustre la structure de la Société ains que la juridiction de constitution de chacune
de sesfiliales en propriété exclusive.

Virtek Vision Internationa Inc.
(Ontario)

100 % 100 % 100 %
Virtek NV Virtek Vision Corp. Virtek Vision, Inc.
(Belgique) (Canada) (Massachusetts)

100 %

LaserTechniek
BVBA

(Belgique)

Sauf indication contraire, les expressions « Société » ou « Virtek », telles qu'élles sont utilisées dans le
présent prospectus, désignent Virtek Vision International Inc. et sesfiliales.

ACTIVITESDE LA SOCIETE
Apercu

Virtek est une société de haute technologie qui développe, fabrique e¢ commercialise des systémes de
technologie laser de précision pour une vaste gamme d’ applications principalement utilisées dans des installations
de fabrication et des laboratoires médicaux. La compétence de base de Virtek, qui est le fondement de sa
technologie, est le mouvement d’un rayon de lumiére laser le long d'une trajectoire spécifique avec un degré élevé
de rapidité et de précision. Actuellement, les systémes de technologie laser de précision haute vitesse de la Société
sont principalement utilisés pour deux applications différentes, soit :

La modélisation laser — un procédé dans le cadre duquel un rayon visible de lumiére laser est
projeté sur une surface afin de créer une image pour mettre des pieces en place avec précision au
cours d'un processus d' assemblage



L’imagerie laser — un procédé dans le cadre duquel un rayon laser balaie un dément et fournit
des données concernant I’ é ément balayé a |’ opérateur

Les secteurs de la modélisation laser et de I'imagerie laser impliquent la vente de systémes de projection
laser de précision pour projeter une image ou acquérir des données numériques et I’installation de ces systémes dans
des ingtallations de production et des |aboratoires médicaux.

Les systémes de technologie laser de précision de Virtek permettent a leurs utilisateurs d obtenir une
capacité accrue, une qualité améliorée et des colts réduits. Les applications de modélisation laser permettent lamise
en place rapide e précise de pieces au cours d'un processus d assemblage, réduisant par le fait méme
significativement les délais de mise au point et augmentant la précision. Par le passé, la mise en place précise de
pieces éait effectuée manuellement en utilisant des modées ou des plans physiques. Les systémes de technologie
laser de précision de Virtek projettent une image de I'endrait précis ou les piéces doivent &re mises en place,
éliminant par le fait méme le besoin davoir des moddles et des plans physiques & réduisant le niveau de
compétence requis des opérateurs. Les applications d’'imagerie laser permettent a des édéments d' étre inspectés ou
analysés plus rapidement, de facon plus cohérente et a moindre colit. Par le passé, I'inspection ou I'analyse
d' déments éait effectuée manuellement, un processus qui prend du temps, exige des opérateurs et des techniciens
compétents et entraine souvent un manque de contrdle de la qualité. Les systémes de technologie laser de précision
de Virtek diminent I'édément humain subjectif du processus et permettent d’ obtenir une réduction importante des
colts de main-d’ oeuvre et des pertes de matériaux.

Les systemes de technologie laser de précision haute vitesse de Virtek sont principalement utilisés par des
sociétés dans les industries suivantes :

Biotechnologie

Fabrication du métal (la production de pieces utilistes par les industries informatique,
électronique, automobile et aérospatiale)

Aérospatial
Construction préfabriquée

En 1997, Virtek a débuté une stratégie agressive de croissance des ventes et d expansion de ses activités
dans des marchés différents. Pour |I'exercice terminé le 31 janvier 2000, la Société a fait des ventes d environ
15,6 millions $, une augmentation de 54 % comparativement aux ventes de |’année précédente. Dans le cadre de sa
stratégie, Virtek al’intention d’dargir la portée et I’ utilisation de sa technologie laser de précision :

en augmentant ses ventes dans les marchés existants

en développant e en acquérant de nouvelles technologies e de nouveaux produits pour les
proposer sur des marchés nouveaux et existants

en identifiant des opportunités de ventes sur de nouveaux marchés géographiques

Les systémes de technologie laser de précision de Virtek sont commercialisés et vendus dans plus de
15 pays. Le siege social de la Société, situé a Waterloo (Ontario), est d' environ 25 000 pieds carrés et comprend un
laboratoire de recherche et une installation de production. Virtek a également un bureau de ventes et de recherche
aux Etats-Unis & Boston, un bureau et une petite installation de montage en Belgique et un bureau de ventes au
Royaume-Uni. En date du 31 janvier 2000, Virtek avait 70 employés a temps plein. Parmi les revenus totaux de
Virtek s'édevant a 15605 336 $ pour |I'exercice terminé le 31 janvier 2000, les systémes de technologie laser de
précision de la Société éaient principalement vendus aux Etats-Unis (9 685 381 $), au Royaume-Uni et en Europe
(4 069 715 $) et au Canada (1 429 659 $).
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Historique

Depuis sa condtitution, la Société a pris de I'importance en développant une technologie innovatrice. Au
cours des cing derniéres années, Virtek, au lieu de faire de la recherche e du développement sur diverses
technologies de vision et de robotique, a plutét décidé de développer des produits en fonction des opportunités de
marché. Virtek a éé fondée pour commercialiser une technologie développée par le laboratoire d analyse des
moddes et d'intdligence artificidle de I' Université de Waterloo (le « laboratoire AMIA »). Virtek a tout d abord
concentré ses efforts en vue de développer diverses applications de vison a caméras € a lasars e des
programmations uniques pour des robots mécaniques. En 1996, Virtek, plutét que de continuer a développer des
technologies de vision, a décidé de commencer a développer des systémes laser de précision. Les systémes laser de
précision de Virtek ont tout d' abord été élaborés avec Boeing Corporation afin qu'il soit possible de les utiliser dans
des applications de modédlisation laser destinées al’industrie aérospatiale.

En 1997, Virtek a débuté une stratégie agressive de croissance des ventes et d expansion de ses activités
dans des marchés différents. En janvier 1998, Virtek a lancé la technologie laser de précision utilisée pour des
applications d'imagerie laser afin de diversifier et développer ses activités. ChipReader, un systéme de scintigraphie
pour les microfiltres & haute densité d’ADN, a é¢€ introduit par Virtek e est utilise dans I'industrie de la
biotechnologie et LaserQC, un scanneur bidimensionnd, a éé lancé par Virtek et est utilisé dans I'industrie de la
fabrication du métal (pour la production de pieces utilisées dans les industries informatique, éectronique,
automobile et aérospatiale).

En octobre 1999, Virtek a acquis la totalité des actions en circulation de LaserTechniek BVBA
(« LasarTechniek »), une entreprise de moddlisation laser et un distributeur de lasers située en Belgique, & s est
départie d'une technologie secondaire. En novembre 1999, Virtek a également acquis certains ééments d actif
d exploitation de la divison de moddisation laser des accumulations de plis de matériaux dans le domaine
aérogpatial de GSI Lumonics Inc. (« GSI Lumonics»). Voir la rubrique intitulée « Activités de la Société —
Acquisitions récentes ». De plus, Virtek a récemment identifié le marquage au laser comme une nouvelle application
pour sa technologie laser de précison. Le marquage au laser est un procédé dans le cadre duguel un rayon de
lumiere laser de grande puissance crée un marquage physique sur un produit afin d'identifier la procédure de
fabrication subséquente, comme par exemple e découpage.

Technologie laser de précision

La compétence de base de Virtek, qui est le fondement de sa technologie, est le mouvement d’un rayon de
lumiere laser lelong d' une trajectaire précise avec un degré élevé de rapidité et de précision. Le logiciel exclusif et
complexe développé par la Société est utilisé dans un systéme donné pour contrdler les galvanométres, qui sont des
moteurs petits, réglés avec précision et trés nerveux sur lesquels une paire de miroirs de précision est installée. Ces
miroirs de précision, contrélés par le logiciel exclusif et complexe, dirigent le rayon laser vers des coordonnées
précises, rapidement et avec exactitude.

Lasers

Les qualités uniques de lalumiére laser en font un éément idéal pour une gamme croissante d’ applications,
y compris la chirurgie, le découpage industriel, le marquage et le transport a haute vitesse d’ une grande quantité de
données. Contrairement a d’ autres formes de lumiére, la lumiére laser est cohérente, directive et a la capacité d' &re
concentrée en un faisceau tres petit. Un laser est une cavité qui a des surfaces réfléchissantes a chacune de ses
extrémités. La lumiére laser est produite lorsque les atomes qui se trouvent dans une cavité de laser sont excités par
une source d’ énergie extérieure qui lesfait monter a un niveau d énergie plus élevé. La cavité est congue pour que la
lumiere d’une longueur d’onde particuliére forme une onde stationnaire a I'intérieur de cdle-ci. Les photons sont
réfléchis et réroréfléchis sur les surfaces réfléchissantes de la cavité et, lorsqu’un ou plusieurs de ces photons
frappent un atome qui est dans un état excité, cet atome émet un autre photon qui est exactement synchronisé avec le
premier. Le déclenchement des photons provenant d’atomes excités par d autres photons est appelé « émission
stimulée». L'onde stationnaire de photons créée entre les extrémités réflectives de la cavité provoque une
amplification delalumiére &, lorsque I'intensité de la lumiére atteint un certain niveau, un rayon de lumiére passe a
travers |'extrémité de la cavité. Le terme «lasar » est un acronyme pour « Light Amplification by Stimulated
Emission of Radiation » (amplification de lalumiére par émission stimulée de radiations).
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Logiciels

Virtek produit un certain nombre d'applications logicidles, qui impliquent le mouvement d'un rayon de
lumiere laser avec un degré éevé de rapidité et de précision. Ces applications logicielles sont écrites pour le systéme
d’ exploitation Windows de Microsoft en langage de programmation C++. Chague application logicidle est
optimisée pour une application commerciale particuliere, que ce soit pour la projection de modées visuds ou le
balayage d’ éléments avec précision. Toutes les applications sont basées sur une bibliotheque de logicidls commune.
La hibliotheque de logiciels commune offre un certain nombre de fonctions qui sont utilisées sous diverses formes
dans chague application laser, y compris: i) la modélisation précise en trois dimensions de la zone de projection et
des modéles qui doivent étre projetés en fonction des cibles de calibrage et la trajectoire du rayon laser a partir dela
source laser jusqu’a la fenétre de projection; ii) les algorithmes de calibrage qui estiment et compensent pour les
sources d' erreurs telles que le mauvais alignement lors du montage des dispositifs optiques et des galvanometres; iii)
les algorithmes qui traduisent les données générales concernant le modéle en une série de signaux de contrdle pour
le galvanométre afin d’ atteindre un maximum de vitesse de projection dans des tolérances définies et iv) la détection
des « impacts », ou rayons lasers, rétroréfléchis directement vers le projecteur.

Galvanomeétres

Les systemes de technologie laser de précison de Virtek utilisent des systemes de guidage par
galvanometre pour déplacer le rayon laser, lesquels forment partie intégrante du systéme. Les galvanométres sont
des moteurs petits, réglés avec précision et trés nerveux sur lesquels une paire de miroirs de précision sont installés.
Cesmirairs de précision, controlés par un logiciel exclusif et complexe, dirigent le rayon laser vers des coordonnées
précises, rapidement et avec précision. Lelogiciel exclusif de Virtek peut contréler les miroirs avec suffisamment de
précision pour réussir a diriger un rayon de lumiére laser a 15/1 000° de pouce pres a une distance de projection de
15 pieds. Le miroir peut ére placé dans 60 000 positions différentes a I'intérieur d'un angle de déplacement de
90 degrés. Le rayon de lumiére laser est déplacé suffisamment rapidement pour créer I'illusion de la projection
d'uneligne ou d' une image continue ou pour enregistrer des données a partir de la réflexion du rayon laser.

Stratégie commerciale

La dtratégie commerciale principale de Virtek est d'atteindre une croissance agressive des ventes et
d étendre ses activités sur des marchés différents. Dans le cadre de sa stratégie, Virtek a I'intention d' dargir la
portée et I’ utilisation de sa technologie laser de précision en augmentant ses ventes sur les marchés existants, en
développant et en acquérant de nouvelles technologies et de nouveaux produits pour les proposer sur des marchés
nouveaux et existants et en identifiant des opportunités de ventes sur de nouveaux marchés géographiques.

Expansion des ventes sur des marchés existants

La direction de la Société croit qu'il existe un potentiel non exploité important pour ses produits sur les
marchés existants. La Société a constaté une augmentation de la demande pour ses produits d'imagerie laser des
clients des industries de la biotechnologie et de la fabrication du métal. Les produits de modéisation laser de la
Société ont été achetés par environ 200 fabricants dans I'industrie de la construction préfabriquée. Si on se base sur
I’estimation de la Société qu'il existe un marché cible d’environ 1000 fabricants dans I'industrie de la construction
préfabriquée nord-américaineg, les installations de produits de modéisation laser de la Société dans I'industrie de la
construction préfabriquée représentent environ 20 % du marché disponible en Amérique du Nord. Les produits de
modédlisation laser de la Société ont é&¢é achetés par la plupart des principaux constructeurs d’ aéronefs au monde et
les sous-traitants fabriquant des pieces en matériau composite. En fonction d'un rapport préparé par Frost &
Sullivan, I' utilisation de matériau composite dans I'industrie aérospatiale devrait augmenter de 46 % au cours des
cing prochaines années, et la Société espére que cela augmentera la demande pour ses systemes de modéisation
laser. Voir larubrique « Activités de la Société — Applications laser de précision ».

Nouvelles technologies et nouveaux produits a proposer sur des marchés nouveaux et existants

Un édément important de la stratégie de croissance de la Société est d’examiner les perspectives
d'acquisition qui pourraient compléter sa gamme de produits existants, augmenter sa couverture du marché et ses
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capacités de distribution ou améliorer ses capacités technologiques. La Société al’intention d'identifier de nouvelles
opportunités en continuant a travailler de fagon éroite avec des clients existants, en suivant les nouvelles tendances
€t en assurant que sa compétence de base est comprise par |es participants dans I’ industrie tels que les distributeurs,
les clients et les consultants. Virtek travaille avec des clients existants pour identifier de nouvelles utilisations pour
sa technologie actudle. Par exemple, dans I'industrie aérospatiale, la Société a démontré que la modélisation laser
pouvait étre utilisée pour peindre des aéronefs et fabriquer des faisceaux de cable.

Les avantages des produits de modélisation laser de Virtek sont reconnus lorsque les conditions de
fabrication incluent des périodes de production courtes malgré la préparation, la mise en place manuelle des piéces
et le manque de main-d' oeuvre qualifiée. Jusqu’a présent, la Société a pénétré avec succes |’ industrie aérospatiale et
celle de la construction préfabriquée pour les piéces composantes d’ habitations et de construction avec ses produits
de moddlisation. Cependant, des conditions de fabrication similaires existent dans d'autres industries, y compris
d’ autres formes de transport telles que le transport routier, le chemin de fer, la navigation et le transport maritime et
les véhicules récréationnels ains que d'autres formes de construction telles que le découpage par commande
numérique par ordinateur (« CNO ») et le coffrage du béton. Grace a sa récente acquisition de LaserTechniek, la
Société commercialise maintenant ses produits dans les industries des véhicules récréationnels, du découpage CNO
et du coffrage du béton.

| dentification des opportunités commerciales sur de nouveaux marchés géographiques

Avec le lancement de produits d'imagerie, Virtek s attend a ce que ses ventes sur les marchés situés a
I’ extérieur de I’ Amérique du Nord augmentent au cours des quelques prochaines années. Jusqu’a I’année derniere,
les ventes de Virtek éaient dominées par les produits de modélisation laser dans I’industrie aérospatiale et cdle de
la construction préfabriquée pour les piéces composantes d’ habitations et de construction. Alors que les ventes des
produits de Virtek dans I'industrie aérospatiale ont permis de pénétrer des marchés internationaux, les ventes des
produits de Virtek dans I’industrie de la construction préfabriquée éaient largement limitées aux Etats-Unis car les
Etats-Unis sont les plus grands utilisateurs de piéces composantes d’ habitations et de construction préfabriquées.
Avec le lancement de produits d’ imagerie laser dans les industries de la biotechnologie et de la fabrication du métal,
la Société a connu une augmentation des demandes provenant de clients hors de I' Amérique du Nord lorsgue les
applications de ces produits sont similaires a celles de I’ Amérique du Nord. Récemment, la Société a engagé un
directeur chargé du développement des affaires pour le marché asiatique et a entamé des discussions avec des
distributeurs en Asie pour ses produits d’ imagerie laser. De plus, la récente acquisition de LasarTechniek, une
entreprise de modélisation laser et un distributeur de lasers situé en Belgique, permet a Virtek d'avoir accés au
marché européen, ce qui, d'aprés la Société, fera augmenter les ventes parmi |es soci étés européennes.

Applicationslaser de précision

Les systémes de technologie laser de précision de Virtek permettent a leurs utilisateurs d obtenir une
capacité accrue, une qualité améliorée et des colts réduits. Les applications de modélisation laser permettent la mise
en place rapide e précise de pieces au cours d'un processus d assemblage, réduisant par le fait méme
significativement les délais de mise au point et augmentant la précision. Par le passé, la mise en place précise de
pieces éait effectuée manuellement en utilisant des modées ou des plans physiques. Les systémes de technologie
laser de précision de Virtek projettent une image de |’endroit exact ou les pieces doivent &re mises en place,
éliminant par le fait méme le besoin davoir des moddles et des plans physiques & réduisant le niveau de
compétence requis des opérateurs. Les applications d’'imagerie laser permettent a des édéments d' étre inspectés ou
analysés plus rapidement, de facon plus cohérente et a moindre colit. Par le passé, I'inspection ou I'analyse
d' déments éait effectuée manuellement, un processus qui prend du temps, exige des opérateurs et des techniciens
compétents et entraine souvent un manque de contrdle de la qualité. Les systémes de technologie laser de précision
de Virtek enlévent I'éément humain subjectif du processus et permettent d’ obtenir une réduction importante des
colts de main-d’ oeuvre et des pertes de matériaux.

Actudlement, les systémes de technologie laser de précision haute vitesse de la Société sont principal ement
utilisés dans deux applications différentes, soit la modéisation laser, un procédé dans le cadre duqud un rayon
visible de lumiére laser est projeté sur une surface pour créer une image afin de mettre des piéces en place avec
précision au cours d'un processus d' assemblage, et I'imagerie laser, un procédé dans le cadre duquel un rayon laser
balaie un éément et fournit des données concernant I’ élément balayé a |’ opérateur.
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Le tableau qui suit est un sommaire des principaux systémes et applications de technologie laser de la
Société:

Systéme au laser Marché Application
Imagerie laser
ChipReader Biotechnol ogie (recherche génétique) - microfiltres a haute densité d ADN
- imagerie fluorescente
LaserQC Fabrication du métal (production de - contrdle des premiers articles de production
piéces utilisées dans lesindustries - controle statistique du processus
informatique, éectronique, automobile . y&roingénierie
et aérospatiale)
Modélisation laser
LaserEdge Aérospatial - piéces en matériau composite pour les agronefs
TrussLing/PandLine Construction préfabriquée - entretoises

- panneaux muraux et detoiture
Imagerie laser

En 1997, Virtek a débuté une stratégie agressive de croissance des ventes et d expansion de ses activités
dans des marchés différents. En janvier 1998, Virtek a lancé la technologie laser de précision utilisée pour les
applications d'imagerie laser afin de diversifier et de développer ses activités. L'imagerie laser est un procédé dans
le cadre duquel un rayon laser balaie un éément et fournit des données concernant I'éément balayé a I opérateur.
L’imagerie laser représentait 22 % des revenus bruts découlant de ses activités poursuivies par Virtek au cours de
I’ exercice de 1999 et 27 % de ses revenus bruts découlant des activités poursuivies au cours de I’ exercice de 2000.
Actuellement, la technologie d'imagerie laser de Virtek est principalement utilisée pour le contréle des premiers
articles de production, le contrdle statistique du processus et la rétroingénierie dans I'industrie de la fabrication du
métal. Plus récemment, Virtek a développé un systéme de scintigraphie pour les microfiltres a haute densité d ADN
utilisés dans I'industrie de la biotechnologie.

Industrie de la biotechnologie

ChipReader, un systéme de scintigraphie pour les microfiltres & haute densité d’ ADN, I’ application de
technologie d'imagerie laser la plus récente de la Société, est utilisée pour I'imagerie de puces de microfiltres a
haute densité d’ ADN. Les « puces» de micrdfiltres a haute densité d ADN comportent des milliers de spots de
fragments d’ ADN représentant les codes génétiques d’humains, de plantes, d’animaux ou d’ organismes pathogenes.
Chaque spot représente une expérimentation individuelle. Le réle du ChipReader dans le cadre de la recherche sur
les microfiltres a haute densité est de détecter la présence d' une réaction positive entre les genes, d' autres parties de
I’ADN, les protéines ou des composés médicamenteux éventuels. ChipReader utilise jusgu’ a quatre lasers dans un
systéme compact et fermé pour projeter de la lumiére laser sur les microfiltres a haute densité d ADN qui ont é&é
préal ablement traités avec des liquides fluorescents. En excitant les liquides fluorescents avec différentes longueurs
d' onde de lumiére laser, on obtient plusieurs niveaux de fluorescence. Ces différents niveaux de fluorescence
représentent des renseignements importants sur I’ échantillon qui est analysé. Les renseignements sur la fluorescence
sont enregistrés par des tubes photomultiplicateurs é ectroniques dans le ChipReader et transmis aux chercheurs par
I’entremise d'un logiciel d'analyse d'image.

Les lecteurs lasers, comme le ChipReader, sont des technologies clés dans le domaine de la recherche
génétique. Aiguillonnés par la cartographie du génome humain qui a éé effectuée au cours des douze dernieres
années, les chercheurs gouvernementaux, universitaires et industriels utilisent les connaissances croissantes dans ce
secteur pour savoir comment les genes fonctionnent et interagissent. En comprenant ce qui précede et en effectuant
des manipulations, les chercheurs espérent développer des traitements pour des maladies qui sont actuellement
impossibles a soigner.
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La Société a lancé ChipReader en janvier 1999 et a d§ja vendu ses cing premiers systeémes ChipReader.
Méme s les ventes du ChipReader comptaient pour seulement 3 % des revenus bruts découlant des activités
poursuivies par Virtek au cours de I’ exercice de 2000, la Société croit que cette entité commerciale lui donne une
opportunité de croissance importante. Gréce aux progres dans I’ éude du génome humain, a la disponibilité accrue
des capitaux de recherche et a I’augmentation des demandes en soins de santé de la population vielllissante, le
marché de I'instrumentation biotechnologique a connu une craissance. Selon le groupe chargé des soins de santé de
Frost & Sullivan, dans un rapport de décembre 1999, les revenus découlant des marchés de I'’ADN et des
microfiltres a haute densité d ADN s éeéveront a prées de 130 millions $ US en 1999 et devraient atteindre environ
400 millions$ US d'ici 2003.

Industrie de la fabrication du métal

Au cours de I’ exercice de 1999, Virtek a lancé LaserQC, un scanneur bidimensionndl. LaserQC utilise le
logicid de projection de la Société avec un algorithme logiciel unique pour balayer et enregistrer avec exactitude
I"image de tout objet plat. LaserQC dirige un rayon laser pour localiser et tracer tous les angles d'un objet balayé et
emmagasiné les coordonnées dans un fichier informatique pour qu'il soit possible de S'y référer plus tard ou de les
comparer a d’autres données emmagasinées. L’ objet doit &re une piéce plate ayant une épaisseur maximale d’'un
demi-pouce. Les pieces plates sont souvent embouties ou découpées a plat, puis pliées pour former divers
composants utilisés par une grande varié&é d'industries, y compris les industries informatique, éectronique,
automobile et agrospatiale. LaserQC est utilisé dans I'industrie de la fabrication du métal pour le contréle des
premiers articles de production, |e contrdle statistique du processus et la rétroingénierie.

Le contrdle des premiers articles de production implique la vérification des piéces plates aprés qu' dles ont
€té produites pour la premiére fois pour s assurer qu’ éles sont conformes avant de continuer avec le reste du cycle
de production. LaserQC balaie et vérifie les dimensions globales, les angles, la localisation et le diamétre des trous
en quelques minutes, et détermine s une piece donnée répond aux spécifications de conception. Ce type de
processus de mesure prendrait normalement jusgu’a cing heures en utilisant des méthodes concurrentidllestelles que
lesjauges a main ou les appareils de mesure coordonnés. L’ utilisation de LaserQC entraine une réduction importante
du temps improductif passé sur les équipements de poingonnage et de découpage CNO dispendieux tout en
augmentant de fagon correspondante la capacité de production. LaserQC éimine efficacement les erreurs humaines
inhérentes al’ utilisation d'instruments de mesure manuel's, évitant par le fait méme une nouvelle ouvraison coliteuse
ou un ferraillage des piéces.

LaserQC est également utilisé pour le contrdle statistique continu du processus pour comparer une image
balayée avec le fichier de conception assistée par ordinateur (« CAO ») original utilisé pour fabriquer un produit.
Toute déviation des tolérances précisées est soulignée par le logicid de la Société. A la suite de I’ inspection,
LaserQC produit un rapport d'inspection qui documente les détails satisfaisants et non satisfaisants de I’ inspection.
Le contrdle statistique continu du processus est souvent effectué a divers stades du cycle de production pour
déterminer s des déviations sont survenues par rapport ala production originale.

LaserQC est également utilisé pour la rétroingénierie des pieces plates. Si aucune donnée CAO originale
n'existe pour une piéce, une piece produite antérieurement peut ére balayée et convertie en donnée CAO par
LaserQC en quelques minutes.

Méme s LaserQC est capable de balayer rapidement et avec exactitude une piéece plate bidimensionnélle, il
existe une opportunité importante de développer un scanneur tridimensionnd rapide et précis. Plusieurs systémes de
balayage tridimensionnds existent aujourd hui mais, a la connaissance de la Société, ces systémes n’ offrent pas un
balayage rapide et précis. Les technologies existantes ont tendance & exiger beaucoup de temps afin de fournir des
données préci ses capables de répondre aux normes de contrdle de la qualité existantes ou offrent la rapidité sans les
limites d’ exactitude acceptables pour les fabricants de pieces et d équipement de précision. La Sociéé a dével oppé
et breveté un scanneur laser tridimensionnel qui combine une technologie de caméra et une technologie de balayage
au laser pour permettre un balayage intelligent. Le balayage inteligent est la capacité d' effectuer un balayage
rapidement et avec précision en utilisant une caméra pour identifier les surfaces planes, telles qu’ un mur, qui exigent
seulement un balayage de périmétre, puis d'utiliser le laser pour balayer les parties tridimensionnélles. Cette
technologie en est actuellement a ses débuts et ne permet pas d' obtenir la précision dont le marché a besoin pour un
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scanneur tridimensionnd. La Société prévoit développer encore plus cette technologie et d autres technologies
complémentaires dans le cadre de sa stratégie commerciae.

Modélisation laser

Lamodélisation laser est un processus dans le cadre dugquel un rayon visible de lumiére laser est projeté sur
une surface pour créer une image afin de mettre des pieces en place avec précision au cours d'un processus
d assemblage. La moddlisation laser représentait 78 % des revenus bruts découlant des activités poursuivies par la
Société au cours de |’ exercice de 1999 et 73 % de ses revenus bruts découlant de ses activités poursuivies au cours
de I’ exercice de 2000. Actuellement, les deux applications principales de la technologie de moddisation laser de la
Société sont dans I’ industrie aérospatiale et dans celle de la construction préfabriquée.

Industrie aérospatiale

Les fabricants dans I'industrie aérospatiale utilisent de plus en plus de piéces en matériau composite pour
réduire le poids total de leurs aéronefs, un facteur critique du rendement du carburant des aéronefs. Les piéces en
matériau composite sont composées de textiles qui, lorsqu’ils sont traités, sont auss durs que de I'acier mais
beaucoup plus légers et qui sont utilisés dans la fabrication des avions et de certains composants des aéronefs. Le
systeme d' alignement tridimensionne des plis LaserEdge de |a Société aide les fabricants des pieces d’ aéronefs en
matériau composite pendant le processus « d’ accumulation » grace auquel ces pieces sont normalement construites.
Au cours de |la fabrication des piéeces d aéronefs en matériau composite, la disposition, la composition et le sens de
fabrication de chaque couche, ou « pli », du matériau composite sont essentielles pour atteindre la force et la stabilité
qui sont fondamentales a I’ efficacité opérationnelle de ces piéces. Le processus de fabrication d' une piéce exige que
plusieurs plis de formeirréguliére en divers matériaux, souvent plus de 100, soient placés précisément lesuns sur les
autres dans une position et une orientation exactes jusqu’'a ce que la piéce soit complétement assemblée. S le
positionnement du pli est inexact, toute la piece doit &re rejetée.

LaserEdge lit des fichiers CAO et utilise la projection laser pour afficher la disposition exacte et les
contours tridimensionndls de chague pli individue directement dans le moule de construction de la piece en
matériau composite a 15/1 000° de pouce pres. Les opérateurs de LaserEdge voient une ébauche lumineuse,
inoffensive pour I’ oeil de chaque pli et ils sont alors capables de passer facilement d’un pli a un autre avec une série
de commandes lancées par la frappe d’ une seule touche. LaserEdge permet d’ augmenter les capacités de production,
d' diminer I'imprécision et de réduire les besoins en modél es physiques colteux.

La Sociéé a lancé le concept de la moddisation laser pour I'aignement tridimensionnel de plis chez
Boeing Corporation. La Sociéé a vendu LaserEdge a plusieurs participants de I'industrie aérospatiale, y compris
Boeing Corporation, Lockheed Martin Corporation, British Aerospace plc, Eurocopter France, Fuji Heavy
Industries, Short Brothers (unefiliale de Bombardier Inc.) et Raytheon Company.

Industrie de la construction préfabriquée

Dans I'industrie de la construction préfabriquée, le systéme breveté TrussLine de la Société remplace la
mise en place manuelle des panneaux et des rapporteurs d angle utilisés pour construire des entretoises en bois,
lesquel's forment une infrastructure qui permet & un toit de tenir en place. A 1/16° de pouce prés, TrussLine projette
la localisation des joints d’ entretoise et des plagues de raccordement des entretoises construites sur une table de
fabrication d’ entretoise directement a partir des données logicielles CAO fournies par le concepteur ou |’ architecte.
Les joints d entretoise et les plagues de raccordement sont des piéces qui composent I'infrastructure décrite ci-
dessus. Les opérateurs de TrussLine voient les contours lumineux, inoffensifs pour I’ oell, des joints d’ entretoise qui
doivent étre disposés et des plagues de raccordement qui doivent étre orientées et mises en place, ce qui les aide a
assembler les composants de fagon précise.

La tendance croissante visant a concevoir des taits sur mesure plus complexes font de la modéisation laser
une nécessité accrue. TrussLine améliore le contrdle de la qualité, réduit les temps de préparation et permet aux
travailleurs de voir comment I’ entretoise s gjustera dans la table avant de commencer la construction. La précision
de TrussLine assure une exactitude qui réduit les erreurs et le réusinage. De plus, le systéme TrussLine réduit la
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dépendance du fabricant envers de la main-d’ oeuvre qualifiée, réduisant ains les colits associés a cette main-
d'oeuvre. TrussLine peut également ére utilisé pour fabriquer des entretoises d’ acier préfabriquées.

La moddlisation laser est également utilisée dans I'industrie de la construction préfabriquée pour les
panneaux muraux et de plancher. Comme TrussLine, le systéme PanelLine de la Société lit les fichiers CAO et
utilise la projection laser pour afficher I'image utilisée pour construire les panneaux muraux et de plancher
préfabriqués. PanelLine affiche la forme du mur avec toutes les portes et les fenéres. |l indique également ol
chaque panneau doit é&re placé. Le systéme PanelLine est un moyen plus cohérent e moins exigeant en main-
d’ oeuvre pour guider les opérateurs a travers le processus de construction des panneaux muraux et de plancher.

Nouvelles applications de la technologie laser de précision

Virtek a récemment identifié le marquage au laser comme une nouvelle application pour sa technologie
laser de précision. Le marquage au laser est un processus dans le cadre duquel un rayon de grande puissance de
lumiere laser crée un marquage physique sur un produit pour identifier la procédure de fabrication suivante, comme
par exemple le découpage. En janvier 1999, Virtek a développé et lancé un systéme de marquage pour les panneaux
muraux et de plancher préfabriqués. Ce systéme implique I’ intégration d' un marqueur au laser a une table et une scie
mécaniques. Le bois est chargé sur une table mécanique qui déplace le bois dans des positions fixes afin de le
couper. La Société a développé un systeéme qui interface avec le logicid utilisé pour déplacer le bois. Ce produit
donne a son utilisateur la capacité de faire des marquages (comme par exemple, « Fabriqué au Canada»), la
localisation des poutrelles et des fenétres et les informations dimensionnelles sur chaque piéce de bois. Lorsgue le
bois est coupé, il est prét a étre assemblé en un panneau mural ou de plancher préfabriqué.

Clientéle

Au cours de I'exercice terminé le 31 janvier 2000, les revenus d'un de ses clients, soit Mitek Industries
Inc., un distributeur de systémes de moddlisation laser de la Société, représentaient environ 6,277 millions $ ou
40 % des revenus découlant des activités poursuivies par la Société. Les clients les plus importants de Virtek en
termes de ventes pour I'exercice terminé le 31 janvier 2000 incluaient Short Brothers (une filiale de Bombardier
Inc.), Raytheon Company, Innotime BVBA et un ancien distributeur de LaserQC.

Les clients de Virtek dans I'industrie de la biotechnologie incluent Santé Canada, un hopital canadien, une
installation de recherche génomique aux Etats-Unis, I’ Université de Guelph et une université en Suéde. Dans
I'industrie de la fabrication du métal, Virtek fait des ventes auprées des clients directement ou par |’ entremise de
distributeurs aux Etats-Unis, au Canada, en Australie et en Asie, qui vendent & leur tour & des utilisateurs finaux tels
gue Norted Networks Corporation, General Motors Corp., Hewlett-Packard Company, Compaq Computer
Corporation & Deere & Company. Les clients de Virtek dans I'industrie aérospatiale incluent Boeing Corporation,
Lockheed Martin Corporation, British Aerospace plc., Eurocopter France, Fuji Heavy Industries, Short Brothers
(unefiliale de Bombardier Inc.) e Raytheon Company. Dans I'industrie de la construction préfabriquée, le principal
client de Virtek est Mitek Industries Inc., un distributeur mondial dont les clients incluent WickesInc., un
fournisseur et un distributeur de matériaux de construction, et Universal Forest Products, Inc., un distributeur de
produits dérivés du bois.

Entretien des systémes et soutien ala clientéle

Les systeémes de modélisation et d'imagerie laser de précision de Virtek sont sécuritaires pour le travail,
ayant moins de cing milliwatts d’ émission lumineuse. Les systémes de technologie laser de précision de Virtek sont
généralement simples a faire fonctionner et exigent peu ou pas de compréhension de la technologie, réduisant ainsi
le besoin en main-d oeuvre qualifiée. Les utilisateurs du client sont formés en méme temps qu'un systéme est
installé. Une session de formation typique prend moins de quatre heures. La Société s engage a faire de ses clients
des utilisateurs avertis de sa technologie.

Les produits de Virtek se vendent généralement entre 70 000 $ et 130 000 $. Etant donné qu' elle reconnait
I'importance de sa base de produits installés existante et croissante, Virtek fournit du service et du soutien a ses
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clients. Virtek a 13 employés responsables du service a la clientéle situés dans cing pays, lesquels regoivent une
formation continue sur les produits de Virtek et les procédures d entretien de ces produits.

Recherche et développement

La Société alloue une grande partie de ses ressources a des programmes de dével oppement visant a créer de
nouveaux produits et des produits améliorés, de méme qu’ a développer de nouvelles applications pour des produits
existants. Certains des marchés desservis par la Société sont caractérisés par des changements technologiques
rapides et des innovations de produits. La Société croit que le développement continu au moment opportun de
nouveaux produits et de produits améliorés pour desservir alafois les marchés nouveaux et existants est nécessaire
pour quelle puisse demeurer concurrentielle. La technologie actuelle de la Société a éé principalement dével oppée
par suite de recherche et de dével oppement continus effectués par la Société. Pour I’ exercice terminé le 31 janvier
2000, la Société a dépensé 1,5 million $ pour la recherche et le développement de ChipReader et LaserQC. Le
graphique qui suit présente la répartition historigque des dépenses en recherche et en dével oppement de Virtek.

Recherche et déveoppement

$3 000 000,00
$2 000 000,00
$1 000 000,00

$0,00

E19% £1999 oo

Un effort de recherche et de développement continu demeure |’ objectif fondamental de Virtek. La Société
prévoit que les dépenses pendant I’ exercice de 2001 augmenteront par rapport aux dépenses de I’ exercice actud car
la Société effectue de la recherche et du développement sur de nouveaux produits dans son segment d’ activités
d'imagerie laser, y compris I'évolution continue de son produit LaserQC pour qu'il devienne un scanneur
tridimensionnd au lieu d'un scanneur bidimensionnel. Au fur e a mesure que les revenus découlant des nouveaux
produits augmenteront, la Société prévoit dépenser 10 % a 15 % des revenus bruts pour la recherche et le
dével oppement afin de créer de fagon agressive de nouveaux produits et de trouver des nouvelles applications et de
nouveaux marchés pour des produits existants.

Propriétéintellectuelle

La Société concoit du matériel et des logiciels a I'interne et conserve la propriété e le controle des
technologies exclusives qui en résultent. La propriété intellectuelle de la Société inclut le savoir-faire, I’ expertise
technique et les techniques de conception et de procédé. La Société croit que le succes de ses activités dépend plus
de la compétence et la créativité technique de ses employés que des brevets, marques de commerce et droits
d auteur. Néanmoins, la Sociéé a pour politique de chercher a obtenir des brevets, s nécessaire, a I'égard
d'inventions concernant de nouveaux produits et des produits améliorés dans le cadre de ses activités de recherche,
de développement et de fabrication continus. La Société s est vue accorder, a fait des demandes et a obtenu des
droits d’ utilisation en vertu d’un certain nombre de brevets au Canada, aux Etats-Unis et dans des pays érangers. La
Société compte également sur la protection des secrets commerciaux pour ses renseignements confidentiels et
exclusifs. Elle conclut couramment des ententes de confidentialité avec ses employés et consultants.
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Ventes et commercialisation

La Société commercialise ses produits directement par |’entremise de son personnel de ventes et de
commercialisation et par I’ entremise d’ un réseau de distributeurs et de représentants des fabricants. La Société croit
gu’ une concentration de son attention sur les ventes et la commercialisation est importante pour sa croissance along
terme et lui donne la capacité de répondre rapidement aux besoins de ses clients. La Société a des directeurs
d entités commerciales pour chacune de ses gammes de produits importantes, lesquels ont la responsabilité
internationale de déerminer la stratégie relative aux produits en fonction de leur connaissance de I'industrie, des
exigences des clients e du rendement des produits. Virtek continuera a investir dans les ventes et la
commercialisation afin de continuer & augmenter ses revenus en augmentant sa pénétration et sa part du marché au
cours de la prochaine année. Par conséquent, Virtek prévoie augmenter les ressources et les dépenses attribuables
aux ventes et ala commercialisation au cours de I’ exercice de 2001.

Fabrication

Lastratégie de fabrication de Virtek est d'identifier et d exécuter al’interne les fonctions de fabrication qui
lui permettent de garder le contrdle sur des parties critiques du processus de production et qui gjoutent une valeur a
ses produits. La Société crait qu'dle tire un certain nombre d’ avantages concurrentiels de cette intégration, y
compris la capacité de réaliser des économies, d’ obtenir une qualité plus élevée et de proposer de nouveaux produits
et des produits améliorés rapidement et de facon fiable au marché.

La Société n’assemble pas ses produits en utilisant des technologies de fabrication, des monteurs ou des
entrepbts conventionnels. Chaque individu sur le plancher de production est un technicien en éectronique qui a suivi
une formation poussée afin de tester la gamme compléte des produits tout au long du cycle d' approvisionnement.
Tous les produits sont testés a quatre occasions différentes par des techniciens différents. La Société utilise le
logiciel d'application de la planification des ressources de |’ entreprise (PRE) pour gérer ses activités. Les processus
d'achat et de production sont effectués en temps rédl dans un environnement totalement automatisé qui permet de se
conformer aux exigences et de contrdler intégralement la totalité du processus de traitement de la commande, de la
réception dela commande jusqu’'al’ expédition.

Certains des produits de la Société sont impartis a des fabricants capables de les fabriquer et de les tester
dans une usine intégrée. Ces fabriquants fournissent des modules de haute qualité permettant a la Société de se
concentrer sur les solutions au laser.

Personnel et installations

Le siege social et I'installation de fabrication de Virtek est une installation louée d environ 25 000 pieds
carrés qui est située a Waterloo (Ontario). Le bail a une durée de dix ans avec deux options de renouvellement de
cing ans. La Société a également des bureaux loués a Boston et en Belgique. Les paiements minimaux relatifs aux
locaux en vertu des baux d exploitation pour les exercices qui se termineront les 31 janvier 2001, 2002 et 2003
seront d'environ 211288 $, 207442 $ et 176 110 $ respectivement. Les ingalations de la Socié&é a Waterloo
(Ontario) incluent un laboratoire de recherche compl&ement équipé, une installation de fabrication et des bureaux.

En date du 31 janvier 2000, la Société avait 70 employés a temps plein dans quatre départements différents,
delafagon décrite dans le tableau suivant :

Département Nombre d’employés
Ventes, commercialisation et servicealaclientde 20
Ingénierie et recherche et dével oppement 21
Fabrication et assurance dela qualité 19
Adminigtration et gestion 10

Total : 70

La Société croit que son succes jusqu’a présent et a I'avenir dépend de la qualité de ses employés. La
Société aréuss a attirer et a retenir du personne hautement qualifié. Parmi son personnd, la Société emploie des
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personnes détenant un doctorat, un certain nombre d'ingénieurs éectriques & mécaniques et plusieurs
programmeurs de logiciels. La Société croit qu’un de ses avantages concurrentiels est sa proximité de I’ Université
de Waterloo qui lui fournit une source de ressources humaines et technol ogiques.

Entités commerciales

La Société a mis sur pied des entités commerciales qui sont structurées autour de ses gammes de produits
existants. Chacune des entités commerciales est soutenue par les ressources de la Société pour ses activités, son
financement, son ingénierie et sa recherche et son développement. Chaque directeur d’ entité commerciale est tenu
responsable de I' atteinte d’ objectifs de revenus et de rentabilité convenus avec |a haute direction au début de chagque
exercice. La rémunération du directeur d une entité commerciale est composée d’un salaire de base, de primes qui
sont basées sur |'atteinte d’ objectifs de revenus et d'options d achat d' actions dont I’ acquisition se fait en fonction
des objectifs de croissance des revenus globaux de la Société. Les directeurs des entités commerciales sont des
entrepreneurs dont |’ esprit est orienté vers la croissance et auxquels est accordée une autonomie importante pour
déterminer la meilleure fagon d' atteindre les objectifs de leur entité. Aucun des employés de Virtek n'est couvert par
une convention collective ou représenté par un syndicat. Virtek croit que ses relations avec ses employés sont
bonnes.

Concurrence

Les marchés pour les produits de Virtek sont concurrentiels et Virtek est sujette a une concurrence
provenant a la fois de concurrents éablis et de participants éventudls sur le marché. Les facteurs concurrentiels
importants incluent : la fonctionnalité du produit, le rendement, la taille, la flexihilité, le colt, la présence sur le
marché, la satisfaction du client, les capacités de soutien a la clientée et I’ é&endue de la gamme des produits. Virtek
croit qu' dle est favorablement concurrentielle relativement a chacun de ces facteurs. La concurrence dans le
développement, la fabrication et la vente de systémes de technologie au laser de précision est concentrée dans
certains segments et est fragmentée dans d’ autres.

Dans|’industrie de la biotechnologie, Virtek fait face a de la concurrence provenant d’'un certain nombre de
sociétés, dont GSI Lumonics, Axon Instruments, Inc. et Affymetrix, Inc. Virtek a actuellement connaissance d'un
seul concurrent, MetalSoft Inc., dans I'industrie de la fabrication du méal. MetalSoft Inc. offre un systéme
d'inspection par caméra et commercialise son systéme de fagon conjointe avec Amada Group of Companies.

En novembre 1999, Virtek a compléé I'acquisition de certains déments d'actif de la divison de
modédlisation aérospatiale de GSI Lumonics, le principal concurrent de Virtek dans ses activités de moddlisation
aérospatiale. Gréce a cette acquisition, les produits de modélisation laser de Virtek ont éé achetés par la plupart des
principaux constructeurs d’ aéronefs au monde et des sous-traitants produisant des piéces en matériau composite. A
la connaissance de Virtek, Assembly Guidance Systems représente le seul concurrent de Virtek dans I’industrie
aérospatiale. Dans|'industrie de la construction préfabriquée, Virtek détient un brevet pour TrussLine conjointement
avec Lacey Harmer Co., une société fermée située a Portland (Orégon). Les produits de moddlisation laser de la
Société ont été achetés par environ 200 fabricants dans I'industrie de la construction préfabriquée. Si on se base sur
I’estimation de la Société qu'il existe un marché cible d’environ 1000 fabricants dans I'industrie de la construction
préfabriquée nord-américaineg, les installations de produits de modéisation laser de la Société dans I'industrie de la
construction préfabriquée représentent environ 20 % du marché disponible en Amérique du Nord. A la connaissance
de Virtek, Lacey Harmer Co. représente son seul concurrent dans I’ industrie de la construction préfabriquée.

Acquisitionsrécentes

Le plan de croissance de la Société inclut a la fois la croissance de ses activités et la diversification de ses
gammes de produits existantes de méme qu’ une croissance par |’ entremise d acquisitions. La Société examine les
acquisitions éventuelles qui pourraient compléter sa gamme de produits actuel's, augmenter sa couverture du marché
et ses capacités de distribution ou améliorer ses capacités technologiques. En 1999, la Société a acquis des
entreprises concurrentielles dans deux de ses secteurs d' activités les plus importants. Méme si la Société n’a conclu
aucune convention exécutoire al’ égard de nouvelles acquisitions, €lle est actuellement a divers stades de discussions
concernant des opportunités d’ acquisitions.
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LaserTechniek BVBA

Aux termes d' une convention d achat d' actions datée du 17 septembre 1999, telle qu’ élle a éé modifiée le
18 octobre 1999 (la « convention d'achat relative a LaserTechniek »), Virtek a acquis la totalité des actions en
circulation de LasarTechniek, une entreprise de solutions de modéisation laser et un distributeur de lasers basé en
Belgique, en contrepartie de 520346 € (784422 $) en espéeces et 130086 € (203799 $) qui ont été réglés en
émettant et en livrant 117 939 actions ordinaires. Aux termes de la convention d’achat relative a LaserTechniek, s
LaserTechniek génére un revenu net avant impdt de 225000 $ US (326 250 $) au cours de I'exercice qui se
terminerale 31 décembre 2000, Virtek devra lui verser 223 005 € (348 000 $) additionne's en especes et 148 620 &
(232000 %) en actions ordinaires, et s LaserTechniek génére un revenu net avant impdt de 460 000 $ US
(670000 $) au cours de I'exercice qui se terminera le 31 décembre 2001, Virtek devra lui verser 223005 &
(348 000 $) additionnels en especes et 148 620 € (232 000 $) en actions ordinaires. La monnaie euro a éé convertie
en dallars canadiens en fonction du taux de change en date du 31 janvier 2000 de 1,00 € pour 1,56 $ et les dollars
américains ont é&é convertis en dollars canadiens en fonction du taux de change en date du 31 janvier 2000 de
1,00 $USpour 1,45 $.

L’'acquisition de LaserTechniek a donné a la Société accés au marché européen de la construction
préfabriquée qui a par le passé éé difficile a pénétrer en raison de son manque de présence physique sur ce marché.
De plus, LaserTechniek a offert a la Société un certain nombre de nouvelles applications de technologie laser.
Depuis la conclusion de I'acquisition, la Société a commencé & vendre de nouveaux produits fournis par
LaserTechniek aux Etats-Unis. Le principal produit offert par LaserTechniek qui n’ éait pas offert par la Société est
la projection au laser d’un modée pour une scie CNO. La projection du modéle donne a I’ opérateur de la scie une
image visuelle de I’ endrait ou la scie effectuera son découpage en fonction du fichier CAO fourni. Sans ce modéle,
I’ opérateur de la scie devrait habituellement faire fonctionner la scie sans la lame afin de voir ol ele coupera la
forme cible, puislafaire fonctionner avec lalame.

GSl Lumonics Inc., division de modélisation aérospatiale

Aux termes d'une convention d'achat d’actif datée du 30 novembre 1999 (la « convention d’achat d’ actif
relative a GSI Lumonics »), Virtek a acquis certains ééments d'actif de la divison de moddisation laser des
accumulations de plis dans le domaine aérospatial de GSI Lumonics, certaines propriétés intellectuelles et une
convention de non-concurrence de six ans de GSI Lumonics pour un prix d achat de 3 500 000 $. Aux termes de la
convention d’achat d' actif relative a GSI Lumonics, Virtek doit payer a GSI Lumonics une redevance égale a 10 %
des revenus qu' elle génére gréce aux activités de modélisation des accumulations de plis dans le domaine aérospatial
pendant une période de trois ans. Virtek a également négocié le droit de fournir des services et des couvertures de
garantie aux clients de GSI Lumonics tout en facturant tous les colits associés a ces services a cette derniére.

Avec |'acquisition de GSI Lumonics, les produits de modéisation laser de Virtek ont é&é achetés par la
plupart des principaux constructeurs d’ aéronefs au monde et des sous-traitants fabriquant des piéces en matériau
composite. En évaluant les synergies éventudles de I'acquisition, la Société a envisagé les avantages possibles
pouvant résulter de son investissement dans le soutien a la clientée afin de fournir un niveau de service plus devé
que celui qui éait économiquement viable auparavant. L’ expaosition accrue a la base de dlients devrait en retour
générer de nouvelles opportunités de produits et de marchés pour Virtek de méme que de nouvelles opportunités de
partenariats dans |e secteur aérospatial.

DIRECTION
Administrateurs et dirigeants

Le tableau qui suit présente le nom, la municipalité de résidence, |e poste occupé au sein de la Société et
I’ occupation principal e de chaque personne qui est un administrateur ou un haut dirigeant de la Société.
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Nom et

municipalité derésidence Poste au sein de la Société Occupation principale

CharlesE. Greb® Président du consall et Président, Grebco Holdings Limited
Reidsville (Ontario) administrateur

James D. Crocker Président, chef deladirection et Président et chef deladirection dela
Thornhill (Ontario) administrateur Société

Robert B. Nally®® Administrateur Secrétaire et trésorier , CVF
Waterloo, Ontario Technologies Corporation

Dr Andrew K.C. Wong® Administrateur Professeur, Université de Waterloo
Waterloo (Ontario)

Dr Mohamed S. Kamel®@ Administrateur Professeur, Université de Waterloo
Waterloo (Ontario)

Thomas D. Beynon®® Secrétaire et administrateur Associé, McCarter Grespan Robson
Waterloo (Ontario) Beynon Thompson, s.r.l. (avocats)
Philip Nafekh Vice-président, finances, et chef de  Vice président, finances, et chef de
Oakville (Ontario) ladirection financiere ladirection financiere dela Société

(1) Membre du comité de rémunération.
(2) Membre du comité de vérification.

Notices biographiques des administrateurs et hauts dirigeants

Charles E. Greb. M. Greb est président du consell de la Société depuis 1998 et est membre du consell
d administration de la Société depuis 1996. Depuis 1965, M. Greb est président et administrateur de Grebco
Holdings Limited, une société de consultation en investissement et en affaires et un associé directeur de Woodside
Fund spécialisé dans les sociétés de technologie qui en sont a leurs tous premiers stades de dével oppement. M. Greb
est aussi un administrateur et le vice-président du conseil de Skyjack, Inc. et un administrateur de Alis Technologies
Inc.

JamesD. Crocker. M. Crocker s est joint ala Société a titre de président et chef de la direction en octobre
1996 e est un membre du consell d administration de la Société depuis 1997. Avant cdla, M. Crocker était
consultant pour Crocker Company Consulting. M. Crocker a plus de 20 ans d'expérience en vente e en
commercialisation.

Robert B. Nally. M. Nally s'est joint ala Société a titre de trésorier en 1992 et est un membre du consell
d administration de la Société depuis cette méme année. M. Nally est secréaire, trésorier, administrateur et
cofondateur de CVF Technologies Corporation, un groupe d’investissement en hautes technologies qui en sont a
leurs tous premiers stades de développement, depuis septembre 1995. Avant cela, M. Nally éait directeur de
I'ingénierie dans la division des systemes financiers de NCR Corporation. M. Nally est un administrateur de CVF
Technologies Corporation, RDM Corporation, SRE Contrals Inc., Gemprint Corporation, Petrozyme Technologies
Inc., Canadian Venture Founders Leasing Corporation, Dantec Corporation et Waterloo Barrier Inc. M. Nally est un
membre de I’ Association of Professional Engineers of Ontario.

Dr Andrew K.C. Wong. Le Dr Wong est un membre du conseil d’administration de la Sociéé depuis

1992. Le Dr Wong s est joint au département d’ éude de conception des systemes de I’ Université de Waterloo en
1976 et est actuellement un professeur de ce méme département et un directeur du laboratoire d’ analyse des modéeles
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et d'intelligence artificidlle de I’ Université de Waterloo. Le Dr Wong a éé consultant pour Hughes Aircrafts et
General Motors. Il est un administrateur de Pattern Discovery Software Systems Ltd.

Dr Mohamed S. Kamel. Le Dr Kamd est un membre du consall d’administration de la Société depuis
1992. Il Sest joint au département d' éude de conception des systémes de I’ Université Waterloo en 1985 et est
actuellement un professeur et un directeur du laboratoire d’'analyse des modéles et d'intelligence artificidlle de ce
méme département. Le Dr Kame est un membre de I’Association of Professional Engineers of Ontario. Le
Dr Kame a été un consultant pour General Mators Corporation, NCR Corporation, IBM, Northern Telecom Limited
et Spar Aerospace Limited.

Thomas D. Beynon. M. Beynon s'est joint a la Société a titre de secrétaire en 1994 et est un membre du
consell d administration de la Société depuis cette méme année. M. Beynon est un associé du cabinet d avocats
McCarter Grespan Robson Beynon Thompson, s.r.l. depuis mars 1996. Avant cda, M. Beynon était conseller
juridigue pour le cabinet d' avocats Sims Clement Eastman.

Philip Nafekh C.A., C.B.V., C.I.P. M. Nafekh sest joint a la Sociéé a titre de chef de la direction
financiére en janvier 1999. Avant cela, M. Nafekh a é¢ directeur des finances du The Oralife Group de mars 1996 a
mars 1998, analyste financier principal chez MediaLinx Interactive Inc. de 1995 a 1996 et directeur principal,
services d’ évaluation et soutien juridique chez Arthur Andersen de 1992 a 1995.

Notices biographiques des employés clés

Bob Carpenter, vice-président, imagerie industrielle Bob Carpenter est le directeur de I'entité
commerciale d' imagerie industrielle. Avant de se joindre a la Société, M. Carpenter était directeur des programmes
chez Spar Aerospace ou il était responsable des fonctions d’ exécution de la gestion des programmes. Avant de se
joindre a Spar Aerospace en 1993, M. Carpenter était le vice-président et directeur général de Alcatel Canada Wire
Inc. ou il éait responsable de la création de la division des cables de données d'Alcatel. M. Carpenter détient un
baccal auréat en génie mécanique et une maitrise en administration des affaires.

Reda Fayek, directeur technique, imagerie biotechnologique. M. Fayek a obtenu son doctorat en étude
de conception des systémes de I’ Université de Waterloo en 1996. M. Fayek a écrit sa thése sur la modédlisation et
I"interprétation de scénes tridimensionndles a partir de données sensorielles obtenues en utilisant une vision
artificidlle. L’ expérience de travail de M. Fayek inclut des postes a titre d’ingénieur de gestion de la qualité totale
chez Société Nouvelle Gauria, en France, e d'ingénieur en chef chargé de la recherche et du développement chez
Pyramids Computer Center au Caire, en Egypte.

Kurt Rueb, chercheur principal. M. Rueb a obtenu son doctorat en éude de conception des systémes de
I’Université de Waterloo en 1990. Pendant la durée de ses éudes a I’université, M. Rueb s'est vu accorder la
meédaille d’or pour le mellleur niveau scolaire de la faculté d’ingénierie au cours de la deuxiéme, troisiéme et
quatriéme année de ses études de premier cycle. M. Rueb est couramment publié dans |e domaine de I'identification
et de la manipulation de piéces visuelles fondées sur la connaissance. Avant de sejoindre ala Société, M. Rueb éait
un consultant pour un certain nombre de sociétés canadiennes importantes, y compris Northern Telecom ou il a
développé un systeme de vision pour I'inspection de la surface de composants de montage e Spar Aerospace
Limited ou il a mené une évaluation détaillée de la recherche en vision informatique au niveau du doctorat pour des
applications spatiales et terrestres possibles.

Bob Sandness, vice-président, aérospatial. Avant de se joindre a la Société, M. Sandness occupait les
postes de directeur des activités reliées aux réseaux canadiens chez Hewlett Packard (Canada) Limited et de vice-
président et directeur général pour la division Canstar de Alcatel Canada Wire Inc.

Brent Gelhar, directeur de I'entité commerciale d’imagerie biotechnologique. M. Gelhar, avant de se
joindre a la Société, travaillait pour Carl Zeiss Pte Ltd. ou il &ait directeur pour le sud-est de I'Asie. M. Gdhar a
débuté sa carriere avec Kodak et il a obtenu un baccalauréat en administration des affaires de I'Université de
Leicester au Royaume-Uni.
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Comitésdu conseil d’administration

Le consell dadministration de la Sociéé a actudlement un comité de vérification e un comité de
rémunération.

Le comité de vérification est composé de MM. Nally, Kamed et Beynon. Le comité de vérification est
responsabl e de faire des recommandations concernant I’ engagement de vérificateurs indépendants, de I’ examen avec
les vérificateurs indépendants des plans et des résultats de la mission de vérification, de |’ approbation des services
professonnels fournis par les vérificateurs indépendants, de I'éude de I'indépendance des vérificateurs
indépendants, de I’examen de la gamme des frais de vérification et de frais non reliés a la vérification et de la
vérification du caractére adéquat de tous | es contréles de comptabilité internes.

Le comité de rémunération de la Société est composé de MM. Greb, Nally, Wong et Beynon. Le comité de
rémunération est responsable de déterminer la rémunération des hauts dirigeants et des consultants de la Société et
delagestion detout régimeincitatif pour les employés.

REMUNERATION DESMEMBRESDE LA DIRECTION
Tableau sommaire dela rémunération

Le tableau suivant présente, pour les exercices terminés les 31 janvier 2000, 1999 et 1998, la rémunération
totale versée ou qui doit &re versée par Virtek a la personne qui a agi a titre de chef de la direction de Virtek au
cours de ces périodes et aux autres hauts dirigeants qui ont obtenu un salaire et des primes excédant 100 000 $ au
coursde |’ exerciceterminéle 31 janvier 2000 (collectivement, les « hauts dirigeants désignés »).

Rémunération annuelle Rémunération along terme
Autre Titresvisés par
rémunération desoptions et Toute autre
Nom et poste principal Exercice  Salaire  Primes annuelle DAC octroyés rémunération
%) %) %)
James D. Crocker .......cccevveeeneens 2000 2000C Néant 7 200 100 000 Néant
Président et chef deladirection 1999 17421 Néant 14 800 70 000" Néant
1998 15031 Néant 19 200 Néant Néant
Philip Nafekh®@...........c.cccceviienene 2000 125 0C 573 6 000 Néant Néant
Vice-président, finances, et 1999 1041 Néant Néant 150 000 Néant
chef deladirection financiere
0] Parmi les 70 000 options octroyées, 34 800 options ont été annul ées.
2) M. Nafekh s est joint ala Société le 4 janvier 1999. Par conséquent, le montant indiqué pour sa rémunération pour |’ exercice terminé

le 31 janvier 1999 représente seulement la partie de |’ exercice au cours de laquelle il a éé employé au sein de la Société.
Valeur desoptionsalafin del exercice 2000
Le tableau suivant présente, pour I’ exercice terminé le 31 janvier 2000, les actions ordinaires acquises par

les hauts dirigeants désignés lors de la levée des options et |e nombre et la valeur des options non levées en date du
31 janvier 2000.
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Nombre d’ actions
ordinaires sous-j acentes Valeur desoptionsen jeu

Actions aux optionsnon levéesen non levéesen date du
ordinaires datedu 31janvier 2000 31 janvier 2000
acquiseslors Valeur Pouvant étre levées/ Pouvant étre levées/
Nom delalevée réalisée Ne pouvant ére levées Ne pouvant étre levées
(nombre) %) O
James D. Crocker........ccvvevneen. Néant S/O 185 200/250 000 286 436/360 500
Philip Nafekh..................oe Néant S/O 75000/ 75000 56 500/ 56 500
1) En fonction du cours de cléture des actions ordinaires ala BT le 31 janvier 2000 qui S élevait 22,40 $.

Endettement des administrateurs, dirigeants et hauts dirigeants

Aucun des administrateurs, dirigeants ou hauts dirigeants de la Société ni aucune personne avec laqudleils
ont des liens n'a, au cours de I'exercice terminé le 31 janvier 2000, été endetté envers la Société ou une de ses
filiales. De plus, aucune des dettes de ces personnes dues a une autre entité n’'a éé sujette a une garantie, a une
convention de soutien, a une lettre de crédit ou a un arrangement ou une entente similaire de la part de la Société.

Rémunération des administrateurs

Au cours de I'exercice terminé le 31 janvier 2000, les administrateurs qui ne faisaient pas partie de la
direction de la Socié&é ont recu une rémunération annuelle de 6000$ e 500$ par réunion du consal
d administration ou des comités de cdui-ci, a |’exception du président du consell d’administration qui a regu une
rémunération annuelle de 7 200 $ et 750 $ par réunion du consell d administration ou des comités de celui-ci. Pour
I’ exercice terminé le 31 janvier 2000, un total de 83 200 $ ont &€ versés aux administrateurs qui ne font pas partie
deladirection.

Au coursdel’exercice terminé le 31 janvier 2000, des options pour acheter 105 000 actions ordinaires de la
Société ont éé accordées aux administrateurs de la Société.

Contratsd’ emploi

A |’ exception de ceux qui sont présentés ci-dessous, il N’ existe aucun contrat o emploi entre la Société et
les hauts dirigeants désignés ni aucun régime ou arrangement de compensation qui est ou qui entrerait en vigueur a
la suite de la démission, la retraite ou toute autre fin d’emploi d’un haut dirigeant désigné au sein de la Société en
raison d’un changement de contréle de la Société ou d' un changement de responsabilité d’ un haut dirigeant désigné
alasuite d' un changement de contréle.

Le 22 octobre 1996, la Société a conclu un contrat d’ emploi avec James D. Crocker aux termes duquel il a
€été engagé a titre de chef de la direction de la Société. Dans le cadre du contrat, M. Crocker s est vu octroyer des
options pour acheter un maximum de 300 000 actions ordinaires a un prix de levée de 0,75 $ par action ordinaire.
M. Crocker recoit une allocation de voiture de 600 $ par mois et des dépenses d hébergement pouvant aller jusqu’a
1000 $ par mais. Dans I’ éventualité ou son contrat d’emploi est résilié pour toute autre raison qu’un moetif valable,
M. Crocker adroit a une prestation de fin d’emploi équivalant a 12 mois de son salaire de base. Au cours de 1998, le
contrat d’emploi a éé modifié et le prix d’ exercice de 225 000 options qui n’ avaient pas encore &é acquises a éé
renégocié afin qu'elles puissent étre levées 4 0,55 $ I’action ordinaire. A partir du 1% février 2000, M. Crocker a
commencé arecevoir un salaire de base annuel de 225 000 $.

Le 4 janvier 1999, la Société a conclu un contrat d’ emploi avec Philip Nafekh aux termes duqud il a é&é
engagé atitre de chef dela direction financiere de la Société. Le contrat d’emploi stipule le paiement d'un salaire de
base annud de 125 000 $. M. Nafekh S'est vu octroyer des options pour acheter un maximum de 150 000 actions
ordinaires a des prix de levée s échelonnant de 1,27 $ a 3,50 $ par action ordinaire. M. Nafekh recoit une allocation
de voiture de 500 $ par mois. Dans |’ éventualité oul le contrat d’emploi est résilié pour toute autre raison qu’ un motif

25



valable, M. Nafekh ale droit de recevoir une prestation de départ équivalant a trois mais, six mois ou un an de son
sdlaire de base § cette résiliation survient au cours de la premiére année ou deuxiéme année ou apres la deuxieme
année de son emploi. A partir du 1% février 2000, M. Nafekh a commencé a recevair un saaire de base annud de
150 000 $.

REGIME D’'OPTIONSD’ACHAT D’ACTIONS

La Société a un régime d’ options d’ achat d'actions incitatif (le « régime d’ options d' achat d’ actions ») pour
ses administrateurs, dirigeants, employés et consultants, lequel a éé ratifié par les actionnaires de la Société en
1998. Un maximum de 3 000 000 d'actions ordinaires peuvent &re émises par la Sociéé en vertu du régime
d’ options d’ achat d' actions.

Le régime d'options d’achat d'actions est concu pour donner des incitatifs aux administrateurs, dirigeants,
employés clés et consultants de la Société et de ses filiales et pour permettre a ces personnes de participer a la
croissance et au succes de la Société. Les options pour acheter des actions ordinaires peuvent &re octroyées de
temps a autre par le conseil d’ administration de la Société au prix de levée qu'il détermine mais qui en aucun cas ne
doit &re moins édevé que cdui qui est exigé par les autorités de réglementation applicables. Le nombre maximal
d actions ordinaires disponibles pour émission a toute personne en vertu du régime d' options d'achat d'actions est
de 5% des actions ordinaires en circulation au moment de I’octroi. Les options octroyées en vertu du régime
d options d'achat d’actions sont non transférables, sauf conformément au régime d'options d'achat d'actions, et
doivent ére levées au plus tard dix ans aprés la date de leur octroi ou avant cela, de la fagon déterminée par le
consell d’administration de la Société et approuvée par toute autorité de réglementation applicable. Les options pour
acheter 2 252 537 actions ordinaires ont éé octroyées en vertu du régime d' options d’ achat d'actions. Le tableau qui
suit présente les détails de ces octrais :

Nombre d’ actions

ordinaires Prix de
Catégorie de bénéficiaire visées par I’ option Date d’ octroi levée Date d’expiration
Deux dirigeants, 75 000 25 octobre 1996 0,75% Voir note 1
dans!’ensemble...........cccovvvveeeennn. 75 000 25 octobre 1996 0,55 1% février 2004
75 000 25 octobre 1996 0,55 1% février 2005
75 000 25 octobre 1996 0,55 Voir note 2
20 000 27 mars 1998 1,72 27 mars 2003
15 200 27 mars 1998 1,72 27 mars 2004
85 000 1% avril 1999 1,57 24 février 2005
15000 1% avril 1999 1,57 Voir note 2
25000 4 janvier 1999 1,27 1% avril 2005
25000 4 janvier 1999 1,27 1% février 2005
25000 4 janvier 1999 2,50 25 janvier 2005
25000 4 janvier 1999 3,50 24 février 2005
50 000 4 janvier 1999 1,27 Voir note 2
172500 25 février 2000 3,85 Voir note 2
Cing administrateurs qui ne sont pas 75 000 29 juillet 1996 0,76 $ Voir note 3
également des dirigeants, dans 130000 30 mai 1997 0,69 Voir note 3
'ensemble.....oeeeeeeiiiciiiieeeeees 105 000 28 mai 1998 1,46 Voir note 3
105 000 28 mai 1999 1,49 Voir note 3
56 employés, 5625 6 mai 1994 050% Voair note 4
dans!’ensemble...........cccovvvvveeennn. 29 250 1% novembre 1994 1,40 Voir note 4
10500 13juillet 1995 2,25 Voir note 4
8750 15 septembre 1995 1,75 Voir note 4
50 000 11 octobre 1995 1,45 31 janvier 2002
75 400 17 juin 1996 0,78 Voir note 5
186 812 19 novembre 1997 0,55 Voair note 6
75 500 19 novembre 1997 0,80 Vair note 2
15000 9 février 1998 0,98 20 février 2003
7 500 23 février 1998 1,21 12 ao(t 2000
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Nombre d’ actions

ordinaires Prix de
Catégorie de bénéficiaire visées par I’ option Date d’ octroi levée Date d’expiration
3750 27 avril 1998 1,48 22 décembre 2000
100 000 4 mai 1998 1,36 Vair note 7
3750 1% aolt 1998 1,32 28 octobre 2000
3750 4 a0(t 1998 1,32 19 novembre 2000
25000 27 juillet 1998 1,37 Voair note 8
40 000 4 a0(t 1998 1,32 Voair note 8
10 000 31 aolt 1998 1,38 31 aolt 2003
50 000 31 aolt 1998 1,38 Vair note 8
7 500 2 décembre 1998 1,05 Voir note 8
30000 16 avril 1999 1,63 Voair note 9
216 750 12 aot 1999 2,08 Voair note 8
55 000 24 janvier 2000 2,58 Voair note 8
40 000 25 février 2000 3,85 25 février 2005
15000 24 mars 2000 5,05 Voair note 10
15 000 24 mars 2000 5,05 Vair note 11
Notes :
D Les options octroyées sont acquises quant au tiers le 25 avril, le 25 juillet et le 25 octobre 1997 et expirent cinq ans
apres leur acquisition.
2 Les options octroyées sont acquises en fonction d’ objectifs de revenus et expirent cing ans apres leur acquisition.
3 Les options octroyées sont acquises quant a 25 % le 31 juillet et le 31 octobre de I’année de I’ octrai, et le 31 janvier et
le 30 avril ou a la date de I'assemblée annuelle de la Société, sdon la premiére éventualité a survenir, au cours de
I" année suivante, et expirent cing ans apres leur acquisition.
4) Les options accordées sont acquises quant a 25 % a chacun des quatre premiers anniversaires de la date de I’ octroi et
expirent cing ans apres leur acquisition.
(5) Les options octroyées sont acquises quant a 20 % a la date de I’ octroi et quant a 20 % a chacun des quatre premiers
anniversaires de ladate de I’ octroi et expirent cing ans apres leur acquisition.
(6) 62 031 de ces options octroyées expirent le 17 novembre 2002 et les options restantes sont acquises en fonction
d’ objectifs de revenus et expirent cing ans apres leur acquisition.
@ 25 % de ces options expirent le 4 ao(it 2003 et les options restantes sont acquises en fonction d objectifs de revenus et
expirent cing ans apres leur acquisition.
8 25 % de ces options expirent cing ans apres la date de leur octroi et les options restantes sont acquises en fonction
d’ objectifs de revenus et expirent cing ans apres leur acquisition.
9 7 500 de ces options expirent le 16 juillet 2004 et les options restantes sont acquises en fonction d’ objectifs de revenus

et expirent cing ans apres leur acquisition.

(20) Les options octroyées sont acquises quant a 25 % des le début de I’emploi du bénéficiaire et les options restantes sont
acquises en fonction d’ objectifs de revenus et expirent cing ans apres leur acquisition.

(11 Les options octroyées sont acquises quant a 25 % le 24 mars 2000 et les options restantes sont acquises en fonction
d’ objectifs de revenus et expirent cing ans apres leur acquisition.

EMPLOI DU PRODUIT

Le produit net découlant du placement e revenant a la Sociéé (sans donner effet a I'option pour
attributions excédentaires) est estimé a * $, aprés déduction de la rémunération des preneurs fermes de
®*  S$edesdépensesestiméesreliéesauplacementde  °  $. LaSocié&éal’intention d' utiliser le produit net
du présent placement de la fagon suivante: i) environ  *  $ pour financer la recherche et le développement;
iiyenviron * $ pour financer des acquisitions futures; iii) environ 2,7 millions $ pour rembourser certaines
dettesetiv) lesolded’ environ  *  $ pour le fonds de roulement et pour les besoins généraux. En attendant qu’il
soit utilisé a cette fin, la Société al’intention d'investir ce produit net dans des titres a court terme portant intérét et
ayant une cote éevée de solvahilité. L’utilisation rédle du produit net découlant du placement variera selon les
besoins de I’ exploitation et les besoins en capitaux de la Société de temps a autre et sera assujettie a la discrétion de
la direction de la Socié&té. Méme s la Société n'a conclu aucune convention exécutoire a |I'égard de nouvelles
acquisitions, €le est actuellement a divers stades de discussions concernant des opportunités d’ acquisitions.
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Une banque a charte canadienne (la « banque ») qui est la sociéé-mere de Valeurs Mobilieres HSBC
(Canada) Inc., I'un des preneurs fermes, a fourni a la Société une facilité de crédit (la « facilité de crédit »). La
facilité de crédit est garantie par Société de capital HSBC (Canada) Inc., une filiale en propriété exclusive de la
banque & un membre du méme groupe que Valeurs Mohilieres HSBC (Canada) Inc. Environ 2,7 millions $ du
produit net découlant du placement seront utilisés pour rembourser certaines dettes de la Sociéé. Voair les rubriques
intitulées « Analyse par ladirection de la situation financiere et des résultats d’ exploitation — Situation de trésorerie
et sources de financement » et « Mode de placement ».

STRUCTURE DU CAPITAL CONSOLIDE

Le tableau suivant présente la structure du capital consolidé de la Société aux dates indiquées compte tenu
du placement. Ce tableau doit étre lu avec les états financiers consolidés de la Société et les notes y afférentesinclus
ailleurs dans e présent prospectus.

Au 31 mars 2000,
comptetenu du

Autorise Au 31 janvier 2000 Au 31 mars 2000 placement ¥
(non vérifié) (non vérifié)
DEED ..o - 3188432% 3348516% L)
Capitaux propres
Actions ordinaires3:4)--------- [imité 8005987 $ (8121140 %) o3
(15064 944 actions)  ((15 180 819) actions) (® actions)
(DI 1ol A A 968523 $ 968523 $ 968523 $
Total des capitaux propres 7037 464 $ 7152617 $ o3
1) Compte tenu de |’ option d’ attribution excédentaire.
2) Comprend le passif a long terme et le passif & court terme garanti. Se reporter aux notes 7 et 8 afférentes aux éats
financiers consolidés de la Sociétéinclus ailleurs dans le présent prospectus.
3) Un montant additionnel de ® actions ordinaires ont éé attribuées et réservées a des fins d'émission aux fins et aux

montants indiqués ci-dessous :

i) @ actions ordinaires alalevée del’ option d attribution excédentaire. Sereporter a « Mode de placement »;

ii) @ actionsordinaires alalevée des options de rémunération. Sereporter a « Mode de placement »;

iii) 2623580 actions ordinaires a la levée des options d'achat d’ actions en cours et des options disponibles en vertu
du régime d' options d’achat d’ actions. Sereporter a « Régime d’ options d’ achat d' actions »;

iv) 500 000 actions ordinaires a I’ exercice des bons de souscription garantis émis a HSBC Capital (Canada) Inc. en
contrepartie de la garantie de la facilité de crédit. Les titres garantis peuvent étre exercés au prix de 1,71 $ en
tout temps au plustard le 23 novembre 2002. Sereporter a « Analyse par la direction des résultats d’ expl oitation
et dela situation financiére - Situation de trésorerie et sources de financement » et « Mode de placement ».

4) Un montant additionndl d'actions ordinaires ont éé attribuées et réservées a des fins d’émission aux termes de la
convention d achat de LaserTechniek. Sereporter a« Activités de la Société - Récentes acquisitions ».
5) Au 31 janvier 2000.

28



PRINCIPALES INFORMATIONS FINANCIERES CONSOL IDEES

Letableau qui suit présente les principal es informations financiéres consolidées vérifiées de Virtek pour les
trois exercices de Virtek terminésles 31 janvier 2000, 1999 et 1998. Le résumé suivant des principales informations
financiéres consolidées vérifiées est tiré des états financiers consolidés de Virtek, devrait ére lu avec ceux-ci, y
compris les notes y afférentes et |'analyse par la direction de la situation financiere et des résultats d’ exploitation
inclus ailleurs dans le présent prospectus et est donné sous réserve de ceux-ci.

Donnéesdel’ état desrésultats

Exercicesterminésles 31 janvier
(en milliers de dollars, sauf les données par action)

2000 1999 1998
Chiffred affaires.......c.cocvvviviviiiiiece e 15605 $ 10118 % 7543%
Colt des marchandises vendues............ccccccvvevieennee. 5593 3176 2754
Marge DrUte.......cveeee e 10012 6942 4789
Charges:
Générales et administratives............cccccveeveennnen. 2721 1150 1137
Vente et Marketing ........cocveeveveeneneeneeneseeseeenns 4330 2434 1584
Recherche et développement..........ccocvvnvivnienne. 2426 2095 1129
Moins: Crédits d'impdt al’investissement.......... (223) (278) (605)
AMOrtiSSEMENT .....vveeiciee e _ 812 _ 602 _ 486
Total deSChargeS......vvevvvveeeieiiiese e 10 066 6003 3731
Autres produits (charges)
INtEréts Créditeurs. ......oovevveeecieee e 49 95 48
INtEréts déDITEUrS.....cuvvivierce e (103) (42) (64)
Gain alavente de la technol ogie de découpage.... 1525 _ = _ =
1471 _ 53 16
Bénéfice avant provision pour (récupération des)
impots sur lesbénéfices.......ccovivvvieivcceceecieen, 1417 992 1042
Provision pour (récupération des) impdts sur les
DENERICES.....ccveeeee e
REDOIMES ... 175 _(43) —
BENEfICENE .....cove et 1242 % 10353 1042
Bénéfice par action en circulation...........cccccceeveeenene 0,08% 0,07% 0,07%
Bénéfice diluépar action..........ccccceveerviececreceenn, 0,08% 0,07% 0,07%
BAIIAY corveeereiereiineseine e 2283 1541 1544
1 Bénéfice avant intéréts, impdts et amortissement. Au cours de I’ exercice terminé le 31 janvier 2000, le bénéfice net et

le BAIIA comprennent un gain divers a la vente d'un actif secondaire et diverses charges non récurrentes. La
répercussion de ces modifications se traduit par un gain divers d’environ 800 000 $.
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Données du bilan
Aux 3ljanvier
(en milliers de dollars)

2000 1999
Actif :
ACtT ACOUM tEIME....ceviieeeeieieieie e 7135 % 6217$
IMMODIISALIONS, NEL......vvvviiee i 2 247 1472
Débiteurs along terme ........cocvivvviiiiiiniiee e 76 -
Crédits d'imp6t al’ investissement arécupérer ................. 139 23
Actif INCOrporel, NEL........coeiiiecie e 4 367 210
Impéts sur les benéfices reportés .........oovevveveeceesveiiesinns - 95
Total del’aCtif .....oceieiiiii 13964 8017 %
Passif et capitaux propres:
Passif & COUMt tEIME........ccevrrieeieiniseeeene e 3994 3% 2374 %
Passif 210Ng tErMe.......cccviviiiiiiiiii e 2 609 168
Avantage iNCitatif.........cccoveiieriiriie e 244 -
Impbts sur les bénéfices reportés.........coovvvvvviiiiiiicnenn 80 -
CapItalX PrOPIES....ccveeirresreeseeateesreeesereseeesseransensneeenns 7037 5475
Total du passif et des capitaux propres.........ccoceeeeeeeeneenne 13964 $ 8017 %

ANALYSE PAR LA DIRECTION DE LA SITUATION FINANCIERE ET DESRESULTATS
D’'EXPLOITATION

L'analyse qui suit présente des informations que la direction croit pertinentes pour évaluer et comprendre
les résultats d' exploitation et la situation financiére consolidés de la Société. La présente analyse doit ére lue avec
les états financiers consolidés de la Société, dont les notes y afférentes figurant ailleurs dans le présent prospectus.
Voir les principales informations financiéres consolidées. Cette analyse renferme des énoncés prospectifs qui
comportent des risques e des incertitudes. Les résultats réds de la Société peuvent différer beaucoup de ceux
prévus dans les énoncés prospectifs par suite de certains facteurs, y compris, sanss'y restreindre, ceux présentés ala
rubrique «Facteurs de risgue».

Apercu

Virtek est une société de haute technologie qui développe, fabrique e¢ commercialise des systémes de
technologie laser de précision pour un large éventail d applications destinées surtout a étre utilisées dans des usines
de production et des laboratoires médicaux. Le siege social de la Société, situé a Waterloo, en Ontario, couvre une
superficie de 25 000 pi® et comprend un laboratoire de recherche et une usine de production. Virtek maintient aussi
un bureau de vente et de recherche & Boston, aux Etats-Unis, un bureau et une petite usine de montage en Belgique
et un bureau des ventes au Royaume-Uni. Au 31 janvier 2000, Virtek comptait 70 employés a temps plein.

Au cours des exercices terminés les 31 janvier 1998, 1999 et 2000, les systémes de technologie laser de
précision a grande vitesse de Virtek ont servi principalement pour deux applications distinctes, soit :

la modélisation laser : procédé par lequel un rayon laser visible est projeté sur une surface afin de créer une
image pour la disposition précise de piéces dans un processus de montage;

I"'imagerie laser : procédé par lequel un rayon laser balaie un objet et fournit des données sur cet objet a
I’ opérateur.

Au coursdel’exercice terminé le 31 janvier 2000, Virtek a entrepris un certain nombre d'initiatives cadrant
avec sa stratégie d’ entreprise. Ces initiatives ont inclus |’ acquisition de deux entreprises concurrentes, |'abandon de
sa technol ogie de découpage du cuir, I’ inscription de ses actions a la bourse de Toronto, larésiliation d’un contrat de
distribution défavorable et I’ établissement d’ un réseau de distribution mondial pour ses entreprises de modéisation
laser et d'imagerie laser. L'impact de ces initiatives est refléé dans les états financiers de la Société. Gréce a ces
initiatives, la Société a vu ses produits bruts monter de 54 % par rapport a I’ exercice précédent. Avant la vente en
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novembre 1999, la technologie de découpage du cuir représentait 680 000 $, ou 4 % des produits de la Société pour
I’ exercice.

Virtek s est départie de sa technologie de découpage du cuir parce qu’' €le ne cadrait pas avec le reste de ses
activités. Virtek a vendu sa technologie de découpage du cuir a Gerber Scientific Inc. pour une contrepartie au
comptant de 1 525 125 $. En vertu de la convention d'achat, Virtek a signé un contrat a prix fixe pour douze mois
en vertu duguel elerecevra 435000 $.

L’augmentation du chiffre d'affaires au cours de I'exercice terminé le 31 janvier 2000 découle
principalement de la hausse des ventes des produits d'imagerie laser de Virtek et de la croissance soutenue de ses
produits de modélisation laser. Les produits d'exploitation tirés du secteur d' activité de modéisation laser se sont
élevés de 6 713 653 $ pour I’ exercice terminé le 31 janvier 1998 a 7 883 684 $ pour I’ exercice terminé le 31 janvier
1999 ¢, enfin, a 11389304 $ pour I'exercice terminé le 31 janvier 2000. Les ventes du secteur d activité
d' imagerie laser ont évolué de 829 806 $ pour I'exercice terminé le 31 janvier 1998, lorsque la totalité de ces
produits d’ exploitation provenait des ventes du produit pour découpage du cuir de la Société, a 2 234 469 $ pour
I’exercice terminé le 31 janvier 1999 et 4 216 032 $ pour I’ exercice terminé le 31 janvier 2000. Exclusion faite des
produits d'exploitation tirés de la vente du produit pour découpage du cuir de la Sociéé, les ventes de produits
d' imagerie de Virtek se sont accrues de 245 % al’ exercice terminé le 31 janvier 2000 en regard de I’ exercice 1999.

Au cours de I'exercice 2000, Virtek, a acquis la totalité des actions en circulation de LaserTechniek,
entreprise de solutions de modédisation laser et distributeur de lasers. Se reporter a la rubrique intitulée «Activités
de la Société — Acquisitions récentes». Cette acquisition a éé comptabilisée comme un achat pur & smple €t les
résultats d’ exploitation de LaserTechniek du 18 octobre 1999 au 31 janvier 2000 figurent dans les éats financiers
consolidés de la Société.

Virtek a également acheté certains actifs de I’ entreprise de modélisation laser pour les accumulations de
plis de matériaux en aérospatiale de GSI Lumonics, avec une certaine propriété intellectuelle au cours de I’ exercice
2000. Sereporter alarubriqueintitulée «Activités dela Société — Acquisitions récentes».

Le colit des produits vendus inclut le colt des produits et les charges salariales liées au montage des
produits de modélisation et d’'imagerie.

Les charges de ventes comprennent les salaires des employés générant un profit comme le personnel des
ventes directes, le personnd du marketing et les directeurs de marché, les commissions sur ventes de produits et les
frais de publicité et de promaotion.

Les frais de recherche e de déveoppement incluent les salaires du personne de recherche et
dével oppement et |es matiéres utilisées au laboratoire de recherche de la Société.

Les charges générales et administratives consistent en salaires du personnd administratif, frais liés aux
locaux, gains et pertes de change et autres frais administratifs.

Résultats d’exploitation
Exerciceterminéle 31 janvier 2000 par rapport a |’ exercice terminéle 31 janvier 1999
Chiffre d’ affaires

Pour I'exercice terminé le 31 janvier 2000, les produits bruts se sont élevés de 54 % pour atteindre
15,6 millions $ en regard de 10,1 millions $ au cours de la période correspondante en 1999. Le chiffre d' affaires
généré par |’ entreprise de modélisation de la Société pour I’ exercice terminé le 31 janvier 2000 s est accru de 44 %
comparativement a la méme période en 1999 et a représenté approximativement 73 % du chiffre d affaires total
comparativement a environ 78 % pour la période correspondante de 1999. L’accroissement des ventes de
I"entreprise de modélisation de Virtek résulte principalement de la demande soutenue pour le produit de
modédlisation des entretoises de Virtek dans I'industrie des piéces pour maisons préfabriquées et du progres sur le
marché du produit de modélisation de Virtek destiné al’industrie aérospatiale.
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Le chiffre d affaires généré par I’ entreprise d’'imagerie de Virtek pour I’ exercice terminé le 31 janvier 2000
s est accru de 89 % comparativement ala méme période en 1999 et a représenté 27 % du chiffre d' affaires total en
regard de 22 % pour la période correspondante de 1999. Cette hausse du chiffre d’ affaires de I’ entreprise d’' imagerie
de Virtek découle surtout de la croissance soutenue des ventes de LaserQC, produit d'imagerie bidimensionnelle
industriel de Virtek. Les ventes provenant de I'entreprise d'imagerie incluent les ventes de la technologie de
découpage du cuir dont la Société s est départie au cours de I’ exercice. Cette technologie a représenté 1 211 000 $
du chiffre d' affaires de |’ exercice terminé le 31 janvier 1999 et 680 000 $ du chiffre d' affaires de |’ exercice terminé
le 31 janvier 2000. Aprés redressament pour tenir compte de ces ventes, les ventes générées par I’ entreprise
d' imagerie de Virtek se sont accrues de 245 % en regard de la méme période en 1999. Cette croissance inclut les
ventes du ChipReader de la Société dont les expéditions commerciales ont débuté au troiséme trimestre de
I’ exercice dela Société terminé le 31 janvier 2000.

Marge bénéficiaire brute

La marge bénéficiaire brute de Virtek a glissé a 64 % pour |'exercice terminé le 31 janvier 2000, en
comparaison de 69 % pour I’ exerciceterminé le 31 janvier 1999. Au cours de |’ exercice terminé le 31 janvier 2000,
la Sociéé a commencé a vendre le ChipReader qu' le fabrique a son usine de Boston. La diminution de la marge
bénéficiaire brute découle de la baisse des profits bruts matérialisés a la vente du ChipReader en raison des colts de
fabrication élevés. La Société est sur le point de déménager la production du ChipReader a son usine de production
de Waterloo et espere réduire son colt de production par ce déménagement. Les ventes du produit de découpage du
cuir de la Société ont entrainé une marge bénéficiaire brute moyenne supérieure a celle des autres produits de la
Société. Ce produit a éé abandonné au troisiéme trimestre de I’ exercice 2000 par suite de la vente par la Société de
sa technol ogie de découpage du cuir.

Les fluctuations néfastes du change ont également influé sur les résultats d’ exploitation de la Société. La
production est effectuée par la Société surtout au Canada, méme s une grande part des produits d’ exploitation de la
Société est générée en dollars américains.

Charges générales et administratives

Pour I’ exercice terminéle 31 janvier 2000, les charges générales et administratives ont augmenté d’ environ
1,5 million $ par rapport aux niveaux de |’ exercice 1999. Ces colts comprennent un certain nombre de charges non
récurrentes, dont environ 100000 $ liés a I'inscription de la Société a la bourse de Toronto, les frais d environ
50 000 $ liés au déménagement de la Société a une nouvelle usine et les radiations des stocks liés aux produits
abandonnés ou désuets d environ 100 000 $. Environ 250 000 $ de I'augmentation reflétent les colits associés a du
nouveau personnel et 430 000 $ ont trait a desfrais plus éevésliés au bureau, dont des frais engagés en rapport avec
les installations nouvellement louées de la Société a Waterloo et au Massachusetts.  Quelque 300 000 $ de cette
hausse rendent compte du raffermissement du dollar canadien par rapport au dollar américain dans I'année.
Exclusion faite des charges liées a des postes non récurrents, les charges générales et administratives de la Société
ont totalisé environ 2,4 millions $ pour I’ exercice terminé le 31 janvier 2000 et reflétent le taux annuel actud des
charges générales et administratives dela Société. La Société n’ envisage pas de hausses additionnelles du niveau de
dépenses dans un avenir rapproché.

Charges de recherche et de développement (et crédits d’imp6t a I’ investi ssement)

Au cours de I'exercice terminé le 31 janvier 2000, la Société a concentré ses efforts sur le lancement du
ChipReader. Par conséguent, les dépenses de recherche et de développement sont demeurées relativement
uniformes en regard des dépenses au cours de I’ exercice terminé le 31 janvier 1999. Etant donné que les travaux de
recherche et de dével oppement liés au ChipReader ont été effectués a |’ extérieur du Canada, ils ne donnent pas droit
adescréditsd'impét al’'investissement. Les crédits d'imp6t a I’ investissement ont atteint 223 000 $ pour I’ exercice
terminé le 31 janvier 2000 en regard de 278 000 $ pour I'exercice terminé le 31 janvier 1999. Par suite de
I"inscription de ses actions a la bourse de Toronto, la Société n’a plus le droit de recevoir des crédits d'impdt a
I"investissement remboursables. En outre, le rythme auquel 1a Société peut recevoir un crédit diminuera également.
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Ventes et marketing

Les charges de ventes et marketing se sont élevées pour |’ exercice terminé le 31 janvier 2000 par rapport
aux niveaux de I'exercice précédent parce que la Sociéé a accru ses efforts de marketing.  Un certain nombre
d employés se sont joints a |’ éguipe de Virtek dans les domaines des ventes et du soutien des ventes. Virtek a
€également entrepris un certain nombre d' initiatives de marketing a |’ exercice 2000 afin d’ accroitre la pénétration des
produits existants et de lancer de nouveaux produits. Virtek maintient ses dépenses a |’ égard des brochures sur les
produits, de la publicité dans les revues professionnelles et des envois postaux ciblés aux clients éventuels. Pour
I’exercice terminé le 31 janvier 2000, les charges de ventes e de marketing se sont éablies a 4 330 000 $,
représentant 28 % des ventes brutes comparativement a 2 434 000 $, représentant 24 % des ventes brutes de
I’exercice terminéle 31 janvier 1999,

Imp6ts sur les bénéfices

Méme s la Société a eu recours a des reports prospectifs de pertes fiscales pour minimiser ses impdts sur
les bénéfices a payer, dle prévait que les profits de I’ exercice 2001 seront imposables. La note 10 afférente aux
états financiers résume les reports prospectifs de perte restant disponibles.

Questions liées au change

Au cours de I'exercice terminé le 31 janvier 2000, Virtek a enregistré 14,2 millions$ (91 %) de ses
produits d exploitation en dollars américains. Le cours du change moyen durant I’ exercice 2000 a éé d environ
1,48 $ pour 1,00 $ US.

Exerciceterminéle 31 janvier 1999 par rapport a |’ exerciceterminé le 31 janvier 1998
Chiffre d’ affaires

Pour I exercice terminé le 31 janvier 1999, les produits bruts se sont éablis a 10,1 millions $ en regard de
7,5millions$ pour la méme période en 1998, ce qui représente une hausse de 34 %. Les ventes générées par
I’ entreprise de modélisation de la Société pour I'exercice terminé le 31 janvier 1999 se sont accrues de 17 % en
regard de la méme période en 1998 et ont représenté environ 78 % du chiffre d’ affaires total par rapport a environ
89 % pour la période correspondante de 1998. Cela découle des résultats médiocres enregistrés au troisiéme
trimestre, lorsque les dépenses en capital ont diminué par suite du repli économique prévu. Le chiffred affairesliéa
la modélisation a progressé au quatrieme trimestre, représentant 78 % des produits bruts pour I’ exercice terminé le
31 janvier 1999, comparativement a 89 % pour I'exercice terminé le 31 janvier 1998. Cette hausse découle des
efforts soutenus de la Société en vue de réduire sa dépendance a I’ égard des secteurs cycliques et de pénérer des
marchés plus vastes et moinsinstables.

Le chiffre d’ affaire généré par I’ entreprise d’' imagerie de Virtek pour I’ exercice terminé le 31 janvier 1999
s est accru de 169 % en regard de la méme période en 1998 et a représenté environ 22 % du chiffre d affaires total
comparativement a 11 % pour la méme période en 1998. Cette hausse a résulté surtout du lancement du LaserQC,
produit d'imagerie bidimensionnelle industriel de Virtek. Les ventes se sont auss accrues gréce au produit pour
découpage du cuir de la Société. Au premier trimestre de 1999, Virtek a lancé le ChipReader, produit d’'imagerie
visant les domaines de la génomique et |a protéomique.

Marge bénéficiaire brute

La marge bénéficiaire brute de Virtek sest levée a 69 % pour I’ exercice terminé le 31 janvier 1999 par
rapport a 63 % pour I'exercice terminé le 31 janvier 1998. Cet accroissement refléte la capacité de Virtek de
maintenir sa stratégie de fixation des prix tout en augmentant les volumes et réalisant des économies d’ achat et de
production.

Les fluctuations favorables du change ont également éé bénéfiques aux résultats d exploitation de Virtek.
La composition des produits a également joué un réle dans I'accroissement des marges bénéficiaires brutes.
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L' augmentation des ventes de produits d'imagerie et de modélisation conjuguée au nombre élevé de composantes de
logiciel ont réduit le co(t des produits vendus.

Charges générales et administratives

Au coursdel’exercice terminé le 31 janvier 1999, les charges générales et administratives ont peu varié par
rapport al’ exercice 1998. Virtek a continué de profiter des diverses initiatives lancées a I’ exercice 1998 en vue de
réduire lesfrais généraux de 10 % par rapport au niveau de |’ exercice 1997.

Charges de recherche et de développement (et crédits d’imp6t a I’ investi ssement)

Au cours de I'exercice terminé le 31 janvier 1999, la Société a concentré ses efforts sur le lancement de
nouveaux produits afin de réduire sa dépendance a I’ égard des secteurs cycliques. Par conséguent, Virtek a accru
ses charges de recherche et de dével oppement de 85 % par rapport a la période correspondante en 1998. En février
1998, Virtek a ouvert un bureau aux Etats-Unis afin de développer le ChipReader pour les domaines de la
génomique et de la protéomique. Etant donné que ces travaux de recherche et de dével oppement ont été effectués a
I’ extérieur du Canada, ils ne donnent pas droit a des crédits d'impét a I'investissement. Les crédits d'impét a
I'investissement de Virtek sont donc passés de 604 000 $ a I'exercice terminé le 31 janvier 1998 a 278 000 $ a
I’exercice terminéle 31 janvier 1999.

Ventes et marketing

Les charges de ventes et marketing se sont élevées pour I’ exercice terminé le 31 janvier 1999 par rapport au
niveau de I’ exercice précédent parce que la Société a accru ses efforts de marketing. Un certain nombre d’ employés
se sont joints a I'équipe de Virtek dans les domaines des ventes et du soutien des ventes. Virtek a également
entrepris un certain nombre d'initiatives de marketing a I’ exercice 1999 afin d’ accroitre la pénétration des produits
existants et de lancer de nouveaux produits. Virtek a commencé a dépenser pour les brochures sur les produits, la
publicité dans les revues professionnelles et les envois postaux ciblés aux clients éventuels. Pour I’ exercice terminé
le 31 janvier 1999, les charges de ventes et de marketing se sont éabliesa 2 434 000 $, représentant 24 % des ventes
brutes comparativement a 1 584 000 $, représentant 21 % des ventes brutes al’ exercice terminé le 31 janvier 1998.

Questions liées au change

Au cours de I exercice terminé le 31 janvier 1999, Virtek a enregistré 9,3 millions $ (92 %) de ses produits
d exploitation en dollars américains. Le cours du change moyen durant I’ exercice 1999 a été d’ environ 1,49 $ pour
1,00$ US

Situation detrésorerie et sources de financement

Virtek a continué de financer la croissance de la Société avec sa capacité d’ autofinancement et les crédits
d'imp6t remboursables. Par conséquent, |a Société aterminé |’ exercice avec un fonds de roulement ferme d’ environ
3,1 millions $, dont 920 000 $ au comptant. Les débiteurs de 3,75 millions $ résultent des 4,8 millions $ des ventes
générées au dernier trimestre de I'exercice.  Les stocks se sont accrus par rapport aux niveaux des exercices
précédents et incluent environ 700 000 $ de stocks liés aux deux acquisitions effectuées par la Société au cours de
I’exercice. Aprés redressement pour tenir compte de ces nouveaux stocks, la Société a, en fait, réduit ses stocks par
rapport aux niveaux de 1999.

La Société a une ligne de crédit de 2 500 000 $, sous réserve de limites consenties en prét sur des débiteurs,
des stocks et certains crédits d’ imp6t a |’ investissement. Cette ligne de crédit est remboursable a vue. Au 31 janvier
2000, aucun montant n’avait é&étiré sur cette facilité de crédit.

Le 23 novembre 1999, la Société a conclu une facilité de crédit avec la banque, qui est |a société mére de
Vaeurs Mobilieres HSBC (Canada) Inc., I'un des preneurs fermes, en rapport avec une facilité de crédit non
renouvelable garantie de 2 millions $. Quelque 2,7 millions $ du produit net du placement serviront a rembourser
certaines dettes de la Société. A la date des présentes, la Société respecte les modalités et conditions importantes de
lafacilité de crédit.



Société de capital HSBC (Canada) Inc. (le «garant»), sociéé membre du groupe de Valeurs Mobiliéres
HSBC (Canada) Inc., I'un des preneurs fermes, a fourni une garantie de I’ obligation de la Société a I’ égard de la
banque en vertu de la facilité de crédit. En contrepartie de la garantie, la Société a versé au garant une commission
d' engagement totalisant 100 000 $ et est tenue de verser une commission de garantie égale a 5 % par année du
capital du prét alors avancé et en cours, laguelle commission doit S élever de 9 % par année apres le 30 novembre
2000 sur le capital delafacilité de crédit. Les commissions additionnelles totalisant 125 000 $ peuvent étre versées
s la dette est en cours apres les dates précisées dans la convention. Se reporter aux rubriques intitulées «Emploi du
produit» et «Mode de placement».

En rapport avec la facilité de crédit, le garant a recu des bons de souscription d'actions (les «bons de
souscription de garantie») lui donnant le droit d'acheter jusgqu'a 500 000 actions ordinaires. Les bons de
souscription de garantie peuvent &re exercés aun prix de 1,71 $ en tout temps au plus tard le 23 novembre 2002. Se
reporter aux rubriques «kEmploi du produit» et «Mode de placement».

An 2000

Virtek n’a relevé aucune défectuosité ni erreur importante de ses systémes d' explaitation ou d' affaires par suite du
passage de 1999 a 2000. En se fondant sur ses activités depuisle 1% janvier 2000, Virtek pense que le problemelié
au passage a I'an 2000 aura un effet négligeable sur ses activités en cours. Cependant, il est possible que le plein
effet du changement de date, qui posait probléme parce que les programmes informatiques utilisent deux chiffres au
lieu de quatre pour identifier I'année, ne se soit pas encore fait sentir. Par exemple, il est possible que les problemes
liés au passage al’an 2000 ou des problemes similaires comme les problémes liés a I’ année bissextile influent sur la
facturation, la liste de paie ou la date d'arrété des comptes a la fin du mois, du trimestre ou de I’ exercice. Virtek
pense que ces problémes seront mineurs et faciles a corriger.  En outre, Virtek pourrait également souffrir s les
clients ou les fournisseurs sont affectés par un probléme lié au passage a I’an 2000 ou des problémes semblables.
Virtek n’a pas relevé de probléme important lié au passage a |’an 2000 ou de probléme similaire qui aurait touché
ses clients ou fournisseurs.

Virtek a consacré environ 50 000 $ a la préparation al’an 2000 au cours de 1999. Ces efforts ont compris
le remplacement du matériel non conforme et désuet et des logiciels non conformes ains que I'identification et la
correction des problémes liés au passage a |’ an 2000.

DESCRIPTION DU CAPITAL-ACTIONS

Le capital-actions autorisé de la Société est composé d' un nombre illimité d’ actions ordinaires parmi
lesquelles, en date du 4 avril 2000, 15 180 819 actions ordinaires étaient émises et en circulation.

Chague action ordinaire confére a son porteur un droit de vote par action lors des assemblées des
actionnaires de la Société et le droit de recevoir des dividendes lorsqu’ils sont déclarés par le consell
d administration et de participer aux distributions des ééments d' actif de la Société, sous réserve des droits des
porteurs de toute catégorie d’ actions de rang supérieur aux actions ordinaires.

RELEVE DESDIVIDENDESET POLITIQUE

La Société a actuellement I’ intention de conserver tous les bénéfices futurs, e cas échéant, pour les utiliser
dans le cadre de ses activités e ne prévoit pas verser de dividendes sur les actions ordinaires dans un avenir
rapproché. Toute décision de verser des dividendes a I’ avenir demeurera a la discréion du consal d’ administration
de la Société et sera prise en tenant compte de sa situation financiére et d' autres facteurs réputés pertinents par le
consall d’administration.
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DILUTION

Aprés avoir donné effet au placement et en présumant que I’ option pour attributions excédentaires n'a pas
€té levée, le prix d' offre de chaque action ordinaire offerte en vertu des présentes excede, en date du 31 janvier
2000, son actif corporel net consolidéde *  $, cequi représente un facteur dedilutionde  °* % Letableau
qui suit présente ladilution par action ordinaire :

Prix d' offre par action ordinaire........c..ccccceveveveenrienenne ° %
Actif corporel net en date du 31 janvier 2000.................. ° %

Augmentation de |’ actif corporel net attribuable ° 3

au présent placement® ..........cccoovveveieeieee e

Actif corporel net consolidé aprés ° 3
le présent placement..........cccovvvereenene s

Dilution pour €S aCqQUErEUIS..........ccovvereereereseeeeneeneens ° 3
Pourcentage de dilution par rapport ° %

AU PriX d Offf€..cc e

1) Apres déduction des dépenses reliées au présent placement estiméesa °*  $et de la rémunération des preneurs
feemesde *  $ payablespar la Société.

MODE DE PLACEMENT

Aux termes d'une convention datée du ® 2000 (la « convention de prise ferme ») intervenue entre, d' une
part, la Société, et, d' autre part, Valeurs Mohbilieres HSBC (Canada) Inc., Yorkton Valeurs Mohiliéres Inc. et Brant
Securities Inc. (collectivement, les « preneurs fermes »), la Société s est engagée a émettre et a vendre les actions
ordinaires, et les preneurs fermes se sont engagés individuellement a acheter, sous réserve des conditions énoncées
dans la convention de prise ferme, e ® 2000, ou a une autre date pas plus tard que le ® 2000, sdlon ce qui peut &re
convenu, la totalité absolue des actions ordinaires au prix de ® $1’action ordinaire payable en espéces sur livraison
des certificats représentant les actions ordinaires. Le prix d' offre des actions ordinaires a été déerminé par voie de
négociations entre la Société et les preneurs fermes. La convention de prise ferme prévait le versement aux preneurs
fermes, pour les services qu'ils rendent dans le cadre du placement, d’une rémunération de ® $ I’ action ordinaire
vendue.

De plus, la Société a attribué aux preneurs fermes une option (I’ « option pour attributions excédentaires »)
visant I'acquisition d’un maximum de ® actions ordinaires supplémentaires au prix de ® $ I'action ordinaire
payable en espéces sur livraison de ces actions ordinaires supplémentaires. L’ option pour attributions excédentaires
peut ére levée de temps a autre en totalité ou en partie pendant une période de 60 jours a compter de la date de
cléture afin de pourvoir aux attributions excédentaires, le cas échéant, et a des fins de stabilisation du marché. La
convention de prise ferme prévoit le paiement par la Société aux preneurs fermes d’ une rémunération de ® $1’action
ordinaire vendue aux termes de |’ option pour attributions excédentaires pour les services qu'ils rendent a cet égard.
Le présent prospectus vise auss |e placement des actions ordinaires pouvant &re émises a la levée de I’ option pour
attributions excédentaires.

Aux termes de la convention de prise ferme, la Sociéé émettra aux preneurs fermes des options de
rémunération (les « options de rémunération ») visant I’acquisition de ® actions ordinaires au prix d offre en tout
temps avant la date qui correspond au 18° mois suivant |a date de cl6ture du placement. Le présent prospectus vise
auss le placement des options de rémunération.
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Les preneurs fermes peuvent résilier la convention de prise ferme a leur discrétion en fonction de leur
évaluation des marchés financiers, e la convention de prise ferme peut auss étre résiliée advenant certains
événements déterminés. Toutefois, les preneurs fermes sont tenus de prendre livraison de la totalité des actions
ordinaires et delesrégler s des actions sont achetées aux termes de la convention de prise ferme.

Aux termes des instructions générales de la Commission des valeurs mobiliéres du Québec et de la
Commission des valeurs mohiliéres de I’ Ontario, les preneurs fermes ne peuvent, pendant la période du placement,
offrir d’acheter ou acheter des actions ordinaires. La restriction qui précede fait I’ objet d’ exceptions, a la condition
que I’ offre ou I'achat ne soit pas effectué dans le but de créer un marché actif réd ou apparent pour les actions
ordinaires ou d'en hausser le cours. Ces exceptions incluent une offre ou un achat autorisés aux termes des
reglements et des régles de la BT concernant la stabilisation du marché et les activités passives de maintien du
marché et une offre ou un achat effectués pour un client ou pour le compte d’ un client lorsque I ordre de celui-ci n'a
pas été sollicité pendant la période du placement. Sous réserve de ce qui précede et des lois applicables, relativement
au placement, les preneurs fermes peuvent procéder a des attributions excédentaires ou effectuer des opérations
visant a stabiliser ou maintenir le cours des actions ordinaires a un niveau supérieur a celui qui pourrait par ailleurs
prévaloir sur le marché libre. Ces opérations peuvent étre entreprises ou interrompues en tout temps pendant le
placement.

La Société s'est engagée en faveur des preneurs fermes a ne pas, dans les 90 jours suivant la date de
cl6ture, sauf dans certaines circonstances, directement ou indirectement, émettre ou vendre ou offrir de vendre des
actions ordinaires ou d' autres titres convertibles en actions ordinaires ou échangeables contre celles-ci ni annoncer
publiquement son intention de le faire, sans avoir obtenu le consentement écrit préalable des preneurs fermes a
I"exception : i) de |’ attribution d'options aux termes du régime d' options d'achat d' actions et I'émission d' actions
ordinaires a la levée de ces options; et ii) I’émission d'actions ordinaires a I’ exercice de titres convertibles, de bons
de souscription ou d’ options en circulation ou en cours de validité.

Les actions ordinaires ne sont pas ni ne seront enregistrées en vertu de la United States Securities Act of
1933, en sa version modifiée (la « Loi de 1933 ») ou d'une loi sur les valeurs mobiliéres des Etats-Unis et, sous
réserve de certaines exceptions, dles ne peuvent ére offertes ni vendues, directement ou indirectement, aux Etats-
Unis. Toutefais, la convention de prise ferme permet aux preneurs fermes d’ offrir de nouveau et de revendre des
actions ordinaires, conformément a la loi applicable, @ un nombre restreint d'investisseurs institutionnels autorisés
aux Etats-Unis, dans le cadre d opérations qui sont dispensées d’ enregistrement aux termes des lois sur les valeurs
mobiliéres fédérales américaines en vertu de la Regle 144A prise en vertu dela Loi de 1933. Les actions ordinaires
congtitueront des titres subalternes au sens de la Régle 144(a)(3) de la Loi de 1933. De plus, tant qu'un ddai de
40 jours ne S est pas écoul € aprés le début du placement, il se peut qu’ une offre ou une vente d' actions ordinaires
offertes par les présentes aux Etats-Unis par un courtier (qu'il participe ou non au placement) viole les exigences
d enregistrement dela Loi de 1933 s dlle est faite autrement qu’en conformité avec la Regle 144A en vertu de cette
loi.

Valeurs mohilieres HSBC (Canada) Inc., I'un des preneurs fermes, est une filiale en propriété exclusive de
la banque qui a consenti une facilité de crédit a la Société. Cette facilité de crédit est garantie par Société de capital
HSBC (Canada) Inc. (le « garant »), unefiliale en propriété exclusive de la banque et une personne du méme groupe
que Valeurs mobilieres HSBC (Canada) Inc. Relativement a la facilité de crédit, le garant a regu les bons de
souscription de garantie lui conférant le droit d’'acquérir un maximum de 500 000 actions ordinaires. Les bons de
souscription de garantie peuvent étre exercés au prix de 1,71 $ en tout temps au plus tard le 23 novembre 2002.
Approximativement 2,7 millions $ du produit net résultant du placement serviront a rembourser la dette. Voir les
rubriques intitulées « Emploi du produit » et « Analyse par la direction de la situation financiere et des résultats
d exploitation — Situation de trésorerie et sources de financement ».

La décision de placer les actions ordinaires offertes par les présentes et la détermination des conditions du

placement résultent de négociations entre la Société et les preneurs fermes. Ni la banque ni HSBC Capital (Canada)
Inc. n’ont participé a cette décision ou a cette détermination.
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VARIATION DU COURSET VOLUME DES OPERATIONS

Les actions ordinaires sont cotées ala BT depuisle 14 juin 1999 sous le symbole « VRK ». Auparavant, les
actions ordinaires étaient cotées au Canadian Dealing Network Inc. sousle symbole « VRTK ».

Le 5 avril 2000, soit le dernier jour de négociation avant la date du présent prospectus, le cours de cléture
des actions ordinaires a la BT s éablissait a 4,60 $. Le tableau qui suit présente des renseignements concernant la
négoci ation des actions ordinaires pour les périodesindiquées :

Haut Bas Volume

1998

Deuxiémetrimestre.................. 165% 1,20% 192¢
Troisémetrimestre.................. 1,50 1,15 116¢
Quatriemetrimedtre.................. 1,40 1,00 975 65¢
1999

Premier trimestre.........oocoeeneee. 2,05 1,30 1 50¢
Deuxiéme trimestre.................. 2,65 1,40 1841
Troisémetrimestre.................. 2,25 1,87 630 66(
Quatriemetrimedtre.................. 2,20 1,55 1367
2000

N 2101V 1 S 2,79 2,10 142;
[ Y 1= T 6,35 2,20 323t
MarS.. ... 6,40 3,99 1241
Avril (jusqu'au 5 avril) ............ 4,95 4,00 71781

PLACEMENTSANTERIEURS

Le tableau qui suit renferme des détails des placements antérieurs d'actions ordinaires au cours de la
période de douze mois qui précede :

Nombre Prix par
Datedel’émission d actions ordinaires action ordinaire Produit total
Mai 1999 a mars 2000 179 014@ 0,50$a2,08% 159 256 $
Février 1999 a octobre 1999 94 000@ 0,75% 70500 %
18 novembre 1999 1179399  1,73% 203799 $
1) Emises dans |e cadre de la levée d options d'achat d actions. Voir la rubrique intitulée «Régime d options d achat
d’ actions ».
2) Emises dans le cadre de la levée d options o achat d’ actions attribuées antérieurement en vertu d’une convention de
services de consultation qui a expiré le 31 octobre 1998.
3) Emises a titre de rémunération partielle relativement a I’ acquisition de LasarTechniek. Voair la rubrique intitulée

«Activités de la Société — Acquisitions récentes ».

PRINCIPAUX ACTIONNAIRES

A la connaissance de la Société, le tableau qui suit indique le nombre d'actions ordinaires dont est
propriétaire chague actionnaire de la Sociéé qui est propriétaire véritable, directement ou indirectement, de plus de
10 % des actions ordinaires en circulation, ou qui exerce un contrdle ou une emprise sur un tel pourcentage de ces
actions, compte tenu et compte non tenu du placement.
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Avant le placement Apreésle placement

Nombre Pourcentage Pourcentage
d’actions dela Nombre d’actions dela
Nom et adresse ordinaires catégorie ordinaires catégorie
Andrew K.C. Wong 1839 150 12% ® ® %

Waterloo (Ontario)

En date du 4 avril 2000, les administrateurs et hauts dirigeants de la Société, en tant que groupe, éaient
propriétaires véritables, directement ou indirectement, de 3 565 467 actions ordinaires, ou exercaient un contréle ou
une emprise sur un ted nombre d'actions ordinaires, représentant 23 % du nombre total d’actions ordinaires en
circulation.

FACTEURS DE RISQUE

Un investissament dans les titres de la Société est spéculatif et comporte des risques importants que les
investisseurs éventuels devraient examiner attentivement avant d'en acquérir. En plus des autres renseignements
figurant ailleurs dans le présent prospectus, les investisseurs éventuels devraient examiner attentivement les facteurs
derisque suivants:

Rapidité de I'évolution technologique

L'industrie de la technologie laser se caractérise par larapidité de I’ évolution de la technologie, I’ évolution
des normes sectorielles et les introductions fréquentes de nouveaux produits; I’ une ou I’ autre de ces caractéristiques
pouvant rendre désuets | es produits existants de la Société. Le succes de la Société dépend de sa capacité a améliorer
ses produits existants et a introduire de nouveaux produits pour répondre aux besoins changeants des utilisateurs
ultimes et sadapter aux nouvelles normes sectorielles. La Société doit consacrer des efforts constants et des
ressources financiéres pour mettre au point e améiorer les produits existants et faire de la recherche pour mettre au
point de nouveaux produits. La mise au point de nouveaux produits a la fine pointe de la technologie est un
processus complexe et incertain exigeant beaucoup d'innovation, de méme que I’ anticipation exacte des tendances
technologiques et du marché. |l se peut que la Société ne soit pas en mesure de découvrir, de mettre au point, de
fabriquer, de commercialiser ou de soutenir des produits nouveaux ou améliorés avec suUcces ou en temps opportun
et gu'ele ne soit pas en mesure de réagir efficacement aux annonces de produits par les concurrents, aux
changements technologiques ou aux nouvelles normes sectorielles. 1l se peut auss que la Sociéé annonce de
nouveaux produits ou des améiorations de produits, des fonctions ou des technologies qui peuvent remplacer ou
raccourcir le cycle de vie des produits qu’ elle offre actuellement et faire en sorte que les clients reportent I'achat de
ses produits existants.

Droitsexclusifsde la Société et d’ autres personnes

La Société se fonde sur des brevets, des droits d’ auteur, des secrets commerciaux, du savoir-faire exclusif
non breveté et I'innovation technologique permanente pour protéger les technologies qu’ éle considére importantes
pour |'expansion de ses affaires. La Société se fonde sur différentes méthodes pour protéger ses draits exclusifs, y
compris des conventions de confidentialité conclues avec des employés et des fournisseurs et des accords de licence
avec ses clients qui renferment des modalités et des conditions interdisant la reproduction, la divulgation ou la
cession non autorisée de ses logicidls. |1 se peut que ces mesures ne fournissent pas une protection significative ou
des recours adéquats en cas d’ utilisation ou de divulgation non autorisées des renselgnements exclusifs de la Société.
Il est auss possible que d’ autres personnes mettent au point indépendamment ce savoir-faire ou y aient accés ou
mettent au point indgpendamment des technologies qui sont essentiellement équivalentes ou supérieures a celles de
la Société. L'échec de ces mesures de protection pourrait avoir une incidence défavorable importante sur les
activités, lesrésultats d’ exploitation et la situation financiere de la Société. Les lois de certains pays ne protégent pas
les droits de propriété intellectuelle de la Société dans la méme mesure que le font celles du Canada ou des Etats-
Unis.
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L' état des brevets en matiére de technologie est souvent incertain et comporte des questions de droit et de
faits complexes. La Société ne sait pas s les demandes de brevet futures donneront lieu a la délivrance de brevets.
De plus, les brevets ddlivrés peuvent ére contestés, invalidés ou contournés. |l se peut que des brevets semblables ne
confere pas d'avantage concurrentiel ou de protection contre les concurrents qui disposent de technologies
similaires. |l se peut que les concurrents actuels ou potentiels aient déposé des demandes de brevet ou obtenu des
brevets et qu'ils obtiennent des droits supplémentaires et exclusifs a I'égard de technologies employées dans les
brevets de la Société ou qui font concurrence & ceux-ci. Les litiges en matiere de brevet se répandent parmi les
sociétés de technologie. En cas de contestation, des brevets actudls de la Société et des brevets délivrés a |’ avenir
pourraient ne pas &re jugés valides. 1l se peut que la Sociéé soit partie a des instances en matiere de conflit
relativement a un ou plusieurs de ses brevets ou demandes de brevet pour déterminer la priorité d’ invention.

Le succes commercial de la Société dépend aussi en grande partie de sa capacité a exercer ses activités sans
contrefaire les brevets et les autres droits exclusifs d’ autres personnes. Méme si la Société croit que ses produits ne
portent pas atteinte aux droits exclusifs d’ autres personnes et qu' elle n'a pas recu d' avis de contrefacon censément
commise, certains des produits de la Société pourraient porter atteinte a des droits exclusifs existants. Dans de
nombreux cas, les demandes de brevets sont tenues secrétes jusgu’ a la délivrance de brevets. En conséquence, la
Société ne peut étre certaine qu'elle est e premier inventeur des technologies visées par les demandes de brevet en
instance ou qu’ elle ne contrefait pas les brevets d’ autres personnes.

Il se peut que des litiges soient nécessaires pour déterminer la validité et la portée des droits exclusifs
d’ autres personnes ou pour agir en défense al’ égard de réclamations en matiére de contrefagon. Si 1a Société devient
partie a un litige, un conflit ou une autre instance administrative concernant ses droits exclusifs, elle devra engager
d'importantes dépenses, ce qui déournera sensiblement les efforts de son personne technologique et de gestion. De
plus, une décision défavorable pourrait assujettir la Société a des obligations importantes ou exiger de cdle-ci
qu’elle obtienne des licences qui peuvent ne pas étre disponibles, ou ne pas I’ é&re a des conditions favorables. Des
limites ou un empéchement peut étre imposé a la Société al’ égard de la fabrication et de la vente de ses produits en
cas de décision défavorable dans le cadre d'une instance judiciaire ou administrative ou s elle n’obtient pas les
licences nécessaires.

Risquesinhérents aux acquisitions

Un édément important de la stratégie de croissance de la Société consiste & examiner les possibilités d’ acquisition qui
compléteraient ses produits existants, éargiraient sa couverture du marché et sa capacité de distribution ou
améiorerait ses fonctions technologiques. Méme s la Société n’'a pas conclu d’entente exécutoire a I'égard de
nouvelles acquisitions, dle est actuellement a divers stades de discussions concernant des possibilités d' acquisition
et dle pourrait acquérir des entreprises, des produits ou des technol ogies supplémentaires al’ avenir. Les acquisitions
futures pourraient donner lieu a des colits de restructuration, des émissions de titres de participation ayant
éventuellement un effet de dilution, I’ endettement et des dettes éventuelles ainsi que des dépenses d’ amortissement
liées au fonds de commerce et a d’ autres € éments d’ actif incorporels, I’ une ou I’ autre de ces conséguences pouvant
avoir une incidence défavorable importante sur les activités, la situation financiére et les résultats d’ exploitation de
la Société et sur le cours de ses actions ordinaires.

Les acquisitions comportent de nombreux risques, dont ceux liés a I'intégration des activités, des
technologies et des produits acquis, le détournement de I attention de la direction et |a perte potentielle d’ employés
clés des organisations acquises. |1 se peut que la Société ne réussisse pas a intégrer les produits, les technologies ou
les employés d'une entreprise qui pourrait ére acquise a I’avenir, ce qui pourrait avoir une incidence défavorable
importante sur les activités, la situation financiére et les résultats d' exploitation de la Société.

Responsabilité du fait du produit

Les produits de la Société sont tres complexes et perfectionnés et pourraient renfermer des vices de
conception ou des erreurs de logiciel difficiles a détecter et a corriger. La Société ne garantit pas qu’ aucune erreur ne
sera découverte dans les nouveaux produits aprées qu’ elle a commencé a les expédier sur le marché ou, que s de
telles erreurs sont découvertes, qu’ elle sera en mesure de les corriger en temps utile. La découverte de vices dans les
produits et I'incapacité de corriger des erreurs pourrait entrainer le retard ou la perte de I’ acceptation sur le marché
des produits de la Société, des dépenses de garantie importantes, le détournement des ressources d’ ingénierie et des
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autres ressources des activités de développement de produits et la perte de crédibilité auprés de ses clients et
utilisateurs ultimes, dont I'un ou I'autre pourrait avoir une incidence défavorable importante sur les activités, les
résultats d'exploitation et la situation financiere de la Société. Méme s la Société maintient une couverture
d'assurance pour les réclamations relatives a la responsabilité découlant des produits, €le ne garantit pas que la
couverture sera adéquate ou que toutes |es réclamations seront couvertes. A ce jour, la Société n’a présenté aucune
réclamation al’ égard de cette assurance.

Acceptation par le marché des produits

Comme dans le cas de tous produits technologiques, il existe un risgue important que le marché n’ accepte
pas les nouveaux produits de la Société. L' acceptation par le marché des produits de la Sociéé dépend, en grande
partie, de sa capacité a prouver la performance et |e caractére économique de ses produits par rapport aux produits
concurrents et le succes de ses activités de vente ainsi que celles de ses clients. |1 se peut que la Société ne soit pas
en mesure de commercialiser sa technologie et elle ne peut garantir que I’ un quel conque de ses produits actuels ou
futurs sera accepté sur le marché.

Concurrence

Les marchés des produits de technologie laser sont concurrentiels et assujettis a de fréguentes introductions
de produits offerts a un meilleur prix e comportant de meilleures caractéristiques de rendement, al’ évolution rapide
de la technologie et a de nouvelles normes sectorielles. La Société rivalise avec divers types de sociétés y compris
des sociétés créées depuis plusieurs années qui disposent de ressources financiéres, commerciales, techniques,
humaines et autres beaucoup plus importantes. |l se peut que ces concurrents disposent de certains avantages par
rapport a la Société, y compris les capacités de négocier des prix sur certaines pieces, €t ce, plus bas que ceux qui
sont offerts a la Société. La Société prévoit que d autres sociétés entreront sur les marchés ou dle rivalise. La
concurrence accrue pourrait entrainer une importante concurrence en matiere de prix, des marges de profit réduites
ou la perte de parts de marché. Il se peut que la Société ne soit pas en mesure de rivaliser avec succes avec les
concurrents existants ou futurs et elle ne garantit pas que les pressions exercées par la concurrence n’auront pas une
incidence défavorable importante sur ses activités, ses résultats d' exploitation et sa situation financiére.

Dépendance enversdu personnel clé

La Société dépend en grande partie d'un certain nombre d’ employés clés, y compris M. James Crocker, le
président et chef de la direction de la Société. La perte des services de M. Crocker ou ceux d'un ou de plusieurs
autres dirigeants de la Société pourrait avoir une incidence défavorable sur ses activités. De plus, la capacité de la
Société a mettre au point, fabriquer et commercialiser ses produits et a rivaliser avec des concurrents actuels et
futurs dépend, en grande partie, de sa capacité arecruter et afidéliser du personnd qualifié. La concurrence pour du
personnel qualifié dans I'industrie ol la Société exerce ses activités est intense, et la Société doit rivaliser dans ce
domaine avec des sociétés qui disposent de ressources financieres et autres beaucoup plus importantes que celles
dont dle dispose. Lefait pour la Société de ne pasréussir afiddliser et arecruter du personnd qualifié pourrait avoir
une incidence défavorable importante sur ses résultats d’ exploitation et sur sa situation financiére.

Volatilité possible du coursdes actions

Le cours des actions ordinaires pourrait étre assujetti a des fluctuations importantes en réaction a des
variations trimestrielles des résultats d'exploitation, aux annonces d'innovations technologiques ou de nouveatix
produits par 1a Société ou ses concurrents, aux changements dans les estimations financiéres des analystes de valeurs
mobilieres, ou d' autres événements ou facteurs ou ére touché défavorablement par ceux-ci. De plus, les marchés
financiers ont éprouveé d importantes fluctuations du cours et des volumes qui ont touché particuliérement le cours
des titres de participation de plusieurs sociétés technol ogiques. Cette volatilité a eu une incidence importante sur les
cours des titres émis par de nombreuses sociéés pour des matifs qui n’ont pas de rapport avec leur résultats
d exploitation. Les importantes fluctuations boursieres ou le fait que les résultats d'exploitation de la Société au
cours d’un trimestre particulier ne répond pas aux attentes du marché pourraient avoir une incidence défavorable sur
le cours des actions ordinaires.
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Absence de dividendes

A cejour, aucun dividende n’a é¢é versé sur les actions ordinaires. La Société prévoit que, dans |’ avenir
prévisible, ses bénéfices, s'il en est, seront conservés pour étre utilisés dans ses activités et qu'aucun dividende en
especes ne sera versé sur les actions ordinaires.

Dépendance enversles fournisseurs

Les produits fabriqués par la Société exigent actuellement I’ utilisation d'un galvanométre, un éément
stratégique du projecteur laser qui déplace les miroirs a I'aide d’un moteur. La pénurie de cet dément pourrait
empécher la Sociéé de lancer ses produits sur le marché. La Société a pris des mesures pour conclure un partenariat
commercial avec le fournisseur actuel de cet dément et ele a pris des mesures pour Sassurer qu'il existe des
fournisseurs d’ un élément comparable, en cas de besoin.

Fluctuations desrésultats d’ exploitation

Les produits de la Société représentent une dépense d'immobilisations pour ses clients. Les dépenses
d’immobilisations consacrées au matériel de fabrication tendent a &re cycliques par nature &, en conséquence, la
Société a historiquement éprouvé des fluctuations de ses revenus et bénéfices trimestriels. La Société essaie de
régler ce probléme au moyen de la diversification par secteurs et régions géographiques et de stratégies de fixation
des prix qui générent des ventes au cours de périodes pendant lesquelles les clients n’engagent pas d'importantes
dépenses d’'immoilisations.

Risquesliés au taux de change

Les résultats financiers de la Société sont publiés en dollars canadiens. Une partie importante des revenus
de la Société est réalisée en dollars américains, laquelle devise doit é&re convertie en dallars canadiens pour les
besoins de la présentation des résultats d’ exploitation de la Société. Presgue toutes les dépenses de la Société sont
engagées en dallars canadiens. Le taux de change entre le dollar canadien et le dollar américain a varié sensiblement
au cours des trois derniéres années. Les augmentations de la valeur du dollar canadien par rapport au dollar
américain pourrait avair une incidence défavorable sur le résultats d'exploitation de la Société. La Sociéé évalue
périodiquement le risque de change auquel dlle est exposée, et il se peut qu’a |’ avenir, dle procéde a des opérations
de couverture du risque de change. A I’ heure actuelle, 1a Société ne procéde pas a de telles opérations.

Concentration des ventes

Virtek atiré et croit qu’ elle continuera de tirer une partie importante de ses revenus d’ un nombre limité de
clients. Pour I’ exercice terminéle 31 janvier 2000, les revenus provenant d'un client, un distributeur des systémes de
modélisation laser, représentaient 6 277 000 $, soit 40 % des revenus totaux de la Société et les revenus provenant
des cinq plus importants clients de la Société représentaient 9 211 000 $, soit 59 % des revenus totaux de la Société.
La perte d'un important client pourrait avoir une incidence défavorable importante sur les activités, la situation
financiére et les résultats d’ exploitation de la Société. En date du 31 janvier 2000, quatre clients comptaient pour
54 % (quatre clients en 1999 — 72 %) du solde des comptes clients.

QUESTIONS D'ORDRE JURIDIQUE

Les questions d'ordre juridique relativement au placement seront examinées par Cassds Brock &
Blackwell, sr.l., pour le compte de la Société, et, par Goodman and Carr, pour e compte des preneurs fermes.

CONTRATSIMPORTANTS
Les seuls contrats importants conclus par Virtek au cours des deux années précédant la date des présentes

ou qui ont éé conclus avant la cléture du placement, a |’ exception de ceux qui ont éé conclus dans le cours normal
des affaires, sont les suivants:
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a) la convention de prise ferme mentionnée a la rubrique intitulée « Mode de placement »; et

b) la convention de facilité de crédit « Analyse par la direction de la situation financiere et des
résultats d’ exploitation — Situation de trésorerie et sources de financement ».

Des copies des conventions qui précedent peut &re consultées au siege social de la Société pendant les
heures normales d’ ouverture pendant la période du placement des actions ordinaires offertes par e présent
prospectus et dansles 30 jours qui suivent.

ADMISSIBILITE A DESFINSDE PLACEMENT

L'admissibilité des actions ordinaires a des fins de placement par des acquéreurs a qui I'une des lois
suivantes s appliquent est, dans certains cas, régie par des critéres que ces acquéreurs sont tenus d' éablir comme
politiques ou lignes directrices aux termes de laloi applicable (&, le cas échéant, du reglement pris en vertu de celle-
Ci) et est assujetti aux normes de placement prudent et aux dispositions générales en matiere de placement qui y sont
prévues:

Loi sur les sociétés d' assurances (Canada) Loi sur les assurance (Québec) (al’ égard d’ assureurs
Loi sur les sociétés de fiducie et de prét (Canada) autres que les soci étés mutuelles, les fonds d' assurance,
Loi de 1985 sur les normes de prestation de pension les sociétés de garantie et les ordres professionnelsrégis
(Canada) par le Code des professions (Québec))

Financial Institutions Act (Colombie-Britannique) Loi sur les régimes complémentaires de retraite

Loan and Trust Corporations Act (Alberta) (Québec)

The Pension Benefits Act, 1992 (Saskatchewan) Loi sur les sociétés de fiducie et les sociétés d’ épargne
Loi sur lesfiduciaires (Manitoba) (Québec) (pour une société de fiducie qui investit ses
Loi sur les assurances (Manitoba) propres fonds et dépose ceux qu’ dleregoit aupres d’ une
Loi sur les sociétés de prét et de fiducie (Ontario) société d' épargne (au sens de cetteloi) qui investit ses
Loi sur lesrégimes de retraite (Ontario) propres fonds)

Loi sur lesfiduciaires (Nouveau-Brunswick)

De I'avis Cassdls Brock & Blackwell, sr.l., consallers juridiques de la Société, et de Goodman and Carr,
consellers juridiques des preneurs fermes, les actions ordinaires congtituent des placements admissibles aux termes
dela Loi de I'imp6t sur le revenu (Canada) pour les fiducies régies par des régimes enregistrés d’ épargne-retraite,
des fonds enregistrés de revenus de retraite et des régimes de participation différée aux bénéfices (collectivement,
les « régimes de revenus différés ») et constitueront des placements admissibles pour les fiducies régies par des
régimes enregistrés d'épargne-études, et ce, aux termes des modifications proposées a la réglementation fiscale. De
I"avis de ces consallers, se fondant en partie sur une attestation de la Société rlative a des questions de faits, les
actions ordinaires offertes aux termes des présentes ne constitueront pas, a la date de leur émission, des « biens
étrangers » pour lesfins de |’ assujettissement al’imp6t en vertu de la partie IX dela Loi, sur les régimes de revenus
différés, les placements enregistrés et les autres entités exonérées d’ imp6t, y compris la plupart des fiducies régies
par des régimes enregistrés deretraite.

VERIFICATEURS, AGENT DES TRANSFERTSET AGENT CHARGE DE LA TENUE DES REGISTRES
Les vérificateurs de la Société sont Ernst & Young, sr.l., Kitchener (Ontario).

L'agent chargé de la tenue des registres et agent des transferts pour les actions ordinaires est Equity
Transfer Services Inc. a ses principaux bureaux de Toronto (Ontario).

DROITSDE RESOLUTION ET SANCTIONSCIVILES

Leslois éablies par diverses autarités | égidatives au Canada conférent al’ acquéreur un droit de résolution,
qui ne peut étre exercé que dans les deux jours ouvrables suivant la réception rédle ou réputée du prospectus et ses
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modifications. Ces lois permettent également a I'acquéreur de demander la nullité ou, dans certains cas, des
dommages-intéréts par suite d opérations de placement effectuées avec un prospectus ou ses modifications
contenant des informations fausses ou trompeuses ou par suite de la non-transmission du prospectus et des
modifications. Toutefois, ces diverses actions doivent étre exercées dans des délais déterminés. On se reportera aux
dispositions applicables et on consultera éventuellement un conseiller juridique.



RAPPORT DES VERIFICATEURS

Aux administrateurs de
Virtek Vision International Inc.

Nous avons vérifié les bilans consolidés de Virtek Vision International Inc. aux 31 janvier 2000 et 1999 et les
états consolidés des résultats et du déficit et des flux de trésorerie de chacun des exercices compris dans la période
de trois ans terminée le 31 janvier 2000. La responsabilité de ces éats financiers incombe a la direction de la
Société. Notre responsabilité consiste a exprimer une opinion sur ces états financiers en nous fondant sur nos
vérifications.

Nos vérifications ont éé effectuées conformément aux normes de vérification généralement reconnues au Canada.
Ces normes exigent que la vérification soit planifiée et exécutée de maniére a fournir |’ assurance raisonnable que les
états financiers sont exempts d'inexactitudes importantes. La vérification comprend le contréle par sondages des
éléments probants al’ appui des montants et des autres € éments d' information fournis dans les éats financiers. Elle
comprend également I'évaluation des principes comptables suivis € des estimations importantes faites par la
direction, ainsi qu’une appreéciation de la présentation d’ ensemble des éats financiers.

A notre avis, ces états financiers consolidés donnent, & tous les égards importants, une image fidéle de la situation
financiére de la Société aux 31 janvier 2000 et 1999 ainsi que des résultats de son exploitation e de ses flux de
trésorerie pour chacun des exercices compris dans la période de trais ans terminée le 31 janvier 2000 selon les
principes comptabl es généralement reconnus au Canada.

Kitchener, Canada L4
le 15 mars (le ® mars 2000 pour la
note 16)
Comptables agréés
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ETATSFINANCIERS CONSOLIDES

Virtek Vision International Inc.
(Consgtituée en vertu deslois de |’ Ontario)

BILANS CONSOL IDES

Aux 31 janvier

2000 1999
$ $

ACTIF (notes 7 et 8)
Actif a court terme
Espéces et quasi-espéces 920 618 1477 405
Déhiteurs (note 2) 3752 396 2 667 245
Stocks (note 3) 2260194 1 606 301
Créditsd' impdt al’investissement arecevair (note 4) 73898 312 896
Charges payées d’ avance 128 433 153 382
Tota del’actif a court terme 7 135539 6217 229
Immohilisations net (note 5) 2 247 484 1471717
Divers
Déhiteurs along terme 75 623 —
Créditsd'impdt al’ investissement arécupérer (note 4) 139 370 23390
Actif incorpord net (note 6) 4 366 636 210050
Impéts sur |es bénéfices reportés (note 10) — 95 000

4 581 629 328 440
Total del’ actif 13 964 652 8 017 386
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Virtek Vision International Inc.

2000 1999
$ $
PASSIF ET CAPITAUX PROPRES
Passif a court terme
Créditeurs et charges a payer 3371365 1996 191
Produits reportés 287 391 210252
Tranche de la dette along terme échéant a moins d'un an
et avantage incitatif 335 495 167 674

Total du passif a court terme 3994 251 2374117
Passif along terme (note 8) 2608 852 168 085
Avantage incitatif 244 085 —
Impéts sur |es bénéfices reportés (note 10) 80 000 —

2932937 168 085

6 927 188 2542 202
Engagements et éventualités (notes 8 et 11)
Capitaux propres
Capital socia (note 9) 8 005 987 7 686 190
(Déficit) (968 523) (2 211 006)
Total des capitaux propres 7 037 464 5475 184
Total du passif et des capitaux propres 13 964 652 8017 386

Sereporter aux notes afférentes aux états financiers consolidés

Au nom du conssil,

(Signé) CharlesE. Greb

Administrateur
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Virtek Vision International Inc.

ETATS CONSOLIDES DU DEFICIT

Exercicesterminésles 31 janvier

2000 1999 1998
$ $ $
(D€ficit) au début de I’ exercice (2 211 006) (3 245 686) (4 288 118)
Bénéfice net 1242 483 1034 680 1042 432
(Déficit) alafin del’exercice (968 523) (2211 006) (3 245 686)

Se reporter aux notes afférentes aux états financiers consolidés
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Virtek Vision International Inc.

ETATS CONSOLIDESDESRESULTATS

Exercicesterminésles 31 janvier

2000 1999 1998
$ $ $
CHIFFRE D’'AFFAIRES 15 605 336 10118 153 7543 459
Colt des marchandises vendues 5 593 056 3175625 2753 856
Marge brute 10 012 280 6 942 528 4 789 603
CHARGES
Générales et administratives 2720629 1150 159 1136 643
Ventes et marketing 4330370 2433851 1584 425
Recherche et dével oppement 2426 361 2095 056 1129 356
Moins : Crédits d' imp6t al’investissement (223 058) (278 007) (604 703)
Amortissement 811 946 602 440 485 716
10 066 248 6 003 499 3731437
(Perte) bénéfice d’ exploitation (53 968) 939 029 1 058 166
Autres produits (charges)
Intéréts créditeurs 49 236 94 616 48 118
Intéréts débiteurs (102 910) (41 965) (63 852)
Gain alavente delatechnologie de
découpage (note 14) 1525125 — —
1471451 52 651 (15 734)
Bénéfice avant provision pour (récupération des)
impots sur les bénéfices 1417 483 991 680 1042 432
Provision pour (récupération des)
imp6ts sur les bénéfices (note 10)
Reportés 175 000 (43 000) —
175 000 (43 000) —
Bénéfice net 1242 483 1034 680 1042 432
Bénéfice par action en circulation 0,08 $ 10,07 $ 0,07$
Bénéfice dilué par action 0,08% 0,07% 0,07%
Nombre moyen pondéré d' actions en circulation
(en milliers) 14 881 14720 14 452
Nombre moyen pondéré d' actions en circulation -
diluées (en milliers) 16 529 16 508 15957

Se reporter aux notes afférentes aux états financiers consolidés
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Virtek Vision International Inc.

ETATS CONSOLIDESDESFLUX DE TRESORERIE

Exercicesterminésles 31 janvier

2000 1999 1998
$ $ $

ACTIVITESD EXPLOITATION
Encai ssements provenant des clients 14151 701 9336 093 7211891
Montants au comptant versés aux fournisseurs

et aux employés (13 192 952) (8 681 920) (6 870 303)
Remboursements au comptant de crédits d’'imp6t

al’investissement et d' autres impéts 346 076 1033948 484 749
Intérét créditeurs 49 236 94 616 48118
Intéréts payés (102 910) (41 965) (63 852)
Flux detrésorerieliés aux activités d’ exploitation 1251151 1740772 810 603
ACTIVITESD' INVESTISSEMENT
Achat d'immobilisations, déduction faite des cessions (1423 024) (1 206 449) (306 091)
Produit tiré de la vente de la technol ogie de découpage 1525125 — —
Acquisition del’ actif de modéisation en aérospatiale

de GSI Lumonics et frais connexes (note 13) (3648 689) — —
Acquisition de LaserTechniek BVBA et frais

connexes (note 13) (898 205) — —
Ajouts aux frais de brevets et de margques de commerce (69 782) (68 272) (84 921)
Flux detrésorerie liés aux activités

d’ investi ssement (4 514 575) (1274 721) (391 012)
ACTIVITES DE FINANCEMENT
Produit d’ emprunts along terme 2785 395 — —
Remboursement de dettes along terme (194 756) (175 533) (207 309)
Produit provenant de |’ émission d'actions ordinaires 115998 121 950 106 250
Flux de trésorerie liés aux activités de financement 2 706 637 (53 583) (101 059)
Flux de trésorerie au cours de |’ exercice (556 787) 412 468 318 532
Espéces et quasi-espéeces au début de |’ exercice 1477 405 1064 937 746 405
Espéces et quasi-especes alafin del’ exercice 920 618 1477 405 1064 937

Se reporter aux notes afférentes aux états financiers consolidés
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Virtek Vision International Inc.
Notes afférentes aux états financiers consolidés
31 janvier 2000

1. SOMMAIRE DES PRINCIPALES CONVENTIONS COMPTABLES

Principes de consolidation

Les états financiers consolidés comprennent les comptes de la Société et de sesfiliales en propriété exclusive, Virtek
Vison Corp., filidle active canadienne, Virtek Vision Inc., filiale active américaine et Virtek NV, sociéé de
portefeuille belge e sa filiale. Tous les comptes et les soldes intersociétés importants ont éé diminés a la
consolidation.

Constatation des produits d’exploitation

Les produits d’ explaitation tirés des ventes sont constatés comme suit :

(a) Ventesde produits

Les produits d’ explaitation tirés de la vente de produits sont constatés a |’ expédition.

(b) Produitsd’exploitation tirés de la maintenance et d’ autres services

Les produits d’explaitation tirés de la maintenance sont issus de contrats d'un ou deux ans qui débutent a
I’ expiration de la période de garantie. Les produits d’ exploitation de ces contrats sont constatés au prorata de la
durée des contrats. Les produits d’exploitation tirés d’autres services sont constatés a la prestation de ces
Services.

Les produits reportés comprennent |es dépdts de clients relativement a des ventes de produits et des produits reportés
liés a des contrats de maintenance.

Réserve de garantie

La Sociéé prévoit une résarve de garantie et des frais d'ingtallation, le cas échéant, a I’ expédition sdon une
estimation des frais prévus.

Recherche et développement

Les dépenses de recherche sont passées en charge dans la période ou eles sont engagées. Les dépenses de
dével oppement sont capitalisées pourvu qu'eles correspondent aux criteres comptables.  Jusqu'a maintenant, ces
dépenses n'ont pas satisfait aux criteres comptables pour la capitalisation et ont éé passées en charges au moment
ol eles ont éé engagées. Les dépenses de recherche et de développement sont réduites par des crédits d'impét a
I"investissement et des subventions gouvernementales connexes. Les crédits d'impdt a I'investissement pour la
recherche scientifique et le dével oppement expérimental sont constatés dans la période ou les dépenses admissibles
sont engagées et S on peut raisonnablement garantir qu’ €lles seront réalisées.

Change

Les comptes des filiales érangeres en propriété exclusive sont convertis en dollars canadiens. Pour ce faire, on
convertit les actifs et les passifs monétaires au taux de change en vigueur alafin de I'exercice, les actifs et passif
non monétaires aux taux de change historique et les produits et charges au taux de change moyen pour la période.
Lesgains ou les pertes découlant de la conversion sont inclus dans les états des résultats.

Les opérations de change sont converties en dollars canadiens au taux de change en vigueur ala date de I’ opération.

Les soldes en devises d' actifs et de passifs monétaires sont convertis al’aide du taux de change en vigueur alafin
del’exercice. Tout gain ou toute perte en découlant est incluse au bénéfice.
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Virtek Vision International Inc.
Notes afférentes aux états financiers consolidés
31 janvier 2000

Emploi d’estimations

La préparation des éats financiers consolidés, conformément aux principes comptables généralement reconnus au
Canada, exige que la direction fasse des estimations et formule des hypothéses qui touchent les montants présentés
dans les é&ats financiers consolidés et les notes y afférentes. Les résultats réds pourraient différer de ces
estimations.

Espéces et quasi-especes

La Société considere tous les placements hautement liquides dont I’ échéance initiale et de 90 jours ou moins
comme des quasi-especes. Les quasi-especes sont comptabilisées au colt qui se rapproche de leur valeur
marchande.

Stocks

Les produits finis et les travaux en cours sont évalués au moindre du co(t moyen et de la valeur de réalisation nette.
Les matiéres premiéres sont évaluées au moindre du colt moyen et du co(t de remplacement.

Immobilisations

La Société comptabilise I'’amortissement des immobilisations a I’aide de la méhode linéaire a compter du mois
suivant le mois de I’acquisition. Les immobilisations sont amorties sur leur durée de vie utile estimative. La durée
de vie utile estimative de I’ équipement de projection laser, du matériel informatique et des logiciels est de trois ans,
et celle du mobilier de bureaux, des agencements et d autre matériel est de cing ans. Les amédiorations locatives
sont amorties al’ aide de la méthode linéaire sur la durée du bail. Les immobilisations sont comptabilisées au colt,
moins I’ aide gouvernementale ou les crédits d'imp6t a l’investissement applicables.

Ecart d’acquisition

L' écart d'acquisition illustre la différence entre le montant payé par la Société pour acquérir d autres sociétés et la
participation de la Société dans | actif identifiable net des sociétés acquises. L' écart d’ acquisition est amorti selon la
méthode linéaire sur six ans. La Société évalue les flux de trésorerie futurs prévus de I entreprise acquise a chagque
date de |’ arrété des comptes et redresse I’ écart d' acquisition pour toute baisse de valeur.

Actif incorpore

L'actif incorporel comprend les paiements relatifs a une entente de non-concurrence et d’autres biens incorporels,
frais de brevets et de marques de commerce. Les frais de brevet et de marques de commerces sont amortis selon la
méthode de I’amortissement dégressif a raison de 30 %. L’entente de non-concurrence et autres biens incorporels
sont amortis selon laméthode linéaire sur six ans.

Avantage incitatif

L'avantage incitatif représente des fonds avancés par le locateur pour des amédliorations locatives. L’avantage
incitatif est amorti sur la durée du bail, et I’ amortissement est porté en diminution des charges locatives.

Impots sur les bénéfices
La Société comptabilise les impbts sur les bénéfices a I’ aide de la méthode du report d'imp6ts fixe. En vertu de
cette méthode, il y a report des impbts sur les bénéfices en raison d'écarts entre le moment d'inclure certains

éléments des produits et des charges dans le calcul du bénéfice comptable et le moment de leur inclusion dans le
calcul du bénéfice imposable. Les soldes d'impdts reportés ont trait aux crédits d’'imp6t a I'investissement
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Virtek Vision International Inc.
Notes afférentes aux états financiers consolidés
31 janvier 2000

remboursables, aux écarts entre I’amortissement comptable et fiscal et aux provisions non déductibles aux fins
fiscales au cours de |’ exercice.

Régime de rémunération sous forme d’ actions

La Société a un régime de rémunération sous forme d' actions, décrit a la note 9. Les options sont octroyées a la
juste valeur marchande des actions sglon le régime d'options d’'achat d’actions au rendement de la Socié&é. Par
conséguent, aucune charge de rémunération n’est constatée a |I'égard de ce régime lorsque les options d'achat
d'actions sont émises. Toute contrepartie versée a la levée des options d’achat d’actions ou pour I’ achat de capital
social est constatée atitre d’augmentation du capital social.

Bénéfice par action

Le bénéfice par action en circulation est calculé al’ aide du nombre moyen pondéré des actions en circulation durant
I’ exercice.

Le bénéfice dilué par action désigne les répercussions sur le bénéfice par action de la conversion en actions
ordinaires de toutes les options et de tous les bons de souscription en cours, ayant un effet de dilution. Dans le
calcul, I"hypothése veut que les fonds issus de la conversion donnent lieu a des intéréts créditeurs a un taux annue
de5 %.

Etats desflux detrésorerie

Pour |’ exercice 2000, la Société a adopté le nouveau chapitre 1540 du Manuel de I’ ICCA intitulé Etats des flux de
trésorerie. Par suite del’ adoption de ce chapitre, les placements ayant une échéance initiale de plus de 90 jours sont
classés dans les activités d'investissement, les opérations hors caisse ne sont pas présentées et I'information
supplémentaire est divulguée. Les chiffres comparatifs sont été reclassés.

2. DEBITEURS

Au 31 janvier 2000, quatre clients représentent 54 % (quatre clients en 1999 - 72 %) du solde des débiteurs de
I’ exercice en cours.

Les débiteurs de la Société se rapportent surtout a des ventes de produits. Des régles ratives aux limites de crédit,
al’évaluation du crédit et ala survelllance des comptes sont utilisées pour réduire le risque de pertes.

Une partie importante des débiteurs sont libellés en dollars américains. La Société surveille régulierement les taux
de change, mais ne couvre pas actuellement son risque al’ égard des fluctuations de change.

3. STOCKS
Les stocks comprennent ce qui suit :
2000 1999
$ $
Matiéres premieres et travaux en cours 1902 924 1339221
Produits finis 357 270 267 080
2260194 1606 301
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31 janvier 2000

4. CREDITSD'IMPOT A L'INVESTISSEMENT

Les crédits d'impdt a I'investissement sont comptabilisés lorsque des dépenses admissibles sont faites et lorsqu’on
peut raisonnablement garantir que les crédits seront réalisés. Les crédits d'imp6t a I'investissement obtenus a
I’égard de dépenses en cours pour des activités de recherche et de développement admissibles sont portés en
réduction des charges dans les états desrésultats. Les crédits d’ imp6t al’investissement pour I’ exercice 2000 feront
I’ objet d’' un examen et d'une vérification par I’ Agence canadienne des douanes et du revenu (« ACDR »). Bien que
la Société ait utilisé son meilleur jugement et sa meilleure compréhension delalégidation en matiere d’' impéts sur le
revenu pour éablir les montants et I’ &propos des crédits d' impét a I’ investissement, les montants pourraient varier
considérablement a court terme en fonction de I’ examen et de la vérification del’ ACDR.

5. IMMOBILISATIONS

Lesimmobilisations comprennent ce qui suit :

Valeur
Amortissement  comptable
Colt cumulé nette
2000 $ $
Matériel de projection laser, matériel informatique et
logiciels 2467 179 1531132 936 047
Projecteurs laser remis a neuf 505 782 229983 275799
Mohilier de bureaux, agencements et autre matériel 1013 255 627 489 385 766
Amédiorations|ocatives 715 643 65 771 649 872
4701 859 2 454 375 2 247 484
Valeur
Amortissement  comptable
Colt cumulé nette
1999 $ $
Matériel de projection laser, matériel informatique
et logicies 2014013 1204 540 809 473
Projecteurs laser remis a neuf 458 273 87 704 370569
Mohilier de bureaux, agencement et autre matériel 717 863 498 377 219 486
Amédiorations|ocatives 351 743 279554 72 189
3541 892 2070 175 1471717
6. ACTIF INCORPOREL
L actif incorporel comprend ce qui suit :
2000 1999
$ $
Brevets e marques de commerce, déduction faite de I’ amortissement
cumulé de 245 819 $ (197 130 $ en 1998) 231144 210050
Ecart o acquisition, déduction faite de I’ amorti ssement
cumulé de 28 000 $ 1074 803 —
Entente de non-concurrence et autres biensincorporels,
déduction faite de I’ amortissement cumulé de 88 000 $ 3 060 689 —
Valeur comptable nette 4 366 636 210 050




Virtek Vision International Inc.
Notes afférentes aux états financiers consolidés
31 janvier 2000

7. LIGNES DE CREDIT BANCAIRE

La Société a une ligne de crédit de 2 500 000 $, sous réserve de limites consenties en prét sur des débiteurs, des
stocks et certains crédits d'impdt a I’ investissement, disponibles au taux préférentid (le taux préférentiel éant de
6,5 % au 31 janvier 2000) pour les avances en dollars canadiens et au taux de base américain plus %2 % (le taux de
base américain éant de 9,0 % au 31 janvier 2000) pour les avances en dollars américains. Cette ligne de crédit est
remboursable a vue et est garantie par un contrat de garantie générale. Au 31 janvier 2000, aucun montant n’avait
ététiré sur cette facilité de crédit.

La Société a également une facilité de crédit de 150 000 $ disponible pour des contrats au comptant ou des contrats
de change aterme. Cette facilité est garantie par un contrat de garantie générale. Au 31 janvier 2000, la Socié&é
n'avait aucune obligation contractuelle en suspend relativement a des instruments de couverture de change.

Lesfacilités de crédit susmentionnées sont renouvel ables annuellement.

8. DETTE A LONG TERME

2000 1999

Emprunt a terme d’ une période d’ amortissement de trois ans, portant

intérét au taux préférentid plus %%, al’ égard duquel un contrat de

garantie générale est donné en gage, exigible en versements mensuels de

capital de 12 032 $, plus lesintéréts, échéant en avril 2001. 168 086 312473

Emprunt a terme d’ une période d’ amortissement de quatre ans portant

intérét a9 %, al’égard duquel un contrat de garantie générale est donnéen

gage, exigible en versements mensuels de capital et d’intérét de 16 058 $,

échéant en mars 2002. 622 917 —

Prét non renouvelable, al’ égard dugquel un contrat de garantie générale est
remis en gage, ains qu’ une premiére cession d’ assurance-vie collaborateurs
de2 000000 $. En plusdesintéréts au taux préférentie, la Société verse une
commission de garantie correspondant a5 % par année du solde impayé,
majoré a9 % al’ égard de tout montant toujours impayé en vertu de cette
facilité apresle 30 novembre 2000. De plus, des frais additionnel s totali sant
125 000 $ pourraient étre exigibles s 1a dette est impayée apres |es dates
précisées dans e contrat. Conformément al’émission de ce passif, la Société
a attribué 500 000 bons de souscription a des actions ordinaires (note 9 b)).
Le prét est remboursable ala premiére des dates suivantes, a savoir le

30 novembre 2001, laréalisation d’' un appel public al’ éargne ou un appe
de paiement en vertu de la garantie d amélioration des termes de crédit. 2000000 —

Divers préts aterme, avancées a LaserTechniek avec des périodes

d' amortissement de quatre a cing ans, portant intérét a des taux allant

de 2,28 % a 7,75 %, al’ égard desguelles une combinaison d' actifs

d’ exploitation sont remis en gage, exigibles en versements mensuels

totaux de 2 533 $, capital et intérét, et deux préts aterme exigibles

en versements mensuels de capital de 2 822 $, plus|’intérét, échéant du

mois d’ ao(it 2000 a mai 2003. 135394 —
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Divers — 23 286
2 926 397 335 759

Moins latranche a court terme 317 545 167 674
2 608 852 168 085

L’intérét sur la dette along terme était de 76 663 $ (32 145 $ en 1999; 49 384 $ en 1998).

Les remboursements de capital exigés jusgu’ en 2004 sont comme suit :

$
2001 317545
2002 2225239
2003 373 336
2004 10 277

2 926 397

On a éabli que la juste valeur du passif financier a long terme, sdon les taux d'emprunt en cours, est
essentiellement la méme que sa valeur comptable.

9. CAPITAL SOCIAL

Autorisé

Nombreillimité d’ actions ordinaires

Bonsde souscription d’actions

Actionsordinaires ordinaires

Emis # $ # $
Solde au 31 janvier 1998 14 604 210 7564 240 — —
Emis aux termes du régime d options d’ achat d actions au rendement (c) 157 156 102 450 — —
Emis conformément & un accord de services (a) 26 000 19 500 — —
Solde au 31 janvier 1999 14 787 366 7 686 190 — —
Emis aux termes du régime d options d’ achat d actions au rendement (c) 65 639 45 498 — —
Emis aux termes de I’ acquisition (note 13) 117 939 203 799 — —
Emis aux termes d' un accord de consultation (a) 94 000 70 500 — —
Emis aux termes d' un accord de financement (b) — — 500 000 —
Solde au 31 janvier 2000 15 064 944 8005 987 500 000
(8 Aux termes d'un accord de services de consultation, la Société a émis des options visant I'achat de

(b)

(©

120 000 actions ordinaires a 0,75 $ I" action, pouvant étre levées ala plus hétive de ces éventualitési) la période
detrois ans suivant la date d’ acquisition et ii) la période d'un an suivant la date de résiliation deI’accord. Les
options émises sont acquises araison de 50 % en mai et 50 % en octobre 1997. Au 31 janvier 2000, les options
avaient étélevées en entier.

Conformément a un accord de financement, la Société a émis 500 000 bons de souscription d'actions ordinaires
donnant droit au porteur de se voir émettre une action ordinaire a un prix d exercice de 1,71 $. Les bons
viennent a échéance le 23 novembre 2002.

Le régime d'options d'achat d'actions au rendement de la Sociéé (le «régime») a éé ratifié par les
actionnaires de la Société, et le nombre maximum d’ actions ordinaires devant ére émises en vertu des options
octroyées aux termes du régime ne pourra dépasser 3 000 000 d' actions ordinaires, y compris des options
d'achat d'actions au rendement aors en circulation en vertu du régime d options d'achat d'actions au
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(d)

rendement de 1996 (comme modifié). Les options peuvent &re octroyées aux administrateurs, dirigeants,
employés clés et consellers. Le prix de levée sera fixé par le consell d’ administration et ne pourra, en aucun
cas, ére inférieur au prix du marché des actions a la date d’ approbation de I’ octroi de I'option. Personne ne
pourra se voir octroyer des options qui représenteraient plus de 5 % des actions ordinaires alors émises. Les
opérations liées aux options d’achat d' actions au rendement pour les administrateurs, dirigeants, employés clés
et consaillers pour les exercices terminés les 31 janvier 2000 et 1999 se présentent comme suiit :

Optionsen cours

2000 1999
Nombre Prix Nombre Prix
d’ options d’ achat moyen d’ options d’ achat moyen

d’actions pondéré d’actions pondéré
Solde au début del’exercice 1952 907 0,97 1535 7500,68
Octroyées 520 000 1,89 770000 1,48
Levées (65 639) 0,69 (157 156) 0,65
Annulées (228 856) 0,59 (195687) 0,92
Solde alafin del’ exercice 2178412 1,16 1952 9070,97

Durée

contractuelle Prix

Fourchette résiduelle delevée Nombre Prix
du prix Nombre moyenne moyen pouvant delevée
delevée en cours pondérée pondéré étrelevé moyen
$ # (années) $ # $
0,50-0,75 682 562 3,68 0,58 378906 0,61
0,76-1,15 321 400 3,23 0,79 237825 0,78
1,16-1,75 828 950 4,35 1,56 513950 1,58
1,76-2,65 295 500 5,64 2,18 24250 2,21
2,66-4,00 50 000 4,17 3,00 50000 3,00
2178 412 1204 931

Le prix de levée pour les 2 178 412 gptions en cours au 31 janvier 2000 varie de 0,50 $a 3,50 $, a I’ exception
de certaines options dont le prix de levée dépend du prix de négociation futur.

Au 31 janvier 2000, 1 204 931 options du total des options en cours pouvaient ére levées a des prix de levée
allant de 0,55 $ 23,50 $. Les dates d’ échéance de ces options vont de mai 2000 a janvier 2005. Le prix de
levée moyen pondéré de ces aptions est de 1,10 $ et la durée contractuelle résiduelle moyenne pondérée est de
2,9 ans.

La période d'acquisition des options qui ne pouvaient pas étre levées au 31 janvier 2000 va d'avril 2000 a
décembre 2001, et certaines options dépendent de I’ atteinte de certains objectifs par la Société. Le prix de levée
moyen pondéré des options en cours est de 1,16 $. La durée contractuelle moyenne pondérée des options en
cours est de 3,0 ans, en supposant que les options acquises en fonction de |’ atteinte de certains objectifs de
rendement ont des durées contractuelles résiduelles de 6 ans.

Toutes les options peuvent &tre levées pour une période de cing ans une fois acquises.
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10. IMPOTS SUR LESBENEFICES

La provision pour (récupération des) impbts sur les bénéfices varie des montants qui auraient été calculés s on avait
appliqué les taux d’imposition prévus par la loi avant la provision pour imp6ts sur les bénéfices dans le tableau
suivant :

2000 1999 1998
$ $ $
Taux d'imposition fédéral et provincial prévus par laloi 44,6% 44,6% 44,6%
Moins crédit d’'impdt pour bénéfices de fabrication
et de transformation 2,2% 2,2% 2,2%
Taux d'imp6t sur les bénéfices fédéral et provincial réd 42,4% 42,4% 42,4%
Impbts sur les bénéfices cal cul és auix taux en vigueur 601 000 420 000 442 000
Avantage des pertes et déductions constatées (365 000) (334 000) (320 000)
Superdéduction del’ Ontario (40 000) (33 000) (25 000)
Déduction pour petite entreprise — (44 000) (44 000)
Ecart temporaire et autres (21 000) (52 000) (53 000)
175 000 (43 000) —

La Société et safiliale canadienne ont les reports prospectifs de perte et |es dépenses de recherche scientifique et de
développement expérimental suivants, qui sont déductibles au moment de calculer le bénéfice aux fins de I'impdt
sur |es bénéfices du Canada comme suit :

Feédéral Provincial
$ $
Reports prospectifs de perte 300 000 500 000
Dépenses de recherche scientifique et de développement expérimental — 2800 000
300 000 3300 000

Une partie de|’ avantage fiscal découlant des reports prospectifs de perte et des dépenses de recherche scientifique et
de développement expérimental n'a pas éé constaté dans les présents états financiers. Les reports prospectifs de
perte viennent a échéance en 2003. Les dépenses de recherche scientifique et de développement expérimental
peuvent étre reportées prospectivement de maniere indéfinie.

La Société a également des reports prospectifs de perte de 1 300 000 $ (900 000 $ US) pour safiliale américaine, qui
sont déductibles au moment de calculer le bénéfice aux fins de I'imp6t sur les bénéfices américain. Les reports

prospectifs de perte viennent a échéance comme suit : 340 000 $ en 2011, 390 000 $ en 2014 et 570 000 $ en 2015.
L' avantagefiscal n’a pas éé constaté dans les présents éats financiers.

11. ENGAGEMENTS

La Société a des contrats de | ocation-acquisition, surtout pour des installations, qui exigent les paiements minimums
suivants pour les cing prochains exercices :
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$
2001 211 288
2002 207 442
2003 176 110
2004 178 100
2005 178 100
Par la suite 573 648
1524 688

12. INFORMATION SECTORIELLE

La Société compte deux secteurs isolables, soit la moddisation laser et I'imagerie laser. Le secteur de la
modélisation laser assemble des projecteurs qui, combinés au logiciel breveté de la Société, produit un faisceau
unique de lumiére laser pour tracer un modée virtuel dont les piéces seront intégrées a un processus de fabrication
ou d assemblage. Le secteur de I'imagerie laser utilise des algorithmes logiciels et des projecteurs différents pour
balayer et capturent de fagon adéquate I’image de |’ objet [u optiquement.

Les conventions comptables de ces secteurs sont les mémes que celles décrites a la note 1. La Société évalue le
bénéfice ou la perte d’ exploitation de ce secteur avant certaines charges générales et administratives. Aucune vente
ni cession intersectorielle n’a eu lieu en 2000, 1999 et 1998.

Les secteurs isolables de la Société sont des unités fonctionnelles stratégiques qui offrent des produits et services
différents.

M odélisation Imagerie Total
2000 $ $ $
Produits provenant de clients externes 11 389 304 4216 032 15 605 336
Amortissement desimmoabilisations et de I’ actif incorporel 392 698 213 503 606 201
Bénéfice (perte) sectoriel 4010 260 (1653 910) 2 356 350
Actif sectoriel 8 328 445 2 449 635 10778 080
Dépenses au titre d’ immobilisations sectorielles 526 120 389 994 916 114

M odélisation Imagerie Total
1999 $ $ $
Produits provenant de clients externes 7 883 684 2234 469 10 118 153
Amortissement des immobilisations et de I’ actif incorporel 409 000 109771 518 771
Bénéfice (perte) sectoriel 2881 847 (607 159) 2274688
Actif sectoriel 3689 120 1991529 5 680 649
Dépenses au titre d’ immobilisations sectorielles 699 662 428 010 1127 672
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M odélisation Imagerie Total
1998 $ $ $
Produits provenant de clients externes 6 713 653 829 806 7543 459
Amortissement des immobilisations et de |’ actif incorporel 371925 50 648 422 573
Bénéfice sectoriel 1813528 184 231 1997 759
Actif sectoriel 2709 290 382 367 3091 657
Dépenses au titre d’ immobilisations sectorielles 189 677 61 145 250 822
Rapprochements
2000 1999 1998
$ $ $
Bénéfice
Total du bénéfice des secteurs isolables 2 356 350 2274688 1997 759
Gain alavente de |la technologie de découpage 1525125 — —
Frais de recherche et de dével oppement de la Société,
déduction faite des crédits d’imp6t al’investi ssement (535 222) (353 996) (397 248)
Charges générales et administratives non attribuées (1928770) (929 012) (558 079)
Total du bénéfice avant provision (récupération) d’' impbts 1417 483 991 680 1042 432
Actif
Total del’actif des secteursisolables 10778 080 5 680 649 3091 657
Actif non attribué aux secteurs 3186572 2336 737 2898 581
Tota del’actif 13 964 652 8 017 386 5990 238
2000 1999 1998
$ $ $
Amortissement desimmobilisations et de |’ actif incorporel
Total del’amortissement des secteurs isolables 606 201 518 771 422 573
Amortissement non attribué aux secteurs 205 745 83 669 63 143
Tota del’amortissement 811 946 602 440 485 716
2000 1999 1998
$ $ $
Dépenses aux fins desimmobilisations, déduction
faite des cessons
Total des dépenses aux fins des immobilisations
des secteursisolables 916114 1127672 250 822
Dépenses aux fins desimmohilisations
non attribuées aux secteurs 506 910 78 777 55 269
Total des dépenses aux fins des immobilisations 1423024 1206 449 306 091
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Secteurs géographiques

2000 1999 1998
Immobili- Immobili- Immopbili-
Produits  sations Produits sations  Produits sations
$ $ $ $ $

Canada 1429659 1749777 838945 1144640 — 747 246
Etats-Unis 9 685 381295 529 7 723 796327 077 5775241 —
Audtraie 173977 — 441 072 — 342 661 —
R.-U./Europe 4069 715202 178 993 890 — 1425557 —
Ase 246 604 — 120 450 — — —

15605336 2247484 10118153 1471717 7543459 747 246

Les produits tirés d'un client, qui est un distributeur du secteur de la modélisation, représentent environ 6 277 000 $
(4 960 000 en 1999; 4 493 000 $ en 1998) des produits totaux de la Société.

13. ACQUISITIONS

Laser Techniek BVBA

Le 18 octobre 1999, la Société a acquis la totalité des actions ordinaires émises e en circulation de
LaserTechniek BVBA, entreprise de solutions de modélisation laser et distributeur de laser, dont le siége socid
setrouve en Belgique. Cette acquisition a éé comptabilisée sdon la méhode de I'achat pur et smple, et les
résultats d'exploitation de LasarTechniek BVBA du 18 octobre 1999 au 31 janvier 2000 sont pris en compte dans
les présentes. Le tableau suivant présente le prix d’ achat et la répartition de ce prix d’ achat dans les états financiers
consolidés de la Société.

$

Prix d’achat payé
Encaisse 784 422
Emission de 117 939 actions ordinaires 203 799

988 221
Actifs et passifs nets (17 559)
Ecart d' acquisition 1005 780
©) Aux termes des modalités de I’ acquisition, la contrepartie totale versée par la Société pourrait augmenter a

I’ atteinte de certains objectifs de profit. A la date de I’acquisition, le prix d’achat a éé versé, a raison de
784 422 $ au comptant et lereste par I’ entremise de I’ émission de 117 939 actions ordinaires de la Société.
Pour les douze mois terminés le 31 décembre 2000, s le bénéfice net avant impdts de LaserTechniek
sééve a 225 000 $ US, un montant additionnel de 400 000 $ US (371 625 euros) S ajoutera au prix
d'achat, 240 000 $ US (223 005 euros) éant exigibles au comptant et le reste par I’émission d' actions
ordinaires de la Société. Le taux de change utilisé pour convertir les dollars US en euros est le taux en
vigueur a la date d'acquisition. Toute contrepartie additionnelle versée a I’ atteinte de ces objectifs sera
consi dérée comme une augmentation du prix d'achat.

Les actifs et passifs nets de LaserTechniek BVBA comprennent les actifs et les passifs incorporels. Les

actifs incorporels comprennent I’ encaisse, les déhiteurs, les stocks et les immobilisations. Les passifs pris
en charge comprennent surtout les créditeurs, les charges payées d’ avance et les emprunts.
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GSlI Lumonics - Actif de modélisation laser pour les accumulations de plis de matériaux en
aérospatiale

Le 30 novembre 1999, la Société a acquis les stocks de GSI Lumonics liés a |’ entreprise de modéisation laser pour
les accumulations de plis de matériaux en aérospatiale, a conclu une entente de non-concurrence avec celle-ci e a
acquis d'autres biens incorporels. Cette acquisition a é&é comptabilisée a titre d'achat d'actifs, et les résultats
d exploitation de cette unité d’ exploitation de GSI Lumonics du 1% décembre 1999 au 31 janvier 2000 sont pris en
compte dans les présentes. Le tableau suivant indique le prix d achat payé et |a répartition de ce prix d achat dans
les états financiers consolidés de la Société :

$

Prix d'achat payé au comptant (*) 3 500 000
Réparti atitrede:
Stocks 500 000
Autres biens corporels et écart d’acquisition 1000 000
Entente de non-concurrence 2000 000

3 500 000
*) Aux termes de I’ acquisition, la Société versera une redevance égale a 10 % des produits de I’ entreprise de

modédlisation laser pour les accumulations de plis de matériaux en aérospatiale a GS|I Lumonics pour une
période de trois ans suivant la date de I'acquisition. De plus, GSI Lumonics a convenu de ne pas ére
présent dans ce secteur pour une période de six ans suivant la date de |’ acquisition.

14. GAIN A LA VENTE DE LA TECHNOL OGIE DE DECOUPAGE

Le 18 novembre 1999, la Société a conclu la vente de sa technalogie de découpage du cuir a Gerber Scientific Inc.
(NYSE : GRB). Lavente a éé comptabilisée atitre de cession d'un actif. Aux termes des modalités de la vente, la
Société arecu un produit de 1 525 000 $ &t a signé un contrat de soutien a prix fixe pour douze mois d’ une valeur de
435000 $. Lesproduits aux termes du contrat de soutien seront gagnés et constatés pour I’ exercice 2001. De plus,
la Société a accepté de ne pas ére un concurrent dans le secteur du découpage de patrons pour le cuir pour une
période de cing ans.

15. CHIFFRES COMPARATIFS

Un certain nombre de chiffres comparatifs ont éé reclassés afin d étre conformes a la présentation adoptée pour
I’ exercice en cours.

16. FAITSPOSTERIEURSA LA DATE DU BILAN

a) Apréesle3l janvier 2000, 115 875 actions ont é&é émises pour un produit au comptant de 115 153 $ en vertu du
régime d’ options d'achat d' actions au rendement de la Société.

b) Le ® 2000, la Société a conclu un contrat de prise ferme pour réaliser un appel public a I’ éargne visant ®
actions ordinaires pour un produit brut de ® $ (déduction faite de la commission de vente et des honoraires
professonnelsde ® $). Larémunération des preneurs fermes de ® $ sera versée au comptant. Le produit net
du placement apreés les commissions et lesfraisd' émission est estimé a ® $. La Société a octroyé aux preneurs
fermes une option pour 60 jours aprés la clture du placement visant |’ achat de ® actions ordinaires aux prix
du placement pour couvrir les attributions excédentaires. A titre de rémunération additionnelle des preneurs
fermes, la Société émettra des options de rémunération visant I’achat d’un montant maximum de @ actions
ordinaires pouvant étre levées au prix d' offre jusqu’a 18 mois apres la date de cl6ture du placement.
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ATTESTATION DE LA SOCIETE
Le 6 avril 2000

Le texte qui précede congtitue un exposé complet, véridique e clair de tous les faits importants se
rapportant aux titres offerts par le présent prospectus, comme |’ exigent la partie 9 de la loi intitulée Securities Act
(Colombie-Britannique), la partie 8 de la lai intitulée Securities Act (Alberta), la partie XI de la lai intitulée The
Securities Act, 1988 (Saskatchewan), la partie VII delaLoi sur les valeurs mobilieres (Manitoba), la partie XV dela
Loi sur les valeurs mobiliéres (Ontario), laloi intitulée Securities Act (Nouvelle-Ecosse), I’ article 13 dela Loi sur la
protection contre les fraudes en matiére de valeurs (Nouveau-Brunswick), la partie |1 de la loi intitulée Securities
Act (Ile-du-Prince-Edouard), la partie XIV delaloi intitulée Securities Act, 1990 (Terre-Neuve) et leurs réglements
d application. Le présent prospectus ne contient aucune déclaration fausse ou trompeuse susceptible d' affecter la
valeur ou le cours des titres qui font I'objet du présent placement au sens ou I'entend la Loi sur les valeurs
mobiliéres (Québec) et son reglement d application.

(signé) JamesD. Crocker (signé  Philip Nafekh
Chef deladirection Chef deladirection

Au nom du consall d’administration

(sgné ThomasD. Beynon (sgné) Robert B. Nally
Administrateur Administrateur
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ATTESTATION DES PRENEURS FERMES

Le 6 avril 2000

Au meilleur de notre connaissance, information et croyance, le texte qui précéde congtitue un exposé
complet, véridique et clair de tous les faits importants se rapportant aux titres offerts par le présent prospectus,
comme |’ exigent la partie 9 de laloi intitulée Securities Act (Colombie-Britannique), la partie 8 de la lai intitulée
Securities Act (Alberta), la partie X1 delaloi intitulée The Securities Act, 1988 (Saskatchewan), la partie VII de la
Loi sur les valeurs mobiliéres (Manitoba), la partie XV dela Loi sur les valeurs mobilieres (Ontario), laloi intitulée
Securities Act (Nouvelle-Ecosse), Iarticle 13 de la Loi sur la protection contre les fraudes en matiére de valeurs
(Nouveau-Brunswick), la partie 11 de laloi intitulée Securities Act (Tle-du-Prince-Edouard), 1a partie X1V de laloi
intitulée Securities Act, 1990 (Terre-Neuve) et leurs réglements d' application. Au meilleur de notre connaissance, le
présent prospectus ne contient aucune déclaration fausse ou trompeuse susceptible d’ affecter la valeur ou le cours
des titres qui font I’ objet du présent placement au sens ot I’ entend la Loi sur les valeurs mobilieres (Québec) et son
reglement d’ application.

VALEURS MOBILIERES HSBC (CANADA) INC.

Par : (signé) Danid F. Hachey

YORKTON VALEURS MOBILIERES INC. BRANT SECURITIESINC.

Par : (signé) Brian Camphbell Par : (signé) Hugh Jackson



Le systéme de moddlisation laser LaserEdge® de Virtek aideles
fabricants deI’industrie aérospatial e au cours du processus

d’ « accumulation » complexe qui permet de construire certains
composants d' aéronefs a partir de pieces en matériau composite
appedées « plis». En utilisant des données CAO, le systéme projette
une ébauche au laser pour indiquer al’ opérateur I’ endroit précisouil
doit mettre le prochain pli en place.

Les opérateurs du systéme LaserEdge de Virtek voient une ébauche
lumineuse, inoffensive pour | odl de chague pli et ils sont alors
capables de passer facilement d'un pli &un autre avec une série de
commandes lancées par la frappe d’ une seule touche.

La Société alancé le concept de la modéisation laser pour

I’ aignement tridimensionnel de plis chez Boeing Corporation.
Depuislors, la Société a vendu LaserEdge a plusieurs sociétés
aérogpatiales a travers le monde, dont notamment Boeing
Corporation, Lockheed Martin Corporation, British Aerospace plc,
Eurocopter France et Fuji Heavy Industries.
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