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La Value Proposition di GPI per la Sanita I
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GPl in cifre i
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>- SOFTWARE

SIO = 35%
Amministrativo = 15%
Trasfusionale= 10%
Risorse Umane = 10%
Altre Soluzioni = 30%

3° Player ITA

leader Amm., Tras., RU
primi 5 player
26% del mercato

Mercato sw e ser.

per la sanita
Mondo: 59bn$S
Cagr 18-22: 4,75%

Italia: 0,8 bn S
Cagr 18-22:2,73%

GPI

2018

SOFTWARE (o] CARE

2017

2018
adj. EBITDA

2018

Ricavi

203,7 M€ 28,6 M€

Software
45% Software

78%

Fonti: Dati Aziendali, Gartner, Netics

© cARE |

Servizi di Prenotazione
Prestazioni Sanitarie = 95%

Telemedicina, Poliambu-
latori, altro = 5%

1° Player ITA

> 28 min cittadini gestiti
entro il 2019
GPI unico Big Player

Mercato Serv.

Prenotazione

Italia: outsourcing
prenotazione prestazioni
sanitarie in aumento

Stima 2017: 155 M € ‘



Alta visibilita dei ricavi: 68% da canoni ricorrenti I

)_ ©

Software Care
@® Ricavi = sviluppo software ® Ricavi = € 1-3 a contatto
+ manutenzione periodica + canone annuale fisso (o mix)
® 1-3 anni durata media contratti ® 3-6 anni durata media contratti
® 50% dei Ricavi da canoni ricorrenti ® 95% dei Ricavi da canoni ricorrenti
® =91% tasso di conferma clienti ® >97% tasso di conferma clienti



In evidenza Estero

® Acquisizione Servizi CUP Regione Lazio:
72 M€ in 2 anni + estensione di 1 anno

® R&D: introduzione del Machine Learning (Al)
nell’ecosistema applicativo GPI in particolare
per il Chronic Care Model

® Passaggio al listino principale MTA

® >1.900 clienti
® da80%a72%  Sanita Pubblica
® da5%a 9% Sanita Privata
® da7%a 9% PAL
® da8%al10% Altri Privati




Outlook 2019

Software

Care

+ 5%

* Nuovi affidamenti /
estensioni

+20%

e Consolidamento del
target Sanita Pubblica
con appalto Regione
Lazio

* Aumento Target
Sanita Privata

Co

Automation
Ict
I
—
|
®

Pay

+20%

Aumento
Automation sul
mercato retail
Italia e
International
Sviluppo PA con
consolidamento
business e-
payment

EBITDA = 14%

Altri
8%

Care
19%

Software
73%



Linee guida strategiche 2020-2022 I

SEMPRE PIU CRESCITA LEADERSHIP DA PRODOTTI /SERVIZI A DA PROVIDER A
GLOBALI SANITA MERCATO SW SOLUZIONI INTEGRATE PARTNER
PRIVATA SANITA ITALIA
* +300% nel triennio * raddoppio * Grandi appalti ¢« Maggiore integrazione < Natura multi-
(M&A societa Software del peso % regionali e servizi | sw | business conil
20-30 M€ di ricavi). segmento nazionali tecnologie per rispondere contributo di tutte le ASA.
private Healthcare. all’evoluzione dei modelli di cura e della
® Aree geografiche di crescita: « M&A domanda di salute.
DACH, Russia, Cina, Middle
Este America . Spinta R&D su
Machine

Learning esu
digital transformation



Linee Guida M&A

Mercato I

1. Lento a decidere e a modificare le
impostazioni (ITA)

2. Software commodity rispetto al servizio
3. Frammentazione (ITA)

TARGET
ITALIA

1. Completamento Software / Servizi /
Territori (1-10 M€)

2. BigPlayer

INTERNATIONAL
1. Societa Strutturate - Software (20-30 M€)
2. Complemento Software

@



Opportunita di investimento I

: — GPI IN BORSA
Leadership e Unicita 15.909.539 Azioni Ordinarie (ISIN: IT0005221517)
Bloomberg: GPI:IM
Prezzo: 8,06 (23 Set 2019)

: italizzazione: M€ 128,2 (23 Set 201
Crescita e Visibilit3 Capitalizzazione: M€ 128,2 (23 Set 2019)

TARGET PRICE ANALISTI

Intermonte SIM (05/04/2019): 13,00 €
Tecnologia e Servizio Banca Akros (02/05/2019): 14,10 €
UBI Banca (08/05/2019): 12,72 €
IR Top Reserach (25/06/2019): 13,36 €
Evoluzione mercato/clienti O IVIDENDI

2016 0,30 € p.a.| 20170,30€ p.a. | 2018 0,33 € p.a.

Opportunita di M&A AZIONARIATO  wercaro

34,87%

FM SRL
64,37%

AZIONI
PROPRIE
0,76%

. @



Contatti IR

GD'
Fabrizio Redavid Lorenzo Giollo

C. +39 335 1035499 C.+39 340 8223333
fabrizio.redavid@gpi.it  lorenzo.giollo@gpi.it

Via Ragazzi del '99, 13 - 38123 Trento
T+39 0461 381515
investor. relations@gpi.it

IR y/

Investor Relations

Maria Antonietta Pireddu
Via C. Cantu, 1 - 20123 Milan
Tel. +39 02 45473883/4
m.pireddu@irtop.com
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