PROSPECTUS PROVISOIRE EN DATE DU 7 JANVIER 2000

Lestitresdécritsdans|e présent prospectus ne sont offerts quela ou I'autorité compétente a accor dé
sonvisa; ilsne peuvent étre proposés que par des personnes diment inscrites. Aucune commission
des valeurs mobiliéres ni aucune autorité similaire au Canada ne s'est prononcée sur la qualité des
titres offerts dans e présent prospectus; toute personne qui donne a entendre le contraire commet
une infraction.

LE PRESENT PROSPECTUSPROVISOIRE,DONT COPIE A ETE DEPOSEE AUPRESDE
LA COMMISSION DES VALEURS MOBILIERES OU DE L’AUTORITE DE
REGLEMENTATION DESPROVINCESDE L’ONTARIO, DU QUEBEC, DE COLOMBIE-
BRITANNIQUE, DE SASKATCHEWAN ET DE L'ALBERTA ET QUI N'EST PAS
ENCORE DANS SA FORME DEFINITIVE AUX FINS D’UNE DISTRIBUTION AU
PUBLIC. LESRENSEIGNEMENTSQU’IL CONTIENT SONT SUSCEPTIBLESD ETRE
COMPLETES OU MODIFIES. LES TITRES QU’IL DECRIT NE PEUVENT ETRE
VENDUSAUX RESIDENTSDE TELLESPROVINCESET AUCUNE OFFRE D’ACHETER
NE PEUT ETRE ACCEPTEE DE LEUR PART AVANT QUE LA COMMISSION OU
L’AUTORITEDE REGLEMENTATION DE LA PROVINCE ENQUESTIONN'AIT EMIS
UN VISA A L’EGARD DU PROSPECTUS DEFINITIF.

Premier appel public al’ épargne

CORPORATION FUTURE BEACH

5000000 $
2 127 660 unitésa 2,35 $ I’ unité

Leprésent prospectus porte sur le placement d’ un minimum de 1 276 596 unités et d’ un maximum de 2 127 660 unités
de Corporation Future Beach («Future Beach» ou la «Société») qui seront vendues sous forme d’ unités au prix de
2,35%1"unité pour un produit brut minimal de 3 000 000 $ et un produit brut maximal de 5000 000 $. Chague unité
comprend une action ordinaire votante de catégorie A de la Société (les «actions de catégorie A») et un demi bon de
souscription pour I’acquisition d'actions de catégorie A (les «bons de souscription»). Chaque bon de souscription
permettra d' acheter une action de catégorie A de la Société au prix de 2,50 $ jusgu’au ¥ 2001.

Lestitres de la Société sont sujets a certains facteurs de risque et sont de nature spéculative en raison de la
naturedel’entreprisedela Société. 11 en découlequ’ un placement danslestitresdela Sociéténeconvient qu’ aux
investisseurs qui peuvent se permettre une perte totale de leur investissement. Voir la rubrigue «Facteurs de
risque». Leprix d'acquisition desactions de catégorie A incluses danslesunités (soit 2,35 $I'action) excéde de
2,09 $ I'actif corporel net par action de catégorie A au 30 septembre 1999 ce qui représente un facteur de
dilution de 88,9% pour I’ offre minimale et de 1,90 $, ce qui représente un facteur de dilution de 80,8% pour
I’offre maximale. Voir larubrique «Dilution.



Nombre Prix Rémunération Produit net
d’unités d’offre® du du
placeur pour placement®_
compte?
Par unité 1 2353 0,235 % 2115 %
Offre minimale @ 1276 596 3000000 $ 300 000 $ 2700000 $
Offre maximale 2 127 660 5000000 % 500 000 $ 4500000 $
@ Le prix des unités a été négocié entre la Société et le placeur pour compte.
2 L e placeur pour compte recevra une commission correspondant a 10% du produit provenant de lavente des unités. De plus,

le placeur pour compte recevra lors de chacune des dates de cl6ture une option (I«Option du placeur pour compte») lui
permettant defairel’ acquisition d' un certain nombred’ actionsde catégorie A delaSociété (correspondant a10% du nombre
d'unités vendues) au prix de 2,35 $ I'action dans les 24 mois de la date du prospectus définitif. Ce prospectus qualifie
également pour fins de distribution I’ option du placeur pour compte.
(©)) Avant déduction des frais du présent placement estimés a 150 000 $.
4) L e produit des souscriptions seraregu par le placeur pour compte ou par tout autre courtier en valeurs mobiliéres autorisé par
le placeur pour compte et sera déposé auprées de Compagnie Montréal Trust jusqu’a chacune des séances de cléture du
placement. Si I’ offre minimale n’ est pas souscrite dans |l es soixante jours de I’ émission d’ un visa pour |e prospectus définitif,

le produit sera retourné aux souscripteurs immediatement apres cette date, sans intérét ni déduction.

L es souscriptions seront recues sous réserve du droit de les refuser ou de lesrépartir en totalité ou en partie et de clore
lesregistres de souscription en tout temps, sanspréavis. |1 est prévu que les certificats attestant |es actions de catégorie
A et les bons de souscription sous forme définitive seront disponibles pour livraison lors de chaque séance de cl6ture
du placement. La séance de cl6ture initidle aura lieu dans les soixante jours de I’ émission du visa du prospectus
définitif (la «date de cl6ture initiale»). Dans lamesure ou |’ offre minimale est souscrite a la date de cléture initiale,
des séances de cléture additionnelle pourront avoir lieu en tout temps par la suite dans un délai de 12 mois de

I’ émission du visa du prospectus définitif.

A titre de placeur pour compte, nous offrons conditionnellement les unités, sous les réserves d'usage concernant leur
vente préalable, leur émission et leur livraison par la Société et notre acceptation, selon les modalités énoncées ala
convention de placement pour compte dont il est question sous la rubrique «Mode de placement», et sous réserve de
I'approbation de certaines questions d'ordre juridique par de Grandpré Chaurette L évesque, société en nom collectif,
Montréal, pour le compte de la Société et en notre nom par Lafleur Brown, société en nom collectif, Montréal.
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ADMISSIBILITE COMME PLACEMENT

Del’avis de De Grandpré Chaurette L évesgue, société en nom collectif, et de Lafleur Brown, société en nom collectif,
en fonction des lois en vigueur en date des présentes et sous réserve du respect des obligations de prudence et des
dispositions et restrictions générales en matiére de placement des lois suivantes (et, le cas échéant, des réglements
adoptés en vertu de celles-ci) €, le cas échéant, sous réserve du respect des exigences additionnelles concernant les
politiquesou lesobjectifsen matiére de placement ou de prét et, e cas échéant, sansavoir recoursaux dispositionsdites
«omnibus», les actions de catégorie A et les bons de souscription offerts aux présentes ne constitueront pas, ala date
de cl6ture, un placement interdit aux termes des lois suivantes:

a) Loi sur les sociétés d’ assurances (Canada);

b) Loi sur les sociétés de fiducie et de prét (Canada);

c) Loi de 1985 sur les normes de prestations de pension (Canada);

d) Loi sur les assurances (Québec) pour un assureur, au sens de cette loi, constitué suivant le régime de droit du
Québec, autre qu’ un fonds de garantie;

€) Loisur lessociétésdefiducie et |es société d’ épargne (Québec), pour une soci été de fiducie ou d’ épargne, au sens
de cette loi, qui investit ses propres fonds et les sommes qu’ elle regoit atitre de dépot;

f)  Loi sur lesrégimes complémentaires de retraite (Québec).

Del’avis de ces conseillers juridiques, les actions de catégorie A, une fois inscrites sur une bourse de valeur visée par
reglement au Canada, et les bons de souscription, si |es actions de catégorie A sont inscrites sur une bourse de valeurs
visée par réglement au Canada, constitueront également des placements admissibles aux termes de laLoi de I’ imp6t
sur le revenu (Canada) (la «Loi de I'impdt») pour les fiducies régies par des régimes enregistrés d’ épargne-retraite,
des fonds enregistrés de revenus de retraite et des régimes de participation différée aux bénéfices et, aux termes de
certaines propositions spécifiques visant a modifier la Loi de I'imp6t, pour des fiducies régies par des régimes
enregistrés d’ épargne-études.



SOMMAIRE DU PROSPECTUS

Le texte qui suit est un résumé des principales caractéristiques de la présente offre; le lecteur est prié
d’examiner lesrenseignements plus détaillés apparaissant ailleurs dans le présent prospectus.

L'offre Ce prospectus porte sur ladistribution d’'un minimum de 1 276 596 unités
dela Société et d’ un maximum de 2 127 660 unités de la Société au prix
de2,35$I"unité. Chague unité comprend une action de catégorie A et un
demi bon de souscription. Chaque bon de souscription donne droit au
porteur de souscrire une action de catégorie A de la Société au prix de
2,50 $jusqu’au ! 2001.

La Future Beach développe et fabrique des embarcations marines récréatives et
Société écologiques;, Future Beach est une société axée sur la recherche et le
développement qui a consacré cing ans a I'éaboration d'une gamme de
produitsainsi qu’ au développement de |’ outillage requis pour leur fabrication.
La Société s oriente maintenant vers la fabrication et le marketing et son
objectif est de devenir un fournisseur d’ embarcations marines et d’ accessoires
deplage pour le marché international. Elle distribue actuellement les produits
suivants par I’ entremise de concessionnaires et de distributeurs indépendants

le Water Bee 200 (pédao a 2 places)

le Water Bee 202 (pédalo a 2 places avec auvent)
le Water Bee 400 (pédao a4 places)

le WaterSkate V2 (kayak a double coque)

le Step Jet (embarcation pour marcher sur I’ eau)

En ao(t 1999, Future Beach a annoncé le lancement d une motomarine
électrique silencieuse et non polluante, d une bicyclette marine, et d'un
quatrieme modéle de pédalo dont la livraison est prévue pour le printemps
2000. Future Beach a entrepris un important programme de dével oppement de
produits afin de pouvoir offrir une gamme d’ au moins 12 produits différents
d'ici lemilieu del’ année 2000 en plus d' une ligne d’ accessoires pour laplage.

En Amérique du Nord, Future Beach vend ses produits par I’ intermédiaire des
concessionnaires et des représentants des fabricants avec lesquelselletravaille
et, al’ éranger, de distributeurs nationaux exclusifs. Son réseau actuel compte
prés de 100 concessionnaires en Amérique du Nord et leur nombre devrait
atteindre 250 d'ici I'automne 2000. Actuellement, la Société vend ses
produits dans 15 pays par |e biais de son réseau de distributeurs; elle devrait
étreprésentedans 25 paysd'ici |’automne 2000. Pour I’ exerciceterminéle 30
septembre 1999, les ventes de la Société se sont élevéesa 1l 320 475 $.

Future Beach exploite son propre centre de recherche, développement et de
fabrication & Vaudreuil, Québec, ou elle emploie présentement 20 personnes.




Emploi du
produit

Palitique de
dividendes

Régime
d’ épargne-
actions
du Québec:

Facteursde
risque

Dilution

Offre Offre
Minimale Maximale
Produit net revenant
ala Société 2550000 % 4350000 %
Emploi du produit
Développement des
produits 600 000 $ 800 000 $
Vente et mise en marché 700000 $ 1200000 %
Frais généraux et
administratifs 400000 $ 700 000 $
Immobilisations 300 000 $ 600 000 $
Solde gjouté au fonds
de roulement 550 000 $ 1050000 $
Tota 2550000 % 4350000 %

La Société n'a pas versé et n' a pas I'intention de verser de dividendes sur ses
actions de catégorie A dans un avenir prévisible. La Société al’intention de
réinvestir ses profits pour financer sa croissance a long terme.

La Société a demandé une décision anticipée en matiere d' impdt sur le revenu
auprés du Ministére du Revenu du Quebec confirmant que les actions de
catégorie A qu’'émettra la Société en vertu du présent placement seront
admissibles, sous certaines conditions décrites aux présentes, aux fins
d'inclusion dans un régime d’ épargne-actions conformément aux dispositions
actuelles de la Loi sur les impbts (Québec). Voir la rubrique «Régime
d' épargne-actions du Québec».

Lestitres dela Société comportent un niveau derisque élevé. Lesinvestisseurs
devraient tenir compte des facteurs de risque énoncés a la rubrique «Facteurs
derisque» pour lesfins d'évaluer leur placement dans la Société. Ces facteurs
de risque comprennent notamment i) les risques inhérents a la détention
d'actions d'une société qui ne possede aucun historique de rentabilité et de
liquidité provenant de ses opérations, ii) les risques associés a la détention
d'actions d'une société oeuvrant dans le secteur de la recherche et
développement, y compris I'incapacité d' obtenir du financement additionnel;
iii) les risques inhérents a la concurrence, y compris ceux reliés au
dével oppement des produits, aux changements techniques et alacroissance de
ce secteur de I'industrie; iv) le fait que le succes de la Société dépend en
grande partie du rendement de ses dirigeants seniors et de son personnel
technique, v) les risques associés a la protection de la propriété intellectuelle;
et vi) les risques associés a la responsabilité a I’ égard des produits. Voir la
rubrique «Facteurs de risgue».

La portion du prix d'achat des actions ordinaires (soit 2,35 $ I'action) excéde
de 2,09 $ I'actif corporel net par action au 30 septembre 1999 pour ce qui est
de I’ offre minimale ce qui représente un facteur de dilution de 88,9 % et par
1,90 $ pour ce qui est de I’ offre maximale ce qui représente un facteur de
dilution de 80,8 % .




LA SOCIETE
Généralités

La Société a été constituée en vertu de la Loi canadienne sur les sociétés par actions le 30 septembre 1992 sous la
raison sociale de Damar Leisure Products Inc. Le 5 décembre 1996, la Société a déposé des statuts de modification
afin de changer sa structure du capital. Le 21 ao(t 1997, elle a déposé des statuts de modifications additionnels afin
d adopter «Corporation Future Beach» comme raison sociale. Le 5 octobre 1999, la Société a dépose des statuts de
modifications additionnels afin de retirer les restrictions qui faisaient de la Société une société fermée selon la
Iégidlation applicable en valeursmobiliéres. Son siege social est situé au 340 Marie Curie, a Vaudreuil, Québec. La
Société possede deux filiales a part entiére, Corporation Step Jet  («Step Jet») et Corporation WindSaucer
(«WindSaucer»).

Step Jet a été constituée en vertu dela Loi canadienne sur les sociétés par actions le 22 décembre 1994. Le 29 juillet
1998, Step Jet a dépose des statuts de modifications afin de modifier son capital-actions autorisé. Le capital autorisé
de Step Jet comprend un nombreillimité d’ actions ordinaires et un nombreillimité d' actions privil égiées de catégorie
A dont seulement 200 actions ordinaires sont émises et en circulation; toutes ces actions sont détenues par Future
Beach suiteal’ acquisition par cette derniéere, en aolit 1999, d’ une participation minoritaire auprés d’ actionnaires sans
lien de dépendance en contrepartie de I’ émission de 500 287 de ses actions de catégorie A, sous réserve de certains
ajustements. Voir larubrique «Placements antérieurs et postérieurs». Lesadministrateurset dirigeantsde Step Jet sont
MM. David L ekhtman, Président et administrateur, et Mark Diamond, Vice-président, trésorier et administrateur. Voir
la rubrique «Administrateurs et dirigeants».

WindSaucer a été constituée en vertu dela Loi canadienne sur les sociétés par actions, le 21 décembre 1988. Le 13
décembre 1989, WindSaucer a déposé des statuts de modifications dans le but de changer son capital autorisé et
d adopter sa raison sociae actuelle. Le capital autorisé de WindSaucer comprend un nombre illimité d’ actions
ordinaires de catégorie A (votantes), d’ actions ordinaires de catégorie B (non votantes) et d’ actions privilégiées de
catégories A, B, C et D, dont 1 008 000 actions ordinaires de catégorie A et 8 actions privilégiées de catégorie A sont
émises et en circulation, lesquelles sont toutes détenues par Future Beach suite a I’ acquisition en ao(t 1999 de la
participation minoritaire détenue par huit actionnaires (les «actionnaires WS»), en contrepartie de I'’émission de
120 000 actions de catégorie A de la Société. La Société a conclu une entente avec les actionnaires WS en vertu de
laquelleles actionnaires WS ont droit de recevoir 10% du produit des ventes nettes de voailiers jusgu’ au 30 septembre
2004 et jusqu’ a concurrence d’ un montant maximal de 100 000$. Advenant que | es actionnaires WS ne regoivent pas
cette somme de 100 000$ avant |e 30 septembre 2004, une nouvelle entité sera créée, danslaquellela Société détiendra
85% de I’ équité et les actionnaires WS les 15% restant, et toute la technol ogie de la Société se rapportant aux voiliers
seratransférée a cette entité pour une contrepartie minimale. Les administrateurs et dirigeants de WindSaucer sont
MM. David Lekhtman, Président, Secrétaire, Trésorier et Administrateur; Mark Diamond, Administrateur, David
Stein, Administrateur et Stanley Blicker, Administrateur.

Activités dela Société
Profil général

Future Beach dével oppe et fabrique des embarcations marines récréatives et écologiques. Future Beach est une soci été
axée sur larecherche et le dével oppement qui aconsacré cing ansal’ éaboration d’ une gammede produitsainsi qu’ au
développement de I’ outillage requis pour leur fabrication. La Société s oriente maintenant vers la fabrication et le
marketing et son objectif est dedevenir unfournisseur d’ embarcations marineset d’ accessoiresde plage pour lemarché
international. Elledistribue actuellement les produits suivants par I’ entremise de concessionnaires et de distributeurs
indépendants :
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Produit Modéle Disponible sur le marché
Pédalo Water Bee 200 Printemps 1998

Pédalo Water Bee 202 Printemps 1999

Pédalo Water Bee 400 Printemps 1999

Kayak WaterSkate V2 Eté 1998

Water Walker Step Jet Printemps 1995

En ao(t 1999, Future Beach aannoncélelancement d’ une bicyclettemarine, d’ un quatriéme modélede pédalo et d’ une
motomarineé ectrique silencieuse et non polluante dont lalivraison est prévue pour lafin 1999 pour les deux premiers
produits et au printemps 2000 pour la motomarine. La Société a commenceé a accepter des commandes pour ces
produits.

Future Beach aentreprisunimportant programme de dével oppement de produits afin de pouvoir offrir unegammed’ au
moins 12 produits différents d'ici le milieu de I’année 2000 en plus d’ une ligne d' accessoires pour la plage.

En Amérique du Nord, Future Beach vend ses produits par I’ intermédiaire des concessionnaires et des représentants
des fabricants avec lesquels elle travaille et, al’ étranger, de distributeurs nationaux exclusifs. Son réseau actuel

compte preésde 100 concessionnaires en Amérique du Nord et leur nombre devrait atteindre 250 d’ici | automne 2000.

Actuellement, la Société vend ses produits dans 15 pays par le biais de son réseau de distributeurs; elle devrait étre
présente dans 25 paysd'ici |"automne 2000. Pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1999, les ventes de la Société
se sont élevées aenviron 1 320 475 $.

Future Beach exploite ses propresinstall ations de recherche, dével oppement et de fabrication aVaudreuil, au Québec,
ou elle emploie 20 personnes.

Step Jet, filiale en propriété exclusive de Future Beach, détient des brevets pour les pédaos, le Kayak, la Bicyclette
marine et le Step Jet. WindSaucer détient un brevet pour certaines technologies relatives a la navigation a voile.
Future Beach détient les droits de propriété relatifs a tous les autres produits.

Historigque

Les fondateurs de Future Beach se sont rendu compte au début des années quatre-vingt-dix, qu’il n’'existait
pratiquement pas d’ embarcations marines fiables, amusantes, faciles a utiliser et sans danger pour I’ environnement.
Ils ont jugé qu'il existait une réelle demande pour une gamme intégrée de produits répondant aux godts du jour,
pouvant étre utilisés sur leslacs, lesriviéres et en mer et ce, par tout le monde. Future Beach a été constituée en société
le 30 septembre 1992 dans | e but de fournir aux institutions (hotels, stations de tourisme, boutiques de location, etc.)
du monde entier ainsi qu’ aux particuliers une gamme d’ embarcations marines de qualité supérieure. Le premier de
ces produits, le Water Walker, a été congu de 1993 & 1995, et permet de marcher sur I’eau. En 1996, un programme
de recherche et développement intensif a été entrepris dans le but de développer une famille de pédalos, kayaks,
motomarines électriques et bicyclettes marines. Future Beach a commencé alancer ces produits en 1998 et 1999 et
poursuit unimportant programme de dével oppement danslebut delancer de nouveaux produitssur e marché en 2000.

Les gammes de produits

Future Beach concoit ses produits de maniére a ce qu'’ils soient faciles et agréables a utiliser. Voici leurs principales
caractéristiques :

. Couleur et allure attrayantes
. Systéme auto-videur
. Tres grande stabilité sur I’ eau
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. Faciles a utiliser méme par des débutants

. Peuvent étre utilisés sur les lacs, lesriviéres et en mer
. Coqgue monobloc fabriquée par rotomoulage

. Fabrication nécessitant peu de main-d' oeuvre

. Durabilité supérieure

. Robustes, ne nécessitant que peu d’ entretien

. Résistants & la corrosion

. Protégés contre les UV

La Société offre actuellement trois gammes de produits :

. Des pédalos - Water Bees
. Des kayaks - Waterskate V2
. Une embarcation pour marcher sur I’eau - Step Jet

Deplus, laSaciété arécemment annonceé lelancement d’ uneligne de motomarines électriques, d’ embarcationsavoile
et de bicyclettes marines.

Voici un apercu des produits de Future Beach :

Lespédalos- Water Bees- Lagamme Water Bee comprend des pédal os attrayants et novateurs dont latechnologie
fait I’ objet d’un brevet en instance. Future Beach utilise la technologie de rotomoulage pour fabriquer une coque
monobloc sansjoint qui permet d’ éviter lesfuitesd’ eau et d’ évacuer automatiquement I’ eau. Lesystemed’ auto-vidage
est particuliérement utile pour évacuer |’ eau laissée par la pluie ou les vagues. La cogue volumineuse du Water Bee
lui procure une flottabilité et une stabilité supérieures et permet d' utiliser le pédalo en mer aussi bien que sur un lac.
La forme hydrodynamique des pédales lui procure une glisse silencieuse et une rapidité accrue. Gréce a ses sieges
gjustables qui conviennent aux enfants et aux adultes, le pédalo se transforme rapidement pour permettre a deux
personnesdes allonger au soleil. LeWater Bee comporte plusieurs accessoires standards, notamment un support pour
gobelet et un coffre de rangement/glaciére. Trois modéles sont actuellement disponibles:

0) Le Water Bee 200 est un pédalo pour deux personnes. Son prix de détail suggéré est de 699 $ US.
Future Beach en a vendu 398 unités en 1999.

(i) Le Water Bee 202 est un pédalo de modele supérieur. |l aune plus grande flottabilité, il est plus
spacieux et dispose d’ un auvent en toile offert en option. Son prix dedétail suggéréest de 775 $US.
Future Beach en a vendu 454 unités en 1999.

(iii) Le Water Bee 400 permet aquatre personnes de pédaler en méme temps. Son prix de détail suggéré
est de 1 095 $ US. Future Beach en avendu 335 unités en 1999.

(iv) Le Baby Water Bee est un pédalo de base pour deux personnes, plus petit que les Water Bee 200 et
202. Son prix de détail suggéré est inférieur 2500 $ US. 1l a été lancé en aolt 1999 et la Société
a commenceé a accepter les commandes.

Kayaks- Water Skate V2 - LeWaterSkate V2 est le premier d’ une famille de kayaks doté d’ une doubl e coque unique
qui leur confére une stabilité supérieure en mer et leur permet de glisser sur I'eau avec une grande efficacité. Le
modele actuel pour une personne possede une systéme auto-videur pour évacuer rapidement I’ eau de pluie ou des
vagues. |l possede plusieurs caractéristiques qui en font une embarcation facile autiliser; par exemple, il est empilable
et sa pagaie incurvée fabriquée sur mesure peut étre fixée a la coque lorsgu’ on ne rame pas ou pour faciliter son
rangement. Le prix de détail suggéré du WaterSkate est de 425 $ US. Future Beach en a vendu 504 unités en 1999.
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(Water Walker) Embar cation pour marcher sur I’eau - Step Jet. Le Step Jet est un appareil qui permet de marcher
sur I’eau et d'alier ainsi exercice physique et activité récréative. Cet appareil pour exercices en aérobie et anagérobie
fonctionne avec une pompe a eau en plastique brevetée installée dansla coque. Le premier modéele de Step Jet a été
lancé en 1995. En 1997, la Société I’ aretiré du marché a cause d' un probléme de design de la pompe. Un nouveau
design a été créé pour résoudre e probléme et le nouveau modele a été mis sur le marché en 1999. Son prix de détall
suggéré est de 595 $ US et il est maintenant distribué sur le marché.

Bicyclette marine - Barracuda. LaBarracuda est |a premiére d' une série de bicyclettes marines, rapides, stables,
pouvant étre utilisées en mer et aussi facile amanier qu’ une bicyclette traditionnelle. Le premier modéle, pour deux
personnes, se transporte facilement sur le toit d’ une voiture; il est propulsé par une hélice, actionné par des pédales
et le guidon sert pour la direction. Son prix de détail suggéré serainférieur a1 500 $ US. LaBarracuda a été lancée
en ao(t 1999 et sera disponible sur le marché verslafin de 1999.

La motomarine électrique (EWP) - La motomarine éectrique de Future Beach est la premiére d'une série
d’ embarcationsmarinesélectriques, stables, sires, silencieuseset non polluantes, qui nereguiérent prati quement aucun
entretien. Lemodéleinitial est fait pour deux personnes et devrait intéresser les éventuel s acheteurs de motomarines
soucieux de I’environnement. |l posséde une autonomie de six heures. Son hélice repliable lui confére une glisse
supérieure. Son prix de détail suggéré serainférieur 23 000 $ US. Lamotomarine électrique a été présentée pour la
premiérefois en aolt 1999, lors de I’ exposition commerciale IMTEC, a Orlando. Elle sera disponible sur le marché
au printemps 2000.

Embarcationsavoile- LeHyper Saucer. LeHyperSaucer est lepremier d’ uneséried’ embarcationsavoile, sansmét,
tres difficiles afaire chavirer et pouvant étre utilisées sans difficulté par des débutants. Le HyperSaucer possede une
voileavec armature qui lui permet de sedéplacer vers|’avant aussi bien queversl’ arriére. |1 suffit de quelques minutes
seulement pour apprendre alemanier. LeHyperSaucer aété lancé pendant I’ été 1999 et seradisponible sur le marché
en 2000. Son prix de détail suggéré devrait étre inférieur a2 500 $ US.

Produits dont le lancement est prévu pour 2000

Future Beach aentrepris un programme de recherche et dével oppement continu afin d’ of frir a ses clients de nouveaux
produits chaque année. Certains de ces produits seront lancés en I'an 2000, notamment un kayak a 2 places, un
deuxiéme modéle de bicyclette marine et deux modeles de motomarines électriques.

Accessoires Future Beach

Future Beach met actuellement sur pied un important réseau de concessionnaires afin de vendre ses produits dans e
monde entier. La Société a I'intention d offrir des produits autres que des embarcations a son réseau de
concessionnaires, notamment des vétements, des lotions et divers articles pour la plage. Tous ces produits seront
vendus sous la marque Future Beach €, |e plus souvent, fabriqués par des sous-traitants.

En 2000, Future Beach présentera a ses concessionnaires une gamme d’ articles de sauvetage, des t-shirts et des
chapeaux de soleil. En 2001, elle prévoit lancer une nouvelle ligne de crémes, lotions solaires, shorts, sandales,
parasols et collations.

En 2000, Future Beach lanceraune chaiselongueflottante, lapremiéred’ une séried’ accessoires pour laplage destinés
arendrele plus agréable possible le temps passé au bord de I’ eau. Cette chaise permet de s’ alonger en toute sécurité
sur le sable, alapiscine ou dans|’eau. Elle comporte un porte-gobelet, un porte-magazine et est dotée d’ un nouveau
mécanisme qui permet d' gjuster facilement le dossier.

Future Beach él abore également une famille de kiosgues de plage modulaires qui seront utilisés comme outils au point
de vente pour vendre ses embarcations et ses accessoires. 1l S agit de structures modulaires de couleurs vives qui



8

pourront étre utilisées sur la plage ou dans |a salle de montre des concessionnaires. Ces kiosques seront disponibles
en 2000.

Propriété intellectuelle

Future Beach est déterminée a protéger toute sa propriété intellectuelle et détient divers brevets sur ses produits. Les
noms de ses produits sont protégés par laloi sur le droit d’ auteur et lamarque. |l existe déja des brevets et d' autres
sont en cours pour le Step Jet, le Water Bee, le WaterSkate, e HyperSaucer et d autres produits.

Analyse du marché

Dans le monde, des millions de gens passent leur temps libre a la plage, au bord des lacs et des rivieres. On les
retrouve notamment dansles centres de vill égiature, les hbtels, les maisons, les chalets, les boutiques delocation et les
parcs. Future Beach se veut un fournisseur unique de produits de loisirs pour la plage.

Selon le magazine Canoe & Kayak (1996) «Le marché des utilisateurs de canoés, kayaks et canots pneumatiques
représentel’ un des secteurslesplus actifs et des plusrichesdel’ industrie en pleine croissance desloisirsdeplein air.»
Selon laNational Sporting Goods Association (NSGA), en 1994, les Etats-Unis comptaient 49,8 millions de cyclistes;
8,5 millions de personnes faisaient du canoé, 4,1 millions, de la navigation de plaisance et 0,7 million, de laplanche
avoile. L’enquéte nationale sur lesloisirs et I environnement montre qu’ en 1994-1995, les activités de plein air se
répartissaient comme suit, selon différents groupes d' ége :

16-24 25-29 30-39 40-49 50-59 60 +

Bicyclette 37,9% 36,1% 37,4% 30,7% 21,8% 10,6%

Canoé 10,6% 8,8% 7,8% 7,0% 4, 7% 1,8%

Kayak 1,3% 1,0% 0,7% 0,7% 0,4% 0,05%

Laméme source indique la répartition suivante en fonction du niveau de revenu :

($000%) 0-25 25-50 50-75 75-100 100 +
Bicyclette 20,2% 31,2% 35,9% 37,0% 39,1%
Canoé 3,8% 6,9% 10,4% 9,7% 8,6%
Kayak 0,3% 0,6% 1,0% 1,3% 1,4%

Comme le montrent ces chiffres, de 1993 41994, le taux de croissance était de 4,0 % pour labicyclette et de 31,0 %
pour le canoé. Ces statistiques indiquent que le marché des activités de loisirs de plein air est vaste, qu'il augmente
et qu'il touche tous les segments de la population que ce soit en terme d' &ge ou de niveaux de revenu.

Aux Etats-Unis, le marché de la navigation de plaisance est énorme; en 1998, toutes catégories confondues, plus de
10 milliards de dollars ont été dépensés pour lavente au détail d’ embarcations neuves (chiffres publiés par laNational
Sporting Goods Association). Depuis les 3 derniéres années, ce marché connalt une croissance de plus de 5 % comme
le montre |e tableau ci-dessous :



Ventes de bateaux de plaisance, de bateaux a moteur et d’ accessoires
(en millionsde dollars US)

1996 1997 1998 (estimation)
9 399,2 101394 10 636,0

L etableau ci-dessousindique les expéditions pour certaines catégories de bateaux, selon laNational
Marine Manufacturers Association, (<KNMMA»):

Mar ché national des bateaux de plaisance aux E.-U.
Expéditions de bateaux

Motorisés 1996 1997 1998
Bateaux & moteur 320 850 304 400 305 400

Motomarines et
canots jets 205 100 187 700 138 500

Tota 525 950 492 100 443 900

Non motorisés

Voiliers 15900 14 400 19 400
Canoés 92 900 103 600 107 800
Total 108 800 118 000 127 200

Ces chiffres montrent que les expéditions d’embarcations non écologiques, comme les bateaux a moteur et en
particulier les motomarines, ont connu une nette diminution de 1996 & 1998.

D’ autrepart, les embarcations écol ogiques commelesvoiliers et les canoés sont en progression. Cette situation résulte
des changements démographiques qui ont entrainé les tendances suivantes : les gens consacrent plus d’ argent et de
temps aleursloisirs, ils prennent leur retraite plus jeunes, ils supportent moins le bruit et lapollution et ils sont plus
conscients des bienfaits de I’ exercice physique et d’ un mode de vie sain.

La concurrence

FutureBeach al’intentiond’ élargir sagammede produits enl’an 2000. Ceci constitue un argument de vente puissant
aupres des concessionnaires et autres détaillants qui ont tendance a limiter le nombre de fabricants avec lesquelsils
font affaire. Future Beach veut offrir des produits de meilleure qualité dotés de caractéristiques avaleur gjoutée, ades
prix supérieurs. Pour ce faire, elle participe a de nombreux salons commerciaux et soutient les prix de ses
concessionnaires. L’ étendue de sagamme de produits et |es marges bénéficiaires supérieuresfourniespar Future Beach
alx concessionnaires sont supérieures alamoyenne pour cette industrie et contribue a fidéliser les concessionnaires.
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Deplus, laSociété n’apas|’intention de vendre ses produits aux vendeurs arabais. Ceci est trésintéressant pour les
concessionnaires qui voient souvent leurs fournisseurs vendre leurs produits aux vendeurs arabais qui les offrent ades
prix inférieurs et leur font perdre des ventes.

Lespédalos- Il y a peu de fabricants de pédalos en Amérique du Nord. Les modéles de la concurrence utilisent en
général une technologie dépassée et ont une allure démodée. Ces produits n’ ont pas de systéme auto-videur et ils ne
peuvent étre utilisés en mer ou lorsqu’il y ades vagues ou du vent. Ce sont ces caractéristiques et d’ autres encore qui
distinguent lesproduits de Future Beach de ceux delaconcurrence. Laconcurrence comprend notamment LeisureLife
et KEL, au Michigan, et Pelican, au Québec. Lesobstaclesal’ entrée sur le marché pour cette gamme de produits sont
les brevets en attente de Future Beach, les co(its élevés pour copier les designs complexes et le fait que Future Beach
aentrepris un programme de recherche et développement dynamique et continu dans le but de toujours améliorer sa
gamme de produits.

Les kayaks - Il existe des centaines de kayaks pour différents usages, par exemple : la descente de rapides, la
promenade en mer ou I’ utilisation occasionnelle. La plupart des fabricants de kayaks sont des entreprises de petite
envergure, al’exception d’ Ocean Kayak, de Washington, qui fait partie d’ un groupe dont les activités sont axées sur
lesloisirset dont le chiffre d’ affaires annuel dépasseles 100 millions de dollars. L es kayaks de Future Beach ne visent
pas a concurrencer les modéles trés performants. Pour attirer les utilisateurs occasionnels et |es boutiques de location
en bord de mer, Future Beach mise sur la stabilité de ses produits a coque double par rapport aceux de laconcurrence.

Labicyclette marine - Laconcurrence selimite aun seul autrefournisseur. LaBarracudade Future Beach est stable,
elledonne de meilleursrésultats en eaux agitées et par grand vent et elle est totalement protégée contre larouille. Elle
est d'alure plus moderne, son prix est concurrentiel et satransmission en plastique larend extrémement fiable.

La motomarine électrique - D’ aprés la direction de la Société, |la motomarine électrique de Future Beach est un
produit unique qui N’ a pas de concurrent direct. On peut la positionner comme une aternative écologique aux autres
motomarines aupres des consommateurs qui veulent une embarcation silencieuse et non polluante. Le probléme de
lapollution acontribué afaire bai sser les ventes de motomarines en Amérique du Nord au cours des derniéres années.
Bien que la motomarine électrique de Future Beach soit moins rapide et moins sportive aconduire, elle s’ adresse au
méme marché que les motomarines traditionnelles. Voici ce qui différencie principalement les deux types de
motomarines :

Future Beach Motomarines
Pollution de |’ air Non Oui
Pollution sonore Non Oui
Entretien Faible Moyen
Prix Bas Elevé
Colts d' utilisation Faibles Moyens
Vitesse Moins rapide Plus rapide

Hyper Saucer - Alorsquelesbateaux avoiles, non polluants, sont difficilesautiliser pour lesdébutants, I’ Hyper Saucer
se veut une embarcation que les débutants peuvent utiliser sans probléme. C'est I'embarcation avoile la plus facile
a utiliser actuellement offerte sur le marché. Elle sera vendue en mettant I’ accent sur son apparence, sa facilité
d utilisation et sur lefait qu'elle est tresdifficile afaire chavirer. Ladirection delaSociété estimequ'il n'y apasde
concurrence directe pour ce produit.

Stratégie de marketing et ventes
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Future Beach entend se positionner comme fournisseur avaleur gjoutée et non commevendeur arabais. Par exemple,
ses Water Bees se vendent en généra de 15 & 20 % plus cher que les produits concurrents.  Ces prix plus élevés se
justifient du fait que les produits Future Beach sont de meilleure qualité et qu’ils offrent des caractéristiques uniques
par rapport alaconcurrence. Gréce aces prix plus élevés, les concessionnaires de Future Beach disposent de marges
plus importantes et peuvent ainsi donner un meilleur service au réseau de concessionnaires.

Actuellement, Future Beach vend ses produits par I’ entremi se de dix représentantsindépendants qui coordonnent pres
de 100 concessionnaires de produits marins en Amérigue du Nord. Ces concessionnaires ont desterritoires régionaux
précis et sont responsables du marketing, de lavente des produits de Future Beach et des services connexes sur leurs
territoires. Future Beach al’intention d’ augmenter 2250 le nombredes concessionnairesd’ici I’ automne del’ an 2000.
Les représentants sont payés uniquement ala commission. Les concessionnaires achétent le produit a un prix moins
€élevé que le prix de détail suggéré établi par la Société.

Future Beach détermine |e nombre de concessionnaires que ses représentants devraient avoir dans chacun des états et
provinces d’ Amérique du Nord et leur assure une participation a de nombreux salons commerciaux en Amérique du
Nord pour gqu'ils puissent atteindre le nombre de concessionnaires fixé et augmenter le volume des ventes par
concessionnaire. Les ventes des 25 meilleurs concessionnaires de Future Beach représentaient 41 % des ventes en
Ameérique du Nord en 1999. Future Beach élabore actuellement un programme de marketing pour tous ses
concessionnairesafin de s assurer qu'ilsrejoignent les consommateurs ciblés et qu'ils atteignent les niveaux de ventes
prévus.

Future Beach met en place un réseau de concessionnaires de haute qualité. Pour cela, les concessionnaires suivent une
formation sur lescaractéristiquesde produitsainsi que sur le service aprés-vente et lesquestionsderéparations. Future
Beach élabore également des programmes de marketing a I'intention des concessionnaires afin de les inciter a
démarcher activement les marchés locaux et les institutions (hétels, boutiques de location et parcs touristiques). De
plus, FutureBeachtravaille de concert aveclesconcessionnaires pour toucher lespropriétairesdemai sonsou de chal ets
situés au bord de I’ eau en participant a des promotions telles que des démonstrations dans des centres commerciaux
locaux. Cette stratégie proactive de formation des concessionnaires s'inscrit dans le cadre du processus visant afaire
progresser les ventes et a mieux faire connaitre la marque Future Beach.

Future Beach participe a de nombreux salons commerciaux nationaux et régionaux en Amérique du Nord et ses
distributeurs nationaux font de méme al’ étranger. Future Beach ou ses concessionnaires en Amérique du Nord ont
assisté a plus de 20 salons commerciaux en 1999. Cette activité permet de mieux faire connaitre Future Beach aux
consommateurs et aux revendeurs et génére des ventes. Future Beach prévoit augmenter sa participation aux salons
commerciaux en 2000. Elle participe notamment a IMTEC, a Orlando, en Floride; aux salons nautiques de Miami
et de Toronto, aSurf Expo, en Floride et au salon delaNational Recreation and Park Association (NRPA), aNashville,
au Tennessee. Future Beach al’intention de faire de la publicité dans des magazines spécialisés afin d attirer de
nouveaux concessionnaires et de soutenir I’ intérét de ses concessionnaires actuels.

La Société organise diverses activités de relations publiques et ses produits ont été présentés dans The Priceis Right,
CBS Good Morning America, The Fox Network, The Robb Report; ilsont également fait |’ objet d’ un reportage-photos
de deux pages dans Playboy. Au coursdel’année 2000, la Société al’intention d' organiser des activités de relations
publiques qui attireront les médias, susciteront I’ intérét des concessionnaires et feront mieux connaltre ses produits
au grand public.

En 2000, Future Beach commenceraacommercialiser sesproduitsdansles magasinsd’ articlesde sport haut degamme
dont la clientéle ne posséde pas nécessairement de bateau ou de maison au bord de I’eau. Ces magasins attirent
également le genre de consommateurs susceptibles de mettre les produits Future Beach sur le toit de leur véhicule
personnel avant de partir pour un ou plusieurs jours au bord delamer. En 2000, Future Beach ciblerales chaines de
magasins de sport régionaux haut de gamme dans le but de leur vendre ses kayaks et sa bicyclette marine.
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Future Beach offre des garanties sur ses produits et fournit des trousses de réparation et des piéces détachées pour tous
ses produits. Ses produits sont congus pour étre faciles a utiliser, résistants et ne nécessiter que peu d entretien. La
Société fabrique ses propres coques, ce qui lui permet d’ assurer un meilleur contrdle de la qualité tout au long du
processus de fabrication.

Au printemps 2000, Future Beach présentera aux concessionnaires sa gamme d’ accessoires. Ceux-Ci seront mis en
vedette al’ occasion de divers salons commerciaux et dans des magazines spécialisésdel’industrie. Ladirection croit
gue ces accessoires seront un autre moyen pour la Société de se démarquer de la concurrence tout en représentant un
source de revenus supplémentaires pour Future Beach et ses concessionnaires.

Ventes et marketing pour |’ exportation

Nombreux sont les pays ou les consommateurs manifestent de I’ intérét pour les produits marins en général, ou ils
disposent d’ un revenu suffisant et oul I’ on trouve également des centres de villégiature. Future Beach considere le
marché international comme une facette importante de ses activités.

Plusieurs régions du monde accueillent un grand nombre d’installations d' activités de | oisirs aquatiques, notamment
laMéditerranée et les Caraibes pour n’en nommer que deux. Les produits Future Beach sont vendus au Portugal, en
France, en Italie, aux Bahamas, au Venezuelaet dansd’ autres pays. Future Beach vend ses produits a 15 distributeurs
nationaux exclusifsen Europe, en Asie, en Amérique du Sud et au Moyen-Orient. D’ici I’ automne 2000, Future Beach
al’intention de porter leur nombre a plus de 25.

Au cours de I’ éé 1999, Future Beach a signé une convention de distribution avec X-Sport Inc.,de Melbourne, en
Floride, en vertu delagquelle X-Sport doit établir un réseau de distributeurs et de concessionnaires en Amérique latine
et dansles Caraibes. Le président de X-Sport, Monsieur Odeide, devenu par lasuite administrateur de Future Beach,
est un ancien directeur régional des ventes d’ une importante compagnie de motomarines et il posséde de nombreux
contacts sur son territoire. X-Sport a déja signé des contrats avec quatre concessionnaires et un distributeur et des
discussions sont en cours avec dix concessionnaires et neuf distributeurs.

Lesdistributeurs nationaux entreprennent toute une série d’ activités de marketing pour appuyer les activités de Future
Beach. Ilschoisissent et forment les concessionnaires, participent a des salons commerciaux nationaux et régionaux
et assurent le service aprés-vente et le soutien. Le mandat du distributeur est de s assurer que les concessionnaires
couvrent toute sa région.

www.Futur ebeach.com

Internet est un outil de vente et de marketing précieux pour Future Beach. Le site Web de la Société
www.futurebeach.com contient actuellement desimages et de I’ information technique sur les produits. D’ici lafin de
1999, le site permettra aux clients de trouver le revendeur le plus prés de chez eux. Future Beach n"apas|’intention
de vendre ses produits directement a ces clients.

FutureBeach fourniraaux consommateursun liendirect verslesite Web ou I’ adresse él ectroni que desconcessionnaires
qui le désirent. De plus, la Société prépare avec d' autres compagnies de commerce électronique des activités de
marketing visant a augmenter le nombre de visiteurs au site Web de Future Beach ou qui entraineront des ventes
directes pour ces compagnies de commerce électronique. 1l s agit notamment de promotions pour Noél, de cadeaux
promotionnels et d'autres programmes de marchandisage. Future Beach croit que la base de données qu'elle
développera a partir de ces activités représente un créneau commercia along terme.

Recherche et dével oppement
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Future Beach posséde une capacité de recherche et développement avancée qui lui permet de développer sa vaste
gammede produits. Le développement des produits étant aintégration verticale, ledesign, lesprototypeset I’ usinage
peuvent étre effectués dans les installations de la Société. A part la coulée de I’ aluminium pour les moules, le
dével oppement delacoque sefait entierement sur place. Legroupe de recherche dela Société qui emploie5 personnes,
aconcu plus de 25 moules au cours des 6 derniéres années.

Les produits de Future Beach sont complexes a développer et nécessitent de faire appel a plusieurs secteurs des
domaines scientifique et technique pour mettre au point des produits agréablesaregarder, performants et pouvant étre
fabriqués a prix concurrentiel. Ces secteurs sont entre autres : I” hydrodynamique, I’ aérodynamique, le moulage, la
conception assistée par ordinateur, la mécanique, la plasturgie, I’ intégration des systémes, I’ ergonomie et le design
industriel. Toutes ces fonctions sont effectuées par le personnel de recherche et développement de Future Beach.

Avant leur expédition, lesnouveaux produits sont soumisaderigoureux essaissur leterrain. Lavariationdelasalinité
del’eau, le vent, latempérature, le courant ainsi que le poids et la force des utilisateurs doivent étre pris en compte
avant le lancement des produits Future Beach sur le marché.

En disposant d'installations de rotomoulage sur place, Future Beach peut réduire considérablement le temps
d exécution pendant |e cycle de développement et augmenter |e nombre de modifications qu’ elle souhaite apporter &
la conception avant la date de lancement prévue.

Objectifs commerciaux et stratégies

L’ exercice 1999 a été un point tournant pour Future Beach qui a atteint plusieurs des objectifs fixés en 1998 :

. En décembre 1998, Future Beach a emménagé dans des installations de fabrication de
20 000 pieds carrés.
. L e systéme de rotomoul age est devenu totalement opérationnel en mai 1999. 1l a permis a Future

Beach d’améliorer laqualité, d’ accélérer |e développement, de réduireles colits de fabrication et de
contréler davantage son calendrier de production.

. Larecherche pour la bicyclette marine et la motomarine électrique a été effectuée avec succés et le
produit a été lancé en aolt 1999 a I’ occasion d'un important salon commercial; les premiéeres
livraisons sont prévues pour lafin de 1999 pour la bicyclette marine et au printemps 2000 pour la
motomarine électrique.

. Leréseau de concessionnairesen Amériquedu Nord s’ est élargi, passant de 26 au printemps de 1998
apresde 100 en juin 1999.
. Future Beach aconclu une entente avec X-Sport Inc. qui est maintenant chargée du marketing et des

ventes dans les Caraibes et en Amérique latine et de fournir des conseils quant aux ventes dans
d autres régions.
. Pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1999, les ventes ont été de 1 320 475 $.

FutureBeach al’intention de devenir un chef defile en matiére de conception et de commercialisation d’ embarcations
marinesrécréatives, sansdanger pour I’ environnement. Pour cefaire, Future Beach s est fixélesobjectifscléssuivants
pour I’an 2000 :

. Ajouter 150 concessionnaires dont 50 détaillants d’ articles de sport a son réseau nord-américain
d'ici I"automne 2000.

. Elargir son réseau international de distributeurs afin de couvrir 25 pays clés.

. Fairedelamotomarine électrique Future Beach une alternative rel ativement peu coliteuse aux autres
motomarines et en assurer la vente auprées de 25 concessionnaires de motomarines.

. Faire en sorte d' avoir une couverture dans au moins 25 magazines différents.

. Faire en sorte que les accessoires Future Beach soient vendus par au moins 50 concessionnaires.
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. Participer a plus de 40 salons commerciaux.

Direction et personnel

Future Beach emploie 20 personnes dans sesinstallations de Vaudreuil. Voici e nom des employés clés et les postes
gu’ilsoccupent. Aucun de cesemployésn’est syndiqué. La Société estime qu’ elle entretient de bonnesrelations avec
ses employés :

. David Lekhtman Président du conseil, chef de ladirection et président
. Mark Diamond Chef des finances et Vice-président exécutif

. Steve Oles Directeur des Ventes, Ouest des E-U. et Canada

. Jim Elger Directeur des Ventes, Est desE.-U.

. Raobert Beauchamp Direteur del’usine

. Ellis Reinblatt Contrdleur et directeur de I’ exploitation

. cing personnes Recherche et dével oppement

. sept personnes Fabrication

. deux personnes Administration

David L ekhtman - Président du consell, chef deladirection et président. M. Lekhtman, est I’ un des co-fondateurs
et administrateurs de Future Beach. M. Lekhtman s occupe de larecherche et du dével oppement de tous les produits
Future Beach. Alors que la Société effectue la transition de I'ingénierie au marketing, il supervise la mise en place
du réseau de concessionnaireset travaille activement al’ él aboration de programmes de marketing effi caces permettant
degénérer des ventes él evées au sein du réseau de concessionnaires. Architecte deformation, M. Lekhtman aémigré
de Moscou dans les années 70. |l a été directeur en chef du programme d’ élaboration du design de I'intérieur des
pavillons de I’ Union Soviétique pour trois expositions internationales : Expo 67, a Montréal,, Expo 70 & Osaka, au
Japon, et Expo 74 & Seattle. A Montréal, M. Lekhtman a éé, de 1975 a 1995, concepteur en chef des produits pour
Bionaire(purificateursd’ air et humidificateurs) ainsi que concepteur de produits pour Mitel de 1981 a1984. 1l possede
une vaste expérience du design, du prototypage, du moulage et de la fabrication de produits a base de plastique ainsi
gue du marketing des produits de consommation.

Mark Diamond - Vice-président exécutif et Chef desfinances. M. Diamond est I’ un des co-fondateurs de Future
Beach. Il détient un MBA de la Harvard Business School et possede plus de 20 ans d’ expérience en matiére de
démarrage et d' établissement d’ entreprises. |l a participé au démarrage de plusieurs compagnies actuellement en
pleine croissance pendant plus de 20 ans. De 1985 a 1986, il a participé ala planification opérationnelle initiale et
au financement de Eicon Technology, un fabricant de matériel de gestion de réseau. Depuis 1988, il s occupe du
dével oppement des affaires et des finances de Gage A pplied Sciences, une soci été privée de fabrication d’instruments
dotés de cartes d' ordinateurs. Gage Applied Sciences a été classée pendant 4 années de suite par Profit Magazine
parmi | une des 100 premiéres sociétésen croissance au Canada. De 1986 41995, M. Diamond aagi comme Président
intérimaire et administrateur de MVS Modular Vision Systems, un fabricant de systémes d'imagerie. M. Diamond
connait bien les domaines de la recherche et du développement, de lafabrication, du marketing et des finances et son
objectif pour I’an 2000 est d'assurer le développement du réseau de concessionnaires, le lancement des nouveaux
produits de maniére appropriée et de faire d’ Internet un outil d'intégration pour la Soci été.

Steve Oles - Directeur des Ventes, Ouest des E-U. et Canada M. Oles posséde 18 années d expérience en
marketing de produits pour lesloisirsde plein air et en gestion des ventes. Pendant les sept années (de 1985 a 1992)
passées au sein de Zodiac Hurricane Technologies, un fabricant d’ embarcations gonflables, atitre de vice-président,
il agéréladivision des produits marins et des produits de loisirs. || a atteint ses objectifs de ventes et de marketing
gréce a une gestion efficace du personnel et des représentants indépendants. M. Oles apporte a Future Beach sa
connaissance approfondie du marketing et de la vente des produits marins sur le marché nord-américain. M. Oles
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continuera a mettre son expérience a profit en établissant un réseau efficace de représentants et de concessionnaires
pour les territoires de I’ ouest des Etats-Unis et au Canada. Cette stratégie devrait contribuer a la croissance de la
Société et al’ atteinte des objectifs de ventes pour |’ exercice 2000.

Jim Elger - Directeur desventes, Est des Etats-Unis- M. Elger atravaillé pour Surf Bike de 1996 241997 comme
responsable du développement du territoire américain; a ce titre, il a mis sur pied un réseau de représentants et de
concessionnaires |l a également contribué au développement d’'un réseau international, axé sur I’ Europe et les
Caraibes.

Pendant les deux années passées au sein de Surf Bike, il a obtenu d’ excellents résultats en matiére de ventes. Avant
cela, de 1988 21991, il a é&té agent immobilier pour Century 21. M. Elger a également travaillé pendant 3 ans pour
Xerox Canada comme représentant ol il regu plusieurs prix pour ses résultats de ventes. |l a établi plusieurs groupes
trés solides de représentants et de concessionnaires sur son territoire.

Robert Beauchamp - Directeur d’usine - M. Beauchamp possede 17 ans d’expérience dans le domaine de la
fabrication du plastique. Dans le cadre de ses fonctions de directeur pour Wedco de 1985 & 1999, il s est occupé du
moulage par soufflage et du rotomoulage. Wedco est un fabricant de canoés, de petites embarcations, de fosses
septiques et de réservoirs d’ essence pour motoneiges et motomarines.

Ellis Reinblatt - Controleur et directeur de I'exploitation - M. Reinblatt possede sept ans d’expérience en
comptabilité et plusieurs années d’ expérience pratique en gestion aupres de Decofix, Inc. de1983 a1991. |l atravaillé
pour diverstypes d’ entreprises, notamment dans les secteurs de lafabrication, des opérations de gros et des services.
Il est responsable des achats, de lalogistique et de la comptabilité.

Future Beach aégalement I’ intention d’ embaucher un directeur du marketing, un directeur des ventesinternationales
et un directeur des accessoires aprés la cloture de cette offre.

Fabrication
Future Beach exploite ses propres installations de rotomoulage. Ceci lui permet de réduire le temps consacré au
développement des nouveaux produits, de contréler totalement le calendrier de production, de réduire les colts de

fabrication et d'améliorer la qualité de la fabrication.

Les diverses piéces moulées par injection et par soufflage sont fabriquées par des sous-traitants au Québec et en
Ontario.

Les produits de Future Beach sont congus de maniére a comporter un minimum de piéces; un procédé d’ assemblage
par pression est utilisé chaque fois que possible . Cette conception stratégique permet de réduire les colts de main-
d'oeuvre par unité et de limiter les demandes de services des utilisateurs et des concessionnaires.

Future Beach possade plus de 25 moules différents dont le développement a co(ité plus de 2 millions de dollars.

Technologies de moulage

Future Beach utilise trois technol ogies pour lafabrication de ses piéces en plastique : le rotomoul age pour les coques;
le moulage par soufflage pour les piéces de dimensions moyennes et |le moulage par injection pour les petites pieces.
Le rotomoulage est I'une des deux technologies qui permettent de mouler les coques de grande taille. L’autre
technologie, le moulage sous vide, tout en produisant des coques de grandetaille, ne permet pas de fabriquer de coques
d’une seule piéce. Les deux moitiés de coque doivent étre scellées par un joint qui finit par fuir et rend difficile la
conception d'un systeme d’ auto-vidage pour utilisation en mer.
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Lerotomoulage convient pour la conception de coques de grandetaille, de forme complexe, sansjoint et avec systéme
d auto-vidage. Ce procédé de fabrication est relativement simple : lachaleur fait fondre une résine de plastique dans
un moule fermé. Contrairement a de nombreux autres procédés, aucune pression n’est requise.

Le procédé en 3 étapes comprend le remplissage de la résine dans le moule, le chauffage et lafonte de larésine, le
refroidissement et le démoulage. Le cycle prend de 15 minutes a 1 heure selon le poids de la piéce qui peut varier de
5 & 100 kilogrammes.

Le moulage par soufflage est la deuxiéme technologie utilisée, dans ce cas-ci, pour les piéces de taille moyenne (1 &
2 kilogrammes). Cette technologie est choisie principalement parce qu’ elle permet de produire des piéces de bonne
dimension et de poids minimal. Le poids est un éément clé quand il s agit de réduire au minimum les matériaux
utilisés et les colits de production. Les piéces peuvent étre fabriquées en une atrois minutes. Bien que le moulage par
soufflage soit plus complexe que le rotomoulage, il demeure un procédé relativement simple. Comme son nom
I'indique, I'air est «soufflé» dans un sac en plastique chaud maintenu dans le moule qui permet ensuite d’ obtenir la
forme de la piéce creuse.

La troisiéme et la plus courante des techniques est e moulage par injection. Elle permet de fabriquer des pieces
complexes et des piéces destinées a des usages trés variés, notamment pour les plasti ques techniques. Pour réduire les
codts, plusieurs piéces différentes peuvent étre combinées dans une seule base de moule. Les piéces, habituellement
de petites dimensions, varient de quelques grammes a un kilogramme. La fabrication des piéces est rapide - elle ne
prend gque de quel ques secondes a quelques minutes - et donc peu colteuse.

Installations

Leslocaux de Future Beach occupent un immeuble a deux étages d’ une superficie totale de 20 000 pieds carrés, situé
aVaudreuil, dans la province de Québec.

Le terrain couvre environ 60 000 pieds carrés; on peut y entreposer les embarcations et y effectuer quel ques travaux
sur les produits si les conditions atmosphériques le permettent. Une partie de ceterrain (environ 40 000 pieds carrés)
pourrait servir aagrandir |’ usine. FutureBeachal’ intention d’installer une deuxiémerotomoul euseet, éventuellement,
une troisiéme.

Les locaux sont loués d'une tierce partie en vertu d' un bail en vigueur jusqu'au 14 février 2002. Le loyer est de
102 015 $ par année, soit environ 5 $ le pied carré.

ANALYSE PAR LA DIRECTION DE LA SITUATION FINANCIERE ET DES RESULTATS
D’EXPLOITATION

L’ analyse suivante doit étrelue de pair avec les étatsfinanciers consolidés delaSociété et desnotesy afférent présentés
ailleurs dans le présent prospectus.

Généralités

Fondée en 1992, Future Beach se consacre alarecherche, au développement et al’ outillage visant la création d' une
gamme compl éte de produits aquatiques de plaisance. Les produits de la Société ciblent un marché mondial composé
d hotels et de motels, de boutiques de location, de propriétaires dont la propriété se situe prés d’ une étendue d’ eau, et
degensqui visitent une plage. La Société dispose d' un réseau de prés de 100 revendeurs en Amérigque du Nord et vend
ses produits dans plus de 15 pays. En 1999, la Société aloué un terrain aVaudreuil au Québec pour y bétir ses propres
install ations de production et perfectionner |’ expertise de la Société sur le plan de la technol ogie du rotomoulage. La
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Sociétéainvesti plusdetroismillionsdedollars pour mettre au point ses produits et procédés defabrication. LaSociété
intensifie actuellement ses initiatives de commercialisation et de vente tout en langant de nouveaux produits.

Comparaison entre |’ exercice 1999 et I’ exercice 1998

Les ventes pour I’ exercice terminé e 30 septembre 1999 ont augmenté de 56,5%, soit 1 320 475 $ comparativement
a843 755 $ pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1998. Les pédalos et |es kayaks constituent la majeure partie de
ce chiffre d' affaires. Le chiffre d affaires s'est révélé inférieur aux prévisions de la direction en raison de retards
accuséssur leplan delalivraison et del’ installation de rotomoul euses et de moules. De cefait, ladate prévue de début
de la production, soit mars 1999, a été reportée a mai 1999.

Lesimmobilisationset lesfraisde dével oppement reportés déduction faite del’ amortissement sont passésde 811931 $
pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1998 & 2 138 347 $ pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1999. Cette
augmentation peut s’ attribuer principalement alaconception et alaproduction de mouleset al’ acquisition desintéréts
minoritaires dans les filiales de Future Beach, WindSaucer et Step Jet. La conception de moules al’ égard de quatre
pédal os, de deux kayaks, d' une bicyclette aquatique et d’ un bateau personnel électrique aété entreprise principal ement
pour la période terminée le 30 septembre 1999.

La perte avant intérét, I’ amortissement et le gain sur radiation de dette pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1999
était de 1 020 721 $ comparativement aune perte de 198 546 $ pour |’ exercice terminéle 30 septembre 1998. Laperte
nette (avant le gain sur radiation de dette) pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1999 s élevait a 1 362 472 $,
comparativement a une perte de 458 337 $ pour |’exercice terminé le 30 septembre 1998. L' augmentation de
904 135 $ peut s attribuer principalement & une augmentation des frais administratifs, de vente et de recherche et
développement. L’ ouverture des nouvelles installations en décembre 1998 et une concentration sur |’ élargi ssement
des ventes durant la période en cours ont concouru directement al’ augmentation des frais administratifs, de vente et
derecherche et développement. Lasuperficie desbureaux et del’ usine est passée de 6 000 pieds carrés a 20 000 pieds
carrés. Lesactivités de vente et de commercialisation comprennent la participation directe et indirecte aplus de vingt
salons professionnels en Amérique du Nord, se traduisant par des dépenses importantes a cet égard. Le nombre de
concessionnaires est passé de 26 au début de I’ exercice terminé le 30 septembre 1999 pour atteindre 91 alafin de
I’ exerciceen cours. Parmi lesnouveaux produitsdével oppés, onretrouvelabicyclettemarine, lamotomarine électrique
et lebateau avoiles. Legain sur radiation de dette par deux actionnaires, au montant de 1 119 191 $ adiminué laperte
nette du méme montant, d’ ou résulte une perte nette de 243 281 $.

Comparaison entre |’ exercice 1998 et |’ exercice 1997

Le chiffre d' affaires des produits aquatiques de plaisance pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1998 s élevait a
843 755 $, comparativement a 21 180 $ pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1997. La Société aretiré son produit
Jet Step du marché en raison de problemes de qualité et ne disposait d’ aucun produit de remplacement a cette époque
aoffrir asesclients. Résultat, les ventes pour 1997 étaient minimes. Les frais de ventes de 165 715 $ incluent la
radiation de I’inventaire.

La perte avant intérét, amortissement et secteurs abandonnés pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1998 était de
198 546 $ comparativement a une perte avant intérét, amortissement et secteurs abandonnés de 581 735 $ pour
I’ exercice précédent. La perte nette de |’ exercice terminé le 30 septembre 1998 totalisait 514 158 $, contre une perte
nette de 723 212 $ pour |’ exercice précédent. Les charges ont augmenté d’ environ 185 000 $ en 1998 par rapport a
1997. Les ventes ont été minimes au cours de |’ exercice terminé le 30 septembre 1997 et, par conséguent la Société
a subi une perte brute de 144 535 $. Le bénéfice brut pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1998 s établissait a
319 432 $, représentant une amélioration de la marge brute d’ environ 466 000 $ par rapport al’ exercice 1997. En
1998, desfraisd’ outillage et dével oppement de moul es, pas nécessai rement attribuablesacertainsmoules, de 382985 $
ont été capitalisés et présentés comme frais de développement reportés.
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Comparaison entre |’ exercice 1997 et I’ exercice 1996

Le chiffre d' affaires des produits aquatiques de plaisance pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1997 s élevait a
21 180 $, comparativement a un chiffre d’ affaires de 290 089 $ pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1996. La
Société aretiré son produit Jet Step du marché en raison de problémes de qualité al’ égard de ce produit alafin de
1996. En conséquence, les ventes ont été minimes en 1997 et la Société a entrepris des activités de recherche et de
dével oppement de pédalos et de kayaks.

La perte avant intérét, amortissement et secteurs abandonnés pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1997 était de
581 735 $, contre une perte avant intérét, amortissement et secteurs abandonnés de 493 159 $ pour I’ exercice terminé
le 30 septembre 1996. La perte nette de I'exercice terminé le 30 septembre 1997 s'élevait a 723 212 $,
comparativement & une perte nette de 609 274 $ pour |’ exercice précédent.

Comparaison entre |’ exercice 1996 et I’ exercice 1995

Le chiffre d' affaires des produits aquatiques de plaisance pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1996 s élevait a
290 089 $, comparativement & un chiffre d’ affaires de 347 920 $ pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1995. Le
chiffre d' affaires a accusé un repli en 1996 en raison des problémes de qualité du produit Step Jet. En conséquence,
la Société a interrompu la production du Step Jet vers la fin de 1996, jusgu’a ce que les problémes de qualité du
produits puissent étre corrigeés.

La perte avant intérét, amortissement et secteurs abandonnés pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1996 s élevait
a493 159 $, contre une perte avant intérét, amorti ssement et secteurs abandonnés de 685 399 $ pour |’ exerciceterminé
le 30 septembre 1995. Laperte nette de |’ exercice terminé le 30 septembre 1996 totalisait 609 274 $, comparativement
aune perte nette de 738 969 $ pour |’ exercice précédent.

Comparaison entre |’ exercice 1995 et | exercice 1994

Le chiffre d' affaires des produits aquatiques de plaisance pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1995 s élevait a
347920 $, comparativement aun chiffred’ affairesnul pour I’ exerciceterminéle 30 septembre 1994. |1 n'y aeu aucune
vente en 1994 puisque la Société se trouvant encore au stade du démarrage.

Laperteavant intérét et amortissement pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1995 s élevait a685 399 $, contre une
perte avant intérét et amortissement de 28 172 $ pour I’ exercice terminé le 30 septembre 1994. La perte nette de
I’exercice terminé le 30 septembre 1995 s élevait a 738 969 $, contre une perte nette de 28 172 $ pour |’ exercice
précédent.

Liguidités et ressources financiéres

Future Beach a financé ses activités et ses dépenses en capital principalement au moyen de placements privés de
I’émission de dette along terme. L’ encaisse utilisée pour les activités d’ exploitation pour |’ exercice terminé les 30
septembre 1999 et 1998, 1997, 1996 et 1995 < élevait, respectivement, a 1 063 569 $, 239 385 $, 1 143 762 $,
477562 $ et 506 934 $, dors que la perte nette totalisait, respectivement, 243 281 $, 514 158 $, 732212 $, 609 274 $
et 738 969 $.

L’ encaisse nette provenant des activités de financement totalisait 1 221 161 $, 506 962 $, 1 505 310 $, 635 727 $ et
660 034 $, respectivement, pour les exercices terminés|es 30 septembre 1999, 1998, 1997, 1996 et 1995. Lesactivités
definancement consistai ent essentiellement en du financement par emprunt along terme, al’ exception du financement
pour |’ exercice terminé le 30 septembre 1997, lorsque la Société a émis 965 300 actions privilégiées de série | pour
une contrepartie de 965 300 $.
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L’ encaisse utilisée pour les activités d’investissement totalisait 290 516 $, 495 134 $, 239 680 $, 178 851 $ et
358 647 $ pour les exercicesterminésles 30 septembre 1999, 1998, 1997, 1996 et 1995, respectivement. Les activités
d’investi ssement pour |’ exerciceterminéle 30 septembre 1999 ont principalement trait al’ acquisition dematériel pour
les nouvelles installations de production. Les activités d’ investissement pour les exercices terminés le 30 septembre
1998, 1997, 1996 et 1995 avaient principalement trait ala conception et ala production de moules et al’ acquisition
d’ immobilisations.

Enjanvier 1999, lafiliale de la Société, Step Jet Corporation, a obtenu une marge de crédit d’ exploitation auprésd’ un
banque a charte canadienne. Cette marge de crédit prévoit des emprunts maximums de 500 000 $, garantis par une
hypothégque mobiliére prévoyant une charge sur les débiteurs, les stocks et I ensemble des biens meubles de Step Jet,
et par I'article 427 de la Loi sur les banques. L’ entente de Step Jet Corporation avec la banque comporte diverses
clauses, laplusrestrictive de celles-ci exigeant de Step Jet Corporation qu’ elle maintienne une valeur corporelle nette
minimum définie par la banque de 750 000 $ au 30 septembre 1999. Step Jet Corporation ne respecte pas cette clause.
Labanqueafourni unerenonciation asesdroitsal’ égard du non-respect de cette clause. Afindepermettrealabangue
defournir sarenonciation, I’ épouse d’ un actionnaire de la Soci été a placé 300 000 $ en dépbt aupres delabanque pour
garantir une portion de laligne de crédit de la Société.

La Société croit que son solde en caisse, son encaisse générée par des activités futures, I'appui qu’elle recevra de
sources externes et les fonds qu'’ elle générera gréce a cet appel public al’épargne lui permettront de respecter ses
engagements, du moins pour les douze mois & venir. A plus long terme, la Société pourrait avoir recours a d’ autres
sources pour financer sa croissance éventuelle. De telles sources de fonds pourraient comprendre d’ autres offres
d actions ou d’ autres financements par emprunt.

STRUCTURE DU CAPITAL

Le capital-actions de la Société se compose d' un nombre illimité d actions de catégorie A, d’un nombre illimité
d’ actions ordinaires non votantes de catégorie B et d’un nombreillimité d’ actions privil égiées pouvant étre émisesen
séries, dont seulement 6 440 318 actions de catégorie A sont présentement émises et en circulation.

Les porteurs d' actions de catégorie A sont avisés de la tenue de toutes |es assembl ées des actionnaires de la Soci été,
ilsont ledroit d'y assister et d’ exercer un vote. Chaque action de catégorie A donne au porteur le droit d’ exercer un
vote a ces assemblées. Les porteurs d'actions de catégorie A ont droit aux dividendes déclarés par le conseil
d’ administration et, en casdeliquidation, atoute distribution de biens delaSoci été pouvant étre distribués aux porteurs
de ces actions.

Le tableau qui suit fait état de la structure du capital de la Société aux datesy indiquées:

Description de Titres En circulation au En ci,rculation au Enci rCL_JIation ala | Enci rCL_JIation ala
lavaleur autorisés 30 septembre 1999 | 31 décembre 1999 conclusion de conclusion de

@ (vérifiés) @ (non vérifié) I’Offre Minimale | I’ Offre Maximal&?

@ (non vérifiés) (non vérifiés)

Actions illimité 3640332% 3640332% 6190332 % 7990332 %
ordinaires de (6 440 318 actions) | (6440 318 actions) | (7 716 914 actions | (8 567 978 actions)
catégorie A )
Actions illimte |~ =—— |} ] ] e
privilégiées
émises en séries
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Descrintion de Titres En circulation au En circulation au Encirculation ala | Encirculation ala
laval eﬂr autorisés 30 septembre 1999 | 31 décembre 1999 conclusion de conclusion de

@ (vérifiés) @ (non vérifié) I’Offre Minimale | I’ Offre Maximal&?

@ (non vérifiés) (non vérifiés)

Actions illimte |~ =— |} ] ] e
ordinaires non
votantes de
catégorie B
Dette bancaire @ 340000 $ 3400008 | 0 - | -
Dette along 16973383 1697 338% 1397338% 1397338%
terme @

)
2

(3
(4)

Pour le détail des garanties données pour le remboursement de ces dettes, voir lanote 5 et 16 a) aux états
financiers de la Société inclus au prospectus.

Pour le détail deladette along terme, voir «Dette along terme» et lanote 7 aux états financiers dela Société
inclus au prospectus.

La Société avait un déficit de 3 096 374 $ au 30 septembre 1999.

Sanstenir compte des actions de catégorie A qui pourraient étre émises suite al’ exercice d’ options octroyées
dans le cadre du régime d’ options de la Société, des 904 706 actions de catégorie A qui peuvent étre émises
selon les ententes décrites sous les rubriques «Droits, options et bons de souscription» et «Placements
antérieurs», des 638 298 actions de catégorie A dansle cas de I’ offre minimale et des 1 063 830 actions de
catégorie A dansle casdel’ offre maximale, qui pourront &tre émisesa2,50 $1’ action suite alalevée de bons
de souscription, et des actions de catégorie A faisant I’ objet de I’ option du placeur pour compte, qui seront
émises 22,35 $1'action. Voir larubrique «Droits, Options et Bons de souscription».

PRINCIPAUX PORTEURS

A ladate des présentes, ala connaissance de la direction de la Société, |es personnes suivantes détiennent dans les
registres de la Société ou a titre de véritable propriétaire, directement ou indirectement, plus de 10 % des actions
ordinaires alors émises et en circulation de la Société :

Pour centage des Pour centage des

Nom de

I’actionnaire

Nombre d’actions
de catégorie A

actions de catégorie
A émiseset en
circulation dansle
cas dela souscription
al'offreminimale

actions de catégorie
A émiseset en
circulation dansle
cas dela souscription
al’'offre maximale

(28,3%)

Forden Multimedia 2181131 28,3% 255%
Inc. @ (33,9%)
David Lekhtman 1824 568 23,6 % 21,3%
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Nom de
I’actionnaire

Nombre d’actions
de catégorie A

Pour centage des
actions de catégorie
A émiseset en
circulation dansle
cas dela souscription
al'offreminimale

Pour centage des
actions de catégorie
A émiseset en
circulation dansle
cas dela souscription
al’'offre maximale

!\2/)ILIC Holdings Inc 1125 968 14,6 % 131 %
(17,5%)
0] M. Diamond est |e seul actionnaire de Forden Multimedia Inc..
2 MLIC Holdingslnc est une société privée de placement qui détient ces actions en fiducie pour un certain nombre d’investisseurs, incluant M.

Kenneth Lester, un administrateur de la Société. M. Kenneth Lester détient le pouvoir d’ exercer les droits de vote afférents & ces actions.

Collectivement, les dirigeants et administrateurs de la Société détiendront dans les registres de la Société ou atitre de
véritablepropriétaire, directement ouindirectement, 5 131 667 actionsde catégorie A (soit 66,5 % danslecasdel’ offre
minimale et jusqu’ 259,9 % dans le cas de I’ offre maximale) des actions de catégorie A alors émises et en circulation
de la Société.

TITRES BLOQUES

Conformément aux politiques de réglementation des autorités compétentes en valeurs mobiliéres pour ce qui atrait a
la revente de titres détenus par les fondateurs d’ une société effectuant un premier appel public al’épargne, MLIC
Holdings Inc., Forden Multimedia Inc. et David Lekhtman deviendront partie & une convention d’ entiercement (la
«convention d’entiercement») ala cl6ture de I’ offre. Un total de 5 165 067 actions de catégorie A (les «actions
bloquées») de la Soci été seront bl oquées entre les mains de Compagnie Montréal Trust (le «fiduciaire»). Cesactions
représentent environ 80 % des actions de catégorie A émises et en circulation de la Société avant I’ offre.

L es actions bloguées ne peuvent étre vendues ni transférées ni autrement aliénées sans le consentement préalable de
laOntario Securities Commission. Les actions bloguées seront libérées de fagon automatique dansles délais suivants:

Date delibération Actions
14 septembre 2000 10 %
14 septembre 2001 20 %
14 septembre 2002 20 %
14 septembre 2003 20 %
14 septembre 2004 30 %

PLACEMENTSANTERIEURSET POSTERIEURS
La Société n’a émis aucune action de son capital au cours des douze derniers mois, al’ exception de ce qui suit:

@ 972 500 actions de catégorie A ont été émises le 27 aolt 1999 au prix de 1,00 $ I action pour un montant de
972 500 $ lors de la conversion de la totalité des actions privilégiées de série 1 de la Société et 110 476 actions de
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catégorie A additionnelles ont été émises au prix de 1,80 $1'action aux anciens détenteurs de ces actions privil égiées
de série 1 en paiement des dividendes impayés sur celles-ci.

(b) 346 448 actions de catégorie A ont été émisesle 31 juillet 1999 aMLIC Holdings Inc. lors de la conversion
d' une dette de 400 000 $ US (CDN 602 600 $) au prix de 1,74 $ 1" action.

(© 88,890 actionsde catégorie A ont été émisesle 31 juillet 1999 lorsdelaconversion d une dette de 150 000 $,
au prix de 1,69 $ I' action.
d) Un total de 500 287 actions de catégorie A ont été émises le 27 aolt 1999 a deux actionnaires minoritaires

de Step Jet en paiement de |’ acquisition de 22 % des actions émises et en circulation de Step Jet qu’ils détenaient, de
fagon afaire de Step Jet unefiliale apart entiere dela Société. Un de cesactionnairesaledroit derecevoir des actions
de catégorie A additionnelles de |a Société dans la mesure oul le prix au public des actions de catégorie A offertes en
vertu de ce prospectus est inférieur 22,243 $ I action. Dans lamesure oul I’ offre au public n’ est pas complétée le 31
mars 2000, cet actionnaire aura droit de recevoir 66 274 actions de catégorie A additionnelles de la Société. Un
montant de 1,74 $ I’ action a été crédité au montant du capital versé de la Société suite a cette transaction. Voir la
rubrique «La Société - Généralités».

(e 120 000 actions de catégorie A ont été émises le 27 aolt 1999 aux actionnaires WS en contrepartie de
I’acquisition de leurs intéréts minoritaires dans WindSaucer, faisant de WindSaucer une filiale a part entiére de la
Société. Un montant de 1,74 | action a été crédité au montant du capital versé dela Société suite acette transaction.
Voir larubrique «La Société - Généralités».

) 45 481 actions de catégorie A ont été émises le 27 aolt 1999 lors de la conversion d’ une dette de 75 000 $,
au prix de 1,65 $ I’ action.
(9) 256 236 actions de catégorie A ont été émises, aun prix de 2,00 $ I’ action, a Forden Multimédia Inc., une

société contrdlée par monsieur Mark Diamond, lors de la conversion d’une dette de 512 471 $ au prix de 2,50 $
I”action.

(h) Le 4 octobre 1999, lafiliale de la Société, Step Jet Corporation, a conclu une entente avec un particulier en
vertu de laquelle 300 000 $ a été placé en dépdt pour garantir laligne de crédit de Step Jet. Cette garantie comporte
un frais de 1,33% par mois et sera en vigueur jusqu’au 31 mars 2000. La Société a émis une option a ce particulier
pour faire |’ acquisition de 10 000 actions de catégorie A dans les deux ans de la date de lagarantie au prix de 2,35 $
I” action.

(1) Le 4 octobre 1999, la Soci été a conclu une entente de consultation avec Chase Communication Network Inc.
(«Chase»). En vertu de cette entente qui se termine le 4 octobre 2002, Chase recevra 10 000 $ lors de lasignature et
7500 $ le quinziéme jour de chaque mois a compter de novembre 1999. La Société a également octroyé a Chase une
option de faire I’ acquisition de 450 000 actions de catégorie A 42,35 $ I’ action pendant trois ans. Cette entente est
sujette a |’ approbation des autorités de réglementation compétentes.

()] Le29 octobre 1999, la Soci été aemprunté une somme additionne de 200 000 $ portant intérét au taux de 10%
payable mensuellement et exigible le 30 avril 2000. En vertu des termes et conditions de cet emprunt, e détenteur
peut, dans les six mois de la date de I’ émission, convertir chaque montant nominal de 1 000 $ mgjoré des intéréts
accrus et impayés en unités de la Société. Chague unité a une valeur de 2,00 $ et consiste en une action de catégorie
A et un demi bon de souscription. Chaque bon de souscription permet & son détenteur de faire I’ acquisition d’ une
action de catégorie A au prix de 2,25 $ I’ action pour une période de douze mois se terminant le 29 octobre 2000.
Groome Capital.com aregu une rémunération en espéces de 20 000 $ pour avoir mis sur pied cet emprunt et aregu
une option pour faire |’ acquisition de 10 000 unités au prix de 2,00 $ avant avril 2000.

Dans le cadre des transactions décrites au présent prospectus, 1 276 596 actions de catégorie A de la Société seront
émises aux souscripteurs d’ unités dans le cas de |’ offre minimale et 2 127 660 dans le cas de I’ offre maximale. Par
ailleurs, des bons de souscription permettant de souscrire 2638 298 actions de catégorie A additionnelles dela Société
et 1 063 830 danslecasdel’ offre maximale au prix de 2,50 $ I’ action pendant deux ans seront émis aux souscripteurs
d'unités. Deplus, e placeur pour compterecevral’ option du placeur pour comptelui permettant defairel’ acquisition
d’un certain nombre d’ actions de catégorie A dela Société au prix de 2,35 $ dans les 24 mois de la date du prospectus
définitif. Voir larubrique «Droits options et bons de souscription».
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EMPLOI DU PRODUIT

Leproduit brut provenant de lavente des unités serade 3 000 000 $ danslecasdel’ offre minimale et 5 000 000 $ dans
le cas de I’ offre maximale. Déduction faite de la commission payable au placeur pour compte (300 000 $ dans le cas
de |’ offre minimale et 500 000 $ dans le cas de I’ offre maximale) et des frais généraux d'émission de ce placement
estimés & 150 000 $, le produit net serad’ environ 2 550 000 $ dansle cas del’ offre minimale et 4 350 000 $ dansle
casdel’ offre maximale. Ce produit serviraafinancer le dével oppement dela Société, y comprisle dével oppement des
produits, la vente et la mise en marché, les activités générales et administratives et le fonds de roulement. Voir la
rubrique «Activités de la Société». Le tableau suivant, préparé par la direction de la Société, offre un sommaire de
I’emploi du produit net estimé :

Offre Offre
Minimale Maximale
Produit net revenant
alaSociété 2550000 % 4350000 $
Emploi du produit
Développement des
produits 600 000 $ 800 000 $
Vente et mise en marché 700 000 $ 1200 000 $
Frais généraux et
administratifs 400 000 $ 700000 $
Immobilisations 300000 $ 600 000 $
Solde gjouté au fonds
de roulement 550 000 $ 1050 000 $
Total 2550000 % 4,350 000 $

Mémesi la Société aprésentement I’ intention d’ utiliser le produit net del’ offre delafagon décrite ci-haut, ladirection
revoit régulierement ses budgets, son exploitation, |e succes du développement de ses produits et de seseffortsde vente
de méme que les occasions d’ affaires qui se présentent de temps a autre. Dans la mesure ou la direction juge que
I’emploi du produit prévu initialement n’est plus approprié, le solde du produit, le cas échéant, pourra étre utilisé a
d autres activités que la direction jugera appropriées dans le cadre des objectifs de la Société et de sa stratégie de
croissance.

FACTEURS DE RISQUE

Les titres de la Société doivent étre traités comme un investissement spéculatif. Les facteurs de risque suivants
devraient étre pris en considération dans |e cadre de I'évaluation d'un placement dans les titres de la Société, en plus
de I'information détaillée contenue au prospectus:

Absence d’historique de rentabilité- La Société n’est pas a un stade avanceé de son développement, a un historique
limitéet n"est pas profitable en ce moment. |l n’existe aucune garantie que la Société sera en mesure de générer les
ventespour devenir profitabledanslefutur. Lesrésultatsdel'exploitation future pourraient fairel'objet defluctuations
importantes en fonction de nombreux facteurs dont les résultats des programmes de recherche et développement,
I'introduction de nouvelles technologies, les conditions économiques, les politiques de prix, les activités des
concurrents et la capacité de la Soci€té a pénétrer de nouveaux marchés et a se créer une clientéle diversifiée.
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Recherche et développement- Les activités de recherche et développement comportent en elles-mémes des risgues.
Il Ny aaucune garantie que les programmes porteront fruit et qu’ils permettront ala Société de réaliser ses objectifs.
Lesprogrammes pourrai ent égal ement requérir desressources additionnellesqui n’ ont pasétébudgétéesoufairel’ objet
de retards ou de surcharges qui n’ ont pas été prévus.

Développement de produits et changements technologiques- L'incapacité de la Société, pour des raisons
technologiques ou autres, a développer et introduire de nouveaux produits en réponse aux changements dans les
conditions du marché ou aux exigences des clients pourrait avoir un effet négatif important sur le résultat de
I'exploitation de la Société. La capacité de la Société a concurrencer avec succes dépendra dans une grande mesure
de sa capacité a engager et maintenir des équipes de recherche et développement compétentes et a Sadapter aux
changements technol ogiques et au développement de I'industrie. Aucune garantie ne peut étre donnée que la Société
pourra développer ses produits avec succes.

Croissance de I'industrie- Aucune garantie ne peut étre donnée que des conditions économiques défavorables ou
d'autres facteurs qui auraient un impact négatif sur I'industrie dans laquelle oeuvre la Société n'affecteront pas la
croissance de la demande pour ses produits.

Dépendance du per sonnel clé- Le succesdela Soci été dépendradans un large mesure du rendement de sesdirigeants
et de son personnel technique et de mise en marché. Laperte d'employés clés pourrait avoir des effets négatifs sur les
résultats de I'exploitation de la Société. La Société croit que ses succes futurs dépendront également dans une large
mesure de sa capacité d'attirer et de conserver un personnel technique, de direction, de vente et de mise en marché
hautement qualifié. Aucune garantie ne peut étre donnée a cet égard.

Acces a des capitaux- La Société croit que ses montants d’ encaisse, les fonds qui sont générés dans le futur améme
son exploitation, de méme que le produit de cette émission lui permettront de satisfaire a ses exigences de liquidités
pour une période d’' au moins douze mois. D’importants fonds additionnels seront requis pour les travaux futurs de
développement de la Société, lafabrication et lacommercialisation des produits de la Société. Mémesi laplupart de
ces activités pourraient étre financées par des produits d’ exploitation tirés des ventes pour les produits mis au point,
il se peut qu'il s'avere nécessaire de réunir des fonds additionnels a ces fins. Rien ne garantit que du financement
additionnel sera disponible a des conditions que la Société juge acceptables.

En janvier 1999, Step Jet, une filiale de la Société, a obtenu une marge de crédit de 500 000 $ auprés d’ une bangque
a charte canadienne, garantie par une hypotheque mobiliére sur les comptes arecevoir, inventaire et autres actifs de
Step Jet de méme qu’ une garantie en vertu de I’ Article 427 de la Loi sur les Banques. L’ entente de Step Jet avec la
Banque comporte diverses clauses, la plus restrictive de celles-ci exigeant de Step Jet qu’ elle maintienne une valeur
corporelle nette minimale définie par la banque de 750 000 $ au 30 septembre 1999. Step Jet ne respecte pas cette
clause. Labanque afourni une renonciation a ses droits al’ égard du non respect de cette clause. Afin de permettre
alabanque de fournir sa renonciation, I’ épouse d’ un actionnaire de la Société a placé 300 000 $ en dépdt aupres de
la banque pour garantir une portion de la ligne de crédit de la Société. Voir les notes 1 et 5 des états financiers de
Future Beach inclus dans ce prospectus.

Concurrence- La Société pourrait entrer en concurrence avec plusieurs entités. Certains des concurents de la Socité
ont accés ades ressources financiéres de mise en marché et de recherche et développement plus grandes que celles de
la Société. De plus, aucune assurance ne peut étre donnée que des concurrents ne développeront pas des produits
meilleurs que ceux de la Société ou qui seront mieux pergus par le marché, compte-tenu de facteurs technol ogiques,
de co(it de revient et d'autres facteurs. Aucune assurance ne peut étre donnée que la stratégie de service alaclientéle
de la Société sera couronnée de succes ou que des modifications de marché n'auront pas des effets négatifs sur les
activités de la Société.

Brevets et droits de propriétéintellectuelle- Le succes de la Société dépend, en partie, de sa capacité a garantir et
a protéger satechnologie au moyen de brevets, de marques de commerce et de secrets commerciaux, et a exercer ses
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activités sans porter atteinte aux droits de propriété intellectuelle d autres personnes ou sans que des tiers portent
atteinte aux droits dont elle est propriétaire ou dont elle jouit en vertu d' une licence ou qu'ils contournent ces droits.
Des demandes de brevet ont été présentées et la Société suit les démarches nécessaires a I’ obtention de ces brevets.
Lasituation al’ égard des brevets est généralement incertaine et comporte des questions complexes de droit et defaits.
Rien ne garantit que ces brevets sont valides méme s'ils sont présumés I’ étre ni que les brevets demandés seront
accordés ou que la Soci été mettra au point d’ autres produits brevetables. Ains, il n'est pas possible de savoir si les
brevets pour lesquels la Soci été a présenté des demandes, seront émistels que demandés ou si |es brevets devant étre
délivrés a la Société lui procureront une protection adégquate ou s I'un quelconque des brevets fera I’ objet de
contestations de lapart detiers, si les brevets d’ autres personnes nuiront ala capacité de la Société a commercialiser
ses produits ou si des tiers contourneront les brevets de la Société au moyen d’ autres procédés. La Société pourrait
éventuellement engager d’importants frais juridiques pour se défendre contre des actions en justice oul la contrefagon
de brevet est aléguée ou pour introduire des poursuites pour contrefagon de brevet contre d’ autres personnes.

Il est impossible que la Soci été soit certaine qu’ elle est | e créateur desinventions visdes par les demandes de brevet en
instance déposées par d’ autres personnes ou qu’ elle était la premiére a déposer des demandes de brevet pour I'un et
quelcongue de cesinventions. Rien en garantit que les brevets de la Société, unefois délivrés, seront déclarés valides
ou applicablespar un tribunal, ou qu'il serajugé que latechnologie ou le produit d’ un concurrent contrefait les brevets
de la Société.

Une partie des techniques et du savoir-faire de la Société reste un secret commercial et il se peut que certains de ses
éléments doivent étre protégés en tant que tels méme apres le dépbt de demandes de brevet. Par conséquent, la Société
exige de ses employés, consultants, conseillers et collaborateurs qu'ils concluent des ententes de confidentialité.
Toutefois, rien ne garantit que ces ententes fourniront une protection raisonnabl e des secrets commerciaux, du savoir-
faire ou de tous autres renseignements de propriété intellectuelle de la Société en cas d' utilisation ou de divulgation
non autorisée de renseignements.

Possibilité de responsabilité du fait du produit- Les produits mis au point par la Société ne sont généralement pas
dangereux et, en tant que tels, ils comportent une certaine responsabilité du fait du produit, mais limitée. Un risque
de réclamation en responsabilité du fait du produit et de publicité négative connexe est inhérent a tout produit.
L’ assurance-responsabilité du fait du produit est colteuse et difficile a obtenir, peut ne pas offrir une protection
adéquate et ne pas étre disponible a des conditions que la Société juge acceptables. Une réclamation en responsabilité
du fait du produit contre la Société ou le retrait d' un produit du marché pourrait avoir une incidence défavorable
importante sur la Société et sa situation financiére.

Absencededividendes- LaSociétén'apasverséet n’ apasl'intention deverser dedividendes sur sesactionsordinaires
dans un avenir prévisible. La Société al’intention de réinvestir ses profits pour financer sa croissance along terme.
Voir larubrique «Politique de dividendes»

Dilution- La portion du prix d'achat des actions de catégorie A (soit 2,35 $ I'action) excéde de 2,09 $ I'actif corporel
net par action au 30 septembre 1999 pour ce qui est de I’ offre minimale, ce qui représente un facteur de dilution de
88,9%, et par 1,90 $ pour ce qui est de I’ offre maximale ce qui représente un facteur de dilution de 80,8 % . Voir la
rubrique «Dilution»

REGIME D’'EPARGNE-ACTIONS DU QUEBEC

La Société a demandé du Ministére du Revenu du Québec une décision anticipée en matiére d’ imp6t sur le revenu
visant aconfirmer queles actions de catégorie A seront admissibles, au moment de leur émission, aux finsd’inclusion
dans un régime d’ épargne-actions conformément aux dispositions actuelles de la Loi sur les impbts (Québec) (la
«Loi»), sous réserve de certaines conditions de cetteloi. L’inclusion de ces actions dans un régime d’ épargne-actions
permettraaun particulier (autre qu’ une fiducie) qui est un résident du Québec au 31 décembre 2000 de déduire, dans
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le calcul de son revenu imposable aux finsde I’ impét sur le revenu du Québec 100% du colt d’ acquisition (établi sans
tenir compte desfraisd emprunt, de courtage, de garde ou autres frais semblables) des actions de catégorie A acquises
dela Société aux termes du présent placement et incluses dans un régime d’ épargne-actions au plustard le 31 janvier
2001, sous réserve de certaines conditionsdelalLoi. A cet égard, leparticulier doit conclureun arrangement avec
un courtier au sensdelaLoi et indiquer son intention d’inclure les actions dans un régime d’ épar gne-actions
dont il est le bénéficiaire.

Pour I’ année d’imposition 2000, le montant qu’ un particulier peut déduire al’égard d’ un régime d’ épargne-actions
ne peut dépasser 10% de son revenu total (au sensdelalLoi). Le montant de cette déduction serainclusdansle
calcul du revenu imposable modifié du particulier pour I'application del’impdt minimum deremplacement du
Québec. Un particulier qui inclut une action de catégorie A dans un régime d' épargne-actions et qui |’ en retire, par
exemple en lavendant, avant lafin de la deuxiéme année d’imposition qui suit I’année ou cette action a été acquise,
peut étre tenu d’inclure un montant éguivalant a 100% du colt d'acquisition (établi sans tenir compte des frais
d’ emprunt, de courtage, de garde ou autresfrais sembl ables) dansle calcul de son revenu aux finsdel’ impét du Québec
pour I’ année d’imposition au cours de laquelle ce retrait est effectué.

Le présent texte n'est qu’un résumé et n’est pas destiné a constituer, ni ne devrait-il ére interprété comme
constituant, un conseil juridique ou fiscal pour tout acquéreur. Par conséquent, les acquéreurs éventues
devraient consulter leurspropresconseillersenfiscalitéal’ égard detoutequestion relativeau r égimed’ épar gne-
actionsdu Québec, y comprisla déduction maximale permise. Le présent résuméest fondé sur lesdispositions
actuellesdelaLoi, sur lesréglements adoptés en vertu de celle-ci, sur toutesles propositions spécifiques visant
a modifier la Loi et son réglement d’application annoncées publiquement par le Ministre des Finances du
Québec jusgu’'a la date des présentes, ains que sur la compréhension qu’'a la Société des pratiques
administratives actuelles du ministére du Revenu du Québec. L e présent résumeé netient compte par ailleurs
d’aucun autre changement alaloi, que ce soit par décision législative, gouvernementale ou judiciaire.

DETAILSDU PLACEMENT

Le placement consiste en 2 127 660 unités a un prix de 2,35 $ I’ unité, chague unité étant formée d’ une action de
catégorie A et de un demi bon de souscription. Les unités seront divisées en actions ordinaires et bons de souscription
alacl6ture de ce placement ou par lasuite, maisdanstous|es cas au plustard 90 jours apréstelle cléture, tel qu'il peut
étreconvenu entre la Société et | e placeur pour compte. Des certificats portant des|égendes et représentant les actions
decatégorie A et les bons de souscription seront disponibles pour livraison alaclture de ce placement. Lescertificats
représentant dans une forme définitive les bons de souscription seront transmis par a Société aux porteurs enregistrés
decertificats portant des |égendes et représentant des actions de catégorie A et des bons de souscription alafermeture
des bureaux, ala date de séparation des unités.

Bons de souscription

Le texte qui suit n'est qu’ un résumé qui est complété par les dispositions de la convention de bons de souscription
mentionné ci-dessous.

Les bons de souscription offerts aux présentes seront émis au porteur et régis par un acte defiducie (I’ «acte relatif aux
bons de souscription») intervenu entre la Société et la Compagnie Montréal Trust, a titre d’ agent des bons de
souscription (I’ «agent des bons de souscription»). Chague bon conférera a son porteur le droit d’ acquérir une action
de catégorie A moyennant 2,50 $ en tout temps avant 17 h (heure de Montréal) le! 2001, aprés quoi il deviendra nul
et sans effet. Au moment de I’ exercice d’ un bon de souscription, I’ agent des bons de souscription remettra le prix
d exercice ala Société et livrera au porteur du bon de souscription une action de catégorie A nouvellement émise.
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Laconvention de bons de souscription prévoiradesrajustementsau prix d exercice et au nombre d’ actions de catégorie
A pouvant étre livrées al’ exercice d' un bon de souscription ala survenance de certains événements, dont: I’ émission
d actions de catégorie A atitre de dividendes extraordinaires (au sens de la convention de bons de souscription) sur
les actions de catégorie A; lesfractionnements, |es regroupements ou certains reclassements d’ actions de catégorie A;
I’émission aux porteurs d’ actions de catégorie A en général, de droits, d' options ou de bons de souscription (expirant
dansles 45 jours qui suivent ladate de référence servant a déterminer les actionnaires qui ont le droit de les recevoir)
en vue de la souscription d’ actions ordinaires amoins de 95% du cours du marché actuel (au sens de laconvention de
bons de souscription); ou ladistribution, par voie d’ un dividende extraordinaire (au sens de la convention de bons de
souscription), aux porteurs d’ actions de catégorie A en général d’ actions autres que des actions de catégorie A ou des
titres d’ emprunt, des éléments d' actif, ou des droits, options ou bons de souscription (autres que ceux qui sont
mentionnés ci-dessus) en vue de souscrire des actions de catégorie A ou d' acquérir des éléments d’ actif de la Société.
Tant que les rajustements cumulatifs n’ équivaudront pas a 1% ou plus du prix d’ exercice ou du nombre d’ actions de
catégorie A qui peut étre acheté a |’ exercice des bons de souscription, aucun rajustement & I’égard des bons de
souscription ne sera requis.

MODE DE PLACEMENT

Le présent prospectus porte sur le placement de 1 276 596 unités pour ce qui est de I’ offre minimale et de 2 127 660
unités pour ce qui est de |’ offre maximale au prix de 2,35 $ chacune. Chague unité comprend une action de catégorie
A et un demi bon de souscription. Chague bon de souscription permettra d’ acheter une action de catégorie A dela
Société au prix de 2,50 $ pour une période de un an suivant la date du visa pour le prospectus définitif.

En vertu d'une convention de placement pour compte (la «convention de placement pour compte») entre la Société et
Groome Capital.com Inc. (le «placeur pour compte») en date du ! 2000, la Société anommé |e placeur pour compte
atitreexclusif et aconvenu d'offrir les unités offertes dans | e présent prospectus au prix de 2,35 $ 1" unité et le placeur
pour compte aconvenu de tout mettre en oeuvre pour obtenir des souscriptions pour ces unités, e tout sousréserve des
modalités de cette convention.

En contrepartie des services du placeur pour compte dansle cadre de I’ offre des unités, la Société a convenu de verser
au placeur pour compte une rémunération de 10% du produit des unités vendues. De plus, le placeur pour compte
recevralors de la date de cl6ture initiale I’ option du placeur pour compte lui permettant de faire I’ acquisition d’un
certain nombre d' actions de catégorie A de la Société au prix de 2,35 $ dans les 24 mois de la date du prospectus
définitif. Le présent prospectus porte également sur la distribution de I’ option du placeur pour compte.

Le placeur pour compte n'a pas I’ obligation d acheter aucune unité. Au terme de la convention de placement pour
compte, lesobligations du placeur pour compte sont assujetties a sadiscrétion et peuvent étre terminées asadiscrétion
en fonction de son évaluation de I’ état des marchés et peuvent également étre terminées a la survenance de certains
événements y mentionnés.

ADMINISTRATEURSET DIRIGEANTS

L es personnes suivantes sont les administrateurs et les dirigeants de la Société:



28

Nombre d’actions
détenues atitre de
véritable
Nom et municipalité propriétaire ou sur
derésidence Position auprésdela Occupation principale lesquelles un
Société contrble est exercé
David Lekhtman Président du consell, Président de la 1824 568
Beaconsfield (Quebec) Chef de ladirection, Compagnie
président et
administrateur
Mark Diamond @ Vice président exécutif, Homme d affaires 2181131
Westmount (Québec) Chef des finances et
administrateur
Fabrice Odeide Administrateur Président, X-Sport Inc. une néant
Indialantic, Floride compagnie de distribution
Kenneth Lester @ Administrateur Homme d affaires 11259689
Westmount, Québec
Richard Cherney @ Administrateur et Associé, Goodman, Phillips néant
Westmount, Québec secrétaire & Vineberg

* Membre du comité de vérification
» Ces actions sont immatriculées au nom de MLIC Holdings Inc. en fidéicommis pour un nombre de porteurs
véritables.

David L ekhtman - Président du conseil, chef deladirection et président. M. Lekhtman, est " un des co-fondateurs
et administrateurs de Future Beach. M. Lekhtman s occupe de larecherche et du dével oppement de tous les produits
Future Beach. Alors que la Société effectue latransition de I'ingénierie au marketing, il supervise la mise en place
du réseau de concessionnaireset travaille activement al’ él aboration de programmes de marketing effi caces permettant
degénérer des ventes él evées au sein du réseau de concessionnaires. Architecte deformation, M. Lekhtman aémigré
de Moscou dans les années 70. |l a été directeur en chef du programme d’ élaboration du design de I'intérieur des
pavillons de I’ Union Soviétique pour trois expositions internationales : Expo 67 a Montréal,, Expo 70 a Osaka, au
Japon, et Expo 74 a Seattle. A Montréal, M. Lekhtman a été, de 1975 & 1995, concepteur en chef des produits pour
Bionaire(purificateursd’ air et humidificateurs) ainsi que concepteur de produits pour Mitel de 1981 a1984. 1l possede
une vaste expérience du design, du prototypage, du moulage et de la fabrication de produits a base de plastique ainsi
gue du marketing des produits de consommation.

Mark Diamond - Vice-président exécutif et Chef desfinances. M. Diamond est I’ un des co-fondateurs de Future
Beach. Il détient un MBA de la Harvard Business School et possede plus de 20 ans d’ expérience en matiére de
démarrage et d’ établissement d’ entreprises. |l a participé au démarrage de plusieurs compagnies actuellement en
pleine croissance depuis plus de 20 ans. De 1985 &1986, il a participé alaplanification opérationnelleinitiale et au
financement de Eicon Technology, un fabricant de matériel de gestion de réseau. Depuis 1988, il s occupe du
dével oppement des affaires et des finances de Gage A pplied Sciences, une soci été privée de fabrication d’instruments
dotés de cartes d' ordinateurs. Gage Applied Sciences a été classée pendant 4 années de suite par Profit Magazine
parmi | une des 100 premiéres sociétésen croissance au Canada. De 1986 41995, M. Diamond aagi comme Président
intérimaire et administrateur de MV S Modular Vision Systems, un fabricant de systémes d'imagerie. M. Diamond
connéit bien les domaines de la recherche et du développement, de lafabrication, du marketing et des finances et son
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objectif pour I’an 2000 est d'assurer le développement du réseau de concessionnaires, le lancement des nouveaux
produits de maniére appropriée et de faire d’ Internet un outil d'intégration pour la Soci été.

Fabrice Odeide - Monsieur Odeide est le fondateur et le président de la compagnie X-Sport Inc., une société de
distribution mondiale, basée en Floride, qui se spécialise dans la distribution de produits marins en Amérique latine.
De 1995 a 1998, monsieur Odeide était directeur régiona des ventes pour la Bombardier Maotor Corporation of
America; son role était de mettre sur pieds un programme de marketing pour augmenter la présence de son employeur
en Amérique Latine et dans les Caraibes. |l a également effectué du dével oppement d’ affaires dans le secteur des
produits marins au Moyen-Orient, en Afrique du Sud et dans |les Caraibes et a établi des plans stratégiques al’ égard
del’ assemblage de produits al’ extérieur del’ Amérique du Nord. Monsieur Odel de a obtenu une maitrise en sciences
et un MBA de laFlorida Institute of Technology en 1989.

Kenneth Lester - Monsieur L ester est présentement vice-président et gestionnaire de portefeuillesdelaMurray Lester
Investment Counsel Inc., une société de conseillers en placements. De 1987 21992, monsieur Lester afondé et géré
Alternacare Inc., une société impliquée dans la fourniture d’ employés temporaires aux institutions du secteur de la
santé. Monsieur Lester est également professeur adjoint al’ Université McGill ouil enseigneau niveau du baccal auréat
et delamaitrise en administration des affaires, un cours sur les techniques d' investi ssements appliquées depuis 1992.
Monsieur Lester a obtenu un dipldme de baccalauréat es arts en histoire de I’ Université Concordia en 1979 de méme
qu’ un dipléme du Collége du Rhode Island en 1981 en enseignement de I’ histoire.

Richard Cherney - Monsieur Cherney est un associé de I’ étude Iégale Goodman Phillips & Vineberg de Montréal.
Il sespéciaiseendroit desaffaires et desvaeursmobiliéres. Monsieur Cherney est administrateur de Benvest Capital
Inc., une banque d’ affaires publiques et est le secrétaire corporatif de IBEX Technologies, une société publique de
biotechnologie.

Il est prévu que monsieur David Lekhtman consacrera 100% de son temps aux affaires de la Société, que monsieur
Mark Diamond consacrera environ 50% de son temps aux affaires de la Société et que les autres administrateurs
consacreront environ 5% de leur temps aux affaires de la Société.
DIVULGATION EN MATIERE DE REGIE D’ENTREPRISE

Le consell d'administration de la Société a adopté des pratiques en matiére de régie d'entreprise conformément aux
RéglesdelaBoursede Montréal. Leconseil d'administration se composerad'une mgjoritéd'administrateursnonreliés
de maniére a refléter équitablement I'investissement des actionnaires minoritaires dans la Société. Le consell
d'administration assumeralaresponsabilité de la gérance de la Société et, a ce titre, il assumeralaresponsabilité des
guestions suivantes:

» |'adoption d'un processus de planification stratégique;

» l'identification des principaux risques associés a l'entreprise de la Société et la prise de mesures assurant lamise
en oeuvre de systémes appropriés permettant la gestion de ces risques;

» laplanification de lareléve, y comprisla désignation, la formation et la supervision des hauts dirigeants;
» une politique de communication de la Société; et
» l'intégrité des systemes de contrdle interne et d'information de gestion de la Société.

Le conseil nommeraun certain nombre de comités, dont e comité de larégie d'entreprise, le comité de vérification et
le comité des mises en candidature. Le comité de la régie d'entreprise doit mettre au point la démarche devant étre
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suiviepar laSociété afin dedonner suite aux lignes directricesen matiére derégie d'entreprise publiéespar lesautorités
deréglementation. Le comitéde vérification doit effectuer un examen détaillé des étatsfinanciersdela Société. 1 doit
également concevoir et mettre en oeuvre un systéme de contréle interne efficace et sassurer que la direction de la
Sociétésest bien acquittée de saresponsabilitéacet égard. Lecomitédesmisesen candidaturesdoit voir al'évaluation
de I'efficacité du conseil dans son ensemble, ala désignation de nouveaux candidats et a I'évaluation de I'apport des
différents administrateurs.

REMUNERATION DESDIRIGEANTSET ADMINISTRATEURS
Aucune rémunération n’a été versée ou ne sera versée aux administrateurs de la Société, en cette capacité, pour
I"exercice financier terminé le 30 septembre 1999. Le conseil d administration établira la rémunération des
administrateurs et des dirigeants de la Soci été pour |es exercices financiers suivants.
Rémunération des dirigeants
L etableau suivant fournit un sommairedelacompensati on gagnéedurant chacun destroisderniersexercicesfinanciers

par le chef deladirection de la Société. Aucun autre dirigeant n’agagné un salaire et des bonis excédant 100 000 $
durant ces exercices.

Rémunération annuelle Rémunération a long terme
Récompenses Paiements
Titresvisés Actions
Autre par des restreintes ou RILT

Nom et Bonu rémunération | optiongdroits parts Octroi Toute autre
principale Salaire | s annuelle octroyés restreintes s rémunération
position Année €] % % (nbre) €] % $
David 1999 60 000$ | Néant Néant Néant Néant Néant Néant
L ekhtman, 1998 60 000$ | Néant Néant Néant Néant Néant Néant
président | 1997 60000$ | Neant Néant Néant Néant Néant Néant
et chef de
ladirection

PRETS AUX DIRIGEANTS

En date des présentes, aucun dirigeant de la Société ni aucun candidat a des fonctions d’ administrateur de la Société,
ni aucune personne avec qui ce dirigeant ou ce candidat ades liens, n'est endetté envers la Société.

DETTE A LONG TERME

La dette along terme de la Soci été est comme suiit:
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9)

31

Prét dela Société de Dével oppement Industriel du Québec portant intérét au taux de base du préteur majoré
de 1,5 %, garanti par une hypothéque mabiliére de 500 000 $ prévoyant des charges sur les biensmobiliers
et les débiteurs. L’intérét sur le prét a été capitalisé durant un moratoire d’ un an visant le remboursement
desintéréts. En vertu d’ une entente révisée datée du 13 mai 1999, le prét vient a échéance le 31 octobre
2005 et est remboursable en versements mensuels d’ environ 30 000 $ avec intérét du 31 juillet 1999 au 31
décembre 1999, et de 6 000 $ par lasuite. Le montant en capital de ce prét en cours en date du 30 septembre
1999 est de 455 655 $.

Prét dela Société de Dével oppement Industriel du Québec portant intérét au taux de base du préteur majoré
de 1,5 %, garanti par une hypotheque mobiliére de 375 000 $ prévoyant des charges sur les biens mobiliers,
lesstockset lesdébiteurs. L' intérét sur le prét aété capitaliséjusqu’ au 15 avril 1999. Envertu d’ une entente
révisée datée du 13 mai 1999, le prét vient & échéancele 31 octobre 2004 et est remboursable en versements
mensuels variant de 3 000 $ a8 000 $ avec intérét a compter du 31 juillet 1999. Le montant en capital de
ce prét en cours en date du 30 septembre 1999 est de 330 563 $.

Prét ne portant pas intérét du Bureau fédéral de dével oppement régional (Québec), en vertu du programme
dedével oppement économique | DEE-PME, échéant le 30 juin 2002. Ce prét est remboursabl e en versements
semestriels égaux et conséeutifs de 16 667 $ & compter du 31 décembre 1999. Le montant en capital de ce
prét en cours en date du 30 septembre 1999 est d’ environ 100 000 $.

Prét ne portant pasintérét du Bureau fédéral de dével oppement régional (Québec), en vertu du programme
de dével oppement des marchés d' exportation (PDME). Ce prét est remboursable en versements calculés
selon une formule, laquelle prévoit des versements annuels de 4 % du chiffre d’ affaires brut annuel a
I’ exportation supérieur 240 000 $ gagné par |a Société apresle 1 mai 2001. Le montant en capital de ce
prét en cours en date du320 septembre 1999 est de 54 549 $.

Emprunt bancaire exigible a demande d’ une banque a charte canadienne, portant intérét au taux de base
de la banque et garanti par des placements temporaires détenus par un actionnaire bénéficiaire de la
Société. Le montant en capital de ce prét en cours en date du 30 septembre 1999 est de 215 000 $.

Prét en vertu de la Loi sur les préts aux petites entreprises, portant intérét au taux de base de la banque
majoré de 3 % et remboursable en versements mensuels égaux de 3 041 $. Le prét est garanti par une
hypothéque maobiliére de 250 000 $ et prévoit des charges sur du matériel précis. Le montant en capital
de ce prét en cours en date du 30 septembre 1999 est de 141 992 $.

Obligation enversunebanqueen vertu d’ un contrat delocation-acquisition visant |’ acquisition dematériel,
portant intérét au taux de 8,5 %, remboursable en versements mensuels de 5 872 $ et venant a échéance
en janvier 2002. Une option d’ achat existe au terme du contrat moyennant 31 800 $. Lemontant en capital
de ce prét en cours en date du 30 septembre 1999 est de 174 579 $.

Des remboursements de capital sont exigibles au cours des exercices suivants :

2000 471460 $

2001 224 467

2002 279 133

2003 197 511

2004 165 000

Par |a suite 90 218
1427789

Dette sans dates de remboursement précises 269 549
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1697338 $

DROITS, OPTIONSET BONSDE SOUSCRIPTION

La Société émettra aux souscripteurs d’ unités des bons de souscription permettant de souscrire a 638 298 actions de
catégorie A additionnelles de la Société pour ce qui est de I’ offre minimale et & 1 063 830 actions de catégorie A
additionnelles pour ce qui est de !’ offre maximale au prix de 2,50 $ I’ action pendant un an. Voir larubrique «Détails
du placements». De plus, le placeur pour compte recevra |’ option du placeur pour compte lui permettant de faire
I’ acquisition d'un certain nombre d’ actions de catégorie A de la Société au prix de 2,35 $ dansles 24 mois de ladate
du prospectus définitif. Voir larubrique «Mode de Placement».

La Société a créé un régime d'options d'achat d'actions (le «Régime») a l'intention de ses employés, consultants,
dirigeants et administrateurs-clés. Le Régime est administré par le conseil d'administration (le «Conseil») de la
Société. Le Conseil peut de temps a autre désigner des personnes auxquelles seront octroyées des options d'achat
d'actionsde catégorie A du capital-actions dela Soci été et |le nombre d'actions visé par chaque option. Le nombretotal
d'actions de catégorie A octroyées a toute personne désignée ne doit pas dépasser 5 % du nombre total des actions
émises et en circulation et le nombre maximal d actions de catégorie A qui peuvent étre émises en vertu du Régime
ne doit pas dépasser 10% du nombre d’ actions émises et en circulation de la Société. Le Conseil fixe le prix d'option
pour chague action de catégorie A faisant |'objet de tout octroi d'option au moment de I’ octroi. Le prix d'option pour
lesdites actions ne doit pas étrel’ objet d’ un escompte par rapport au prix du marché lorsgue I'option est octroyée. La
période de levée d'une option ne doit pas dépasser 10 ans a compter de la date d'octroi. Les options ne peuvent étre
assignées, ni transférées et viendront a échéance dans un délai fixe delafin del'emploi de la personne désignée ou de
son déces. Aucune option n'a été octroyée aux termes du Régime a ce jour. Un maximum de 1 000 000 d’ actions de
catégorie A aétéréservé pour I’ émission d’ actions suite al’ exercice d’ options octroyées en vertu du régime d’ options.

De plus, la Société a octroyé des options pour I" acquisition d’un total de 904 706 actions de catégorie A comme suiit:

a) Forden Multimédia Inc. détient une option pour faire I’ acquisition de 279 706 actions de catégorie A de la
Société a un prix correspondant a 115% du prix au public des actions offertes en vertu de ce prospectus, et
ce pour une période de trois ans a compter de la date du prospectus définitif. Voir “Dirigeants et autres
personnes intéressées dans des transactions importantes”

b) Le 4 octobre 1999, lafiliale de la Société, Step Jet Corporation, a conclu une entente avec un particulier en
vertu de laguelle 300 000 $ a été placé en dépbt pour garantir laligne de crédit de Step Jet. Cette garantie
comporteun fraisde 1,33% par mois et seraen vigueur jusqu’ au 31 mars 2000. La Société aémisune option
ace particulier pour faire |’ acquisition de 10 000 actions de catégorie A dans les deux ans de la date de la
garantie au prix de 2,35 $ I’ action.

c) Le 4 octobre 1999, la Soci été a conclu une entente de consultation avec Chase Communication Network Inc.
(«Chase»). En vertu de cette entente qui se termine le 4 octobre 2002, Chase recevra 10 000 $ lors de la
signatureet 7 500 $ le quinziéme jour de chague mois a compter de novembre 1999. La Société a également
octroyé a Chase une option de faire|’ acquisition de 450 000 actions de catégorie A a2,35 $ 1’ action pendant
troisans. Cette entente est sujette al’ approbation des autorités de réglementation compétentes.

d) Le29 octobre 1999, la Soci été aemprunté une somme additionne de 200 000 $ portant intérét au taux de 10%
payable mensuellement et exigible le 30 avril 2000. En vertu des termes et conditions de cet emprunt, le
détenteur peut, dans les six mois de la date de I’ émission, convertir chaque montant nominal de 1 000 $
majorédesintéréts accrus et impayés en unités de la Société. Chaque unité aune valeur de 2,00 $ et consiste
en une action de catégorie A et un demi bon de souscription. Chague bon de souscription permet a son
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détenteur de faire I’acquisition d’ une action de catégorie A au prix de 2,25 $ I action pour une période de
douze mois se terminant le 29 octobre 2000. Groome Capital.com a regu une rémunération en especes de
20 000 $ pour avoir mis sur pied cet emprunt et arecu une option pour faire I’ acquisition de 10 000 unités
au prix de 2,00 $ avant avril 2000.

DIRIGEANTSET AUTRES PERSONNES INTERESSES DANS DES
TRANSACTIONSIMPORTANTES

AucuninitiédelaSociété, ni aucune personne ayant desliensou faisant partie du groupedecet initié, n'ad'intérét dans
toute transaction importante effectuée depuis |’ incorporation de la Société ou dans toute transaction envisagée qui a
affecté de fagon importante ou pourrait affecter la Société de fagon importante a I'exception de ce qui a été divulgué
Ci-dessous.

En ao(t 1999, les actions privilégiées de série 1 et certains préts effectués ala Société par des personnes reliées et par
destierces partiesont été convertisen actionsde catégorie A. Voir larubrique «Placements antérieurs et postérieurs».

En ao(t 1999, Forden Multimédia, une compagnie dirigée par Monsieur Mark Diamond, a conclu une entente avec
la Société en vertu de laquelle un montant qui lui était di de 512 471 $ a été converti en actions de catégorie A au prix
de2,00 $ 1’ action pour un total de 256 236 actionsde catégorie A. De plus, Forden Multimédiaaregu une option pour
fairel’acquisition de 279 706 actions de catégorie A additionnelles dela Compagnie aun prix correspondant a 115%
de 2,35 $ I’ action, et ce pour une période de trois ans a compter de la date du prospectus définitif. Cette option a é&té
octroyée en contrepartie de |’ annulation de préts additionnels totalisant 478 043 $.

En ao(it 1999, la Société a conclu une entente avec X-Sport Inc., une société contrdlée par monsieur Odeide, qui est
depuis devenu un administrateur de la Société, en vertu de laquelle X-Sports Inc. agiraatitre de distributeur pour les
produits de la Société en Amérique du Sud et dans les Caraibes.

PROMOTEUR

M. Mark Diamond et M. David L ekhtman sont les Promoteurs de |a Soci été selon le sens de lalégislation applicable
sur les valeurs mobiliéres.

En septembre 1999, Forden Multimédia, une compagnie dirigée par Monsieur Mark Diamond, a conclu une entente
avec la Société en vertu de laguelle un montant qui lui était di de 512 471 $ a été converti en actions de catégorie A
au prix de 2,00 $ I’ action pour un total de 256 236 actions de catégorie A. De plus, Forden Multimédia a recu une
option pour faire I'acquisition de 279 706 actions de catégorie A additionnelles de la Compagnie a un prix
correspondant & 115% de 2,35 $ I’ action, et ce pour une période de trois ans a compter de la date du prospectus
définitif. Cette option a été octroyée en contrepartie de |’ annulation de préts additionnels totalisant 478 043 $.

Groome Capital.com est actionnaire minoritaire de Chase avec qui Future Beach a conclu une convention de
consultation.

CONTRATSIMPORTANTS

Les contrats importants suivants ont été conclus par |a Société depuis les derniers 24 mois. |Is peuvent étre consultés
au siege social de la Société durant les heures normales d affaires :
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(iii)
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(v)

(vi)
(vii)

(viii)

(ix)

)

(xi)

(xii)
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la convention en vertu de laguelle la Société a fait I'acquisition de la totalité des actions de
WindSaucer, telle que décrit sous la rubrique «La Société-Généralités»,

la convention en vertu de laguelle la Société afait I’ acquisition de la totalité des actions de Step Jet
détenues par lesactionnairesminoritaires, tellequedécrit souslarubrigque «LaSociété-Géneralités»;

la convention d’ entiercement décrite ala rubrique «Actions bloquées»;

la convention de placement pour compte décrite ala rubrique «Mode de placement»;

la convention de bons de souscription, telle que décrite sous la rubrique «Détails du Placement»;
la convention de dép6t avec Compagnie Montréal Trust;

la convention de distribution avec X-Sport Inc. en date du 14 juillet 1999 telle que décrite ala
rubrique «La Société -Ventes et marketing pour I’ exportation»;

en septembre 1999, la Société a conclu une entente avec Moi-Méme Holdings Inc., une soci été avec
laquelle elle transige a distance, en vertu de laquelle un prét de 641 148 $ a été annulé en
contrepartie du fait que la Société ait conclu une entente de consultation en vertu de laquelle les
services d’' un actionnaire de Moi-Méme Holdings Inc. seront fournis dans la Société jusgu’ au 31
décembre 2002 contre des paiements correspondant & 3% des ventes nettes de Future Beach jusqu’ a
concurrence de 1 020 000 $. Advenant que cette redevance ne se chiffre pas a1 020 000 $ au 31
décembre 2002, la Soci été devra payer la différence a cette date;

les diverses conventions de préts avec la Société de Dével oppement Industriel du Québec et d’ autres
préteurs, telles que décrites ala rubrique «Dettes along terme».

I"entente du mois de septembre 1999 entre Forden Multimedia et la Société, suite a laquelle un
montant di de 512 471 $ a été converti en actions de catégorie A tel que décrit sous «Dirigeants et
autres personnes intéressées dans des transactions importantes».

I’entente de consultation intervenue avec Chase Communication Network Inc. décrite sous
«Placements antérieurs et ultérieurs»

I’ entente datée du 29 octobre 1999 en vertu de laquelle la Société a emprunté 200 000 $.

LITIGES

En 1998, Step Jet a fait I’ objet d’ une poursuite instituée devant la Cour Supérieure, district de Montréal, par son
distributeur en Gréce, lequel réclamait des dommages et colits au montant d’ environ 385000 $. Ledemandeur prétend
que Step Jet lui alivré des piéces défectueuses, ce qui aurait entrainé ce dommage. Step Jet croit que cette réclamation
est non fondée et excessive. Laréclamation est contestée vigoureusement.

POLITIQUE DE DIVIDENDES
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La Société n'a pas versé et n'a pas l'intention de verser de dividendes sur ses actions de catégorie A dans un avenir
prévisible. En septembre 1999, la Société aémis 110 476 actions de catégorie A aux anciens détenteurs de ces actions
privilégiées de série 1 en paiement des dividendes accumulés non versés sur leurs actions privilégiées de série 1.

DILUTION

Letableau qui suit donne certainesinformations al’ égard des actions de catégorie de la Société en tenant compte de
la présente émission.

Le prix de souscription des actions de catégorie A offertes excéde I'actif corporel net attribuable a chaque action de
catégorie A d'un montant de 2,09 $ au 30 septembre 1999, ce qui représente un facteur de dilution de 88,9 % pour
I’ offre minimale et de 1,90 $, ce qui représente un facteur de dilution de 80,8 % pour I’ offre maximale.

Offre minimale Offre maximale
Prix attribué a chague action de catégorie AY 2,35$ 2,35$%
Actif corporel net avant le placement 0,08 % 0,08 $
Augmentation de I’ actif corporel net résultant 0,34% 053%
du placement
Actif corporel net compte tenu du placement® 0,26 $ 0,45 $
Dilution pour le souscripteur 2,09% 1,90 %
Pou_rcept\age de dil uti_on par _rap_port au prix 88.9 % 80.8 %
attribué a chague action ordinaire

(1) Cetableau netient pas compte des actions de catégorie A qui pourront étre émises au prix de 2,50 $ I action suite
al’ exercice de bons de souscription compris dans les unités ni des actions de catégorie A qui pourront étre émises
au prix de 2,35 $ I’ action suite al’ exercice del’ Option du placeur pour compte. Voir larubrique «Droits, options
et bons de souscription».

(2) Déduction faite desfrais d’ émission et de la rémunération du placeur pour compte.

QUESTIONS D'ORDRE JURIDIQUE

Certainesquestionsd'ordrejuridiquerelatives alavente destitress seront examinéeslors delacléture par de Grandpré
Chaurette L évesgue, société en nom collectif d’ avocats, pour le compte dela Société, et par Lafleur Brown, une société
en nom collectif d’avocats, pour le compte de I’ Agent.

VERIFICATEURS, AGENT DES TRANSFERTSET,
AGENT CHARGE DE LA TENUE DESREGISTRES

Les vérificateurs de la Société sont Schlesinger Newman Goldman, 625 René-L évesque Ouest, Montréal (Québec)
H3B 1R2.



36

Compagnie Montréal Trust, a son bureau principal au 1800, avenue McGill College, Montréal (Québec) H3A 3K9,
est I'agent des transferts et agent chargé de latenue des registres des actions ordinaires et des bons de souscription de
la Société.

DROITSSTATUTAIRES DE L'ACQUEREUR

Lesloissur lesvaleurs mobiliéres applicables dans plusieurs provinces du Canada conféerent al’ acquéreur un droit de
résolution qui ne peut étre exercé que dans les deux jours suivant laréception ou laréception présumée du prospectus
ou de toute modification de celui-ci. Leslois de plusieurs provinces permettent également al'acquéreur de demander
la nullité, la révision du prix ou, dans certains cas, des dommages-intéréts par suite d'opérations de placement
effectuées avec un prospectus ou toute modification de celui-ci contenant des informations fausses ou trompeuses ou
s le prospectus n'est pas livré al’ acquéreur. Toutefois, ces diverses actions doivent étre exercées dans des délais
déterminés en vertu des lois de la province de résidence de I’ acquéreur. L'acquéreur se reportera aux dispositions
applicables des lois de sa province de résidence et consultera éventuellement un conseiller juridique.



FUTURE BEACH CORPORATION/
CORPORATION FUTURE BEACH

ETATS FINANCIERS CONSOLIDES

POUR LES EXERCICES TERMINES LE 30 SEPTEMBRE 1999, 1998,
1997, 1996 ET 1995




RAPPORT DES VERIFICATEURS

Aux administrateurs de
Future Beach Corporation/
Corporation Future Beach

Nous avons Veérifié les bilans consolidés de Future Beach Corporation/Corporation Future
Beach aux 30 septembre 1999 et 1998 ainsi que les états consolidés des résultats et du déficit et des
flux de trésorerie des exercices terminés les 30 septembre 1999, 1998, 1997, 1996 et 1995. La
responsabilité de ces états financiers incombe a la direction de la Société. Notre responsabilité
consiste a exprimer une opinion sur ces états financiers en nous fondant sur nos vérifications.

Nos Vérifications ont été effectuées conformément aux normes de vérification généralement
reconnues. Ces normes exigent que la vérification soit planifiée et exécutée de maniére a fournir un
degré raisonnable de certitude quant a I’absence d'inexactitudes importantes dans les états financiers.
La vérification comprend le contr6le par sondages des éléments probants a I’appui des montants et
des autres éléments d’information fournis dans les états financiers. Elle comprend également
I’évaluation des principes comptables suivis et des estimations importantes faites par la direction,
ainsi qu’une appréciation de la présentation d’ensemble des états financiers.

A notre avis, ces états financiers présentent fidélement, a tous égards importants, la situation
financiére de la Société aux 30 septembre 1999 et 1998, ainsi que les résultats de son exploitation et
ses flux de trésorerie pour les exercices terminés les 30 septembre 1999, 1998, 1997, 1996 et 1995
selon les principes comptables généralement reconnus.

COMPTABLES AGREES

Montréal (Québec)

Le 15 novembre 1999

(le 7 janvier 2000 pour les notes 13 b),
16 a), 16 d) et 16 e))



FUTURE BEACH CORPORATION/

CORPORATION FUTURE BEACH
BILAN CONSOLIDES
AU 30 SEPTEMBRE 1999

1999 1998
ACTIF
A court terme
Débiteurs 304802 $ 162045 $
Stocks 299 803 220 400
Impdts récupérables 315638 402 811
Frais payés d'avance 42 598 8 369
962 841 793 625
Immobilisations (note 3) 728 612 390 133
Frais de développement reportés (note 4) 340 089 421798
Ecart d’acquisition (déduction faite de I’amortissement
cumulé de 8 989 $) 1 069 646 -
3101188 1605556 $
PASSIF
A court terme
Endettement bancaire (note 5) 350 799 217875 $
Créditeurs et charges a payer 509 093 295 752
Dette a long terme exigible d'ici un an (note 7) 471 460 -
1 331 352 513 627
Emprunts a rembourser (note 6) - 1494 373
Dette a long terme (note 7) 1225878 1229 067
AVOIR DES ACTIONNAIRES
Capital-actions (note 9) 3640 332 1022 600
Déficit (3096374) (2654111)
543958 (1631511)

AU NOM DU CONSEIL,

(Signé) Mark Diamond Administrateur

(Signé) David Lekhtman Administrateur

3101188 $ 1605556 $

Voir les notes ci-jointes



FUTURE BEACH CORPORATION/

CORPORATION FUTURE BEACH

ETATS CONSOLIDES DES RESUL,TATS ET DU DEFICIT
POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996

ET 1995
1999 1998 1997 1996 1995
Chiffre d'affaires 1320 475% 843 755% 21 180% 290 089% 347 920%
Codt des biens vendus 865 978 524 323 165 715 376 954 354 920
Bénéfice brut 454 497 319 432 (144 535) (86 865) (7 000)
Charges
Frais généraux et administratifs 736 515 249 241 159 241 185 995 272 652
Frais de vente 538 436 214734 130 279 154 754 311 460
Frais financiers 55278 15 180 3881 15 150 43181
Recherche et développement 144 989 38 823 143 799 50 395 51106
Intérét de la dette a long terme 87 017 66 009 35321 26 425 8293
Amortissement des frais de
développement 81709 63 594 41 034 43 928 32 480
Amortissement des immobilisations 164 036 130 188 79 164 57 196 12 797
Amortissement de I’écart
d’acquisition 8 989 - - - -
1816 969 777769 592 719 533 843 731 969
Perte nette de I’exercice avant
poste ci-dessous (1362 472) (458 337) (737 254) (620 708) (738 969)
Gain sur remise de dette
(note 13c et e)) 1119191 - - - -
Bénéfice net (perte nette) provenant
de secteurs abandonnés (note 10) (55 821) 14 042 11434 -
Perte nette de I’exercice (243 281) (514 158) (723 212) (609 274) (738 969)
Dividendes (198 982) - - - -
Déficit, début de I’exercice (2654 111) (2139953) (1416 741) (807 467) (68 498)
Déficit, fin de I’exercice (3096 374)$ (2654 111)$ (2139953)$ (1416 741)$ (807 467)$

Voir les notes ci-jointes



FUTURE BEACH CORPORATION/

CORPORATION FUTURE BEACH
ETATS CONSOLIDES DES FLUX DE TRESORERIE

POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996

ET 1995
1999 1998 1997 1996 1995
Activités d'exploitation
Perte nette de I’exercice (243281)$ (514 158)$ (723212)$ (609 274)$ (738 969)$
Ajouter :
Eléments ne touchant pas a I'encaisse:
Amortissement 254 734 193 782 120 198 (101 124) 45 277
Gain sur remise de dette (1119191) - - - -
Actif acquis par contrat de location-
acquisition (212 000) - - - -
Obligation de contrat de location-
acquisition 212 000 - - - -
(1107 738) (320376) (603 014) (508 150) (693 692)
(Augmentation) diminution des débiteurs (142 757) 143020 (141 028) (64 672) 29 093
(Augmentation) diminution des stocks (79 403) 38933 (65 474) (46 122) 132 235
Diminution (augmentation) des impots
récupérables 87 173 (241612) (107 169) 155172 (209 202)
(Augmentation) diminution des frais payés
d'avance (34 229) 6 288 (14 657) - -
Augmentation (diminution) des créditeurs
et charges a payer 213 385 134362 (112 420) (13 790) 234 632
Encaisse utilisée pour les activités
d’exploitation (1 063 569) (239 385) (1043 762) (477562) (506 934)
Activités de financement
Emprunts a rembourser :
Emission 927 177 149 838 780 723 551 032 585 200
Remboursements (137 287) (424 727) (263 414) - (282 166)
Dette a long terme :
Emission 479 938 956 277 22 701 79 715 352 000
Remboursements (148 667) (181 626) - -
Actions émises, déduction faite
des souscriptions d’actions - 7 200 965 300 5000 5000
Encaisse provenant des activités
de financement 1221161 506 962 1505310 635 747 660 034
Activités d'investissement
Préts a recevoir :
Emission - (94 585) - - -
Remboursements - 94 585 - - -
Aijouts aux frais de développement - (382 985) - (93 009) (126 840)
Acquisitions d'immobilisations (290 516) (112 149) (239 680) (85842) (231807)
Encaisse utilisée pour les activités
(Diminution) augmentation de I'encaisse (132924)  (227557) 221868 (20 666) (205 547)
Encaisse, début de I’exercice (217 875) 9682 (212186) (191 520) 14 027
Encaisse, fin de I’exercice (350799)$ (217 875)% 9682% (212186)% (191520)%

Voir les notes ci-jointes



FUTURE BEACH CORPORATION/
CORPORATION FUTURE BEACH

NOTES AUX ETATS FINANCIERS CONSOLIDES

POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996
ET 1995

Damar Leisure Products Inc. («kDamar») a été constituée en vertu de la Loi sur les sociétés par actions le 30 septembre
1992. Damar a changé sa dénomination sociale, la remplacant par Corporation Future Beach (la «Société») le 21 ao(t 1997
et a poursuivi ses activités sous cette dénomination.

Corporation Future Beach congoit et fabrique des véhicules aquatiques de plaisance sans danger pour I’environnement.

NOTE 1

Sommaire des principales conventions comptables
Ce qui suit est un sommaire des principales conventions comptables adoptées lors de la préparation des états financiers
consolidés ci-joints.

a)

b)

Entreprise en exploitation

Ces états financiers consolidés ont été dressés selon le principe d’une entreprise en exploitation, ce qui suppose la
réalisation des éléments d’actif et le reglement des éléments de passif dans le cours normal des affaires.
L application du concept d’entreprise en exploitation dépend de I’aptitude de la Société a exercer des activités
futures rentables et a recevoir un appui continu de la part des actionnaires.

La Société a subi des pertes d’exploitation considérable. La filiale de la Société, Corporation Step Jet, ne respecte
pas I’'une des clauses restrictives de sa convention de prét relativement a I’endettement bancaire. Cependant, le
créancier a renoncé a ses droits a I’égard du non-respect de cette clause, selon les conditions décrites a la note 5.
La direction est d’avis qu’un fonds de roulement suffisant pourra étre tiré des activités d’exploitation et de sources
externes pour respecter les obligations et engagements de la Société a mesure qu’ils deviennent exigibles.

Ces états financiers consolidés ne font pas état des redressements qui auraient été nécessaires si I’hypothése
d’entreprise en exploitation n’était pas appropriée.

Principes de consolidation
Les états financiers consolidés comprennent les comptes de la Société et ceux de ses filiales :

Corporation WindSaucer 100 %
Corporation Step Jet 100 %

Utilisation d’estimations

La préparation d’états financiers conformément aux principes comptables généralement reconnus exige de la
direction qu’elle fasse des estimations et qu’elle pose certaines hypothéses qui peuvent avoir une incidence sur les
sommes présentées dans les états financiers et dans les notes y afférant. Les résultats réels pourraient étre
différents de ces estimations.



FUTURE BEACH CORPORATION/

CORPORATION FUTURE BEACH
NOTES AUX ETATS FINANCIERS,CONSOLIDES
POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996

ET 1995
NOTE 1 (suite)
Sommaire des principales conventions comptables
d) Evaluation des stocks
Les stocks sont évalués au co(t ou a la valeur de réalisation nette, selon le moins élevé des deux. Le codt est établi
selon la méthode de I’épuisement successif.
e) Aide gouvernementale
L’aide gouvernementale, sous forme de subventions et de crédits d’imp6t a I’investissement ou autres, est
comptabilisée au moment ou elle est regue. Une telle aide est imputée en réduction des codts ou charges de
I’élément d’actif qui s’y rattache.
f)  Amortissement
L’amortissement est comptabilisé selon les méthodes et les taux annuels suivants :
Mobilier, agencements et matériel 20 %, amortissement dégressif
Matériel 30 %, amortissement dégressif
Moules 7 ans, amortissement linéaire
Améliorations locatives 5 ans, amortissement linéaire
g) Frais de développement
Les frais de développement associés aux moules que I’on prévoit étre viables sur le plan commercial sont reportés
et amortis selon la méthode de I’amortissement linéaire sur la durée de vie utile prévue des moules, laquelle est
estimée a sept ans. Les autres frais de recherche et de développement sont passés en charges au moment ou ils
sont engageés.
h) Ecart d’acquisition

L’écart d’acquisition représente I’excédent du prix d’achat des entreprises acquises par rapport a la juste valeur
attribuée aux éléments d’actif ou de passif net identifiable acquis ou pris en charge. L’écart d’acquisition est
amorti selon la méthode de I’amortissement linéaire sur la période de service prévue de 10 ans.



FUTURE BEACH CORPORATION/
CORPORATION FUTURE BEACH

NOTES AUX ETATS FINANCIERS CONSOLIDES

POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996
ET 1995

NOTE 2
Acquisition d’entreprises
Le 27 ao(t 1999, la Société a acquis une participation de 22 % dans Corporation Step Jet («Step Jet») et une
participation de 15 % dans Corporation WindSaucer («WindSaucer»), soit le reste des actions émises et en circulation
de ces entreprises. La Société comptabilisera ces acquisitions selon la méthode de I’achat pur et simple. Les
entreprises acquises n’ont pas été rentables et, par conséquent, le prix d’achat a été imputé a I’écart d’acquisition, de la
facon suivante :

Step Jet WindSaucer Total
Actif & court terme 204680 $ - $ 204680 $
Immobilisations 160 295 - 160 295
Frais de développement reportés 74 820 - 74 820
Solde au 30 septembre 1997 439 795 - 439 795
Passif & court terme 111 855 - 111 855
Emprunts garantis 74 800 - 74 800
Emprunts a rembourser 153 019 - 153 019
Dette a long terme 351 414 - 351414
691 088 - 691 088
Passif pris en charge (251 293) - (251 293)
Comptabilisé dans les états financiers d’exercices
précédents et de I’exercice en cours 251 337 - 251 337
Ecart d’acquisition 869 955 208 680 1078 635
Prix d’achat 869 999 208 680 1078679
Moins : actions ordinaires de catégorie A émises 869 999 208 680 1078679
Contrepartie payée - 3% - 3 - %
NOTE 3
Immobilisations
Amortissement Valeur comptable nette
Colt Cumulé 1999 1998
Mobilier, agencements et matériel 14069 $ 7402 $ 6667 $ 2571 $
Matériel 55 282 4630 50 652 901
Moules 872 620 429 944 442 676 386 661
Améliorations locatives 24 926 8309 16 617 -
Matériel loué en vertu d’un contrat de
location-acquisition 265 000 53 000 212 000 -

1231897 $ 503285 $ 728612 $ 390133 $




FUTURE BEACH CORPORATION/

CORPORATION FUTURE BEACH
NOTES AUX ETATS FINANCIERS,CONSOLIDES
POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996

ET 1995

NOTE 4
Frais de développement reportés
1999 1998
Solde, début de I"exercice 421798 $ 102407 $
Acquisitions - 382 985
Amortissement cumulé (81 709) (63 594)
Solde, fin de I’exercice 340089 $ 421798 $
NOTE 5
Endettement bancaire
1999 1998
Endettement bancaire 340000 $ 215000 $
Endettement bancaire provenant de chéques en circulation 10 799 2875
Solde, fin de I’ exercice 350799 $ 217875 %

La filiale de la Société dispose d’une facilité de crédit prévoyant des emprunts maximums de 500 000 $. Cette facilité
est exigible a demande et porte intérét au taux de base de la banque majoré de 1,25 %. La facilité est garantie par les
éléments d’actif de Step Jet au moyen d’une hypothéque mobiliere de 2 400 000 $, laquelle prévoit une charge sur les
débiteurs, les stocks et les autres biens mobiliers de la Société, et par I’article 427 de la Loi sur les banques.

La convention de Step Jet avec sa banque, datée du 21 janvier 1999, comporte diverse clauses et conditions préalables.
La clause la plus restrictive exige de I’entreprise qu’elle maintienne une valeur corporelle nette minimum définie par
la banque de 750 000 $. L’entreprise ne respecte pas cette clause. La banque a renoncé a ses droits a I’égard du non-
respect de cette clause en éliminant la restriction relative a la valeur corporelle nette minimum. La banque a renoncé a
ses droits a I’égard du non-respect de cette clause, conjointement avec le conjoint d’un des actionnaires réels de la
Société, lequel a garanti une partie de I’endettement bancaire de Corporation Step Jet, soit 300 000 $, tel que le décrit

la note 16 a).
NOTE 6
Emprunts a rembourser
1999 1998
a) Emprunts a rembourser a une entreprise controlée
par un actionnaire de la Société. - $ 815938 $
b) Emprunts & rembourser & un actionnaire de la
Sociéte. _ 678 435

- $ 1494373 %




FUTURE BEACH CORPORATION/
CORPORATION FUTURE BEACH

NOTES AUX ETATS FINANCIERS CONSOLIDES
POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996
ET 1995

NOTE 7
Dette a long terme

a)

b)

d)

Prét de la Société de Développement Industrielle du Québec
portant intérét au taux de base du préteur majoré de 1,5 %,
garanti par une hypothéque mobiliere de 500 000 $
prévoyant des charges sur les biens mobiliers et les débiteurs.
L’intérét sur le prét a été capitalisé durant un moratoire d’un
an visant le remboursement des intéréts. En vertu d’une
entente révisée datée du 13 mai 1999, le prét vient a
échéance le 31 octobre 2005 et est remboursable en
versements mensuels d’environ 30 000 $, plus intérét, du 31
juillet 1999 au 31 décembre 1999, et de 6 000 $ par la suite.

Prét de la Société de Développement Industrielle du Québec
portant intérét au taux de base du préteur majoré de 1,5 %,
garanti par une hypothéque mobiliere de 375000 $
prévoyant des charges sur les biens mobiliers, les débiteurs et
les stocks. L’intérét sur le prét a été capitalisé jusqu’au 15
avril 1999. En vertu d’une entente révisée datée du 13 mai
1999, le prét vient a échéance le 31 octobre 2004 et est
remboursable en versements mensuels variant de 3000 $ a
8000 3, plus intérét, & compter du 31 juillet 1999.

Prét ne portant pas intérét et ne prévoyant aucune modalité
de remboursement ou date d’échéance précises.

Prét ne portant pas intérét du Bureau féderal de
développement régional (Québec), en vertu du programme
de développement économique IDEE-PME, échéant le 30
juin 2002. Ce prét est remboursable en versements
semestriels égaux et consécutifs de 16 667 $ a compter du 31
décembre 1999.

Prét ne portant pas intérét du Bureau fédéral de
développement régional (Québec), en vertu du programme
de développement des marchés d’exportation (PDME). Ce
prét est remboursable en versements calculés selon une
formule, laquelle prévoit des versements annuels de 4 % du
chiffre d’affaires brut annuel a I’exportation supérieur a
40 000 $ gagné par la Société apres le 1°" mai 2001.

1999

455655 $

330 563

100 000

54 549

1998

539655 $

339 563

75 000

30058

19791
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CORPORATION FUTURE BEACH
NOTES AUX ETATS FINANCIERS,CONSOLIDES
POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996

ET 1995
NOTE 7 (suite)
Dette a long terme
f)  Emprunt bancaire exigible & demande, portant intérét au
taux de base de la banque et garanti par des placements
temporaires détenus par un actionnaire bénéficiaire de la
Société. 215000 -
g) Préten vertu de la Loi sur les préts aux petites entreprises,
portant intérét au taux de base de la banque majoré de 3 %
et remboursable en versements mensuels égaux de 3 041 $.
Le prét est garanti par une hypotheque mobiliere de
250 000 $ et prévoit des charges sur du matériel précis. 141 992 -
h) Obligation envers une banque en vertu d’un contrat de
location-acquisition visant I’acquisition de matériel, portant
intérét au taux de 8,5%, remboursable en versements
mensuels de 5872 $ et venant & échéance en janvier 2002.
Une option d’achat existe au terme du contrat moyennant
31800 $. 174 579 -
i) Emprunt portant intérét au taux de 12 % et dont le
remboursement est prévu d’ici le 30 juin 2000. 225000 225000
1697 338 1229 067
Moins :
Tranche exigible d’ici un an 471 460 -
1225878 $ 1229067 $
Des remboursements de capital sont exigibles au cours des exercices suivants :
2000 471460 $
2001 224 467
2002 279 133
2003 197511
2004 165 000
Par la suite 90 218
1427789
Dette sans dates de remboursement précises 269 549

1697338 $



FUTURE BEACH CORPORATION/
CORPORATION FUTURE BEACH

NOTES AUX ETATS FINANCIERS CONSOLIDES

POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996
ET 1995

NOTE 8

Obligations contractuelles

a) Les loyers minimums a payer en vertu d’un contrat a long terme de location-exploitation, a I’exception de certains
frais d’exploitation pour lesquels la Société est responsable, s’établissent approximativement ainsi :

2000 160000 $

2001 165 000

2002 100 000
425000 $

b) Au cours de I’exercice, Corporation Step Jet a conclu une entente de consultation avec un des actionnaires de la
Société, en vertu de laquelle Corporation Step Jet a convenu de payer une proportion de 3 % du chiffre d’affaires
net mensuel, a concurrence de 1 020 000 $. Cette filiale s’est engagée a payer ce montant maximum au plus tard
le 31 décembre 2002.

c) La Société a conclu une entente avec les anciens actionnaires minoritaires de WindSaucer, comme le décrit la note
13 d).

d) Dans le cadre de I’acquisition de 44 actions ordinaires de Corporation Step Jet, la Société s’est engagée a émettre
des actions ordinaires de catégorie A supplémentaires a I’actionnaire détenant 40 actions ordinaires de
Corporation Step Jet, de la fagon décrite a la note 13 b).

e) Apres le 30 septembre 1999, la Société a conclu une entente de consultation comme le décrit la note 16 b).

NOTE9
Capital-actions
Autorisé

Les catégories d’actions autorisées suivantes sont sans valeur nominale :

1 000 actions privilégiées de série | avec droit de vote, prévoyant un dividende cumulatif mensuel au taux de base
de la Banque Royale majoré de 2 %2 % n’excédant pas 8 %, rachetables au gré de la Société ou de I’actionnaire a
leur prix d’émission suivant le troisiéme anniversaire de leur date d’émission, et convertibles, sous réserve de
certaines modalités et conditions, en actions ordinaires de catégorie A.

Un nombre illimité d’actions privilégiées de catégorie A pouvant étre émises en un nombre illimité de séries et
dont la désignation, les droits, les priviléges, les restrictions et les conditions seront établis par le Conseil
d’administration de la Société.

Un nombre illimité d’actions privilégiées de catégorie B, sans droit de vote, rachetables au gré de la Société,
prévoyant un dividende non cumulatif de 1 % par mois.

Un nombre illimité d’actions privilégiées de catégorie C, avec droit de vote, rachetables au gré de la Société ou de
I’actionnaire, prévoyant un dividende non cumulatif de 1 % par mois.

Un nombre illimité d’actions privilégiées de catégorie D, sans droit de vote, rachetables au gré de la Société ou de
I’actionnaire, prévoyant un dividende non cumulatif de 1 % par mois.
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CORPORATION FUTURE BEACH
NOTES AUX ETATS FINANCIERS,CONSOLIDES
POUR LES EXERCICES TERMINES LES 30 SEPTEMBRE 1999, 1998, 1997, 1996

ET 1995

NOTE 9 (suite)

Capital-actions

Un nombre illimité d’actions ordinaires de catégorie A avec droit de vote.

Un nombre illimité d’actions ordinaires de catégorie B sans droit de vote.

Ordinaires
de Privilégiées Montant
Catégorie de série | $
A
Solde au 30 septembre 1997 4 000 000 965 300 1015 400
Emis contre espéces - 7 200 7200
Solde au 30 septembre 1998 4 000 000 972 500 1022 600
Emis contre espéces et remboursement d’emprunts 737 055 - 1340071
Dividendes en actions a I’égard d’actions
privilégiées de série | 110 476 - 198 982
Conversion d’actions privilégiées de série | en
actions ordinaires de catégorie A 972 500 (972 500) -
Emis contre des actions de Step Jet et de
WindSaucer 620 287 - 1078 679
Solde au 30 septembre 1999 6 440 318 - 3640 332

a) Opérations sur actions

i)

i)

i)

iv)

v)

Vi)

Le 31 juillet 1999, la Société a émis 346 448 actions ordinaires de catégorie A en contrepartie du
remboursement d’un emprunt de 602 600 $ (400 000 $US).

Le 31 juillet 1999, la Société a émis 88 890 actions ordinaires de catégorie A en contrepartie du
remboursement d’un emprunt de 150 000 $.

Le 27 ao(t 1999, la Société a émis 45 481 actions ordinaires de catégorie A en contrepartie du
remboursement d’un emprunt de 75 000 3.

Le 27 aolt 1999, 972500 actions privilégiées de série | ont été converties en 972 500 actions
ordinaires de catégorie A. Les titulaires d’actions privilégiées de série | ont recu un dividende en
actions de 110 476 actions ordinaires de catégorie A d’une valeur de 1,80 $ I’action ordinaire de
catégorie A.

Le 27 ao(t 1999, la Société a émis 500 287 actions ordinaires de catégorie A en contrepartie de
I’achat de 44 actions ordinaires de Corporation Step Jet, et 120 000 actions ordinaires de catégorie A
en contrepartie de I’achat de 150 000 actions ordinaires de catégorie A et de 8 actions privilégiées de
catégorie A de Corporation WindSaucer. La Société a crédité 1 078 679 $ au capital-actions.

Le 27 ao(t 1999, la Société a émis 256 236 actions ordinaires de catégorie A en remboursement d’un
emprunt de 512 471 $.
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NOTE 9 (suite)

Capital-actions

b) Options d’achat d’actions

Conformément a la conversion de dette décrite a la note 13 ¢), a la garantie de 300 000 $, a I’entente de
consultation et au billet & ordre non garanti convertible conclus apres la fin de I’exercice et décrits aux
notes 16 a), b) et ¢), la Société a accordé les options suivantes :

279 706

10 000
150 000

150 000

150 000

110 000
55000

3 ans apres la date du premier appel public a
I’épargne

Le 4 octobre 2001
Cléture du premier appel public a I’épargne

A compter de la premiére année suivant la date
du premier appel public a I’épargne, acquises
mensuellement sur la période de 12 mois
subséquente

A compter de la deuxiéme année suivant la date
du premier appel public a I’épargne, acquises
mensuellement sur la période de 12 mois
subséquente

6 mois aprés le 29 octobre 1999

12 mois apreés le 29 octobre 1999 si I’option
visant I’acquisition de 110 000 actions
ordinaires de catégorie A est levée

2,35 $ I’action

2,35 $ I’action
2,35 $ I’action

Cours de I’action selon la moyenne
des cours de clbture sur 30 jours du
dernier mois de I’année suivant le

premier I’appel public a I’épargne d

Cours de I’action selon la moyenne
des cours de clture sur 30 jours du
dernier mois de la deuxiéme année
suivant le premier I’appel public a
I’épargne

2,00 $ I’action
2,25 $ I’action

Chaque option susmentionnée donne le droit d’acquérir une action ordinaire de catégorie A.
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NOTE 10

Secteur d’activité abandonné
En 1996, la Société a conclu une entente avec une entreprise sur laquelle un des actionnaires de la Société exerce une
influence significative. La Société importait certains produits dont la licence était détenue par une Société liée, et
vendait les produits aux clients de cette Société liée. La relation était d’une nature commerciale normale et la Société a
mis fin a ses activités dans ce secteur en 1998. Les résultats de cette opération sont les suivants :

1998 1997 1996
Chiffre d’affaires 313475 $ 708040 $ 151408 $
Colt des biens vendus 324 888 544 034 93993
Bénéfice brut (11 413) 164 006 57 415
Charges
Frais généraux et administratifs 19 669 28 802 8235
Frais de vente 17 064 105 478 35562
Frais financiers 7675 15 684 2184
44 408 149 964 45 981
(Perte nette) bénéfice net (55821) $ 14042 3 11434 $
NOTE 11

Ventes a I’exportation
La Société exerce ses activités dans le secteur de la conception et de la fabrication de véhicules aquatiques de
plaisance. Les marchés de la Société se trouvent dans les secteurs géographiques suivants :

1999 1998 1997 1996 1995
E.-U. 926 757 $ 542613 $ 698 $ 209086 $ 304343 $
Canada 393 718 301142 20 482 81003 43577

1320475 $ 843755 $ 21180 $ 290089 $ 347920 $
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NOTE 12

Etats des flux de trésorerie

a) Les sommes suivantes ont été payées (recouvrées) au cours des exercices terminés en :
1999 1998 1997 1996 1995
Intérét de la dette a
long terme 48766 $ 66009 $ 35321 % 26425 % 8293 $
Impots 158 656 14 500 (23 037) (148 882) -
b) Au cours de I’exercice terminé le 30 septembre 1999, la filiale de la Société a acquis du matériel totalisant
265 000 $, créditant la somme de 212 000 $ a I’obligation en vertu du contrat de location-acquisition et la somme
de 53 000 $ aux liquidités.
NOTE 13

Opérations entre apparentés

a)

b)

d)

Le prét décrit a la note 7 i) a été accordé par un particulier qui contr6le une entreprise actionnaire de la Société.
Aux termes d’une entente, la Société remboursera le prét de 225 000 $ plus les intéréts courus au plus tard le 30
juin 2000. La Société a accumulé des intéréts de 38 250 $ au cours de I’exercice terminé le 30 septembre 1999.

Dans le cadre de I’achat de 44 actions ordinaires de Corporation Step Jet, la Société s’est engagée a émettre des
actions ordinaires de catégorie A supplémentaires a I’ancien actionnaire de 40 actions ordinaires de Corporation
Step Jet, si le prix dans le cadre du premier appel public a I’épargne est inférieur a 2 243 $ I’action. L actionnaire
recevrait des actions ordinaires de catégorie A de fagon a faire passer son avoir de 454 806 actions ordinaires de
catégorie A a une valeur de 1 020 000 $. S’il n’y avait aucun premier appel public & I’épargne avant le 31 mars
2000, I’actionnaire recevrait alors 66 274 actions ordinaires de catégorie A supplémentaires.

Au cours de I’exercice, un actionnaire a remis la somme de 641 148 $ de la dette décrite a la note 6 b). La Société
a conclu une entente de consultation avec cet actionnaire, comme le décrit la note 8 b).

Dans le cadre de I’acquisition des actions de WindSaucer, la Société a conclu une entente avec les anciens
actionnaires détenant 15 % de WindSaucer, en vertu de laquelle ces derniers recevront un montant égal a 10 % du
chiffre d’affaires net annuel de I’ensemble des produits de voile, calculé jusqu’au 30 septembre 2004 et limité a la
somme de 120 000 $. Si les anciens actionnaires détenant 15 % de WindSaucer ne recoivent pas la somme de
120 000 $ d’ici le 30 septembre 2004, une nouvelle entreprise sera alors créée par la Société, détenue a 85 % par
la Société et a 15 % par les anciens actionnaires de WindSaucer. La Société cédera la technologie relative aux
produits de voile pour une contrepartie symbolique a la nouvelle société.

La Société et Corporation Step Jet ont conclu une entente avec le créancier, en vertu de laquelle le créancier
remettra une partie de ses préts totalisant 478 043 $ et convertira le reste de la dette, soit 512 471 $, en 256 236
actions ordinaires de catégorie A.

Apres le 30 septembre, la filiale de la Société, Corporation Step Jet, a conclu une entente avec le conjoint d’un
des actionnaires d’une entreprise actionnaire de la Société décrite a la note 16 a).
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NOTE 14

Passif éventuel

a) Garantie d’emprunts
La Société a garanti I’endettement bancaire, I’emprunt bancaire a long terme et les emprunts a la Société de
Développement Industrielle du Québec de sa filiale décrits aux notes 5, 7 f), 7 a) et 7 b), respectivement.

b) Passif éventuel
La filiale de la Société a été nommée défenderesse dans le cadre d’une action en justice intentée par un
distributeur, pour la somme d’environ 395 000 $. La direction et les conseillers juridiques de la Société sont
d’avis que la réclamation est sans fondement et excessive et, par conséquent, I’issue de ce litige ne peut étre
établie en ce moment. La Société entend continuer a contester la réclamation vigoureusement.

c) Autres éléments de passif éventuel
La Société et ses filiales sont parties a des litiges qui surviennent dans le cours normal de leurs affaires. L’issue de
tels litiges ne peut étre établie en ce moment. Toutefois, selon les renseignements dont elle dispose actuellement,
la direction ne prévoit pas de conséquences négatives significatives.
Si un tel passif survenait, tous tels montants seraient imputés au bénéfice de I’exercice au cours duquel le passif
survient.

NOTE 15
Impots

Pertes reportées prospectivement

La Société et sa filiale, Corporation Step Jet, ont des pertes reportées prospectivement totalisant environ 2 810 000 $
aux fins de I’imp6t fédéral et 3 250 000 $ aux fins de I'impdt provincial. Les avantages fiscaux découlant de ces
pertes n’ont pas été comptabilisés dans les états financiers. Ces pertes peuvent étre utilisées pour réduire le revenu
imposable des sociétés au cours des exercices futurs et viennent a échéance comme suit :

Future Beach Step Jet

Exercice Fédéral Provincial Fédéral Provincial
2000 9000 $ 9000 $ - $ - %
2001 28 000 - - -
2002 1500 1500 170 000 250 000
2003 - - 370 000 440 000
2004 - - 600 000 920 000
2005 56 000 56 000 135 000 135 000
2006 67 500 67 500 1375000 1375000

162000 $ 134000 $ 2650000 $ 3120000 $
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NOTE 16

Evénements postérieurs a la date du bilan

a) Garantie d’emprunt

Le 4 octobre 1999, la filiale de la Société, Corporation Step Jet, a conclu une entente avec un particulier
aux termes de laquelle la somme de 300 000 $ a été déposée pour garantir la ligne de crédit de Corporation
Step Jet, comme le décrit la note 5. La garantie prévoit des frais de 1,33 % par mois et demeure en vigueur
jusqu’au 31 mars 2000. La Société a émis une option a ce particulier lui permettant d’acquérir 10 000
actions ordinaires de catégorie A; I’option peut étre levée dans les deux ans suivant la date d’émission de

la garantie, a raison de 2,35 $ I’action.

b) Entente de consultation

Le 4 octobre 1999, la Société a conclu une entente de consultation avec Chase Communication Network
Inc. («Chase»). Aux termes de I’entente, qui vient a échéance le 4 octobre 2002, Chase doit recevoir la
somme de 10 000 $ a la signature de I’entente, et la somme de 7 500 $ le quinziéme jour de chaque mois a
compter de novembre 1999. La Société a également convenu d’émettre 450 000 options visant
I’acquisition d’actions ordinaires de catégorie A sur une période de trois ans, comme le décrit la note 9 b).

C) Billet a ordre non garanti convertible

Le 29 octobre 1999, la Société a emprunté la somme additionnelle de 200 000 $, portant intérét au taux de
10 %, remboursable mensuellement et exigible le 30 avril 2000. Selon les modalités et conditions de ce
billet a ordre, le titulaire peut, dans les six mois suivant la date d’émission, convertir chaque tranche de
1 000 $ du capital, plus les intéréts courus mais impayés, en parts de la Société. Chaque part a une valeur
de 2 $ et se compose d’une action ordinaire de catégorie A et d’un demi-bon de souscription d’actions
ordinaires. Chaque bon de souscription d’actions ordinaires entier donne le droit au titulaire d’acquérir une
action ordinaire de catégorie A a raison de 2,25 $ I’action dans les douze mois suivant le 29 octobre 1999.
Groome Capital, I’agent dans le cadre du premier appel public a I’épargne, a recu une rémunération en
especes de 20 000 $ a I’égard de I’arrangement de I’emprunt, ainsi que des options visant I’acquisition de

10 000 parts au prix de 2,00 $ avant le 30 avril 2000.

d) Premier appel public a I’épargne

Le 7 janvier 2000, la Société a déposé un prospectus provisoire aupres de la commission des valeurs
mobilieres des provinces de I’Ontario, du Québec, de la Colombie-Britannique, de la Saskatchewan, et de
I’Alberta dans le cadre d’un premier appel public a I’épargne. Aux termes de I’émission, un minimum de
1276 596 parts de la Société et un maximum de 2 127 660 parts de la Société seront offertes au public a
raison de 2,35 $ la part, se traduisant par un produit brut minimum estimé de 3 000 000 $ et un produit brut
maximum estimé de 5000 000 $ pour la Société. Chaque part se compose d’une action ordinaire de
catégorie A et d’un demi-bon de souscription d’actions ordinaires. Chaque bon de souscription d’actions
ordinaires entier donne droit au titulaire d’acquérir une action ordinaire de catégorie A a raison de 2,50 $

I’action pour une période d’un an suivant la date du prospectus définitif.

L’agent recevra une commission de 10 % du produit et une option en vue de I’acquisition de 10 % du
nombre total de parts vendues pouvant étre levées au prix de 2,35 $ par action ordinaire de catégorie A

pour une période de 24 mois suivant la date du prospectus définitif.
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NOTE 16 (suite)

Evénements postérieurs a la date du bilan

e) Prorogation de la garantie de pret et du delai d’émission d’actions ordinaires de categorie A
supplementaires

Le 5 janvier 2000, le garant, décrit a la note 16 a), a prorogé la date d’effet de la garantie du 31 décembre
1999 au 31 mars 2000.

Le 5 janvier 2000, I’ancien actionnaire de Corporation Future Beach, décrit a la note 13 b), a reporté au 31
mars 2000, la date a laquelle la Societé est tenue d’émettre 66 274 autres actions ordinaires de categorie A
si aucun premier appel public a I’épargne n’avait eu lieu au 31 décembre 1999.

NOTE 17

Incertitude découlant du probléme du passage a I’an 2000
Le passage a I’an 2000 pose un probléme parce que de nombreux systémes informatiques utilisent deux chiffres plutot
que quatre pour identifier I’année. Les systémes sensibles aux dates peuvent confondre I’an 2000 avec I’année 1900 ou
une autre date, ce qui entraine des erreurs lorsque des informations faisant intervenir des dates de I’an 2000 sont
traitées.

En outre, des problémes semblables peuvent se manifester dans des systémes qui utilisent certaines dates de I’année
1999 pour représenter autre chose qu’une date. Les répercussions du probléme du passage a I’an 2000 pourront se
faire sentir le 1 janvier de I’an 2000, ou encore avant ou aprés cette date, et, si I’on n’ y remédie pas, les
conséquences sur I’exploitation et I'information financiére peuvent aller d’erreurs mineures a une défaillance
importante des systemes qui pourrait nuire a la capacité de I’entité d’exercer normalement ses activités.

Il n’est pas possible d’étre certain que tous les aspects du probléme du passage a I’an 2000 qui ont une incidence sur
I’entité, y compris ceux qui ont trait aux efforts déployés par les clients, les fournisseurs ou d’autres tiers, seront
entiérement résolus.



ATTESTATIONS
Le 7 janvier 2000

Letextequi précéde constitue un énoncé compl et, véridiqueet clair detouslesfaitsimportantsrelatifs aux titres offerts
dans ce prospectustel que requis par la Partie 7 de laloi intitulée Securities Act (Colombie-Britannique), la Partie 8
delaloi intitulée Securities Act (Alberta), laPartie X1 dela loi intitulée Securities Act (Saskatchewan), et la Partie
XV delaloi sur lesvaleurs mobiliéres (Ontario) et des réglements d’ application aux termes des diteslois. Le présent
prospectus, tel querequis par laLoi sur lesvaleurs mobiliéres (Québec) et les reglements adoptés en vertu de cetteloi,
ne contient aucuneinformation fausse ou trompeuse susceptible d'affecter lavaleur ou le coursdestitres qui font I'objet
du placement.

CORPORATION FUTURE BEACH

(Signé)  David Lekhtman, (Signé) Mark Diamond,
Chef dela Direction Chef des finances

Au nom du conseil d’administration

(Signé)  Richard Cherney, (Signé) Kenneth Lester,
Administrateur Administrateur
PROMOTEURS
(Signé)  Mark Diamond (Signé) David Lekhtman

ATTESTATION DU PLACEUR POUR COMPTE
Le 7 janvier 2000

Au meilleur de notre connaissance et suivant les renseignements dont nous disposons, |e texte qui préceéde constitue
un énonceé complet, véridique et clair de tous les faits importants relatifs aux titres offerts dans ce prospectus tel que
requispar laPartie 7 delaloi intitulée Securities Act (Colombie-Britannique), laPartie 8 delaloi intitulée Securities
Act (Alberta), la Partie XI dela loi intitulée Securities Act (Saskatchewan), et la Partie XV delaLoi sur lesvaleurs
mobiliéres (Ontario) et les réglements respectifs adoptés en vertu de ces lois. Au meilleur de notre connaissance, le
présent prospectus, tel que requis par laLoi sur les valeurs mobiliéres (Québec) et |es réglements adoptés en vertu de
cetteloi, ne contient aucune information fausse ou trompeuse susceptible d'affecter lavaleur ou le cours des titres qui
font I'objet du placement.

GROOME CAPITAL.COM INC
Par: (Signé) Richard G. Groome

Laliste qui suit comprend le nom de toute personne ou soci été ayant un intérét, direct ou indirect, d'au moins 5 % dans
la capital de Groome Capital.com Inc: Richard G. Groome.
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