NEPTUNE

WELLNESS

Neptune Solutions Bien-étre publie une lettre a I’intention de ses actionnaires

LAVAL (Quebec), CANADA, 11 mars 2022 /| CNW Telbec — Neptune Solutions Bien-étre inc.

(« Neptune » ou la « Société ») (NASDAQ : NEPT) (TSX : NEPT), une société diversifiée et entierement
intégrée axée sur la santé et le bien-étre qui propose des marques naturelles, végétales, durables et portées
par une mission, a publié aujourd’hui la lettre suivante de la présidente du conseil d’administration de la
Société, Julie Phillips, du chef de la direction, Michael Cammarata, et du chef de la direction financiére

par intérim, Randy Weaver.
Bonjour,

Dans la foulée de I’annonce d’aujourd’hui relative au financement, nous souhaitons expliquer notre
décision de mobiliser des capitaux supplémentaires par I’entremise d’un placement direct enregistré
aupres d’un investisseur institutionnel stratégique unique axé sur les produits de consommation. Nous
sommes d’avis que cette mesure, ainsi que les modifications continues apportées a notre processus
décisionnel opérationnel et financier, augmentent les possibilités de réussite a long terme pour les

actionnaires de Neptune Solutions Bien-étre.

Situation financiere

Face a la hausse des risques géopolitiques, nous prenons les mesures nécessaires pour consolider nos
réserves de liquidités dans I’immédiat et positionner correctement notre bilan afin de financer nos
initiatives de croissance dans le cadre de notre progression vers la rentabilité. A cette fin, nous avons
exploré plusieurs solutions pour trouver un équilibre entre la nécessité d’assurer une stabilité financiere a
court terme et celle de continuer a créer de la valeur pour les actionnaires a long terme. Par conséquent,

nous avons conclu une entente définitive avec un investisseur institutionnel stratégique unique axé sur les



produits de consommation en vue de I’achat et de la vente d’actions ordinaires et de bons de souscription
préfinancés. En tenant compte de toutes les considérations, nous estimons que cette décision est dans

I’intérét supérieur de la Société et qu’elle profitera aux actionnaires a long terme.

Nous continuons également a étudier d’autres solutions de financement, notamment par emprunt. Nous
prévoyons de conclure une entente avec un ou plusieurs préteurs, ce qui permettra a la Société d’obtenir
un produit en espéces de 20 a 25 millions de dollars, qui viendra s’ajouter a notre trésorerie actuelle. Bien
gue nous ne puissions pas garantir que les négociations actuelles aboutiront a une entente, nous

entretenons actuellement des discussions positives avec plusieurs préteurs.

Moteurs de croissance

Nous demeurons enthousiastes quant aux perspectives de croissance de nos activités, qui présentent des
occasions dans nos trois principaux secteurs verticaux. Nous avons réussi notre transformation en une
société entiérement intégrée de biens de consommation courante, qui propose une variété de marques de
produits sains dans certaines des plus grandes chaines de magasins des Etats-Unis. Parallélement, nous
renforcons notre pertinence vis-a-vis des consommateurs(-trices) en cherchant a établir les bons
partenariats stratégiques pour des gammes de produits a double marque, ainsi qu’en ¢largissant notre offre

de produits dans les catégories clés du bien-étre, notamment les produits de cannabis.

Importants gains en matiére de distribution

Depuis I’acquisition d’une participation majoritaire dans Sprout Organics en février 2021, nous avons
considérablement augmenté notre offre d’aliments pour bébés et de collations pour tout-petits de marque

Sprout, tant en ligne qu’en magasin chez de grands détaillants comme Target et Walmart.

Plus t6t cette semaine, nous avons annoncé le lancement de notre gamme de suppléments Multi Omega 3-

6-9 de Forest Remedies dans plus de 340 magasins Sprouts Farmers Market aux Etats-Unis. Ce contrat de



distribution marque un autre jalon important de notre transformation de Neptune en une entreprise de

biens de consommation courante de marque a forte croissance.

Au Canada, nous continuons a assurer la distribution de nos marques de produits de cannabis Mood Ring
et PanHash. Nous vendons désormais nos produits dans plus de 1 300 magasins, comparativement a un
peu plus de 1 000 magasins au trimestre précédent. Cela représente un peu plus de 55 % des magasins des

quatre territoires ou nous exercons nos activités.

Partenariats stratégiques

Le mois dernier, nous avons présenté a Walmart une collaboration inédite entre Sprout Organics et la
célebre plateforme de divertissement pour enfants CoComelon. Trés bien accueillie, cette gamme de
produits a double marque est maintenant offerte sur Walmart.com et le sera dans 900 magasins Walmart
le mois prochain. A la suite de ce lancement, Sprout Organics vend désormais ses produits aux principaux
détaillants d’aliments biologiques pour bébés aux Etats-Unis, ce qui représente environ 90 % du marché

global.

Elargissement des catégories

Nous continuons a introduire de nouveaux formats de produits trés demandés pour répondre aux besoins
croissants des consommateurs et consommatrices de cannabis. Depuis le lancement de notre gamme de
joints préroulés Mood Ring en Alberta et en Ontario, Neptune propose désormais une offre dans chaque

catégorie importante de produits de cannabis du marché canadien, en plein essor.

Investir dans nos perspectives
Iy a six mois, nous avons procédé a un examen stratégique et effectué des changements importants afin
de devenir une entreprise rentable et diversifiée de biens de consommation courante. Ces mesures ont pris

effet et nous commencons a en voir les résultats. Nous venons d’enregistrer notre premier trimestre de



marges brutes positives depuis la transition vers un modele axé sur les biens de consommation courante.
Nous avons également connu notre quatriéme trimestre consécutif de croissance séquentielle des produits.

Nous prévoyons que ces tendances positives se poursuivront au cours de I’exercice 2023.

Nous sommes trés enthousiastes quant a ce que I’avenir réserve a Neptune Solutions Bien-étre — et nous
joignons le geste a la parole. L équipe de haute direction de Neptune, y compris le conseil, a récemment
acheté plus d’un million d’actions ordinaires sur le marché public, ce qui renforce notre confiance dans la

direction que nous prenons.

Bien que le marché mondial puisse étre instable en période de turbulence, nous prenons des mesures pour
nous assurer que nous restons bien positionnés pour mettre en ccuvre notre plan annoncé : contréler nos
colts tout en poursuivant des occasions de croissance €levée avec nos marques dans les catégories

Aliments et boissons, Cannabis et Soins personnels et de beauté.

Julie Phillips Michael Cammarata Randy Weaver

Présidente du conseil Chef de la direction Chef de la direction financiére par intérim

A propos de Neptune Solutions Bien-étre inc.

Ayant son siege social a Laval (Québec), Neptune est une société diversifiée dont la mission est de
redéfinir la santé et le bien-étre. Neptune se consacre a 1’élaboration d’un portefeuille de produits de
consommation courante a la fois abordables et haut de gamme qui répondent aux tendances intemporelles
et a la demande du marché pour des marques naturelles, végétales, durables et portées par une mission.
La Société dispose d’une infrastructure de chaine d’approvisionnement trés flexible et peu colteuse qui
peut étre étendue afin de s’ajuster rapidement a la demande du marché et de commercialiser de nouveaux
produits par I’intermédiaire de ses détaillants partenaires et de ses plateformes de commerce électronique.
Pour plus de renseignements, veuillez visiter le site https://neptuneweliness.com/.

Avis de non-responsabilité — Régle d’exonération — Enoncés prospectifs

Les énoncés prospectifs contenus dans ce communiqué de presse comportent des risques connus et
inconnus, des incertitudes et d’autres facteurs qui peuvent faire en sorte que les réalisations, le rendement
ou les résultats réels de Neptune Solutions Bien-étre difféerent substantiellement des réalisations, du
rendement ou des résultats futurs exprimés ou sous-entendus par ces enoncés prospectifs.


https://neptunewellness.com/

Ni Nasdaq ni la Bourse de Toronto n’acceptent quelque responsabilité que ce soit quant a la véracité ou a
[’exactitude du présent communiqué.

Personne-ressource pour les médias :
media@neptunecorp.com

Jessica Adkins, vice-présidente principale, Communications d’entreprise
Neptune Solutions Bien-&tre inc.
J.adkins@neptunecorp.com

Personnes-ressources pour les investisseurs :

Morry Brown, vice-président, Relations avec les investisseurs
Neptune Solutions Bien-&tre inc.

m.brown@neptunecorp.com

Valter Pinto ou Nick Staab
KCSA Strategic Communications
neptune@kcsa.com

212 896-1254
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