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山东联合化工股份有限公司 

关于全资子公司江西合力泰科技有限公司与广州奥

翼电子科技有限公司签订《战略合作协议》及公司股

票复牌的公告 

 

本公司全体董事、监事、高级管理人员保证公告内容的真实、准确和完整， 

并对公告中的虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏承担责任。 

 

特别提示: 

    鉴于公司拟筹划重大事项已经确定, 公司全资子公司江西合力泰科技有限

公司与广州奥翼电子科技有限公司于2014年4月25日签订了《战略合作协议》,

公司股票于 2014 年 4 月 28 日开市起复牌。 

 

一、《战略合作协议》概述 

鉴于江西合力泰科技有限公司（以下称“江西合力泰”）为山东联合化工股

份有限公司（以下称“公司”或者“本公司”）全资子公司，主要生产和销售

TN/STN-LCD 及 LCD 模组、TFT 显示模组、电容式触摸屏、触控显示一体化模组、

智能穿戴等产品，并自己具备行业上下游产业链的核心生产部门。 

广州奥翼电子科技有限公司（以下称“广州奥翼”）为全球范围内为数不多

能量产电子纸膜片的其中一家，其拥有 100 多项独立自主的专利和完整的知识产

权体系及电子纸膜片的生产能力。 

江西合力泰和广州奥翼基于业务互补和合作的需要，为实现共赢，双方利用

各自的优势，合作生产电子纸显示模组产品，并利用双方的全球销售渠道进行大

规模普及推广，成为电子纸显示屏战略合作联盟。双方于 2014 年 4 月 25 日签署

了《战略合作协议》（以下简称“合作协议”）。 

合作协议的签订为双方在以下领域的合作奠定了基础：（1）双方发挥各自优



 

势，广州奥翼专注电子纸的生产和研发，江西合力泰利用其生产和规模优势，生

产出有市场竞争力的电子纸模组产品；（2）广州奥翼只出售电子纸产品给江西合

力泰，同时江西合力泰利用自己的全球销售网络进行推广，双方成为战略联盟；

（3）未来双方可以考虑多种形式的股权合作。 

 

二、合作对方基本情况 

1、公司注册名称：广州奥翼电子科技有限公司 

2、注册地址：广州市南沙区西部工业区伟立路 3号 B栋第一层、二层 

3、法定代表人：李锦华 

4、主要经营范围：研发、设计、生产 TFT-LCD、PDP、OLED、FED(含 SED)

平板显示屏、电泳显示电子纸及显示屏，销售本公司产品（经营范围涉及法律、

法规禁止经营的不得经营，涉及许可经营的凭许可证经营）。 

5、注册资本：809.2369 万美元 

6、公司类型：有限责任公司（中外合资） 

7、2013 年末财务指标 

总资产：111,064,536.26 人民币元 

净资产：84,264,427.05 人民币元 

销售收入：57,359,821.55 人民币元 

8、主要股东：陈宇、软银亚洲基础设施基金公司（SAIF）、鸿海集团、融捷

投资控股集团有限公司、深圳市南桥股权投资基金合伙企业（有限合伙） 

公司与广州奥翼之间不存在任何关联关系，上述战略合作协议拟定的事项不

构成关联交易。 

公司本次拟于广州奥翼进行的相关合作事项不构成《上市公司重大资产重组

管理办法》规定的重大资产重组。 

 

三、战略合作协议主要内容 

1、合作目标： 



 

基于双方的战略合作的基础，江西合力泰针对广州奥翼的电子纸显示模组产

品特性投资生产厂房、设备、人员并进行生产和销售，广州奥翼按照步骤逐步将

客户转移到江西合力泰，最终广州奥翼只进行电子纸的生产及研发，且只提供给

江西合力泰，江西合力泰生产成电子纸模组产品自行进行销售。 

2、合作范围和内容： 

（1）第一阶段：2014 年 4 月至 2014 年 7 月，江西合力泰建立满足广州奥

翼电子纸模组产品所需产能的产线，产线建成后，在广州奥翼现有其他电子纸模

组供应商的同等条件下，广州奥翼将目前所有电子纸模组全部外发由江西合力泰

生产。同时除客户指定使用的电子纸以外，江西合力泰只对广州奥翼采购电子纸

并生产成电子纸模组进行销售。具体合作模式根据客户归属不同，分为以下两种

模式： 

对于广州奥翼的原有客户，具体合作形式为 A模式： 

①广州奥翼接到其客户电子纸模组产品订单，将订单下给江西合力泰，同时

江西合力泰向广州奥翼采购配套本次订单的电子纸产品； 

②江西合力泰外购和自产除电子纸以外的其他生产材料，并生产出符合要求

的电子纸模组产品； 

③江西合力泰将电子纸模组产品销售给广州奥翼； 

④广州奥翼把电子纸模组产品销售给其客户，交付订单； 

对于江西合力泰的客户，具体合作形式为 B模式： 

①江西合力泰接到客户电子纸模组产品订单，向广州奥翼采购配套本次订单

的电子纸产品； 

②江西合力泰外购和自产除电子纸以外的其他生产材料，并生产出符合要求

的电子纸模组产品； 

③江西合力泰将电子纸模组产品销售给客户，交付订单； 

（2）第二阶段：2014 年 8 月后，在完成第一阶段合作基础上，广州奥翼只

保留其现有电子书产品的 15 家客户采用 A 模式外，其余客户都转为江西合力泰

的客户，采用 B模式合作。 



 

（3）第三阶段：在在双方达成一致的前提下，广州奥翼保留的 15 家客户也

全部转为江西合力泰客户，采用 B模式合作。前两阶段完成的基础上，为进一步

提升战略合作关系及战略互信，双方可以考虑多种形式的股权合作。 

3、后续工作： 

（1）战略合作协议为双方合作的基础，具体产品的价格和支付方式由双方

本着战略合作的前提，根据订单的具体情况，再签订具体协议。 

（2）双方同意将不断开展研发、生产、业务部门之间的交流，发挥各自比

较优势，致力于合作生产出有竞争优势的电子纸模组产品。 

4、先决条件： 

（1）合作范围和内容中的第（1）条和第（2）条在本协议签署后立即生效； 

（2）合作范围和内容中的第（3）条的股权合作需根据未来双方拟定方案，

在履行相关程序后，并报主管机关批准或核准后方能实施。 

 

四、交易的目的 

基于双方共同看好电子纸类产品在智能穿戴、电子阅读器方面未来的发展潜

力，强强联合、致力于联合打造智能穿戴、电子阅读器的触控、显示模组从研发、

生产到销售的产业链。借助广州奥翼为全球范围内为数不多能量产电子纸的企业

之一的优势，借助合力泰在模组生产领域的经验，共同开拓市场。 

 

五、对公司的影响 

本合作协议的执行，对公司的影响会带来以下积极的作用： 

1、协议签署后，在同等条件下，广州奥翼将目前所有电子纸显示模组全部

外发江西合力泰生产。随着合作的顺利推进，广州奥翼将其电子纸模组业务直接

转移到江西合力泰，可以增加江西合力泰销售收入； 

2、通过本次战略合作，江西合力泰通过和广州奥翼联盟，得到了广州奥翼

电子纸的产能支持，对扩大江西合力泰在智能穿戴和电子阅读器领域的行业地位

有积极的作用。 

 

六、风险提示 



 

本次签署的《战略合作协议》的具体实施要取决于： 

1、江西合力泰是否能按时建立生产线、招聘员工满足广州奥翼的模组生产

需求； 

2、双方在合作过程中对具体每笔订单的无法顺利履行； 

3、技术变迁加快，电子纸产品不成为市场主流应用产品； 

4、公司将根据未来合作的进展情况，履行相应的审批程序和信息披露义务。 

 

七、备查文件 

1、双方签署的《战略合作协议》。 

 

特此公告。 

 

山东联合化工股份有限公司 

                                              董事会 

二〇一四年四月二十六日 

 




