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第一节 项目概况 

一、 项目背景 

深圳市迪威视讯股份有限公司（以下简称“迪威视讯”或“公

司”）是国内的领先的具备自主创新能力的专网视频通讯解决方案

提供商，主要为政府、公安等专网用户提供定制化的视频通讯综合

解决方案，包括相关软硬件产品的研发、制造及相关技术服务。公

司具有视频会议相关的多项专利和软件著作权，以及相关资质，曾

经承担过全国党政、全国人大、中组部、中纪委、中宣部会议电视

骨干网工程，以及中国电信、中国网通集团会议电视骨干网等多个

国家级重要项目，具备在该领域上的雄厚的技术实力和优势，以及

全系列自主知识产权的视频会议产品研发、生产和销售能力。 

公司自成立以来一直致力于自主创新，通过在专网视频通讯行

业的专注发展和经验积累，通过充分挖掘、理解和引导专网行业客

户的需求，逐步成长为国内领先的专网视频通讯综合解决方案提供

商。 

2002 年，公司推出业内领先的基于 MPEG2 的 4CIF 清晰度视频

通讯系列产品，并成功中标由中国电信总体承建的党政视频通讯骨

干网；2006 年，公司推出“VAS 视讯政务应用系统”，进而在全国

人大、中组部、中宣部、中纪委、华光通信局等系统得到广泛应用，

推动了我国政府专网视频通讯应用的发展；2007 年，公司推出结

合视频资源统一管理、多模视频传输、应急视频指挥、图像智能分

析等于一体的“SIAP 统一视频管理应用系统”，该系统一经推出即



迪威视讯超募资金增资子公司可行性分析报告 

2 

迅速在公安市场得到大量应用，并使得公司在 2007 年公安专网视

频通讯细分市场占有率快速攀升至首位；2008 年，公司受华光通

信局委托为其定制开发“新一代广播级高清视频通讯系统”，该系

统采用最新的视频通讯技术，在充分考虑与满足华光通信局专网应

用需求的基础上具有低延时、高清晰度等系列优点。该系统推出后，

进一步巩固了公司在政府视频通讯高端市场的突出领先地位。 

公司针对华光通信局的需求而进行的“新一代广播级高清视频

通讯系统”成功的研发，意味着公司将取得华光通信局全国骨干网

和二三级网的升级工程绝大部分份额，预计有 6-8 亿的市场空间，

而且可扩展到占有相关部委和高端行业升级的大部分市场。 

迪威视讯的经营模式为“哑铃型”，即公司业务重在研发与销

售及服务，而中间环节的生产除了少数核心产品外，基本采用外包

方式，此种经营模式使得公司将资源投入到最能提升竞争力能力及

盈利能力的业务环节，对公司初期的发展起到了很大的促进作用。

随着专网视频通讯行业发展，对公司产品的需求也持续扩大，公司

当前的生产外包模式有可能不能及时的响应市场对公司产品的需

求；同时，公司的客户均为视频通讯行业的高端客户，客户对公司

的产品质量与服务要求都非常高，这就要求公司必须作到产品品质

优秀、交货周期短、服务响应及时周到。 

为了更好满足华光通信局及相关高端视频通讯市场对高清视

频通讯产品及解决方案的需求，扩大产能，严控品质，提升服务，

公司决定扩大高清视频通讯核心产品的研发、设计与生产，特别是
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在新一代广播级高清视频会议产品与解决方案的研发与生产。此举

必将大力推动公司的核心竞争力与竞争地位的提升。 

二、 项目简介 

深圳市迪威视讯股份有限公司增加全资子公司深圳市迪威新

软件技术有限公司注册资本金人民币 3500 万元，用于新一代广播

级高清专网视频通讯技术开发及核心产品的生产、销售。 

三、 项目主体 

１、 投资主体 

公司名称：深圳市迪威视讯股份有限公司 

公司住所：深圳市高新区北区新西路 2 号 2 栋第四层、第五层 

注册资本：4448 万元 

法定代表人：季刚 

经营范围：通讯设备、通讯软件及系统集成的技术开发、生产、

销售；自有通讯设备的租赁及相关技术服务。 

公司成立于 2001 年 9 月 21 日，自公司成立以来，就专注与国

内专网视频通讯产品与解决方案的研发与生产，经过近十年的发

展，公司已经发展成国内领先的具备自主知识产权与自主创新能力

的专网视频通讯解决方案提供商，主要为政府、公安等专网用户提

供定制化的视频通讯综合解决方案，包括相关软硬件产品的研发、

制造及相关技术服务。 

公司是深圳市首批国家级高新技术企业、深圳软件百强企业、

深圳市自主创新百强中小企业，曾参与公安部、华光通信局、国家
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广电局等部门关于视频通讯技术标准的论证与制定。 

２、 增资企业简介 

深圳市迪威新软件技术有限公司（下称“迪威新软件“）成立

于 2004 年 12 月 17 日，当前注册资本与实收资本均为 300 万元，

公司法定代表人为汪沦，注册地址为深圳市南山区高新北西路 2 号

2 栋 5 楼 504-506 号。迪威视讯持有迪威新软件 100%的股权。 

迪威新软件是迪威视讯公司下设专门从事专网视频通讯的核

心技术与软件开发的全资子公司。迪威新软件经过多年的积累，开

发出一系列视频通讯专利技术和核心技术，包括：会议电视系统的

回声处理方法 ZL200610149028.7、一种会议电视系统的语音激励

控制方法 200710123691.4、一种会议电视的 NAT 穿越系统和方法

200810241840.1、数字视频处理技术、网络通讯技术等等。 

 

第二节 投资方案 

 

一、 预计投资总额 

本次拟增资金额为人民币 3500 万元，迪威视讯占增资完成后

的迪威新软件 100%股权。 

二、 资金来源 

本项目投资资金为人民币 3500 万元，资金来源为迪威视讯首

次公开发行人民币普通股（A 股）所得的超募资金。 

三、 增资方案 
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迪威视讯拟向迪威新软件注资人民币 3500 万元，用于增加迪

威新软件的注册资本，本资增资完成后，迪威新软件的注册资本由

300 万元变更为 3800 万元，其股权 100%由迪威视讯持有。 

迪威新软件在增资后，将大力发展新一代广播级高清视频通讯

产品及解决方案的研发与生产，扩大产能，提升服务，抢占高清视

频通讯市场份额。 

 

第三节 项目实施的必要性与可行性 

 

一、 项目实施的必要性 

１、 视频会议系统向高清发展是行业必然趋势 

视频会议系统是通过网络通信技术来实现的虚拟会议，使在地

理上分散的用户可以共聚一处，通过图形、声音等多种方式交流信

息，为用户提供了电子白板、网页同步、程序共享、演讲稿同步、

虚拟打印、文件传输等丰富的会议辅助功能，能够全面满足远程会

议、资料共享、协同工作、异地商务、远程培训以及应急指挥等各

种需求，从而为用户提供高效快捷的沟通新途径，有效降低用户的

运营成本，提高效率。 

根据相关数据统计显示，在人类的通信与交流当中，有效性信

息 50%—60%依赖于面对面的视觉效果，。随着社会的以展与进步，

人们对信息交流的及时性、准确性和全面性不断提出更高要求，高

质量的沟通要求会使用更为丰富、生动的视讯通信方式，传统的视
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频设备不能满足要求，传统的视频会议设备在使用时，图像延迟、

抖动，甚至语音不详，从而使得视频会议效率大大降低。视频会议

应体现的高效、高质功能被弱化，这无疑将会对其发展应用造成相

当大的阻碍。 

随着视频会议技术的飞速发展，行业用户对视频会议的画质呈

现也提出了更高的要求，如实况转播、产品设计会议、远程医疗、

远程教育等应用领域都需要非常高清的画质，因此催生了像科研、

法院、公安机关等单位对视频会议系统画质的超高要求，而传统的

标清的视频会议系统显然已经无法满足这些用户的需要。鉴于行业

发展的需求，高清视频通讯是必然的要求。 

２、 视频会议系统向高清发展是市场竞争的必然要求 

视频会议系统在中国已经有二十多年的发展历史，最初由于受

限于技术、网络、价格等多种因素的影响，市场规模较小。随着通

讯技术的快速发展、通讯基础设施的大力建设，曾经限制视频通讯

行业发展的因素逐渐解除，视频会议系统清晰度经历了由 CIF 向标

清再向高清的发展。 

在国外，早在 2005 年 10 月，美国 LIFESIZE 率发布了首款高

清视频通信系统，拉开发高清视频应用的序幕，随后各大厂商纷纷

出手，2006 年 8 月，TANDBERG 推出针对商务和个人的通信高清视

频会议系统，涵盖了、大型会议、基础设施、管理平台等各个方面；

宝利通则于 2006 年 11 月份推出了高清产品 HDX9000 系列，实现了

真正的标准 720P 高清视频。 
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与国外相比，国内高清会议市场相对滞后。近年来，国内视频

通讯领域领先厂商，包括迪威视讯、中兴通讯、华为、科达等相继

推出高清视频通讯产品及解决方案，并迅速的抢占国内市场。 

当前,1080P高清晰度的应用在行业内还没有开始大规模普及，

特别是在大规模、复杂应用的视频通讯领域，但是市场需求井喷在

即，市场竞争者纷纷推出 1080P 高清视频产品及解决方案，以期未

来在高清视频通讯领域占有一席之地。 

３、 公司规模扩张必然要求 

随着视频通讯市场需求的持续扩大，迪威视讯作为行业领先厂

商，未来市场对其产品的需求必然后呈现持续快速的增长。面对未

来的快速增长，迪威视讯当前的“哑铃型”经营模式在生产能力上

不能满足未来市场对公司产品的需求量与交货周期，故当前需要扩

充产能，应对未来市场对公司产品的需求。 

４、 受托研发项目的大规模布署要求 

2008 年我公司接受华光通信局委托研发“新一代广播级高清

视频通讯系统”，此系统研发已经完成并通过了华光通信局的测试

与验收，当前正在北京、海南等地进行大规模联网测试，测试完成

后，华光通信局将对其全国骨干网络、二三级网络进行升级，大规

模部署新一代广播级高清视频通讯系统。 

华光通信局的专网视频改造工程对高清视频通讯系统产品与

解决方案的市场需求约为 6-8 亿元，基于我公司与华光通信局在新

一代广播级高清视频通讯系统上的合作关系，未来迪威视讯将作为



迪威视讯超募资金增资子公司可行性分析报告 

8 

华光通信局的高清视频通讯设备与解决方案的主要供应商，满足华

光通信局全国骨干网及二三级网络升级改造对高清视频通讯产品

与解决方案需求。 

鉴于与华光通信局的合作的需要，本项目的实施是非常必要

的。 

二、 项目实施的可行性 

１、 党政高清视频通讯需求为项目提供了市场基础 

受视频会议技术的成熟、互联网的普及、网络资费的不断下降

以及受政府 3～4 级网市场启动和企业市场快速增长等利好因素的

刺激，中国视频会议市场进入了稳定的加速增长阶段。根据计世资

讯的数据，2005 年-2009 年，我国政府行业专网视频通讯市场年均

增长率达到 23%，至 2009 年，市场规模达到 11.51 亿元。 

2005 年-2009 年政府行业专网视频通讯市场规模 

 

未来五年，随着高清视频会议产品价格的不断下降，将刺激高
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清视频会议产品的市场份额增大；此外，高清视频会议产品日益成

熟，与标清产品的兼容性不断提高，也在一定程度上加快了标清产

品更新换代的步伐。 

2010 年-2014 年政府行业专网视频通讯市场规模 

 

计世咨询预测，2011 年-2014 年，我国政府行业的视频通讯市

场增长率将维持 22.5％左右的区间，到 2014 年，政府行业视频通

讯市场的容量预计达到 32.07 亿元人民币。 

高清视频通讯市场的快速增长及市场容量的急剧的扩大，为本

项目的实施提供了稳固的市场需求基础。 

２、 国家政策提供了有利机会 

在专网视频通讯市场，信息安全是产品及解决方案采用时必须

考虑的重要因素，特别是党政、公检法、边防、大型国企等细分市

场，由于涉及国家机密或者行业机密，对信息安全有着极高的要求。

基于确保国家安全和行业安全的角度，我国部分专网视频采购明确

倾向于国产产品，国际厂商几乎没有可能直接进入该部分专网视频
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通讯市场，这导致了国内专网视频通讯厂商一统党政、公安、边防

等主要的视频通讯市场的局面。 

３、 行业优势地位提供竞争保证 

迪威视讯在国内专网视频通讯领域有着较高的知名度，特别是

在党政专网视频通讯市场，迪威视讯与华为、中兴共同名列前三甲。 

2007 年-2009 年政府行业专网视频通讯品牌结构 

 

资料来源：北京时代计世资讯有限公司 

迪威视讯作为国内专网视频通讯领域知名厂商，在专网视频通

讯领域与全国党政、全国人大、中组部、中纪委、中宣部、中国电

信、中国网通集团有着紧密的合作，承担多个国家级重要项目，与

各部门有着良好的合作关系，在未来党政的高清视频会议系统的改

造中有较明显的竞争优势。 

４、 公司技术持续进步提供了有力支持 

迪威视讯自公司成立以来，高度重视视频通讯技术的研发并持
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续的进行研发投入，取得9项专利（另有6项专利权申请已获受理），

拥有 12 项软件著作权和 20 项已登记注册的软件产品。这些专利及

软件著作权涵盖：1080P 视频压缩解压技术、音频压缩解压技术、

1080P 视频信号数模转换技术、1080P 信号接口技术、1080P 图像

缩放叠加技术、基于国际标准的协议栈技术、回声抵消技术、反向

复用技术、数字图像处理技术、聚焦算法、云台控制等等。 

上市后，迪威视讯继续在研发上进行大力度的投入，确保公司

在视频通讯行业内的技术领先优势，持续提升公司核心竞争力。 

５、 公司的上市提供了财务保障 

迪威公司于 2011 年 1 月在深交所创业板上市。公司的上市极

大的提升公司的知名度与品牌形象，同时也为本项目及公司的后续

研发、生产、营销提供了资金保障，使得公司有能力扩大产能，更

好的服务于专网视频通讯客户。 

 

第四节 项目效益分析 

 

一、 项目资金用途分析 

迪威视讯拟注资人民币 3500 万元，用于增加迪威新软件的注

册资本。该笔资金注入后，迪威新软件将进行如下使用： 

序号 资金用途 金额（万元） 

1 增加研发人员、购置基础软件及无形资产 650 

2 扩充、更新产品组装与检测设备 830 

3 增加营运资金 2020 

 合计 3500 
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二、 未来经营指标预测 

项目实施后，迪威新软件的产能将有较大幅度的提升，预计未

来五年迪威新软件因本项目实施而带来的销售收入及利润增长额

如下（单位：万元）： 

项目\年度 2011 年 2012 年 2013 年 2014 年 2015 年 

一、营业收入 4820.00  7055.00  9540.00  10350.00  11300.00  

减：   营业成本 1928.00  2963.10  4197.60  5175.00  6215.00  

营业税金及附加 24.10  35.28  47.70  51.75  56.50  

销售费用 723.00  1058.25  1526.40  1759.50  1921.00  

管理费用 482.00  846.60  1335.60  1656.00  1808.00  

财务费用 48.20  70.55  95.40  103.50  113.00  

二、 营业利润 1614.70  2081.23  2337.30  1604.25  1186.50  

加：营业外收入 200.00  220.00  242.00  266.20  292.82  

减：营业外支出 50.00  55.00  60.50  66.55  73.21  

三、利润总额 1764.70  2246.23  2518.80  1803.90  1406.12  

减：所得税费用 264.71  336.93  377.82  270.59  210.92  

四、净利润 1500.00  1909.29  2140.98  1533.32  1195.20  

三、 投资收益分析 

根据上述的经营指标的预测可以得出，本项目的静态投资回收

期约 2.04 年，投资回收期较短；项目内部报酬率约为 39%，投资

收益率较高。 

 

第五节 项目风险分析 

 

一、 党政高清视频通讯系统部署减缓的风险 

本项目所提供的产品与解决方案主要面向党政细分市场。因此

本项目对党政行业的信息化建设投入力度依赖程度较高，如果党政

行业对信息化建设的投资规模大幅下降，则会对本项目的盈利能力
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产生实质性的不利影响。 

迪威视讯为华光通信局开发的“新一代广播级高清视频通讯系

统”当前正在北京、海南等地进行大规模的组网测试，组网测试完

成后，华光通信局将在启动其全国骨干网及二三级网络的升级改造

工作。华光通信局的新一代广播级高清视频系统的部署与改造计划

对高清视频通讯产品的需求量大，需求持续的周期也较长，迪威视

讯与华光通信局的良好合作基础将有效降低本项目的实施风险。 

凭借本项目的技术及市场优势，在满足华光通信局的视频通讯

需求同时，未来将进一步积极拓展包括公安、教育、能源、交通等

行业市场，降低对党政视频通讯市场的依赖程度，进一步降低本项

目的市场需求风险。 

二、 市场竞争加剧的风险 

专网视频通讯市场良好的发展前景可能会吸引了更多的新厂

商进入，同时外资视频通讯设备厂商也可能通过并购内资专网视频

通讯厂商而曲线进入国内专网视频通讯市场，这将对迪威视讯市场

拓展及盈利能力形成一定的影响。 

迪威视讯作为行业内的领先企业，在保持技术、品牌、经验、

服务等优势下，将进一步加强研发与市场开拓的力度，保证公司在

行业内的领先优势。 

三、 技术风险 

专网视频通讯作为信息技术的一个分支，包含了计算机通信、

视音频编解码、网络传输与控制、视频通讯中间件、信息安全、自
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动化控制等多项专业性很强的高新技术，这些均是信息技术发展的

前沿领域，因此，技术演进的速度较快。伴随信息技术领域中各种

新技术的涌现，专网视频必须及时掌握并应用这些创新技术，以更

好的服务于客户。 

如果公司不能准确的把握行业技术的发展趋势，在技术研发和

产品开发方向的决策上发生重大失误，或不能及时将新技术运用于

产品开发和升级，将可能使公司的技术优势和市场优势遭到削弱。 

四、 经营管理风险 

本项目投资后，公司人员规模及管理复杂度会相应提升，这需

要公司在资源整合、市场开拓、产品研发、生产管理、财务管理、

内部控制等诸多方面进行及时有效的调整。如果公司不能适应规模

迅速扩张的需要，组织模式和管理制度不能随着公司规模的扩大而

及时调整、完善，将削弱公司的市场竞争力，导致管理风险上升。 

 

第六节 报告结论 

 

综合以上分析，迪威视讯成功上市后，品牌影响和资本实力跨

上了一个新台阶，对全资子公司迪威新软件进行增资，符合公司的

发展战略。本投资项目立足于公司主营业务，致力于提升公司明星

产品的品质与产能，更好的服务于公司高端客户，项目投资回收期

短，投资收益率较高。 

迪威新软件作为公司的全资子公司，其业务的发展有助于提升
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公司的整体业绩，提高公司的产品市场占有率、竞争力和盈利能力，

风险可控。 

通过综合评估，我们认为本项目投资具有良好的可行性。 

 


