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证券代码：300206                           证券简称：理邦仪器                           公告编号：2012-013 

深圳市理邦精密仪器股份有限公司 2011 年年度报告摘要 

§1 重要提示 

1.1 本公司董事会、监事会及其董事、监事、高级管理人员保证本报告所载资料不存在任何虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性负个别及连带责任。 

本年度报告摘要摘自年度报告全文，报告全文同时刊载于巨潮资讯网。投资者欲了解详细内容，应当

仔细阅读年度报告全文。 

1.2 公司年度财务报告已经信永中和会计师事务所有限责任公司审计并被出具了标准无保留意见的审

计报告。 

1.3 公司负责人张浩、主管会计工作负责人祖幼冬及会计机构负责人(会计主管人员)林静媛声明：保

证年度报告中财务报告的真实、完整。 

§2 公司基本情况 

2.1 基本情况简介 

股票简称 理邦仪器 

股票代码 300206 

上市交易所 深圳证券交易所 

2.2 联系人和联系方式 

 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 祖幼冬 张荣格 

联系地址 
深圳市南山区蛇口南海大道 1019 号南山医疗器

械园 B 栋三楼 

深圳市南山区蛇口南海大道 1019 号南山医疗器

械园 B 栋三楼 

电话 0755-26851437 0755-26851437 

传真 0755-26850550 0755-26850550 

电子信箱 IR@edan.com.cn IR@edan.com.cn 

§3 会计数据和财务指标摘要 

3.1 主要会计数据 

单位：元 

 2011 年 2010 年 本年比上年增减（％） 2009 年 

营业总收入（元） 375,294,090.31 320,608,955.88 17.06% 228,922,673.04 

营业利润（元） 54,743,093.46 67,280,958.06 -18.64% 44,561,429.25 

利润总额（元） 64,759,593.97 73,736,622.79 -12.17% 51,449,519.60 
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归属于上市公司股东

的净利润（元） 
59,185,785.75 66,015,910.29 -10.35% 45,906,524.27 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润（元） 

53,922,202.97 63,161,187.15 -14.63% 42,648,817.86 

经营活动产生的现金

流量净额（元） 
44,101,259.41 65,511,595.21 -32.68% 47,878,611.61 

 2011 年末 2010 年末 
本年末比上年末增减

（％） 
2009 年末 

资产总额（元） 1,186,285,094.90 265,930,526.34 346.09% 199,366,662.88 

负债总额（元） 47,542,732.57 48,461,883.59 -1.90% 47,177,380.68 

归属于上市公司股东

的所有者权益（元） 
1,137,322,758.72 214,997,998.43 428.99% 152,189,282.20 

总股本（股） 100,000,000.00 75,000,000.00 33.33% 53,256,632.00 

3.2 主要财务指标 

 2011 年 2010 年 本年比上年增减（％） 2009 年 

基本每股收益（元/股） 0.65 0.88 -26.14% 0.61 

稀释每股收益（元/股） 0.65 0.88 -26.14% 0.61 

扣除非经常性损益后的基本

每股收益（元/股） 
0.59 0.84 -29.76% 0.57 

加权平均净资产收益率（％） 7.14% 35.65% -28.51% 34.07% 

扣除非经常性损益后的加权

平均净资产收益率（％） 
6.51% 34.10% -27.59% 31.65% 

每股经营活动产生的现金流

量净额（元/股） 
0.44 0.87 -49.43% 0.90 

 2011 年末 2010 年末 
本年末比上年末增减

（％） 
2009 年末 

归属于上市公司股东的每股

净资产（元/股） 
11.37 2.87 296.17% 2.86 

资产负债率（％） 4.01% 18.22% -14.21% 23.66% 

3.3 非经常性损益项目 

√ 适用 □ 不适用 

单位：元 

非经常性损益项目 2011 年金额 附注（如适用） 2010 年金额 2009 年金额 

非流动资产处置损益 -8,013.65  501.45 -94,178.47 

计入当期损益的政府补助，但与公司正常经

营业务密切相关，符合国家政策规定、按照

一定标准定额或定量持续享受的政府补助除

外 

5,601,005.00  2,888,580.00 3,536,984.20 

除上述各项之外的其他营业外收入和支出 599,458.98  480,387.32 411,473.55 

所得税影响额 -928,867.55  -514,745.63 -596,572.87 

合计 5,263,582.78 - 2,854,723.14 3,257,706.41 
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§4 股东持股情况和控制框图 

4.1 前 10 名股东、前 10 名无限售条件股东持股情况表 

单位：股 

2011 年末股东总数  18,756 
本年度报告公布日前一个月末股东总

数  
18,178 

          前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例（%） 持股总数 
持有有限售条件股份

数量 

质押或冻结的股份数

量 

张  浩 境内自然人 20.86% 20,861,224 20,861,224  

谢锡城 境内自然人 19.07% 19,071,694 19,071,694  

祖幼冬 境内自然人 17.88% 17,881,049 17,881,049  

SBCVC COMPANY 

LIMITED 
境外法人 5.78% 5,782,109 5,782,109  

MATRIX PARTNERS CHINA 

I HONG KONG LIMITED 
境外法人 3.85% 3,849,987 3,849,987  

WI HARPER INC FUND VI 

HONG KONG LIMITED 
境外法人 3.85% 3,849,987 3,849,987  

深圳市鹏邦投资股份有限公

司 

境内非国有法

人 
3.70% 3,703,950 3,703,950  

国都证券有限责任公司 国有法人 0.50% 500,000   

东北证券股份有限公司 
境内非国有法

人 
0.50% 500,000   

中国银行－嘉实主题精选混

合型证券投资基金 

境内非国有法

人 
0.24% 235,033   

          前 10 名无限售条件股东持股情况 

股东名称 持有无限售条件股份数量 股份种类 

国都证券有限责任公司 500,000 人民币普通股 

东北证券股份有限公司 500,000 人民币普通股 

中国银行－嘉实主题精选混合型证券投资基

金 
235,033 人民币普通股 

中国银行－华夏行业精选股票型证券投资基

金(LOF) 
196,889 人民币普通股 

潞安集团财务有限公司 186,222 人民币普通股 

高安国 126,000 人民币普通股 

邹友坤 113,300 人民币普通股 

中信建投证券有限责任公司客户信用交易担

保证券账户 
110,686 人民币普通股 

濮洁 109,300 人民币普通股 

国海证券－中信－国海收益精选集合资产管

理计划 
106,568 人民币普通股 

上述股东关联关系或一致行

动的说明 

张浩、谢锡城、祖幼冬三人为公司一致行动人及实际控制人； 

公司未知上述其他股东是否存在关联关系或一致行动关系。 
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4.2 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

 

§5 董事会报告 

5.1 管理层讨论与分析概要 

一、报告期内公司经营情况的回顾 

（一）总体经营情况 

2011 年是公司发展的里程碑之年，在公司第一届董事会的领导下，公司于 2011 年 4 月 21 日成功登陆创业板，上市成功不仅

给公司带来了发展的机遇，同时也对管理团队提出了更高的要求。2011 年公司围绕既定的发展战略，致力于研发中心扩建、

营销网络扩建及品牌运营建设、生产平台扩建及信息化平台建设，以求公司在中长期内稳健发展。 

2011 年，由于国家采取了紧缩的货币政策，地方政府减少了大规模集中采购项目，报告期内公司国内直销业务同比下降

66.66%，金额减少 789.66 万元，但国内经销业务同比增加 18.29%，金额增加 1,786.82 万元。内销销售额整体增长 9.1%。2011

年，公司在国内新建了新疆、内蒙、海南、重庆 4 个办事处，国内办事处数量增至 27 个，基本完成对国内主要省份的覆盖，

进一步加强了国内营销网络建设。 

虽然国际宏观经济形势严峻，但公司还是按照既定战略目标：新建了印度子公司以及德国、美国办事处。报告期内，公司国

际市场销售额较上年同期实现了 21.37%的增长。 

在运营成本方面，目前国内医疗器械产品注册的现状使企业自主创新产品推向市场的周期延长、成本增高，导致研发投入转

化为经济效益效率降低，公司每年大比例的研发投入新项目，大量新产品等待注册通过，这种现状一定程度上增加了公司的

经营成本，降低了投资回收效率。另外，报告期内 IPO 相关支出及律师费用的增加，致使 2011 年度在营业收入同比增长的情

况下，利润有所下降。 

报告期内，公司实现营业收入 37,529.41 万元，同比增长 17.06%；实现利润总额 6,475.96 万元，同比下降 12.17%；实现归属

于上市公司股东的净利润 5,918.58 万元，同比下降 10.35%。 

（二）公司核心竞争力 

公司自成立以来，一直强化核心竞争力的建设和发展，形成了如下几个方面的竞争优势： 

1、研发优势 

公司高度重视自主知识产权技术和产品的研发，主要产品均拥有自主知识产权，掌握生理信号检测、医用换能器、主控平台

等核心技术，具备开发系列化、信息化产品的能力，拥有多项专利、核心保密技术和软件著作权。 

公司研发团队整体素质较高且人员稳定，为公司持续跟踪最新科技发展、快速研发满足客户需求的产品奠定了基础。 

公司当前拥有四大系列一百多种型号的高中低不同档次的产品，可以满足不同国家、不同层次客户对产品功能和价格的需求，

基于公司强大的研发实力，新产品的持续推出为公司业务快速发展提供了保障。 

2、营销网络优势 

截至报告期末，公司在国内设有 27 个办事处，在国外设有 1 个销售子公司，2 个办事处，营销网络覆盖国内 2000 多个县市及

全球 120 多个国家，广泛覆盖的营销网络优势为未来产品的叠加、扩大市场份额奠定了渠道基础。 

医疗器械行业是高度专业的行业，公司通过持续高频率的培训和人才引进，打造了一支具备专业临床应用知识、产品知识和

营销知识的高水平营销团队。公司营销团队对经销商提供技术支持，了解终端客户的专业需求，有效促进产品销售的完成。 

3、产品质量和性价比优势 

公司具备强大的产品质量控制能力，建立了涵盖研发、供应链、管理、销售及售后服务的多层次、全方位的质量管理体系。

公司分别通过 ISO-9001/ISO13485/ISO-14001 质量管理体系认证及国内医疗器械行业的 CMD 认证。公司产品通过 SFDA 注册、

FDA 注册、CE 认证、3C 认证及 CMC 计量认证等多项国际产品质量体系的认证或注册。 
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经过长期的研发和生产经验积累，公司产品的技术性能已达到行业领先水平，同时公司持续优化供应链系统，实行精细化生

产管理，在产品质量不断提升的同时有效控制成本，产品具备较强的性价比竞争优势。 

报告期内，公司未发生因设备或技术升级换代、核心技术人员辞职、特许经营权丧失等影响公司核心竞争力的情况。 

（三）研发及新产品情况 

报告期内，公司研发支出金额为 5,670.79 万元，比上年同期增加 1,848.26 万元，增长幅度为 48.35%；研发支出占营业收入的

比例为 15.11%，比上年同期高 3.19 个百分点；公司的研发支出占收入的比例高于行业平均水平。 

二、公司未来发展的展望 

（一）经营环境 

国内医疗器械行业近几年的发展趋势有业务模式多样化，资本参与度与活跃度增大，产业分工明确化，学科交叉加强，包括

信息化与集成化，技术更新换代速度加快，专业医疗仪器与民用保健产品并举等特点。 

虽然 2011 年国内医疗器械招投标有所减少，但国家发展医疗器械行业的长期规划并未发生改变。“十二五”期间，国家将大

力支持国产医疗器械发展，实施集中招标采购时优先采购国产医疗器械，同时以经济手段有效引导医疗机构使用国产医疗器

械。国内医疗卫生体制改革为国产医疗器械产业发展提供了前所未有的机遇和广阔发展空间。 

虽然过去几年的全球经济衰退导致医疗器械行业增长放缓，但随着未来经济复苏，全球新兴市场需求增加、减少住院时间需

求以及老龄化社会的到来，使得医疗器械市场仍会处于持续增长态势，国内医疗器械公司的外销销量会伴随着内在技术水平

的提高及外在需求增加而进一步增加。 

（二）公司所处行业的市场竞争形势 

随着国内医疗器械企业产业环境逐渐成熟，产业分工将进一步细化，强调技术创新能力与资本、高效管理的结合，新产品开

发换代的速度加快，一些民用产品，通用电子电器领域的厂商将直接或间接进入医疗行业，快速开发并推出产品。产品单一

的中小厂商将面临产品被收购或者业务收缩的局面。有融资能力并有集成能力的厂家将转型为解决方案的提供商。 

公司经营的产品以自主研发的产品和解决方案为主，涵盖产科、心电、监护和超声影像四大领域，属于国产高性能的优质产

品，同时在功能特性上达到甚至超越进口仪器，性价比具有很大优势，同时因公司有成熟的售后服务网络和良好的质量管理

体系，处于国内市场领先地位。 

我国医疗器械市场发展迅猛，规模较大，海外巨头纷纷抢滩国内市场，这种形势会导致国内市场竞争加剧。由于核心技术水

平和发达国家还存在一定差距，国内企业只有不断提升研发能力、扩张渠道、丰富产品才能应对这种新竞争。 

在国内，虽然民营医疗器械企业较多，但整体规模普遍较小，同时医疗器械细分行业较多，产品和本公司类似且规模相当的

企业并不太多，同时上市后公司具有广阔的融资渠道有助于企业进一步发展。 

（三）公司所面临的主要风险及应对策略 

1、才流失及技术失密风险 

医疗电子设备产品具有技术含量高、附加值高的特点，公司作为国家级高新技术企业，将核心技术自主创新作为提升公司核

心竞争力的关键因素。医疗电子设备研发周期较长，且产品技术复杂，涉及技术领域比较多，需要临床医学、电子技术、机

械工程、传感器技术和计算机应用等跨学科的专业人才，通过团队协作开发才能完成产品开发。因此，拥有稳定、高素质的

研发团队是公司保持技术领先优势的基本保障。公司注重研发团队的科学管理，制定了合理的员工薪酬与绩效管理制度以及

公平、透明的激励办法，通过加大研发投入等方式着力提升研发基础条件，力图最大限度满足研发团队各方面需求，并对研

发工作中具有突出作用的重要研发人员实施激励。尽管公司采取了上述措施以求稳定研发团队，且取得了较好的效果，但若

未来公司出现核心技术人员流失，将存在对公司核心竞争力造成不利影响的风险。 

公司各产品领域的技术、产品创新主要体现在公司自主研发的核心保密技术方面。申请专利保护就需要对相关技术秘密进行

公开，不利于公司核心保密技术的保护，因此公司仅对部分适宜采用专利保护策略的核心技术申请了专利保护，大量核心技

术仍以非专利技术秘密的形式存在。公司制定了严格的保密制度和采用了 IT 技术手段构建覆盖全公司的文件加密、权限控制

和信息安全保护系统，用 IT 技术手段保护技术文件传输、存储、发布和使用等各个环节；与技术人员及其他因业务关系可能

知悉公司技术秘密的相关人员签订了保密协议，但若上述制度执行存在疏漏或其他原因，仍可能存在公司核心保密技术泄密

的风险。 

2、新产品研发风险 

医疗电子设备行业客户需求变化迅速，需要大量的研发资金投入，如果研发方向错误、研发投入不足或研发效率不高均可能

导致产品被市场淘汰。 

公司自成立时即确定了以满足客户需求为导向的研发战略，公司重视用户信息收集与反馈，新产品、新技术研发战略选择均

在审慎分析终端客户需求变动前提下确定。公司根据本行业研发投入大、研发风险高的特点，建立了多部门协同的并行研发

流程，大大提升了研发资源利用率。同时，公司在研发过程中设置了多个风险控制点，及时纠偏并适时终止可能研发失败的

项目，避免研发资源浪费。为确保公司研发体系的高效运行，公司持续加强研发投入，建设了一支人员稳定、经验丰富的研

发团队，通过持续高强度的研发投入满足客户需求。尽管公司近年来新产品研发成功率较高，且具备较强的竞争优势，但受

全行业技术和产品更新快的特点影响，公司未来如不能持续、快速开发出符合客户需求的新产品并推向市场，仍存在产品被

替代的风险。 

3、汇率波动风险 

公司外销主要以美元计价，近几年外销收入均占当期主营业务收入的 65%左右，受人民币兑美元汇率变动的影响，外币结算

导致的汇兑损益对公司利润产生了一定的影响，但汇率波动导致的汇率损益对公司盈利能力影响很小。 
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为应对汇率波动带来的经营风险，公司持续加强研发投入，不断提升产品附加值，增强核心竞争力以及市场议价能力。同时

公司采用较严格的结算制度，主要采取“先款后货”的方式销售，公司外销产品收入结算方式以 TT（电汇）预收款为主。 

近几年，人民币兑美元仍处于升值态势，虽然公司通过上述措施大幅降低了汇率变动带来的不利影响，但如人民币未来持续

升值，仍会给公司的经营产生一定的不利影响。 

4、募投项目实施与产能扩张风险 

公司首次公开募集资金的投资项目中有一项为“生产平台扩建项目”，用于扩大公司现有产能。随着市场需求的快速发展，公

司未来新产品将不断推出且逐渐进入高速增长期，募投项目新增的生产线能够满足未来新产品产能需求，解决产能约束业绩

增长的问题，但项目投产后短期内销售额能否保持快速增长存在一定的不确定性，可能存在产能无法完全消化的风险。公司

将结合未来销售预测情况，按步骤有计划地新增生产线。 

5、产品质量控制风险 

医疗电子设备在临床医疗中的作用日益重要，其性能稳定性与质量安全性直接关系人类生命健康。公司自成立以来即将产品

质量作为确保企业发展的核心工作，建立了严格的质量控制体系。虽然公司产品生产、销售至今，未发生因产品质量问题造

成的重大事故，但鉴于因产品质量导致医疗事故的后果一般较为严重，公司会继续做好相关风险内部控制，从研发阶段开始，

贯穿生产制造环节，遵循产品可靠性的原则。 

6、宏观经济环境风险 

    欧债危机愈演愈烈、中东战乱持续等原因导致世界经济复苏乏力，并可能导致各国财政收缩，政府医疗设备采购预算减

少。公司会继续大力发展常规销售网络与代理体系，以降低政府招投标或有减少可能带来的损失。 

三、公司未来发展战略规划及 2012 年经营计划 

（一）未来发展战略规划 

公司的发展战略是以研发、生产、营销、服务的一体化高效运营为基础，凭借强大的质量管理能力、精细化的渠道管理能力、

成本控制能力，带动产科、心电、监护、超声领域的快速发展，并在医疗电子设备领域实施产品多元化的发展战略，逐步增

加产品线种类，扩大品牌影响力，推动国内、国际市场的同步快速发展。 

公司的长期发展目标是成为国际领先的医疗电子设备供应商，以高效的研发和运营持续为全球客户提供高性价比的优质产品。 

公司未来具体业务发展目标和计划如下： 

1、研发中心建设和新产品开发计划 

未来几年，公司将加强对公司的研发平台的建设，通过引入市场管理流程咨询项目（MM）、能力成熟度咨询项目（CMMI）、

可靠性咨询项目，提高整个研发中心的管理水平和效率、提升产品研发过程可靠性；并通过各类实验室的建设，加强新技术

的开发，进一步保障公司技术水平行业领先。 

公司将紧跟全球前沿科技的发展，在公司涉足的产科、心电、监护和超声影像领域进一步开发新产品，强化公司的整体解决

方案提供能力；紧跟国家物联网标准的建设，积极开发信息化接口，使公司产品朝着系统化、信息化、家庭化的方向发展。

基于医疗器械行业渠道共用性的特点，通过精确的市场分析和企业研发能力定位，公司将逐步开拓新的产品领域。当前公司

已积极开展用快速生物检测系列产品的研发；并已着手研发多应用领域、系列化的彩超产品，为公司未来的长远业务发展奠

定基础。 

2、生产平台扩建计划 

随着公司在全球市场销售额高速增长，未来几年，公司将加强对生产平台的建设，实现产能的跨越式发展；并通过完善基础

设施条件、扩建生产线、购置仪器设备、加强产品制造的过程控制和可靠性建设等方式，全面提升公司的产品交付效率和能

力，提升公司在制造环节的竞争优势。 

报告期内，公司已扩建生产线 2 条，报告期末共有生产线 7 条。 

3、营销网络扩建及品牌运营计划 

未来三年，公司将在国内扩建原有办事处，增配销售和客户服务人员，并新建国内办事处，完成对国内主要省市的覆盖，并

在各地兴建多个临床示范基地和客户体验中心，加强用户的体验，有效支持经销商的销售。国际市场上，公司拟逐步增加海

外子公司或办事处，以开拓市场销售渠道，加强市场推广，保障客户服务的及时性、有效性，并计划在海外重点医院建立公

司产品示范点，提升用户体验和品牌效应，推动销售的快速发展。 

报告期内，公司已新建 4 个国内办事处，1 个海外销售子公司及 2 个海外办事处，报告期末公司共拥有国内办事处 27 个。 

公司以提供高性价比的优质产品赢得了国内外客户的认可，未来公司将持续注重产品质量控制，通过参加国内外一系列医疗

器械展会、参加高端学术会议、召开新产品发布会、并在国内外各种高端专业医疗期刊发表文章或专业广告等全方位的形式，

树立公司优质产品的形象；并通过医疗领域权威客户的示范效应，进一步提升公司的品牌形象和价值。 

4、信息化平台建设计划 

随着信息化时代的到来，信息技术在公司运营和管理中的运用将大大提升公司的整体效率。未来几年，公司将在原有信息系

统平台上，搭建更为完善的信息系统平台，由当前的信息汇总功能发展为公司营销网络全球化扩张、供应链的管理和市场资

源整合的决策支持平台，有效提升公司内部的精细化管理水平和资源使用效率，实现供应商、策略伙伴、本公司、经销商、

客户等产业链各环节的高效协同，进一步向国际一流企业的信息化管理水平迈进。 

5、人力资源计划 

人才是公司发展的核心力量，是可持续发展的基础。公司未来的人力资源发展将围绕公司近期业务发展计划和长期业务发展

规划展开。公司未来将全方位引进高层次人才，特别是加强国际人才的引进，建立人才梯队储备制度，通过人才引进带动公
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司技术团队、管理团队和员工整体素质和水平的提高。 

公司未来将继续推进公司学习型组织的建设，通过加强公司和部门内部培训，提升员工的业务能力，并通过外部专家和专业

机构的培训，提高员工的整体素质。公司将定期派遣部分员工到国外学习其他业界领先企业的先进经验，提升关键岗位人员

的国际视野和经验。 

公司将进一步完善激励考核制度，充分调动员工的积极性、主动性与创造性；公司将继续加强与国内外知名高校、科研院所、

企业合作，联合进行产品与技术的开发、共同培养人才，不断强化公司核心技术持续自主开发和创新能力。 

（二）2012 年经营计划及资金安排 

2012 年公司经营管理团队将会紧紧围绕公司的发展战略规划，为确保生产规模的不断扩大和经营业绩快速稳定的增长，主要

将重点开展如下工作： 

1、加快新产品的推出 

为丰富公司产品结构，提高总体盈利能力，公司将本年内加快新产品的推出，包括插件式监护仪、彩超、POCT 产品的开发、

验证、认证及量产。目前各新产品的进度及 2012 年度拟达到的目标见上文“一、（六）研发及新产品情况”。 

2、加快国内外办事处建设 

公司将于 2012 年度通过新建国内外部分区域办事处来加强营销网络建设，进一步开拓市场经营区域的同时也加强与优质经销

商的合作伙伴关系。提高售后服务响应速度，进一步提升海外售后服务水平。  

3、积极推进募投及新增项目的建设 

2012 年公司经营管理团队将同心协力，继续推进募投项目的建设，启动对“公司研发中心及产业化基地”项目的建设，以加

速公司发展，提高经营效益，增强公司核心竞争力，同时根据市场变化，适时调整募投项目和新增项目的实施进度。 

完成 2012 年经营计划的资金安排如下： 

公司于 2011 年 4 月 21 日登陆深交所创业板，首次公开发行普通股股票 2500 万股，募集资金总额为 95,000 万元，扣除各项发

行费用后实际募集资金净额为 88,380.90 万元。根据《公司首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书》中披露的募集资金

用途，公司将使用募集资金投资“研发中心扩建项目”、“生产平台扩建项目”、“营销网络扩建及品牌运营建设项目”和“信

息化平台建设项目”，其中“研发中心扩建项目”拟使用募集资金 20,127 万元，“生产平台扩建项目”拟使用募集资金 4,669.75

万元，“营销网络扩建及品牌运营建设项目”拟使用募集资金 12,603.16 万元，“信息化平台建设项目”拟使用募集资金 5,011.44

万元。报告期内公司积极推进了募投项目的建设，提高了募集资金的使用效率，降低了财务费用，符合全体股东的利益。 

随着公司生产规模的不断扩大、募投项目的实施、企业研发中心及产业化基地项目建设的投入需要，2012 年公司对资金的需

求量也随之增大，为保证公司投建项目的顺利进行，保持公司业绩的稳定快速增长，公司将在合理利用募集资金的同时，综

合利用多种手段提高资金的使用效率，实现股东利益最大化。 

5.2 主营业务分行业、产品情况表 

主营业务分行业情况 

□ 适用 √ 不适用 

主营业务分产品情况 

单位：万元 

分产品 营业收入 营业成本 毛利率（%） 

营业收入比上

年增减（%） 

 

营业成本比上

年增减（%） 

毛利率比上年增

减（%） 

产科系列 8,068.08 2,787.35 65.45% 3.05% 5.46% -0.79% 

心电系列 9,128.90 3,781.63 58.58% 14.89% 19.99% -1.76% 

监护系列 13,459.07 6,449.25 52.08% 25.01% 27.15% -0.81% 

超声影像系列 4,292.08 2,135.02 50.26% 9.11% 26.16% -6.72% 

零配件 2,276.25 810.21 64.41% 74.84% 87.72% -2.44% 

5.3 报告期内利润构成、主营业务及其结构、主营业务盈利能力较前一报告期发生重大变化的原因说明 

□ 适用 √ 不适用 
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§6 财务报告 

6.1 与最近一期年度报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的具体说明 

□ 适用 √ 不适用 

6.2 重大会计差错的内容、更正金额、原因及其影响 

□ 适用 √ 不适用 

6.3 与最近一期年度报告相比，合并范围发生变化的具体说明 

□ 适用 √ 不适用 

6.4 董事会、监事会对会计师事务所“非标准审计报告”的说明 

□ 适用 √ 不适用 
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