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一、 项目概况 

2011 年，天泽信息产业股份有限公司（以下简称“天泽信息”或“公司”）

在深交所创业板成功挂牌上市，品牌知名度和行业影响力得到了明显提高，公司

将充分发挥人才、技术、市场基础等综合优势，专注于提供车联网 IT 服务及配

套软硬件，专注于工程机械和商用车辆两大业务板块，不断优化业务结构，紧密

围绕市场需求进行深度挖掘和创新，积极探索包括并购、参股、战略合作等多种

形式的合作方式，提升公司整体竞争力，致力于打造车联网运营蓝海市场龙头企

业。 

为此，公司计划使用超募资金收购郑州圣兰软件科技有限公司（以下简称“圣

兰软件”）80%股权，使其成为公司的控股子公司，积极布局物联网、车联网发展

的关键环节，提高募集资金使用效率，以进一步提升公司在车联网 IT 服务领域

的服务水平和市场地位，增强公司综合竞争力。 

 

二、 项目主体情况 

（一） 股权受让方——天泽信息 

公司成立于 2000 年，专注于提供车联网 IT 服务及配套软硬件，致力于打造

车联网运营蓝海市场龙头企业。天泽信息是深交所上市企业（证券代码

“300209”）。公司主营业务涵盖工程机械和商用车辆等专业应用领域，以推动

我国工程机械、商用车辆车联网 IT 服务行业的高速发展为愿景。 

公司综合利用云计算、信息安全、数据挖掘、智能搜索等业内领先技术，面

向工程机械和商用车辆领域具有管理需求的用户，对车辆及随车人、物的状态信

息进行采集、传输、存储、分析和展现，帮助用户实现成本控制、管理透明、保

障安全的目标。 

多年来，公司业务实现了快速增长，拥有众多国际、国内知名品牌客户：如

卡特彼勒、日立建机、久保田、玉柴重工、北汽福田、雨润集团、太古集团（可

口可乐）等。公司将在车联网 IT 服务及其他相关业务领域进行拓展，真诚善待

企业核心资源，持续创造业绩价值，成为员工爱戴、客户信赖、社会尊重、投资

者受益的品牌企业。 
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（二） 交易标的基本情况 

1、 交易标的概况 

名    称：郑州圣兰软件科技有限公司 

注 册 号：410199100002393 

住    所：郑州高新开发区东青街 7号 

公司类型：有限责任公司（自然人投资或控股） 

法定代表人：吕进毅 

注册资本：人民币 30 万元 

实收资本：人民币 30 万元 

经营范围：计算机软件、硬件产品的技术开发、数字图像处理技术服务、技

术咨询、技术转让（法律、法规禁止经营的，不得经营；应经审批的，未获批准

前，不得经营）。 

成立日期：2007 年 08 月 03 日 

营业期限：2007 年 08 月 03 日至 2017 年 08 月 03 日 

2、 交易前股东结构 

股东名称 出资额（万元） 股权比例 

吕进毅 11.25 37.5% 

申嵘涛 11.25 37.5% 

葛琦磊 7.5 25% 

合计 30 100% 

3、 业务状况 

圣兰软件主要从事混凝土行业企业管理软件的研发和销售，其核心产品是

《圣兰商品混凝土管理系统》（C.C.ERP），分 C3（标准版）、C5（企业版）和

C8（大客户版）等版本。 

C.C.ERP 针对混凝土行业的管理需求开发，是专业的混凝土行业管理软件。

该系统能够极大提高混凝土搅拌企业的管理水平，有效解决国内混凝土产业普遍

存在的生产效率低、漏洞多、易出错等问题，管理精确、到位，已被全国数十家

规模以上混凝土公司采用，经多次完善、升级，已形成较为稳定版本。圣兰软件

同时为客户提供软件系统配套的 LED 户外调度显示、司机休息室调度信息显示、

车辆调度刷卡系统、GPS 对接、地磅房监控、加油机联网等硬件配套的集成服务。 

4、 主要财务数据 
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根据立信会计师事务所（特殊普通合伙）出具的《审计报告》（信会师报字

[2012]第 550069 号），圣兰软件最近一期的主要财务数据如下： 

单位：人民币元 

项目 2012 年 9 月 30 日 

资产总额 1,419,352.29 

负债总额 197,023.65 

所有者权益 1,222,328.64 

项目 2012 年 1-9 月 

营业收入 1,520,000.00 

营业利润 839,930.25 

利润总额 839,930.25 

净利润 801,930.25 

 

三、 投资方案 

(一) 投资金额及支付条件 

1、公司本次投资金额合计为 960 万元： 

（1）公司通过股权收购获得圣兰软件原股东吕进毅所持圣兰软件 22.5%的

股权（原出资额人民币 6.75 万元），股权转让价格为人民币 135 万元；获得原股

东申嵘涛所持圣兰软件 22.5%的股权（原出资额人民币 6.75 万元），股权转让价

格为人民币 135 万元；获得原股东葛琦磊所持圣兰软件 15%的股权（原出资额人

民币 4.5 万元），股权转让价格为人民币 90 万元。公司通过本次股权收购合计获

得圣兰软件 60%的股权（原出资额人民币合计为 18 万元），股权转让价格合计为

360 万元； 

（2）同时，公司以货币资金向圣兰软件增资 600 万元，其中：增加圣兰软

件注册资本 30 万元，计入资本公积 570 万元； 

（3）本次投资完成后，圣兰软件注册资本增加到 60 万元，公司合计持有圣

兰软件 80%的股权。 

2、签订《投资框架协议》并满足下列前提条件后，公司按照本协议约定的

期限支付投资款： 

（1）公司董事会审议通过并公告； 

（2）圣兰软件股东会审议通过并作出股权转让和增资的决议； 

（3）各方签署股权转让协议、增资协议后； 
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（4）具有证券期货业务资格的审计机构以 2012 年 9 月 30 日为审计基准日

对圣兰软件出具标准无保留意见的审计报告后。 

(二) 支付方式： 

1、在本次投资事宜的前提条件全部满足后 10 个工作日内，公司向圣兰软件

原股东支付 20%的股权转让款（即 72 万元），圣兰软件原股东出具相关收据； 

2、同时公司向圣兰软件支付增资款 600 万元； 

3、本次股权转让和增资完成工商变更登记并取得变更后的营业执照后 10

个工作日内，公司支付剩余股权转让款。 

(三) 本次投资的交易价格说明及定价依据 

根据立信会计师事务所（特殊普通合伙）出具的《审计报告》（信会师报字

[2012]第 550069 号），截止 2012 年 9 月 30 日，圣兰软件的净资产 122.23 万元，

2012 年 1-9 月净利润为 80.19 万元。综合考虑圣兰软件的市场地位、经营状况、

资产质量、盈利能力以及未来几年发展态势等因素，以及参考当前中小板、创业

板和一级市场主要机构投资案例的估值水平，公司基于审慎原则，确定圣兰软件

投资前股权总价值为 600 万元。如果圣兰软件 2013 年度经审计的实际净利润未

达到 120 万元，圣兰软件原股东将向公司支付本次股权转让款的 20%作为补偿款

（合计 72 万元），圣兰软件三名现有股东内部按照其股权比例结算补偿款,并承

担连带付款义务。 

(四) 本次交易完成后的股权结构 

圣兰软件注册资本将增加至 60 万元，增资后各股东的具体出资金额和比例

如下： 

股  东  出资额（万元） 出资比例 

天泽信息 48 80% 

吕进毅 4.5 7.5% 

申嵘涛 4.5 7.5% 

葛琦磊 3.0 5.0% 

合  计 60 100% 

 

四、 项目实施的必要性和效益分析 
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(一) 项目实施的必要性 

本项目的实施是公司整体战略发展的需要。公司以推动我国工程机械、商用

车辆车联网 IT 服务行业的高速发展为愿景，综合利用云计算、信息安全、数据

挖掘、智能搜索等业内领先技术，面向工程机械和商用车辆领域具有管理需求的

用户，对车辆及随车人、物的状态信息进行采集、传输、存储、分析和展现，帮

助用户实现成本控制、管理透明、保障安全的目标。 

圣兰软件主要从事混凝土行业企业管理软件的研发和销售，其主力产品

C.C.ERP 是专业的混凝土行业管理软件，同时为客户提供软件系统配套的 LED 户

外调度显示、司机休息室调度信息显示、车辆调度刷卡系统、GPS 对接、地磅房

监控、加油机联网等硬件配套的集成服务。 

本次项目实施后，公司可以形成在混凝土行业信息管理领域涵盖混凝土泵

车、砼车和搅拌站场内生产管理在内的完整服务链，有利于提升公司在工程机械，

尤其是混凝土行业车联网 IT 服务领域的竞争力和市场份额。 

(二) 项目实施的效益分析 

1、 国内混凝土搅拌行业信息化普及率提升空间大 

混凝土搅拌行业随着中国经济的持续繁荣而高速发展。过去，由于利润空间

较大，混凝土搅拌行业内企业管理以粗放式为主。近一两年来，一方面由于宏观

调控的因素，行业内企业利润空间缩小，企业逐渐开始注重向管理要效益；另一

方面企业管理团队正逐渐年轻化，新的企业管理者对信息管理的认识和重视程度

相对较高。据不完全统计，国内混凝土搅拌站目前采用行业专业 ERP 的企业不到

四分之一，信息化普及率的提升空间大。 

2、 圣兰软件具有较强的市场竞争优势 

圣兰软件自主研发的《圣兰商品混凝土管理系统》（C.C.ERP）针对混凝土

行业的管理需求开发，是专业的混凝土行业管理软件。该系统从生产管理角度出

发，有效地解决了国内混凝土产业普遍存在的生产效率低、漏洞多、易出错等问

题，已被全国数十家以上混凝土公司采用，经多次完善、升级，已形成较为稳定

版本。圣兰软件同时为客户提供软件系统配套的 LED 户外调度显示、司机休息室

调度信息显示、车辆调度刷卡系统、GPS 对接、地磅房监控、加油机联网等硬件

配套的集成服务，可为客户提供整体解决方案。 
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3、 增资后进一步提升圣兰软件市场竞争优势 

此次增资完成后，圣兰软件将加大技术研发力度、加强市场推广力量，并将

根据客户个性化的需求提供更为灵活和有针对性的合作模式。 

圣兰软件当前的主要产品是 C/S（客户端/服务器）架构，在稳定性和适用

性方面较有优势，随着市场和技术的发展，部分客户有 B/S（浏览器/服务器）

架构的产品需求，此次增资完成后，圣兰软件将加强在 B/S 架构方面的技术和产

品研发，满足客户对产品多种形式的需求。 

圣兰软件当前的市场推广主要依赖客户的口碑相传，虽然在签约成功率和产

出投入比等方面较好，但客户数量的增加较慢，市场推广较为被动。此次增资完

成后，圣兰软件将逐步推进多方面的市场推广方式，逐渐从“坐商”转变为“行

商”。 

4、 优势互补 

圣兰软件所专注的混凝土搅拌行业企业信息管理需要资金以支持软件研发

和持续升级、部分项目整体解决方案中的垫资和招聘专业技术人才，资金一直是

制约圣兰软件快速扩张的瓶颈。公司作为上市公司，拥有较雄厚的资金实力，为

圣兰软件的扩张提供有力的支持。此次投资注入的资金，有助于圣兰软件快速扩

张，为未来的发展打下良好的基础。  

同时，天泽信息拥有的众多高端工程机械客户，亦可为圣兰软件提供良好的

客户资源，有利于双方资源的整合共享。圣兰软件作为国内领先的混凝土搅拌行

业 ERP 软件供应商，拥有稳定的产品、丰富的行业经验，以及良好的口碑，可为

公司扩展业务覆盖面，提供整体解决方案能力。  

5、 效益分析 

通过对圣兰软件未来的市场环境、核心竞争力及业务开拓能力等各方面因素

综合分析，未来圣兰软件的经营预测指标如下：2013 年度至 2014 年度两个会计

年度净利润分别不低于 120 万元和 150 万元。 

 

五、 可能存在的风险 

(一) 管理风险 

圣兰软件现有的技术和产品可以增强公司混凝土业务产品的丰富性，但双方
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在管理层、财务、技术、服务等方面存在不能快速有效整合的可能性。对此，公

司在交易完成后，将尽量保持圣兰软件现有管理层的稳定，双方将积极对接，降

低整合过程中可能遇到的障碍。 

(二) 技术与市场风险 

虽然圣兰软件已取得了较好的技术和市场资源积累，并拥有了较多知名客

户，拥有较好的口碑，但是在产品和市场方面仍有待进一步提高，尤其需要与公

司产品与服务加大融合力度。  

为此，公司将通过资源整合、加强管理等方式，快速实现双方在技术研发、

人力资源、客户资源及品牌知名度等方面的优势互补，加大产品的融合和市场开

拓力度，提高产品的综合竞争力。 

 

六、 报告结论 

本项目实施完成后，公司将全力协助圣兰软件在市场、技术、产品、服务、

人才等多方面进行完善，并实现优势互补，对于完善公司业务链条，增强公司的

综合实力，将产生积极的影响，有利于公司做强做大和长远发展，符合公司战略

发展规划，符合公司及全体股东的根本利益。  

因此，本项目是可行的。 

 




