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第一章  交易基本情况 

一、交易概况 

2014 年9 月19 日，三诺生物传感股份有限公司（以下简称“三诺生物”或

“公司”）第二届董事会第十四次会议审议通过设立三诺健康产业投资有限公司

（以下简称“三诺健康”），公司注册资本2亿元。2014年9月 26日三诺健康注册

成立。主要从事医疗与健康产业投资与管理，生物技术研发、生物技术产业投资，

医疗科技领域内的技术开发、技术转让、技术服务、技术咨询；健康管理与咨询，

投资管理与咨询，受托资产管理等业务。 

本次公司拟使用超募资金 2,900 万元认缴三诺健康首期出资，主要用于收购 

北京三诺健恒糖尿病医院有限公司（以下简称“三诺健恒”）。 

二、三诺健恒基本情况 

1、公司概况 

北京三诺健恒糖尿病医院有限公司，原名北京健恒糖尿病医院，为北京市医

保定点、新农合定点的专科医院，也是北京市慢病管理单位。其前身是由我国糖

尿病专家杭建梅女士于 1991 年创建，至今已有 23 年，形成了有效的一整套治疗

糖尿病的特色疗法。医院集临床、科研、诊治于一体，设有门诊部、住院部、糖

尿病研究所、糖尿病教育中心等。 

2、财务状况 

经信永中和会计师事务所(特殊普通合伙)审计，三诺健恒 2013 年及 2014 年

1-9 月，主要财务数据如下： 

单位：元 

年份 营业收入 净利润 总资产 净资产 

2013 年 11,744,982.13 281,239.28 10,005,921.19 639,672.84 

2014 年 1-9 月 9,105,275.11 592,996.83 13,661,706.13 12,287,613.92 

3、股权结构 

截至 2014 年 9 月 30 日，三诺健恒股权结构如下： 
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姓名 持有股份 占比 

杭建梅 673.37 万元 59.59% 

储雅琴等个人股东 4 人 456.63 万元 40.41% 

合计 1,130 万元 100% 

三、收购三诺健恒方案 

公司使用募集资金认缴三诺健康出资后，三诺健康拟使用资金共计 2,812.8

万元收购三诺健恒原股东 80%的股份。收购完成后三诺健恒股权结构如下： 

姓名 持有股份 占比 

三诺健康 904 万元 80% 

杭建梅 169.5 万元 15% 

储雅琴 56.5 万元 5% 

合计 1,130 万元 100% 

四、交易必要性分析 

1、慢性病管理市场需求庞大

以糖尿病为代表的慢性病已经成为危害人类健康的主要疾病，专业性医院接

待此类患者人数逐年增多。此外，由于多数慢性病无法根治，病患需长期服药，

并且有必要实时监控健康状况。 

近年来，随着世界各国社会经济的发展和居民生活水平的提高，糖尿病的发

病率呈逐年升高的态势，患者人数急剧增加，特别是在由穷变富过程中的发展中

国家。据 IDF 估计全球每年约有 460 万人死于糖尿病及其并发症，用于糖尿病患

者的医疗开支共计 4,650 亿美元，不仅严重威胁着人类健康而且带来了沉重的经

济负担。综合来看，全球糖尿病有以下发展趋势和特征：患者人数急剧增多，患

病率不断攀升，IDF 最新数据显示，全球糖尿病患者已达到 3.66 亿人，并预计 2030

年将达到 5.52 亿人，相当于每年增长近 1,000 万人次，而且大约有 1.83 亿人不

知已患糖尿病。全球糖尿病患者从 2003 年的 1.94 亿人增加到 2011 年的 3.66 亿

人，复合增长率达到了 8.26%。虽然随着人民健康意识的提高及医疗水平的不断

进步，未来增长率会趋于下降，但由于基数很大且患病率会一直处于高位，对人
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类健康、医疗开支是一大挑战。 

2、三诺生物需要慢性病管理平台，与慢性病数据平台互动发展 

公司通过多年的发展，已经积累了大量的糖尿病用户，获得了一批有价值的

慢性病数据。通过对相关数据的挖掘，公司可以实时了解糖尿病患者的健康状况，

通过投资三诺健康，公司将逐步建立慢性病管理平台，为血糖仪客户（即糖尿病

患者）提供健康管理服务，同时，公司也将积极导入慢性病管理平台客户成为血

糖仪客户。两个平台相辅相成，互动发展。 

3、三诺健恒具备提升盈利能力的空间 

三诺健恒成立时间长，治疗技术、病患资源等积累丰富，但由于股东资金实

力有限，在发展速度上有很大提升空间。收购完成后，公司将改进管理体系，完

善业务标准化建设、加大品牌宣传力度、扩展现有业务范围、引入激励体系，全

面提升三诺健恒盈利能力。 

五、交易可行性分析 

1、双方合作符合法律法规规定 

双方合作符合各自利益诉求，也符合法律法规的规定，待履行完审批程序后

将予以实施。公司从战略上要实现成为全球血糖仪专家，并通过持续的努力发展

成为糖尿病专家。通过对医疗与健康产业业务的拓展可以为实现成为糖尿病专家

提供支持与保障。通过三诺健康收购三诺健恒将有利于提升公司品牌形象，推进

公司主营业务的竞争力，符合公司的战略发展方向，有利于明晰公司业务架构和

产业结构，进一步推动上市公司主营业务的发展，提升公司核心价值。 

2、三诺生物良好的资金实力可用以完成本项投资 

截止目前，三诺生物仍有超募资金 2.88 亿元人民币，参与认缴三诺健康首期

出资，并通过其收购三诺健恒 80%的股权，不会对三诺生物偿债能力构成实质性

影响。 
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第二章  交易风险 

一、市场竞争风险 

北京地区糖尿病专业医院众多，如北京朝阳糖尿病医院、北京瑞京糖尿病医

院等，尽管三诺健恒成立时间长、业务经验丰富、并且是北京市医保定点医疗机

构，但仍面临较大的市场竞争压力。 

未来公司将积极拓展糖尿病专科医疗市场，充分运用前期积累的血糖监测系

统用户资源，提供优质的产品和服务，增强市场竞争能力。 

二、财务风险 

收购完成后，公司将加大品牌宣传、标准化建设等方面的费用支出，尽管这

些费用支出将提升三诺健恒长期盈利能力，但短期内接诊人数不能快速提升，公

司短期内将面临盈利下降的风险。 

此外，收购完成后，将在报表中形成商誉，未来每年年末公司将对商誉进行

减值测试，如三诺健恒盈利能力不佳，将对商誉计提减值，进而影响公司盈利能

力。 

公司将加强内控体系建设，强化财务风险防范，使财务风险降低到最低程度。 

三、管理风险 

公司主要从事血糖监测系统的研发、生产与销售，在慢性病管理领域缺少专

业性人才，尽管收购完成后，三诺健恒管理团队仍将继续参与医院管理，并且将

引入新的管理人员，但如相关经营管理团队人员流失或管理不到位，可能会对公

司盈利能力产生不利影响。 

公司将加快优秀人才的引进，充分发挥和调动原有人才的积极性，促进发展

思路、管理和文化的有效整合，完善治理结构，有效的防范风险。 

四、医疗事故风险 

尽管三诺健恒现管理团队拥有丰富的糖尿病治疗经验，但如果在药品采购、

病患诊断及治疗等方面出现疏漏，导致医疗事故，或被监管部门处罚，相关业务

资质可能难以保留，医院声誉也将受损，进而对公司盈利能力产生重大不利影响。 
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公司将建立健全各项制度和流程，保证医疗质量，落实医疗安全目标管理责

任制，防止医疗事故发生。 
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第三章  结论 

本公司使用超募资金认缴三诺健康首期出资，并通过其收购三诺健恒 80%的

股权，有利于扩展公司业务领域，增加盈利增长点，也有利于促进公司既有产品

销售，符合公司长远发展战略，存在必要性。 




