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汉马科技集团股份有限公司 

关于 2020 年年度业绩说明会召开情况的公告 

 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

为了便于广大投资者更全面、深入地了解汉马科技集团股份有限公司（以下

简称“公司”或“本公司”）2020 年年度业绩和经营情况，公司于 2021 年 4 月 9

日（星期五）上午 11:00-12:00，通过上海证券交易所“上证 e互动”网络平台

（sns.sseinfo.com），以网络文字互动方式，召开了 2020 年年度业绩说明会，

就投资者普遍关心的问题进行了互动交流，并同时回复了前期通过公司电子邮件

收集到的相关问题。现将本次业绩说明会有关情况公告如下： 

一、本次业绩说明会召开情况 

2021 年 4 月 9 日上午 11:00-12:00，公司副董事长、总经理刘汉如先生，副

总经理袁鹏先生，董事会秘书李峰先生，财务总监曹永永女士等相关人员参加了

本次业绩说明会，就公司 2020 年年度业绩和经营情况，在线与投资者进行了互

动沟通交流，并对投资者普遍关注的问题进行了回答。 

二、本次业绩说明会投资者提出的主要问题及公司的回复情况 

公司就投资者在本次业绩说明会上提出的问题及前期通过公司电子邮箱收

集到的相关问题进行了回复，具体问题及回复整理如下： 

1、投资者提问：汉马应收账我看公告不是 90 天就能收回，为何有的要超 1

年才能收回？ 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。公司对客户的结算方式主

要采用信用销售模式，包括分期付款、按揭贷款和融资租赁等。其中，分期付款

方式下，经销商仅需支付少量排产定金或 0-10%的首付款即可提车；按揭贷款方

式下，经销商首付款比例一般在 20-30%，剩余货款待银行完成审批后（一般约 3
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个月）即可收回。2020 年，受新冠肺炎疫情等因素影响，终端用户和经销商资

金压力增大，回款速度有所放缓，使得部分客户的付款时间超过一年。 

2、投资者提问：汉马目前市场占有率有多少，如果按照销量，不足 1%，不

知在营销方面有没有下功夫！营销方面我建议可以学习下吉利汽车，营销手段可

以。可以去抖音或者快手，找一些知名说车网红，让他们来厂里做几个视频，上

传到他们的抖音用户！毕竟他们的粉丝都是几百万上千万，可以通过视频了解我

们公司，也让更多的个体户进行购买！除了找网红，也可以把我们的热门车型拍

成小视频，然后再抖音开个户进行推广，拍摄作品最好找好的团队，也可以在微

信朋友圈开个户推广，个人客户积少成多，我相信你们更加懂得，现在不是靠门

店和业务员跑腿了，你们现在以单位为主，目前散客少，得学习互联网推广了，

你们的老大哥吉利汽车在抖音、微信朋友圈都开户推广，效果很好，目前重卡还

没人去做，我希望汉马能第一个吃螃蟹的人，我也看了你们的抖音，那种作品不

行，前期还是得跟知名网红和抖音付费合作，我也希望汉马越做越好，这几年对

汉马越来越没信心了，营销我是觉得太差了！公众号可以上架热门车型介绍的视

频，让散户知道，还有你们的公众号里留的邮箱不行，你们这个邮箱服务器出错，

建议更新一些细节。 

回复：尊敬的投资者您好，公司会后将积极研究相关工作的可行性，同时公

司将深化营销体制改革和创新，完善营销网络和售后服务网络建设，积极应对市

场形势，加大品牌宣传力度，提高市场占有率。后续公司将及时更新企业相关基

础信息，进一步做好投资者关系管理工作，提升上市公司治理水平。感谢您对公

司的建议和关注。 

3、投资者提问：我对比了这三年来的销量，2019,2020,2021，虽然经历过

2020 的疫情，但是 2021 年 1 月份中重卡同比 2019 年同比下降 57%，2 月份下降

8.5%，为何疫情差不多恢复，销量会比 2019 年还坏？ 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。重卡行业是传统的周期性

行业，市场竞争较为激烈，随着行业集中度的不断提高，这使得具有规模优势的

头部企业竞争力不断增强，而其他企业的市场份额竞争则更为激烈。公司在营收

规模、市场地位、资金实力等方面均略低于同行业上市公司，公司品牌影响力有

限，2021 年 1-2 月销量较 2019 年 1-2 月销量有所下降。 

4、投资者提问：汉马目前的负债率高达 80%,后续是否有解决方法？ 
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回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。公司目前正在开展非公开

发行 A股股票工作，公司非公开发行 A股股票的申请已于 2021 年 3 月 29 日经中

国证券监督管理委员会发行审核委员会审核通过，并已完成封卷工作。公司通过

本次非公开发行 A股股票补充流动资金和偿还银行借款，优化公司资本结构，增

强公司资金实力，减轻财务负担，更好地满足公司业务发展所带来的资金需求。

随着公司资金实力的充实，也有利于公司进一步开拓市场，提高市场占有率。同

时公司将进一步优化债务融资手段，调整融资结构，增强公司资金管理能力，为

公司未来经营发展提供支持。 

5、投资者提问：我看了下利息，如果按照最近 2021 年贷款的年利率 4.65%，

那么汉马在年报利息这块写 1.5 亿利息，是不是理解为还有欠款 30 亿左右！这

一块，有更好的解决方法没？ 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。截至 2020 年 12 月 31 日，

公司短期借款期末余额为 2,809,221,443.22 元，长期借款期末余额为

122,120,465.28 元，1年内到期的长期借款期末余额为 50,000,000.00 元。公司

将进一步优化债务融资手段，调整融资结构，增强公司资金管理能力，为公司未

来经营发展提供支持。公司目前正在开展非公开发行 A股股票工作，公司通过本

次非公开发行 A股股票补充流动资金和偿还银行借款。募集资金到账后，将有效

缓解公司短期资金压力，改善财务结构，降低公司财务费用；随着资金实力的充

实，也有利于公司进一步开拓市场，提高市场占有率。 

6、投资者提问：我看汉马的订单大部分来自于老用户的单位，对于新用户

一直迟迟没突破是什么原因呢? 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。公司产品在南方市场具有

较高的占有率，其中在广东、福建、江苏及浙江市场占有率相对较高。公司将加

大对营销模式的改革，利用自身优势完善包括一级、二级、物流公司和服务站在

内的经销网络，网络覆盖到县城及乡镇，抢抓重点市场，加强服务力量，完善市

场营销网络布局。积极拓宽金融按揭销售渠道，加强与银行等金融机构的合作，

充分利用金融政策巩固和拓展市场，健全营销网络体系。公司在推进营销体制创

新的同时，也将不断关注市场形势的动态，积极推进产品结构调整，工程类商用

车与物流类商用车双管齐下，进一步完善公司产品销售模式，拓展产品销售渠道

和力度。 
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7、投资者提问：从 2014 年开始，到 2020 年共计亏损快 10 亿，请问什么时

候能分红？这一点太失望了。 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。根据中国证监会《关于进

一步落实上市公司现金分红有关事项的通知》（证监发【2012】37 号）《企业会

计制度》《企业会计准则》《上海证券交易所上市公司现金分红指引》和《公司章

程》的相关规定，鉴于截至 2020 年 12 月 31 日公司未分配利润和母公司未分配

利润均为负，公司董事会经研究决定，公司 2020 年度拟不进行利润分配、不进

行资本公积转增股本。根据相关规定，公司将在满足现金分红条件，即年度报告

期内盈利且累计未分配利润为正时，进行利润分配。 

8、投资者提问：产销这方面，每次产销都大于销量的 50%甚至 100%,是否能

把控一下，占用原材料，也占了发展资金，感觉没必要！可以按以往的战绩 30%，

如果本月销量不及预期销量，那么可以少产一些不好吗？ 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。公司采用“以销定产、适

量库存”生产模式，为了及时响应市场和订单时间要求，保持一定数量存货。公

司后续将加强存货管理，结合市场情况，建立统一采购平台，通过规模采购提高

议价能力，降低采购成本；定期盘查存货数量及状态，对发现的呆滞、贬值存货

及时变现，通过再周转提高存货周转率，降低流动资金占用。 

9、投资者提问：我从 2014 年开始关注星马，也就是如今的汉马？我想问问

计提的货物去哪里了，既然是货，应该处理掉换取利润。搞不懂。 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。根据《企业会计准则第 1

号——存货》及公司会计政策的相关规定，资产负债表日，存货按成本与可变现

净值孰低计量，对存货成本高于其可变现净值的，计提存货跌价准备，计入当期

损益。同时公司定期盘查存货数量及状态，对发现的呆滞、贬值存货及时变现，

通过再周转提高存货周转率，降低流动资金占用。 

10、投资者提问：目前都在发展新能源，汉马如今的技术如何，产销如何，

我想问问新能源准备在几年内上市？ 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。公司非常重视新能源卡车

的研发、生产与销售工作，目前公司已有新能源车型进入工信部《道路机动车辆

生产企业及产品公告》。公司 2019 年、2020 年纯电动卡车销量分别为 89 辆、322

辆，天然气重卡销量分别为 802 辆、484 辆。 
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11、投资者提问：长城汽车已进入燃料电池四大示范城市群，今年将落地

100 辆氢能重卡。请问咱们公司能不能把步子迈得再大一点，投资更快一点，国

际巨头沃尔沃重卡和戴姆勒重卡都已经快马加鞭的在国内加大投入扩建产能，咱

们公司还在不紧不慢的自己闭门造车，人多力量大，汉马科技能不能学国内重卡

龙头合纵连横强强联合抢占地盘？谢谢。 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。公司非常重视新能源卡车

的研发、生产与销售工作，目前公司已有新能源车型进入工信部《道路机动车辆

生产企业及产品公告》。公司新能源产品主要包括纯电动厢式运输车，换电式、

插电式重型牵引车、自卸车、混凝土搅拌车、环卫车等产品。 

12、投资者提问：互动平台上回复的问题，能不能回答更清晰一点，更风趣

认真一点，看看福田汽车人家回复的公司业务涉及的产品有就是有，没有就是没

有，为什么把有的产品说没有？ 

回复：感谢投资者的关心和建议，后续公司将进一步做好投资者关系管理工

作，提升上市公司治理水平。 

13、投资者提问：为什么在互动平台上提的公司业务问题，怎么老是答非所

问？ 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注，公司严格按照信息披露相

关规定，履行信息披露义务。后续公司将进一步做好投资者关系管理工作，提升

上市公司治理水平。 

14、投资者提问：请问汉马科技在氢燃料电池汽车这一块市场推广的怎么

样？谢谢。 

回复：公司一直致力于纯电动、燃料电池等新能源重卡产品的研发、生产与

销售工作，目前公司已有新能源车型进入工信部《道路机动车辆生产企业及产品

公告》，公司将会根据具体市场情况进行相应的产品投放。 

15、投资者提问：国家电投到 2025 年计划新增总投资规模 1150 亿，推广换

电重卡 20 万台助力碳中和！对汉马科技产业升级和转型形成良好的推动作用？ 

回复：尊敬的投资者您好，感谢您对公司的关注。纯电动重卡在矿山、煤炭、

港口等固定运输专线、支线短倒以及一些封闭性场景下的推广逐渐趋于市场化，

并与传统能源重卡形成竞争和替代关系。而在电动重卡的实际推广中，换电重卡

能够解决充电缓慢、里程焦虑、运营低效、初始投资过高等问题，使得换电重卡
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在市场推广中较受欢迎。公司一直非常重视新能源卡车的研发、生产与销售工作，

目前公司已有新能源车型进入工信部《道路机动车辆生产企业及产品公告》。公

司新能源产品主要包括纯电动厢式运输车，换电式、插电式重型牵引车、自卸车、

混凝土搅拌车、环卫车等产品。公司将根据具体市场情况进行相应的产品投放。

公司 2019 年、2020 年纯电动卡车销量分别为 89 辆、322 辆。 

16、投资者提问：购置电动拖车和氢能拖车最高补 30 万/辆 《深圳交通建

设资金细则》征求意见！希望汉马科技能乘着碳中和政策的东风迅速抢占市场。

谢谢。 

回复：尊敬的投资者您好，公司一直关注国家新能源产业政策的实施情况，

公司将根据各地新能源具体政策制定针对性的营销方案。感谢您对公司的建议和

关注。 

 

本次业绩说明会的具体情况，详见上海证券交易所“上证 e互动”网络平台

（sns.sseinfo.com）。本次业绩说明会在投资者积极参与和配合下圆满结束，公

司在此对长期以来关注和支持公司发展并积极提出建议的投资者表示衷心感谢。 

 

特此公告。 

 

 

汉马科技集团股份有限公司董事会 

2021 年 4 月 10 日 


