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1.Wprowadzenie

Transformacja. Przejecie. Nowa Architektura.

OD SPOtLKI Z SEKTORA GAME-DEV DO AI-FIRST

W lipcu 2025 r. Volaria Sp. z o0.0. nabyta pakiet kontrolny spoétki Detalion Games
S.A., notowanej na rynku NewConnect. Transakcja zapewnita istotny wptyw na
kierunek operacyjny i strategiczny spotki, otwierajgc droge do przeksztatcenia
jej w nhowoczesng organizacje skoncentrowang na komercjalizacji technologii
opartych na Sztucznej Inteligencji (Al).

Na dzien publikacji niniejszego dokumentu spotka formalnie dziata pod nazwa
Detalion Games S.A. Zmiana nazwy spotki na VOLARIA Al S.A. planowana jest w
ramach dalszych krokow strategicznych.

Model dziatalnosci, zespdt zarzadzajagcy oraz kierunek rozwoju zostaty
przeprojektowane zgodnie ze strategia Volarii - Al-First - podejscia, w ktérym
sztuczna inteligencja stanowi fundament strategii, operacji I procesow
decyzyjnych firmy. Nie oznacza jedynie wdrozenia narzedzi Al, lecz catosciowa
transformacje organizacji opartg na mozliwosciach, jakie oferuje Al.

ROLA VOLARIA Al

VOLARIA Al stanowi¢ bedzie kluczowy element struktury grupy Volaria Al. Jej
funkcje sa jasno okreslone I w petni podporzadkowane strategii budowy
nowoczesnej spotki technologicznej typu Al-First, dziatajacej w modelu -

AITP (Artificial Intelligence Transformation Partner):
PODMIOT GIELDOWY

Spodtka odpowiada za obecnos¢ na NewConnect oraz zgodnos¢ operacyjng z
obowigzujgcymi  regulacjami. Petni  funkcje centralnego podmiotu
raportujgcego | utrzymujgcego relacje z inwestorami - zardwno
instytucjonalnymi, jak i indywidualnymi — zapewniajac przejrzystos¢ dziatan i
regularny przeptyw informacji.

CENTRUM WDROZEN | USLUG Al

VOLARIA Al to gtowny osrodek wdrozen rozwigzan Al dla klientow B2B - w tym
systemow gtosowych, chatbotéw, automatyzacji procesow | integracji z
systemami klienta (CRM, ERP, CMS). Dziata w modelu retencyjnym (setup fee +
MRR), zgodnie z filozofig AITP - wspierajac klientow w catym cyklu
transformacyjnym.
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STRUKTURA PRZEJEC | SKALOWANIA

Spodtka petni¢ bedzie funkcje podmiotu akwizycyjnego dla grupy Volaria Al,
realizujac przejecia wybranych podmiotéw technologicznych (early-stage,
deeptech), w celu konsolidacji kluczowych kompetencji | przyspieszenia
rozwoju wtasnych rozwigzan Al.

VOLARIA SP. Z O.0. - KONSOLIDACJA OPERACYIJNA
W ramach porzadkowania struktury grupy, Detalion Games S.A. (docelowo
Volaria Al S.A.) planuje przejecie spdtki Volaria Sp. z 0.0., bedacej podmiotem
operacyjnym odpowiedzialnym za rozwoj technologii, wtasnosc intelektualna
oraz obstuge klientow B2B.
CELEM INTEGRACIJI JEST:

e Scentralizowanie dziatalnosci w jednym podmiocie publicznym

o Uproszczenie struktury wihascicielskiej i operacyjnej

e Przygotowanie spotki do dalszej ekspansji technologicznej i geograficznej

RYNEK | KONKURENCIJA

Globalny rynek automatyzacji opartej na sztucznej inteligencji rosnie w tempie
przekraczajagcym 30% rocznie (CAGR). Wedtug danych McKinsey (2025),
wartos¢ dodana z wdrozen Al przekracza 4,4 bln USD rocznie, a ponad 80%
firm wcigz nie posiada zasobdw ani struktury do przejscia transformacji Al.

Agentowe podejscie stopniowo wypiera klasyczne modele SaaS, oferujac
wiekszg elastycznosc¢, integracje z kontekstem  operacyjnym oraz
automatyzacje dziatan w czasie rzeczywistym.

Na NewConnect nie funkcjonowata dotad spoétka Al-First, ktdra taczytaby

autorskie rozwigzania technologiczne, model MRR i kompleksowe wdrozenia
po stronie klienta.

VOLARIA Al WYPELNI TE LUKE.



. /Q’)
PRZELOMOWY ROK DLA AGENTOW Al —

W 2025 roku globalny rynek Al osigghat wartos¢ 294 mld USD i rosnie w
tempie CAGR 30%. Najwiekszy wzrost notujg systemy agentowe - Al Agents,
Voicebots, Co-Pilots, ktore przejmujg obstuge klientdw, analizy i operacje
wewnetrzne.

Zrédto: Fortune Business Insights, McKinsey, PwC

ADAPTACIA Al W BIZNESIE

23% ,
Wdraza Al

35%

35% Firm globalnie korzysta z Al

42% Planuje wdrozenie Al

42% przedsiebiorstw enterprise wdrozyto Al
40% testuje rozwigzania Al

Planuje Al
42%

SWIATOWY EUROPEJSKI
WSKAZNIK WSKAZNIK
ADAPTACII Al ADAPTACII Al

2017 2025 2017 2025
20% 50% 7% 13%

Zaledwie 13% firm w Unii Europejskiej korzysta dzis z rozwigzan Al - to ponad
trzykrotnie mniej niz globalnha srednia (50%), co ujawnia ogromna luke
technologiczna i przestrzen do skalowalnych wdrozen w regionie.

Zrédto: Eurostat, IBM Al Index

Ponad 80% europejskich firm - zwtaszcza MSP

Nie posiada zadnej formalnej strategii wdrozenia Al.

Tylko 31% organizacji zdefiniowato jakakolwiek polityke Al, co czyni
rynek jednym z najmniej przygotowanych, a jednoczesnie
najbardziej chtonnych na transformacje Al.
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VOLARIA JAKO Al TRANSFORMATION PARTNER (AITP)

Volaria nie dziata jako agencja Al Nie tworzy pojedynczych chatbotéw, nie
realizuje projektow w trybie jednorazowym. Celem Volarii jest petna

transformacja operacyjna firm - od strategii i mapowania procesdw, przez
rozwdj agentow Al, az po dtugoterminowe partnerstwo i zarzadzanie
automatyzacja.

Volaria dziata jako Al Transformation Partner - wspiera klientéw od wstepnego
audytu, przez wdrozenie, az po edukacje zespotow | optymalizacje systemow.
Takie podejscie stanowi model zaprojektowany dla rosngcych potrzeb firm z
segmentu SMB i mid-market, ktdére nie korzystaja z ustug duzych firm
konsultingowych, a jednoczesnie oczekuja konkretnego zwrotu z inwestycji w
Al - z petnym wsparciem technologiczno-operacyjnym.

2.Technologia i Produkty

Infrastruktura Al. Skalowalne Rozwigzania Wdrozeniowe.

ARCHITEKTURA TECHNOLOGICZNA VOLARII

Volaria projektuje i wdraza systemy Al w oparciu o modularng, adaptacyjna
architekture, integrujac najlepsze dostepne modele jezykowe (LLM).

Nie buduje wiasnych (LLM) - celem nie jest konkurowanie na poziomie
modelu, lecz jego najlepsze wykorzystanie w konkretnym kontekscie
biznesowym.

Rozwigzania Volarii dziataja na wyselekcjonowanych i stabilnych modelach
takich jak: GPT (OpenAl), Claude (Anthropic), Gemini (Google), Grok (xAl),
LLaMA (Meta). System dobiera model w zaleznosci od zadania, kontekstu,
jezyka i wymagan klienta.

Infrastruktura Volarii umozliwia szybkie wdrozenie, testowanie i skalowanie
agentow bez koniecznosci budowania systemu od podstaw. Kazdy komponent
moze byC niezaleznie rozwijany, podmieniany etc., co skraca czas i koszt
implementacji.



N

GLOWNE KOMPONENTY TECHNOLOGICZNE

Zestaw agentow Al projektowanych
pod konkretne funkcje biznesowe.

Volaria Agents Kazdy agent moze byc¢ precyzyjnie
dostosowany do srodowiska
operacyjnego klienta.

Standard wdrozeniowy Volarii,
umozliwiajacy  szybkie  potaczenie
agentow z CRM, ERP, CMS, systemami
rezerwacji, VolP, WhatsApp APl |
innymMi narzedziami uzywanymi przez
klientow.

Integracyjny Framework

Warstwa pamieci i kontekstualizacji.
Agenci moga prowadzi¢ dtugie,
wieloetapowe interakcje, odwotujac sie
do wiedzy firmowej, dokumentow i
danych dynamicznych, bez utraty
kontekstu.

RAG + MCP

Interfejsy TTS/STT oparte m.n. na
ElevenLabs, Whisper, Google Cloud.
Agenci Volarii obstuguja gtos, tekst i

Voice i Multi-Channel komunikacje zintegrowana z
Messengerem, WhatsAppem,
telefonem komodrkowym i aplikacjami
webowymi.

Kazdy agent operuje z petna
mozliwoscia sledzenia interakcji
(memory logs, RAG traces, live audit) i
aktywnego monitoringu jakosci oraz
zgodnosci.

Monitoring i
Bezpieczenstwo




N

PRODUKTY | USLUGI GOTOWE DO WDROZENIA

Obstuga klientéow (chat + voice),
synchronizacja ofert, integracja z CRM,
Agent Al - Nieruchomosci scoring leadow, automatyczne
odpowiedzi [ prezentacja
nieruchomosci w prawie 100 jezykach.

Obstuga rezerwacji, FAQ,
rozpoznawanie jezyka, integracja z
PMS, CMS, WhatsApp, etc. Mozliwosc
dziatania 24/7 jako Concierge Al.

Agent Al - sektor HoReCa

Obstuga klienta, obstuga zwrotdw,
rekomendacje produktowe, integracja

Agent Al - E-Commerce z systemami magazynowymi,
rozpoznawanie zapytan o status
zamowienia.

Wspiera zespoty handlowe w lead

scoringu, obstudze Zzapytan,

Agent Al - Sprzedaz B2B przypomnieniach follow-up,
generowaniu ofert i komunikacji z
klientami.

Agent porzadkujacy wiedze | dane
wewnetrzne - wyszukiwanie
dokumentow, analizy, raporty
cykliczne, podsumowania spotkan,
wdrozenie RAG jako wewnetrznego
layeru analitycznego.

Agent Al - Internal Ops
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PODEJSCIE OPERACYINE

Volaria projektuje systemy Al w petnym dopasowaniu do srodowiska
operacyjnego klienta. Kazde wdrozenie poprzedzone jest analiza:

o struktury danych i przeptywow informacyjnych,

e sposobu komunikacji z uzytkownikami koncowymi,

e narzedzii ekosystemu, z ktorego korzysta firma,

e |lokalnych ograniczen technicznych i organizacyjnych.

Finalna architektura systemu oparta jest na wzorcu:

AGENT + INTERFEJS + INTEGRACJA

Z mozliwoscig petnego monitorowania, rozwoju, audytowania i skalowania
agentow na kolejne rynki, jezyki i kanaty.

3.Model Biznesowy i Komercjalizacja

Subskrypcyjna Architektura Przychodu.
Strategia Dtugoterminowego Partherstwa.

STRATEGICZNY MODEL PRZYCHODOWY

Volaria Al operuje w modelu opartym na powtarzalnych przychodach
miesiecznych (MRR), projektach wdrozeniowych oraz elastycznych umowach
retencyjnych.

Volaria nie sprzedaje narzedzi - buduje partnerstwa transformacyjne z
klientami, prowadzone w cyklu:

ANALIZA > WDROZENIE » ROZWO3J » OPTYMALIZACJA.

Takie podejscie jest skalowalne, mierzalne | dostosowane do poziomu
dojrzatosci technologicznej kazdej organizacji — od MSP po Enterprise.



CELE INTEGRACII
N

Na dzien publikacji niniejszego dokumentu, spotka Detalion Games S.A. nie
posiada jeszcze aktywnych klientdw ani przychodéw z dziatalnosci operacyjnej
w obszarze Al. Catos¢ dziatan wdrozeniowych, technologicznych oraz
biezacych relacji z klientami prowadzona jest przez Volaria sp. z 0.0. - spotke,
ktora posiada aktywne kontrakty B2B, zespot developerski oraz wdrozone
komponenty Al.

W wyniku planowanego przejecia Volaria Al przejmie kontrole
nad Volaria sp. z o0.0., centralizujac przychody, klientéw, zespét i IP.

GLOWNE ZRODtLA PRZYCHODOW

Jednorazowe optaty za przygotowanie,
konfiguracje i personalizacje systemu Al
Obejmuje budowe Agentow Al,
synchronizacje danych, integracje z
CRM/ERP/PMS oraz przygotowanie
srodowiska produkcyjnego.

Wdrozenia Al (Setup Fee)

Miesieczna optata za utrzymanie,
monitoring, rozwdj oraz zarzadzanie Al w
srodowisku klienta. W przypadku klientow
enterprise — model rozszerzony o SLA,
obstuge techniczng, wskazniki KPI i
raportowanie wynikow.

Abonament i Retainer(MRR)

Dodatkowe moduty, obstuga nowych
jezykow, mikroagenci procesowi, funkcje
pisane na zamowienie. Pozwala to na
stopniowa rozbudowe systemu bez
koniecznosci petnego wdrozenia od nowa.

Rozszerzenia i Rozwéj
(add-ons / R&D)

Wybrane komponenty moga byc¢
licencjonowane innym podmiotom w
modelu white-label. Volaria Al planuje
rowniez rozwoj sieci certyfikowanych
partnerow.

Licencje White-Label
i Partnerstwa Wdrozeniowe

Dedykowani Agenci Al dziatajacy w
srodowisku intranetowym klienta.
Obstuguje wyszukiwanie dokumentow,

Agent Al - Internal Ops podsumowania spotkan, cykliczne raporty,
analizy oraz dostep do wiedzy firmowej z
warstwa RAG jako inteligentnym buforem
kontekstowym.




STRUKTURA CENOWA (ZAKRES ORIENTACYJNY) /QQ

Standardowe wdrozenia mieszcza sie w przedziale €3 000 — €100 000+ (Setup
Fee) oraz miesiecznych optatach od €1 000 - €20 000+, w zaleznosci od skali,
segmentu i zakresu integracji.

SEGMENT PRZYKLADOWY SETUP FEE MRR
MICRO €35 000-<15000 €1 000 -€5 000
SMALL €15 000 -€30 000 €5 000 -€10 000
MEDIUM €30 000 - €100 000+ €10 000 - €20 000+

Powyzsze przedziaty cenowe majg charakter orientacyjny. Ostateczna wycena
zalezy od liczby wdrazanych rozwigzan Al, poziomu integracji z systemami
klienta (CRM, ERP, CMS), zakresu wsparcia (SLA) oraz modelu wspotpracy.

MODEL AITP JAKO FUNDAMENT

Volaria Al dziata w oparciu o model Al Transformation Partner (AITP):
e Budowanie relacji dlugoterminowych (od strategii do optymalizacji)
e Zapewnienie klientowi edukacji i wsparcia jego zespotu
e |teracyjne podejscie do rozwoju agentdw i automatyzacji

DZIEKI MODELOWI VOLARIA Al UTRZYMUJE:

e Wysoki poziom retencji klientow
e Niskie ryzyko wypowiedzen (churn)
e Rosngca wartosc¢ kontraktowa (CLV)

e Mozliwosc skalowania bez wzrostu kosztow operacyjnych
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4.Strategia Gietdowa

Struktura Gietdowa jako Narzedzie Skalowania.

< ZMIANA STRATEGII SPOLKI

W lipcu 2025 roku Volaria Sp. z o.0. habyta pakiet kontrolny spdtki
Detalion Games S.A., notowanej na rynku NewConnect. Transakcja
pozwolita Volaria Sp. z 0.0. na uzyskanie strategicznego wptywu na
kierunek rozwoju spotki oraz rozpoczecie procesu jej transformacji w
VOLARIA Al — wyspecjalizowana spotke Al-First, koncentrujaca sie na
wdrazaniu rozwigzan Al Agents oraz automatyzacji procesow
biznesowych w modelu subskrypcyjnym.

¢ KONSOLIDACJA OPERACYIJNAI
UPROSZCZENIE STRUKTURY

W ramach porzadkowania struktury grupy Volaria Al, spotka Detalion
Games S.A, (docelowo majagca zmieni¢ nazwe na Volaria Al S.A)
planuje przejecie spotki Volaria sp. z o0.0. — odpowiedzialnego
dotychczas za rozwoj technologii, obstuge klientéow oraz wtasnosc
intelektualna.

CELE INTEGRACII:
o Uproszczenie struktury wiascicielskiej i zarzadczej Grupy Volaria
e Centralizacja przychodow, kosztéw i IP w jednej spotce publicznej

e Wzmocnienie Volaria Al jako gtéwnego osrodka
technologicznego i kapitatowego grupy

o Zwiekszenie transparentnosci i efektywnosci operacyjnej w
kontekscie planowanej ekspansji
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\ 4 STRATEGIA NOTOWAN | KOLEIJNE ETAPY

e Volaria Al S.A. buduje dtugoterminowa obecnos¢ na rynku
NewConnect, koncentrujac sie na transparentnosci,
systematycznej komunikacji z inwestorami oraz realizacji
mierzalnych celéw operacyjnych.

e Celem spdtki jest wzmocnienie zaufania rynku poprzez
konsekwentne dostarczanie wynikow, rozwdj portfela klientow
oraz skuteczne wykorzystanie srodkéw pozyskanych z emisji.

e Relacje inwestorskie beda prowadzone W sposob
zautomatyzowany i regularny - z wykorzystaniem dashboardow
operacyjnych, agentowych podsumowan kwartalnych oraz
publicznych aktualizacji kluczowych wskaznikow.

5.Ekspansja i Wzrost

Skalowanie Wdrozen. Rozwoj Oferty.
Ekspansja Miedzynarodowa.

Ekspansja operacyjna Volaria Al skupia sie na systematycznym skalowaniu
wdrozen agentéw Al w srodowiskach biznesowych o wysokim potencjale
automatyzacji i niskim poziomie adaptacji nowoczesnych technologii.

OBECNIE VOLARIA DZIALA MIEDZY INNYMI W SEGMENTACH:

{@} NIERUCHOMOSCI PREMIUM

Al odpowiada za obstuge zapytan, synchronizacje
ofert, kontakt z klientem i wsparcie sprzedazy.

e HORECA

Voice Agents | Chat Agents do obstugi gosci,
zarzadzania rezerwacjami, FAQ oraz integracji z
systemami PMS.
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E-COMMERCE |1 UStUGI

© o Al wspiera proces sprzedazy, obstuge klienta, zwroty i
rekomendacje produktowe.

O EDUKACIJA

Agent Volarii wspiera prace nauczycieli od oceniania
esejow | prac domowych po generowanie testow,
zadan i raportow.

KAZDE WDROZENIE REALIZOWANE JEST W MODELU AITP:
STRATEGIA > IMPLEMENTACIJA » OPTYMALIZACJA » UTRZYMANIE

ROZWOJ OFERTY PRODUKTOWEJ

W 2026 roku Volaria planuje wprowadzenie wtasnego produktu wejsciowego
typu plug-and-play - gotowego, agenta Al, mozliwego do wdrozenia bez
potrzeby petnej analizy procesowe,.

Produkt bedzie dedykowany firmom z sektora MSP, ktére potrzebuja
szybkiego startu z Al w jednej, precyzyjnie zdefiniowanej funkcji (np. sprzedaz,
wsparcie, rezerwacje).

W kolejnym etapie klienci beda mogli rozszerzy¢ zakres wspotpracy do
petnego modelu AITP. Entry Level product stanowi kluczowy komponent
strategii skalowania - tgczy niska bariere wejscia z wysokim potencjatem
retencji, rozwoju i cross-sellu.

ROZSZERZANIE PORTFOLIO KLIENTOW | KONTRAKTOW

o Aktywnie rozwijana baza klientow w Polsce | Hiszpanii, skoncentrowana na
sektorach z wysoka powtarzalnoscig procesow.

o Realizowany obecnie projekt dla sieci hoteli premium we Wtoszech stanowi
jeden z kluczowych krokéw w procesie ekspansji Volaria Al w sektorze
hospitality na rynku europejskim.

e Volaria Al planuje dalsze wejscia do segmentu mid-market | enterprise w
Europie, gdzie transformacja agentowa zapewnia mierzalny zwrot z
inwestycji (ROI).



6.Zespét i Kultura Operacyjna K

Al-First w Praktyce. Hybrydowa Struktura Operacyjna.

MODEL ORGANIZACYIJINY

Volaria Al funkcjonuje jako organizacja Al-First, w ktdrej procesy operacyjne i
wdrozeniowe sg projektowane z mysla o ich realizacji przez agentow Al,
samodzielnie albo we wspodtpracy z zespotem.

STRUKTURA ODPOWIEDZIALNOSCI OPIERA SIE NA TRZECH WARSTWACH:

e Human-Led - Obszary wymagajace decyzji strategicznych, nadzoru
prawnego, relacji z inwestorami i klientami.

e Al-Assisted - Codzienne operacje, komunikacja wewnetrzna, tworzenie
tresci, research, analiza danych.

e Al-Only - Automatyczne testy, monitoring systemow, wielokanatowa
komunikacja, generowanie dokumentacji i zarzadzanie zadaniami.

ZESPOL

Bartosz Kotlinski Odpowiada za strategie rozwoju Volarii,
Prezes Spotki architekture agentowa oraz kierunki
wdrozen Al. Lider transformacji Al-first,
taczacy kompetencje operacyjne,

technologiczne i rynkowe.

Sebastian Mardyto Odpowiada za aspekty formalno-prawne,
Vice-Prezes Spotki zgodnos¢ operacyjng oraz relacje z
inwestorami. Wspottworzy model

rozwoju Volarii jako spotki publiczne).

Volarian Agent Al wspierajacy zarzad w analizie

Core Agent strategicznej, komunikacji inwestorskiej i
optymalizacji procesow. Pierwszy w
Polsce agent Al petnigcy funkcje
doradcza w spotce gietdowe).

Al & Computer Zespot specjalistow z obszaru computer
Science Specialsts science i Al odpowiedzialni za biezace
wdrozenia agentow Al, rozwoj
wewnetrznych rozwigzan oraz

architektury technologicznej Volarii.
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EFEKTYWNOSC OPERACYINA DZIEKI MODELOWI AI-FIRST
Volaria dziata wedtug zasady Al-first, human-reinforced. Wszystkie powtarzalne
zadania sg automatyzowane i realizowane przez Al, ktory petnig aktywna role
W strukturze operacyjnej - odpowiadaja za komunikacje, realizacje procesow,
raportowanie i wsparcie decyzyjne.

W tym modelu cztowiek odpowiada za strategie, relacje i nadzor.
Al za wykonanie.

Podejscie to pozwala skalowac dziatalnosc¢ bez rozbudowy zespotu, utrzymujac
wysoka efektywnosc przy zachowaniu niskich kosztow operacyjnych.

7.Roadmap

Etapy wzrostu. Mierzalne cele. Operacyjna dyscyplina.

¢ Q3 2025

e Rebranding Detalion Games S.A. na Volaria Al S.A.

e Zakonczenie projektu wdrozeniowego z siecig hoteli premium
na terenie Wtoch

4 Q4 2025

e Konsolidacja z Volaria sp. z 0.0.

o Zwiekszenie aktywnych wdrozen rozwigzan Al u klientow B2B w
Polsce i Hiszpanii (innych niz obecni klienci Volaria sp. z 0.0.)

e MVP entry level product - pierwsze testowe wdrozenia




2 Q1 2026 Qf)

e Wdrozenie entry level product
e Optymalizacja frameworku

e Start programu partnerskiego

¢ Q2-Q32026

e Skalowanie entry level product
e Rozszerzenie obecnosci operacyjnej na rynkach europejskich

e Automatyzacja retencji i obstugi klienta przez agentéw Al

¢ Q4 2026

e Volaria Al jako rozpoznawalny lider transformacji Al-first

8.Zarzadzanie Ryzykiem i
Compliance

Kontrola. Przejrzystosc. Odpowiedzialnosc Operacyjna.

Volaria jako spdtka notowana na rynku NewConnect wdraza konserwatywny
model zarzadzania ryzykiem i zgodnoscig regulacyjng, zorientowany na
transparentnosc i skalowalnosc¢ operacyjna.

e Ryzyko regulacyjne: Systemy agentowe Volarii s3 zgodne z regulacjami
ochrony danych. Kazdy agent posiada audytowalny log dziatania oraz
kontrolowalny kontekst (m.in. RAG visibility, memory history).

e Ryzyko technologiczne i vendor lock-in: Bazowanie na otwartym i
wymienialnym stacku technologicznym. Komponenty mozna w kazdej
chwili zastapic bez utraty ciggtosci dziatania.

e Ryzyko operacyjne: Kazdy projekt monitorowany jest przez agenta
zarzadzajgcego. System obejmuje alerty, backupy i dashboardy statusow

wdrozen.
e Ryzyko personalne i plynnosciowe: Procesy sg dokumentowane,
modularne | przenaszalne. Zespdt pracuje w modelu Al-Assisted z

nadzorem zarzadczym. Agent Volarian zapewnia ciggtosc¢ operacyjna.



Manifest

Al Transformation Partner (AITP).
Nowy standard Operacyjny dla Firm.

Biznes wchodzi w dekade petnej transformacji Al. Firmy, ktore nie zintegruja
sztucznej inteligencji beda dziata¢ wolniej, drozej | z ograniczona
skalowalnoscia.

Zgodnie z szacunkami McKinsey, roczna wartos¢ dodana z wdrozen Al
przekracza 4,4 biliona dolarow. Pomimo tego, ponad 80% organizacji nie
dysponuje zasobami ani strukturg umozliwiajaca przeprowadzenie tej zmiany.

Volaria Al to nie Agencja Al
Volaria Al to nie Software House
Volaria Al to Al Transformation Partner (AITP)

Spodtka publiczna z architekturg operacyjng oparta na Al. Strategia, wdrozenie i
technologia zostaty potaczone w jednym skalowalnym modelu. Celem jest
budowanie organizacji, ktore dziatajg szybciej, taniej i efektywniej - nie przez
zwiekszanie zatrudnienia, lecz przez wykorzystanie systemow Al.

Al-first. Agent-Based. Execution-Driven.
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