SN /@
'//’ M\
/ \\
/ N
@ G

Q

Raport okresowy za

Woodpecker.co S.A.

| potrocze 2025

Wroctaw, 10.09.2025r.



Spis tresci

1. Wybrane dane fiNaNSOWE............ccoicciiiiiiiircierc e s e s e 3
2. POASUMOWANIE OPEIaACY NE...cciiiiiiiceeeeeieiisssssssssnseereessssssssssssnsseesssssssssssnnnssesesssssssssnnnnnnenes 4
3. INfOrmacje KOrPOTaCYJNE ........cceiecirrieieriaieesseessseessssee s s see s s sne s s sns e s s sne e s s snnesssnnesssnnensnnnenan 20
0 S o ¥ 2o Y=Y = L (=T ) o] o T= e [T 22

Woodpecker.co S.A. — Raport okresowy za | pétrocze 2025 2



1.

Wybrane dane finansowe za pierwsze poéirocze

2025
3427

liczba klientow

-1.05 min

strata NETTO w PLN

Kapitat wtasny

Kapitat zaktadowy

Zobowigzania i rezerwy na zobowigzania
Zobowigzania dtugoterminowe
Zobowigzania krétkoterminowe

Aktywa razem

Aktywa trwate

Aktywa obrotowe

Srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne

Przychody netto ze sprzedazy produktéw, towardw i materiatow
Zysk (strata) ze sprzedazy

Amortyzacja

Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej

Zysk (strata) brutto

Zysk (strata) netto

EBITDA

marza EBITDA

Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowe;j
Przeptywy pieniezne netto, razem

Liczba akcji (w szt.)

Zysk (strata) na jedng akcje zwykta

Wartos¢ ksiegowa na jedng akcje

Przeliczenia kursu
Kurs EUR na dzien bilansowy

Sredni kurs EUR w okresie

9.43 min

przychody ze sprzedazy w PLN

9.37 min

0Od 01.01.2025
Do 30.06.2025
9425

(1164)
(1979)
(983)
(1083)
(1049)
996
11%

783
(1555)
(230)
(1002)
5000 000
0,21
2,21

2025
4,2419
4,2208
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MRR w PLN

tys. PLN
30.06.2025 31.12.2024
11030 12035
500 500
4959 5369
690 822
4269 4547
15989 17 404
15098 15 474
891 1930
304 1306

0d 01.01.2024
Do 30.06.2024
11815

329
(1789)
341
220
201
2130
18%

2282
(2514)
(568)
(800)
5000 000
0,04

2,41

2024
4,2730
4,3109

-20%

przychody r/r

11%

marza EBITDA

tys. EUR
30.06.2025 31.12.2024
2 600 2817
118 117
1169 1256
163 192
1006 1064
3769 4073
3559 3621
210 452
72 306

0d 01.01.2025
Do 30.06.2025
2233

(276)
(469)
(233)
(257)
(249)

236

11%

186

(368)

(54)
(237)
5000 000
-0,05
0,52

0d 01.01.2024
Do 30.06.2024
2741

76
(415)
79
51
47
494
18%

529
(583)
(132)
(186)

5000 000

0,01
0,56



Pozycje dotyczagce aktywéw i pasywow na koniec okresu sprawozdawczego i analogicznego w okresie
poprzednim przeliczono wedtug Sredniego kursu ogtoszonego na ostatni dzien bilansowy przez NBP.
Pozycje dotyczace rachunku wynikéw przeliczono wedtug kursu stanowigcego S$rednig arytmetyczng
srednich kurséw ogtaszanych przez NBP obowigzujgcych na ostatni dzien kazdego miesigca.

Wybrane dane finansowe za drugi kwartat 2025 roku:

0D 01.04.2025 OD 01.04.2024

Do 30.06.2025 Do 30.06.2024
Przychody netto ze sprzedazy produktéw, towardw i materiatow 4568 5867
Zysk (strata) ze sprzedazy (628) 108
Amortyzacja (1 030) (986)
Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej (704) 113
Zysk (strata) brutto (746) 28
Zysk (strata) netto (744) 30
EBITDA 326 1099
marza EBITDA 7% 19%

2.

Podsumowanie operacyjne

Opis istotnych dokonan lub niepowodzen emitenta w | pétroczu 2025

W pierwszym pétroczu 2025 roku Spétka utrzymywata zatrzymanie wczesniejszego trendu spadkowego w
liczbie klientéw, co potwierdza skuteczno$¢ dziatan rozwojowych i optymalizacyjnych realizowanych w
2024 roku. Wdrozenie nowych funkcjonalnosci, liczne usprawnienia produktowe oraz optymalizacje
operacyjne przyniosty wymierne rezultaty w postaci stabilizacji bazy klientow. Jedynym wyjagtkiem byt
czerwiec, w ktérym odnotowano niewielki spadek liczby uzytkownikow — zgodny z sezonowym
spowolnieniem typowym dla branzy SaaS w okresie wakacyjnym. Obecnie Spotka koncentruje sie przede
wszystkim na zwigkszeniu sprzedazy zaréwno w ramach istniejgcej bazy klientdow, jak i poprzez
pozyskiwanie nowych uzytkownikéw, przy jednoczesnym dalszym rozwoju produktu i zwiekszaniu wartosci
dostarczanej klientom.

Przychody

Pdétroczne przychody ze sprzedazy wyniosty 9425 tys. zt i byty nizsze o 20% od przychodow z
analogicznego okresu roku 2024 wskutek utrzymujgcego sie globalnego ostabienia koniunktury oraz
umocnienia ztotego w stosunku do dolara. Przychody MRR liczone w ztotych polskich wyniosty 9.37 min
PLN co byto wynikiem nizszym o 21% od przychodow osiaggnietych w pierwszym pétroczu 2024.

Przychody ze sprzedazy za drugi kwartat 2025 wyniosty 4 568 tys. zt i byly nizsze o0 6% od przychoddéw z
poprzedniego kwartatu oraz nizsze o 22% od przychodéw z drugiego kwartatu 2024. Przychody MRR
wyniosty 4 528 tys. PLN, co byto wynikiem nizszym o 22% r/r i nizszym o 6% od osiggnietych w poprzednim
kwartale. MRR osiagniety w czerwcu 2025 roku wyniést 1 436 tys. PLN i byt nizszy o0 25% w poréwnaniu
do czerwca 2024 roku.
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Sredni kurs USDPLN" w pierwszym pétroczu 2025 wyniést 3,8422 i byt nizszy o 3,9% od $redniego kursu
w pierwszym potroczu 2024, a kurs w drugim kwartale 2025 wynidst 3,7106 i byt nizszy o 7,3% od kursu

USDPLN za drugi kwartat 2024.
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W grudniu 2024 roku, w odpowiedzi na potrzeby rynku, Spotka zdecydowata sie powrdéci¢ do prezentacii
cennikéw w podziale na plany oraz skonsolidowac¢ produkty w jedno kompleksowe rozwigzanie typu all-in-
one. To pozwala na zakup podstawowej wersji produktu oraz stopniowe poznawanie oferty w miare rozwoju
dziatalnosci klientéw. Nowa struktura cennika wyraznie ukazuje moment, w ktérym cena jednostkowa
ulega obnizeniu, co sprawia, ze kazdy kolejny prospekt jest tanszy dla klientéow. W zwigzku z tym od
poczatku 2025 roku Spoétka prezentuje udziat wptywéw z abonamentéw w przychodach Emitenta w
podziale na nowe kategorie planéw: STARTER, GROWTH, SCALE oraz MAX — co zapewnia wigkszg
przejrzystosé struktury przychoddéw i lepsze zrozumienie zrédet wzrostu.

V4 N 4 N
N - _4 o 4

\ (
EUR
7-DAY FREE TRIAL STARTER GROWTH [ PoPuLar ] SCALE MAX
PLN
Try all features for free without any Start email outreach at the lowest Save up to 40% per Contacted Save up to 60% per Contacted send unlimited emails
commitment. Request more time cost on the market and the best Prospects compared to the Prospects compared to the at the best price per Contacted
on trial in-app deliverability starter plan Growth plan Prospects
0 €/monlh 20 € 29-€ /month ]26 € 188-€ /month 903 € 6 666 €
1354-€ [month 9999-€ /month
Contacted Contacted Contacted Contacted Contacted
Prospects 50 Prospects 200, Prospects 10000, ¥ Prospects 100,000 *% Prospects Uniimited
Emails per month 600 Emails per month 6000 Emails per month 120 000 Emails per month 1200 000 Emails per month Unlimited
Stored prospects 200 Stored prospects 2000 Stored prospects 40000 Stored prospects 400 000 Stored prospects Unlimited
Warm-ups 0 Warm-ups 2 Warm-ups 20 Warm-ups 135 warm-ups Unlimited
Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support Live chat and email support
Onboarding assistance Customer success Dedicated account manager
Start free trial Start free trial Start free trial Start free trial Start free trial
f T 11 111 r

Udziat przychodéw pochodzgcych z planu STARTER wynidst 41,77%, z planu GROWTH 29,05%, z planu
SCALE 21,69%, natomiast z planow typu CUSTOM 5,08%. Do kategorii planu CUSTOM zaliczane sg
zaréwno indywidualnie przygotowywane oferty, jak i plany MAX, ktore stanowig rozwigzanie dedykowane

* Sredni kurs USDPLN za kwartat liczony jako $rednia arytmetyczna $rednich kurséw miesiecznych ogtaszanych przez NBP
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klientom o najwyzszych wymaganiach w zakresie skali i elastycznosci korzystania z ustugi. Pozostate
2,41% przychoddéw stanowity wptywy od klientéw tymczasowo wstrzymujgcych korzystanie z ustugi.

Na dzierh 30 czerwca 2025 roku plany roczne stanowity 10,15% wszystkich subskrypcji. Udziat ptatnosci
rocznych w przychodach Spétki rosnie z kwartalu na kwartat, co jest bezposrednim rezultatem
konsekwentnie realizowanej strategii sprzedazy ukierunkowanej na promowanie tego modelu rozliczeh.

Produktowa struktura przychodow Struktura abonamentéw H1 2025

’ ?

Pozostate

CUSTOM
H SCALE
90%

m GROWTH

W STARTER

Plany miesieczne = Plany roczne

Q1 2025

W pierwszym pétroczu 2025 roku ARPA (ang. Average Revenue per Account) wyniosta 114,8 USD i byta
nizsza o 1,1% od wyniku z pierwszego pofrocza 2024. W drugim kwartale 2025 roku ARPA wrosta w
poréwnaniu do poprzedniego kwartatu o 4,5% i wyniosta 117 USD.

ARPA w USD*
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*ARPA liczona jest na podstawie przychodu MRR, bez uwzglednienia rozliczenia przychodéw w czasie
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W pierwszym poétroczu 2025 roku Spotka posiadata aktywnych klientéw ze 107 krajow.

Struktura geograficzna przychodéw

Pozostate
25,98% 23,34%
Francja
o, iIiZ"i
m Niemcy

m Wielka Brytania

M Polska

B Stany Zjednoczone
2025 H1 2024 H1

Koszty

Koszty dziatalno$ci operacyjnej w pierwszym poétroczu 2025 byty nizsze o 897 tys. zt od kosztow w
pierwszym poétroczu 2024 (spadek o 7.8%). Najwiekszy spadek dotyczyt ustug obcych oraz kosztéw
Swiadczen pracowniczych spowodowany optymalizacjg zatrudnienia zakonczong na koniec pierwszego
potrocza 2024. Najwiekszy wzrost dotyczyt amortyzacji, ktéry wynika z przyjecia do uzytkowania prac
rozwojowych.

H1 2025 H1 2024 zmiana r/r zmiana % r/r
Koszty operacyjne 10589 11 486 -897,00 -7,81%
Amortyzacja 1979 1789 190,00 10,62%
Zuzycie materiatéw i energii 82 72 10,00 13,89%
Ustugi obce 7671 8992 -1321,00 -14,69%
Podatki i optaty 37 67 -30,00 -44,78%
Koszty swiadczeri pracowniczych 2492 3039 -547,00 -18,00%
Pozostate koszty 25 26 -1,00 -3,85%
Koszt wytworzenia na wtasne potrzeby -1697 -2499 802,00 -32,09%

Ze wzgledu na charakterystyke branzy, w jakiej dziata Spoétka, ustugi obce stanowig znaczacg pozycje w
rachunku wynikow.

Ustugi obce-

wyszczegdinienie H1 2025 Udziat % H1 2024 Udziat %

Ustugi zewnetrzne i podwykonawstwo 4582 59,73% 6 298 70,04%
w tym, Koszt wytworzenia na wtasne potrzeby 1435 18,71% 2183 24,28%
Technologia i infrastruktura 1433 18,68% 1018 11,32%
Koszty reklamy i promocji 1473 19,20% 1268 14,10%
Ustugi doradztwa, prawne, najmu i inne profesjonalne 147 1,92% 356 3,96%
Pozostate 36 0,47% 52 0,58%

Najwiekszg pozycje zajmujg w niej ustugi zewnetrzne i podwykonawstwo, ktore jednoczesnie
charakteryzowaty sie najwiekszym spadkiem wartosciowym w poréwnaniu do pierwszego potrocza 2024.
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Koszty dziatalnosci operacyjnej w drugim kwartale 2025 byty nizsze o 567 tys. zt od kosztéw w drugim
kwartale 2024 (spadek 0 9.84%).

Q2 2025 Q2 2024 zmiana r/r zmiana % r/r
Koszty operacyjne 5195 5762 -567,00 -9,84%
Amortyzacja 1030 939 91,00 9,69%
Zuzycie materiafow i energii 34 29 5,00 17,24%
Ustugi obce 3791 4287 -496,00 -11,57%
Podatki i optaty 18 20 -2,00 -10,00%
Koszty swiadczer pracowniczych 1162 1410 -248,00 -17,59%
Pozostate koszty 12 12 0,00 0,00%
Koszt wytworzenia na wtasne potrzeby -852 -935 83,00 -8,88%

Podobnie jak w przypadku kosztéw drugiego kwartatu, nastgpit spadek kosztow podwykonawstwa.

Ustugi obce-
wyszczegdlnienie Q2 2025 Udziat % Q2 2024 Udziat %
Ustugi zewnetrzne i podwykonawstwo 2 283,00 60,22% 2 837,00 66,18%
w tym, Koszt wytworzenia na wtasne potrzeby 716,00 18,89% 782,00 18,24%
Technologia i infrastruktura 716,00 18,89% 492,00 11,48%
Koszty reklamy i promocji 697,00 18,39% 695,00 16,21%
Ustugi doradztwa, prawne, najmu i inne profesjonalne 73,00 1,93% 235,00 5,48%
Pozostate 22,00 0,58% 28,00 0,65%

Zatrudnienie

Zatrudnienie na podstawie umowy o prace oraz wspotpracujacych z Woodpecker.co Spétka Akcyjna na
dzien 30 czerwca 2025 r.:

Forma wspotpracy Liczba oséb na Liczba oséb na
30.06.2025 30.06.2024

Umowa zlecenie (UZ) 5 5

B2B 36 36

Umowa o prace (UoP) 28 32

Suma 69 73

Liczba oséb zatrudnionych na podstawie umowy o prace oraz wspétpracujgcych z Woodpecker.co Spétka
Akcyjna na dzien 30 czerwca 2025 r:

Stan na Stan na
Podziat na dziaty 30.06.2025 30.06.2024
UoP/UZ B2B UoP/UZ B2B

Zarzad, finanse i administracja 6 6 7 7
Marketing i Sprzedaz 11 8 12
Dziat obstugi klienta 7 2 7 2
Dziat IT/produkt 9 20 11 20
Suma 69 73
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Na dzien 30 czerwca 2025 r. Emitent zatrudniat 28 osoby na podstawie umowy o prace, ponadto
wspoétpracowat z 41 osobami na podstawie umow cywilnoprawnych (umowy zlecenia, umowy o wspétpracy
z dziatalnoscig gospodarczg).

Wyniki finansowe

Strata netto w pierwszym potroczu 2025 roku wyniosta -1 049 tys. zt i byt to wynik nizszy niz w
poréwnywalnym okresie 2024 roku (tj. zysk 201 tys. zt). Obnizenie zysku netto jest m.in skutkiem
zatrzymania trendu wzrostowego przychoddw.

Strata netto w drugim kwartale 2025 roku wyniosta -744 tys. zt i byt to wynik nizszy niz w poréwnywalnym
kwartale 2024 roku (tj. zysk 30 tys. zt).

Marza EBITDA" w pierwszym pofroczu 2025 r. wyniosta 11%, co oznacza spadek o 7 punktow
procentowych w poréwnaniu z marzg uzyskang w pierwszym potroczu 2024 roku (18%).

Marza EBITDA w drugim kwartale 2025 r. wyniosta 7%, co oznacza spadek o 12 punktéw procentowych w
poréwnaniu z marzg uzyskang w drugim kwartale 2024 roku (19%). W stosunku do poprzedniego kwartatu
marza EBITDA spadta sie o 7 punktéw procentowych.
Na wynik drugiego kwartatu 2025 miaty wptyw zdarzenia jednorazowe:
e rozwigzanie rezerwy w wysokosci 250 tys. PLN na wyplaty prowizji z tytutu programu
partnerskiego, wynikajagce ze zmiany regulaminu programu, zgodnie z ktérym od lutego 2025

srodki niewyptacone przez 12 miesiecy podlegajg anulowaniu,

e spisanie w koszty okresu zaliczek w wysokosci 85 tys. PLN dotyczgcych niezrealizowanego
projektu CSHARK.

Ptynnosé finansowa i srodki pieniezne

W | pétroczu 2025 roku utrzymywat sie trend spadku dostepnych srodkéw pienieznych — saldo gotéwki na
30 czerwca 2025 r. wyniosto 304 tys. PLN wobec 1 300 tys. PLN na 31 grudnia 2024 r. Pogorszenie
ptynnosci byto skutkiem zaréwno czynnikow zewnetrznych, jak i wewnetrznych, w tym:

o systematycznego spadku liczby aktywnych klientéw,
e nizszych przychodéw denominowanych w USD przy jednoczesnym spadku kursu USD/PLN,
e utrzymania zblizonego poziomu kosztéw operacyjnych.

Spotka dysponuje odnawialng linig kredytowg w wysokosci 1 500 tys. PLN.
Zarzadzanie ryzykiem ptynnosci

Zarzad monitoruje ptynnos¢ w szczegdlnosci w oparciu o 90-dniowg prognoze przeptywdéw operacyjnych.

" EBITDA liczona jest bez uwzglednienia kosztdéw finansowych, poniewaz Spdtka nie korzysta z finansowania dtuznego (nie ponosi
finansowych kosztéw obstugi zadtuzenia).
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Obecnie podjete zostaly dziatania stabilizujgce sytuacje finansowg, w dwdch podstawowych obszarach
dziatalnosci:

intensyfikacja dziatan sprzedazowych,
optymalizacja kosztowa

Celem podijetych przez Zarzad dziatan jest odzyskanie dodatnich przeptywdw pienieznych z dziatalnosci
operacyjnej w najblizszych miesigcach.

Czynniki i zdarzenia, w tym o nietypowym charakterze, majacych istotny wplyw na skrécone
sprawozdanie finansowe

W obszarze produktowym, w pierwszym potroczu 2025 Spoétka wprowadzita kilka istotnych zmian i
innowacji w szczegolnosci ukierunkowanych na zwiekszenie wartosci produktu dla klientow o wiekszych
wymaganiach operacyjnych:

APl documentation - Wychodzac naprzeciw oczekiwaniom bardziej zaawansowanych
uzytkownikéw, w szczegoélnosci klientéw agencyjnych, Spétka zakonczyta prace nad nowg
dokumentacjg do publicznego API. Udostepnione API opiera sie na strukturze RESTful i umozliwia
zewnetrzne zarzgdzanie kluczowymi funkcjonalnosciami aplikacji Woodpecker — takimi jak konta
uzytkownikow, listy prospektow, kampanie, raporty, skrzynki mailowe oraz — w przypadku agenc;ji
— konta klientéw. Dokumentacja zostata opracowana z my$lg o utatwieniu integracji z zewnetrznymi
narzedziami oraz budowy wiasnych rozwigzan przez uzytkownikdw. Dostep do API jest czescig
ptatnego dodatku ,API keys & integrations” i dostepny jest rowniez dla uzytkownikdw w okresie
testowym. Klienci korzystajagcy z dodatku Agency zyskujg réwniez dostep do endpointow
pozwalajgcych na zarzgdzanie wieloma kontami jednoczesnie. Spdtka zapewnia wsparcie
techniczne oraz regularnie aktualizuje dokumentacje, traktujgc rozwoj API jako istotny element
swojej oferty produktowe;.

Dedykowane serwery — W odpowiedzi na potrzeby bardziej zaawansowanych uzytkownikéw, w
tym przede wszystkim agencji operujgcych na duzg skale, Spotka wprowadzita mozliwosé
korzystania z dedykowanych serweréw do obstugi kampanii e-mailowych. W przeciwienstwie do
wspétdzielonych rozwigzan — gdzie czes¢ odpowiedzialnosci za dostarczalno$é wiadomosci
spoczywa na dostawcy ustug i jest dzielona z innymi nadawcami — dedykowane serwery pozwalajg
uzytkownikowi przejgé petng kontrole nad reputacjg swojej infrastruktury wysytkowej. To
rozwigzanie kierowane jest do klientéw posiadajgcych wieksze doswiadczenie w prowadzeniu
kampanii, ktérzy sg w stanie samodzielnie zarzgdza¢ jakoscig i bezpieczehstwem wysyltek.
Dostarczalno$¢ wiadomosci e-mail stanowi kluczowy czynnik decydujgcy o tym, czy wiadomos$¢ w
ogole zostanie przeczytana — dlatego jej optymalizacja ma bezposredni wptyw na skutecznos$é
dziatan sprzedazowych. Z tego wzgledu wprowadzenie dedykowanych serweréw — zrealizowane
we wspotpracy z partnerem Infraforge — stanowito szczegdlnie istotny krok w dalszym podnoszeniu
jakosci ustug swiadczonych przez Spoétke.

Campaign reports — Spotka wprowadzita nowg sekcje w aplikacji, ktora umozliwia zagregowany
wglad w skutecznos¢ prowadzonych kampanii cold email. Nowy panel pozwala w przejrzysty
sposob monitorowaé kluczowe wskazniki, takie jak liczba odpowiedzi oraz liczba odbiorcow
wykazujgcych zainteresowanie ofertg. Dzieki temu uzytkownicy zyskujg petniejszy obraz tego, jak
przebiega proces generowania leadéw, co utatwia podejmowanie decyzji dotyczacych dalszych
dziatan sprzedazowych. Narzedzie to stanowi istothne wsparcie w zarzgdzaniu kampaniami dla
agenc;ji realizujgcych wiele projektow jednoczesnie.
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e LinkedIn ,silent release” - Pod koniec pierwszego pétrocza 2025 roku Spétka wprowadzita do
aplikacji natywng integracje z LinkedIn, udostepniong w tzw. trybie ,silent release” — funkcja jest
juz widoczna dla uzytkownikéw w interfejsie, jednak petne wdrozenie z procesem onboardingowym
planowane jest w najblizszych tygodniach. Rozwigzanie to pozwoli na jeszcze lepsze
wykorzystanie potencjatu Linkedln w procesach pozyskiwania i obstugi leadéw, integrujgc go
bezposrednio z dotychczasowymi narzedziami Woodpeckera. Réwnolegle zoptymalizowano
dziatanie filtrow w module Lead Finder, tak aby aplikacja mogta korzysta¢ z pamieci podrecznej dla
identycznych zestawoéw filtréw — niezaleznie od ich kolejnosci — co przyspiesza wyszukiwanie i
poprawia komfort pracy uzytkownikéw.

Réwnoczesnie prowadzone byly prace nad poprawg bezpieczenstwa i wydajnosci aplikacji Woodpecker:

e W styczniu 2025 roku w Spéice przeprowadzony zostat coroczny audyt oprogramowania typu
Cloud Application Security Assessment. Badanie zostatlo wykonane przez niezalezng firme
audytorskg posiadajgca akredytacje Google, zgodnie z obowigzujgcymi wymogami dotyczacymi
bezpieczenstwa aplikacji chmurowych. Audyt ten stanowi jeden z elementéw statej polityki Spoétki
w zakresie zapewnienia wysokiego poziomu bezpieczenstwa danych i zgodnosci z wymaganiami
partneréw technologicznych.

W obszarze marketingu i sprzedazy, w pierwszym potroczu 2025 roku Spétka koncentrowata sie na
stymulowaniu zainteresowania aplikacjg Woodpecker:

e W nawigzaniu do pozytywnych wynikéw dziatan prowadzonych w poprzednich kwartatach, Spétka
zdecydowata sie nadal zwieksza¢ intensywnos¢ aktywnosci na platformie LinkedIn. Dzieki
zaangazowaniu Prezeski Zarzadu, czestotliwos¢ publikacji wzrosta z 2—3 postéw do 5 publikacji w
tygodniu. W rezultacie, w pierwszym poétroczu 2025 roku liczba obserwujacych jej profil wzrosta z
3 500 do 14 000, co oznacza wzrost o 400%. Dziatania te przyczynity sie do zwiekszenia
rozpoznawalnosci marki oraz nawigzania nowych kontaktéw biznesowych. Dzieki tej aktywnosci
Matgorzata Sikora wystgpita w wielu renomowanych wydarzeniach branzowych takich jak | Love
Marketing, InfoShare czy MailCon w Nowym Jorku, co przyczynito sie do znacznego zacies$nienia
relacji z najwazniejszymi klientami.

e W czerwcu 2025 roku Spoétka wprowadzita istotng zmiane w zakresie widocznosci Knowledge base
— zbioru artykutéw wyjasniajgcych sposéb dziatania aplikacji oraz jej funkcjonalno$ci, szczegdlnie
przydatnych dla nowych uzytkownikow. Do tego momentu tresci te nie byly indeksowane przez
wyszukiwarki internetowe, co ograniczato ich dostepnos¢ w wynikach wyszukiwania Google i
innych narzedzi. Po udostepnieniu ich dla wyszukiwarek liczba wyswietlen wzrosta znaczgco — z
przecietnego poziomu 47 tys. miesiecznie do 114 tys. w ciggu pierwszych dwdéch tygodni lipca, co
stanowi wzrost o okoto 242%.

e W drugim kwartale 2025 roku Spodtka rozpoczeta réwniez prace nad nowym, wysokiej jakosci
kursem wideo poswieconym cold email, dostosowanym do aktualnych realiow rynkowych. Kurs
bedzie sktadat sie z modutéw wspierajgcych zaréwno nowych, jak i obecnych uzytkownikow w
skutecznym rozpoczeciu oraz skalowaniu kampanii cold email w aplikacji Woodpecker. Inicjatywa
ta odpowiada na liczne prosby uzytkownikdéw oraz sugestie uczestnikdw konferencji, w ktérych
bierze udziat Zarzad.

e Rownolegle, w ramach osobnego projektu, Spétka nawigzata wspétprace z Coldlytics — narzedziem
dedykowanym wiascicielom agencji — w celu przygotowania specjalistycznego kursu online dla tej
niszy. Modut dotyczacy cold email bedzie przygotowany wytgcznie przez Woodpecker, co pozwoli
dotrze¢ do bazy klientow Coldlytics, stanowigcej grupe docelowg zaawansowanych uzytkownikéw,
w tym agenciji. Kurs ten zostanie udostepniony na platformie Teachable, a wszystkie materiaty —
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zaréwno z tego, jak i z autorskiego kursu Woodpeckera — trafig takze na kanat YouTube Spétki
oraz do strefy edukacyjnej Woodpecker Learning Hub.

W pierwszym potroczu 2025 roku Spétka wprowadzita réwniez zmiany w zasadach dziatania
programu afiliacyjnego. Zmieniono sposob naliczania prowizji — od tego momentu prowizje
przystuguja wytgcznie od podstawowych ustug oferowanych przez Woodpecker. Ustugi i dodatki
dziatajgce w oparciu o integracje z partnerami zewnetrznymi, takie jak Warm-up, Domains czy
Lead Finder, nie sg uwzgledniane przy obliczaniu prowizji afiliacyjnej. Dodatkowo wprowadzono
nowe zasady wyptaty prowizji — kazda wyptata musi nastgpi¢ w ciggu 12 miesiecy od sprzedazy, z
ktérej dana prowizja zostata naliczona.

Zostaty wprowadzone zmiany w sekcji cennika oraz kalkulatora cenowego dostepnego na stronie
internetowej. Rosngca liczba dodatkdéw dostepnych w produkcie wymagata uporzadkowania —
dlatego w kalkulatorze wprowadzono nowe kategorie: dodatki do panelu agencyjnego, dodatki
infrastrukturalne oraz pozostate. Dzieki temu uzytkownicy mogg tatwiej odnalez¢ interesujgce ich
funkcjonalno$ci i dostosowac¢ oferte do swoich potrzeb. Ulepszenia te wspierajg proces decyzyjny
potencjalnych klientéw i zwigkszajg szanse na konwersje.

Zgodnie z ogdlnym kierunkiem wyznaczonym w poprzednich kwartatach, Spétka kontynuowata
dziatania w ramach tzw. aktywnosci operacyjnych (business as usual). Obejmujg one m.in.
regularne wydawanie newslettera, prowadzenie kampanii reklamowych w réznych formatach,
publikacje materiatéw wideo na platformie YouTube, a takze tworzenie i optymalizacje tresci pod
katem wyszukiwarek internetowych (SEO). Dziatania te sg stale udoskonalane i dostosowywane
do aktualnych potrzeb odbiorcéw oraz zmieniajgcych sie warunkéw rynkowych.

Czynniki, ktére w ocenie emitenta beda mialy wplyw na osiagniete przez niego wyniki w
perspektywie co najmniej kolejnego péirocza.

Wyniki kolejnych kwartatéw beda zalezaty w gtéwnej mierze od:

e Otoczenia makroekonomicznego i globalnej koniunktury gospodarczej
e zmiennych kurséw dolara, wptywajgcego gtéwnie na przychody Spofki
e skutecznosci wdrazania nowych innowac;ji

e adaptacji do szybko zmieniajgcych sie warunkéw rynkowych

e pogtebiania relacji z dotychczasowymi klientami

e dosprzedaz infrastruktury mailowej

e pozyskiwanie nowych klientow

Stanowisko odnosnie do mozliwosci zrealizowania publikowanych prognoz wynikéw na dany rok,
w sSwietle wynikéw zaprezentowanych w raporcie pétrocznym.

Zarzad Spoiki nie publikuje prognoz finansowych.

Czynniki ryzyka zwigzane z dziatalnoscig Woodpecker.co

o

Ryzyko zwigzane z realizacjg strategii

Podejmowane przez Spotke dziatania rozwojowe moga nie przetozyé sie na wzrost przychodow
Spotki. Jesli Spdtka nie bedzie w stanie utrzymac lub zwiekszy¢ przychodéw w tempie
wystarczajgcym do skompensowania wzrostu kosztéw zwigzanych z podejmowanymi inicjatywami

Woodpecker.co S.A. — Raport okresowy za | pétrocze 2025 12



rozwojowymi, Spotka moze nie by¢ w stanie osiggngé lub utrzymac rentownosci na zaktadanym
lub historycznym poziomie w dtuzszej perspektywie.

Wzrost przychodéw Spdtki zalezy od szeregu czynnikébw zaréwno wewnetrznych jak i
zewnetrznych, w szczegdlnosci:

= wlasciwego ustalania cen jej ustug, w sposob umozliwiajacy pozyskanie nowych
uzytkownikow oraz zwiekszenie sprzedazy do obecnych klientow

= rozszerzania funkcjonalnosci oferowanych ustug i tworzenia nowych rozwigzan

= zapewnienia klientom Spétki wsparcia, ktére speinia ich potrzeby

= wzmocnienia pozycji Spétki na rynkach, na ktérych jest juz obecna i wprowadzenia ustug
Spotki na nowe rynki

Aby zminimalizowa¢ powyzsze ryzyko, Spdtka regularnie monitoruje sytuacje makroekonomiczna,
otoczenie regulacyjne, dziatania konkurencji oraz stan branzy, dostosowujgc swojg strategie do
biezgcych warunkéw rynkowych, jesli zajdzie taka potrzeba.

o Ryzyko spadku wykorzystania cold mailingu, jako narzedzia stuzacego do wspierania
procesow sprzedazy

Rozwigzania oferowane przez Spétke stuzg do automatyzacji proceséw pozyskiwania klientow i
usprawnienia sprzedazy, ktére gtéwnie bazujg na wykorzystaniu poczty email, a w szczegdlnosci
cold mailingu. Spotka oczekuje, ze w dajgcej sie przewidzie¢ przysztosci cold mailing pozostanie
jednym z gtéwnych kanatéw wykorzystywanych w celu wspierania proceséw sprzedazy przez
klientow Spdiki.

Szereg czynnikdw moze negatywnie wptynaé na ocene marketingu wykorzystujgcego cold mailing,
w tym m.in. ciaglty wzrost liczby email otrzymywanych codziennie przez uzytkownikéw, obawy
dotyczgce bezpieczenstwa w zwigzku z wirusami lub podobnymi zagrozeniami zwigzanymi z
funkcjonowaniem sieci Internet, restrykcyjne zasady przyjete przez dostawcéw ustug
internetowych, ktdre utrudnig badz znaczgco zwiekszg koszty wykorzystania tego typu komunikacji
marketingowej oraz pojawienie sie nowych regulacji prawnych utrudniajgcych lub
uniemozliwiajgcych prowadzenie marketingu wykorzystujgcego cold mailing.

W celu zminimalizowania wystgpienia opisywanego ryzyka Spoétka caly czas udoskonala swoje
ustugi, aby klienci korzystajgcy z ustugi poprawiali konwersje, czyli sytuacje, w ktérej wystane maili
za posrednictwem Woodpecker doprowadzaty do jak najwigkszej ilosci pozyskanych klientow.

o Ryzyko zwigzane z wahaniami kurséw walut

Spotka oferuje swoje rozwigzania klientom z catego $wiata, dlatego postuguje sie cennikiem
zawierajgcym ceny w USD i w tej walucie generuje swoje wszystkie przychody z umoéw z klientami.
Z kolei, wiekszos¢ kosztow ponoszonych przez Spotke jest w PLN. Zwazywszy na fakt, ze Spétka
dokonuje rozliczen w walucie obcej, istnieje ryzyko wystgpienia niekorzystnych zmian kursu
walutowego, a szczegdblne znaczenie dla Spétki ma ksztattowanie sie kurséw USD/PLN.

Wahania kursu mogg mie¢ negatywny wptyw na wyniki dziatalnosci Spotki, w szczegdlnosci moga
obnizy¢ warto$¢ przychoddw uzyskiwanych przez Spétke, a wykazywanych w PLN. Spétka bedzie
osiggata wyzsze przychody (w przeliczeniu na PLN) wraz z umocnieniem sie USD i bedzie tracic¢
w przypadku ostabienia USD wzgledem PLN. Spotka obecnie nie stosuje zadnej formalnej polityki
zabezpieczen przed ryzykiem walutowym ani instrumentéw pochodnych w celu zabezpieczenia sie
przed zmiennoscig kurséw walut.
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W celu zmniejszenia wystepowania opisywanego wyzej ryzyka, Spotka rozwaza miedzy innymi
mozliwos¢ ptatnosci za pomoca innych walut w celu dywersyfikacji. Na zmniejszenie ekspozyciji
Spotki na ryzyko zmiennosci kurséw walutowych wptywa réwniez ponoszenie czesci kosztow w
USD. Ponadto Zarzad prowadzi cigglty monitoring zmian istotnych dla Spoétki kurséw walutowych.
Spoitka nie stosuje zabezpieczen otwartych pozycji walutowych a Zarzad postrzega materializacje
tego ryzyka jako Srednie.

o Ryzyko zwigzane z wuzaleznieniem Spétki od infrastruktury, sieci i systemoéow
informatycznych dostarczanych przez partneréw

Autorskie oprogramowanie Spétki jest dostarczane uzytkownikom za posrednictwem aplikacji
webowej (tj. z poziomu przegladarki internetowej) i wigze sie z wykorzystaniem przez Spotke
wiasnej infrastruktury technologicznej jak rowniez infrastruktury serwerowej, sieciowej i aplikacyjne;j
oferowanej przez zewnetrznych dostawcow ustug informatycznych oraz zewnetrznych dostawcow
rozwigzan serwerowych.

W zwigzku z powyzszym, dziatalno$¢ Spdétki narazona jest na ryzyko awarii oprogramowania,
urzadzen elektronicznych oraz infrastruktury informatycznej, zaréwno wiasnej jak réwniez w
odniesieniu do infrastruktury oraz ustug, za ktérg odpowiadajg strony trzecie. Przyktadowo,
dziatalno$¢ Spoiki uzalezniona jest od wspotpracy z zewnetrznymi dostawcami ustug internetowych
takimi jak OVH, oferujgcymi ustugi hostingu, a takze innymi kluczowymi dostawcami, takimi jak
Google, Microsoft i Cloudflare.

o Ryzyko uzaleznienia Spoétki od aktualnej kadry menadzerskiej oraz kluczowych
pracownikow

Spotka traktuje swojg kadre kierowniczg jako jedng z przewag konkurencyjnych ze wzgledu na jej
doswiadczenie branzowe i wysokie kompetencje technologiczne.

Na rynku pracy obserwuje sie wysokie zapotrzebowanie na wykwalifikowanych specjalistow z
sektora IT, ktérego podaz na rynku nie jest w stanie zaspokoi¢. Zatrzymanie kluczowych
pracownikéw, w tym czionkéw Zarzadu i innych kluczowych menedzeréw, moze stanowié
wyzwanie, poniewaz konkurencja o wysoko wykwalifikowanych specjalistéw w branzy jest wysoka.
W celu minimalizacji opisywanego ryzyka Spotka podejmuje wysitki w celu utrzymania obecnej
kadry menadzerskiej i kluczowych pracownikéw poprzez zapewnienie konkurencyjnych warunkow
wynagradzania, programéw motywacyjnych oraz tworzenie satysfakcjonujgcych warunkéw pracy.
Pomimo oferowania, konkurencyjnych w stosunku do standardéow rynkowych warunkéw
zatrudnienia, nie mozna wykluczy¢, ze Spétce nie uda sie zatrzymac czesci kluczowego personelu.
Odejscia takich osob, w zalezno$ci od ich liczby i roztozenia w czasie, mogg miec istotny wptyw na
zdolnos¢ Woodpecker do utrzymywania jakosci oferowanych produktéw, rozwijania ich, a takze
wprowadzania nowych rozwigzan do oferty Spétki.

o Ryzyko zwigzane z modelem subskrypcyjnym

Dziatalno$¢ Spofki opiera sie na modelu subskrypcyjnym. Okresy, na jakie Spétka zawiera umowy
z klientami sg gtéwnie miesieczne (na dzien 30 czerwca 2025 r. z subskrypcji miesiecznej
korzystato okoto 89,85%, a z subskrypcji rocznej okoto 10,15% klientow Spétki), a klienci nie sg
zobowigzani do odnawiania subskrypcji i mogg ich nie odnawia¢ po wygasnieciu istniejgcych
okreséw korzystania z ustug Spotki. Spotka nie moze zagwarantowaé, ze obecni klienci Spotki
odnowig subskrypcje w przyszitosci. Decyzja o odnowieniu subskrypcji lub o skorzystaniu z nowej
zalezy od w wyniku wielu czynnikdw, w tym m.in. w zaleznosci od ich zadowolenia lub
niezadowolenia z produktéw Spditki, kosztdw subskrypcji, cen lub mozliwosci produktéw i ustug
oferowanych przez konkurentéw Spétki jak réwniez ogdlnych warunkéw ekonomicznych lub
ograniczen budzetowych klientéw. Czynniki te mogg réwniez ulec zaostrzeniu w okresie
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dekoniunktury gospodarczej lub w sytuacji, gdy baza klientéw Spoétki bedzie rosngé, obejmujgc
réwniez wieksze przedsiebiorstwa, co moze wymagac bardziej wyrafinowanych i kosztownych
dziatan sprzedazowych.

W celu minimalizacji tego ryzyka, Spétka stale monitoruje otoczenie konkurencyjne jak rowniez
udoskonala swojg oferte w celu poprawy i dostosowywania jakosci, ceny swiadczonych ustug.

o Ryzyko zwigzane z dynamika konkurencyjng w obszarze rozwiazan stuzacych do
automatyzacji sprzedazy

Rynek oprogramowania automatyzujgcego procesy pozyskiwania klientéw i usprawniajgcego
sprzedaz, na ktérym dziata Spoétka, jest rynkiem rozproszonym i bardzo konkurencyjnym.
Konkurencja nie ogranicza sie do terytorium jednego panstwa, a podmioty oferujgce
oprogramowanie konkurujg ze sobg o klientdw z catego swiata. Ponadto, automatyzacja i inne
formy sztucznej inteligencji zmieniajg funkcjonujgce modele biznesowe oraz rozwigzania
technologiczne oferowane w segmencie automatyzacji sprzedazy. Wszelkie nowe osiggniecia
technologiczne mogg zwiekszac presje konkurencyjna.

Wszelkie nowe osiggniecia technologiczne mogg zwieksza¢ presje konkurencyjng. Stad,
dziatalno$¢ Spoiki jest w znacznym stopniu uzalezniona od jej zdolnosci do rozpoznawania nowych
innowacji technologicznych oraz do zastosowania tych innowacji w swojej dziatalnosci.
Niedostrzezenie lub niedocenienie znaczenia nowo wprowadzanej technologii i niewykorzystanie
jej w prowadzonej dziatalnosci moze spowodowac, ze ustugi Spoétki stang sie mniej atrakcyjne dla
obecnych lub potencjalnych klientéw Spoiki, co z kolei moze skutkowaé utratg udziatu w rynku na
rzecz konkurentéw, ktérzy dostrzegli nowe trendy i zainwestowali w dane technologie.

o Ryzyko zwigzane 2z cyberbezpieczenstwem Ilub innymi powaznymi zakléceniami
infrastruktury technicznej lub informatycznej Spétki

Systemy informatyczne Spétki sg podatne na rosngce zagrozenia zwigzane z nieustannie
ewoluujgcym ryzykiem cyberbezpieczehstwa. Spoétka jest podatna na cyberataki ze strony osob
trzecich, ktére chcg uzyskaé nieautoryzowany dostep do poufnych lub wrazliwych danych, w tym
danych osobowych uzytkownikéw, lub zaktécié zdolnos¢ Spdtki do swiadczenia ustug. Spotka ma
Swiadomo$¢ stale rosngcej liczby zagrozen dla jej systeméw informatycznych ze strony szerokiej
grupy podmiotéw. Zagrozenia te obejmujg fizyczne lub elektroniczne wltamania, naruszenia
bezpieczenstwa wynikajgce z nieumysinych lub celowych dziatan pracownikéw,
wspotpracownikow, konsultantéw Spotki lub innych stron trzecich, ktére w inny sposéb majg legalny
dostep do systemow, strony internetowej lub obiektéw Spéiki lub z cyberatakéw przeprowadzanych
przez strony trzecie (w tym m.in. poprzez oprogramowanie ransomware, ataki typu DDoS, ztosliwe
oprogramowanie komputerowe, wirusy lub inzynierie spofeczng), ktére mogg naruszyé
bezpieczenstwo danych i zaktdci¢ dziatanie systemow Spotki. Motywacje takich podmiotéw moga
by¢ rézne, a naruszenia zagrazajgce systemom informatycznym Spétki lub danym osobowym
przetwarzanym w takich systemach mogg powodowac przerwy, opéznienia lub awarie operacyjne,
co z kolei moze miec istotny negatywny wptyw na dziatalno$é, perspektywy oraz sytuacje
finansowg Spotki.

o Ryzyko zwigzane z uzaleznieniem od dostepu do ustug Google jako dostawcy poczty
elektronicznej

Google jest najczesciej wybieranym dostawcg poczty wsréd klientéw Spoétki. Podobnie jak to ma
miejsce w przypadku wielu innych aplikacji internetowych, Spotka korzysta z bezposredniego
dostepu do infrastruktury Google jako dostawcy ustug poczty elektronicznej — Gmail, ktéry jest
mozliwy poprzez odpowiedni API udostepniony przez firme Google. Korzystanie z Google API
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umozliwia Spoice i jej klientom podtgczenie skrzynek mailowych klientéw bedacych jednoczesnie
klientami Google do aplikacji Woodpecker oraz korzystanie z zasoboéw Gmail.

Spotka korzystajgc z interfejsu API akceptuje szereg polityk i regulaminéw Google, w tym warunki
swiadczenia ustug Google API oraz zasady dotyczgce wykorzystywania danych otrzymanych z API
Google. Spotka ma obowigzek zapewnienia zgodnosci swoich dziatan z odpowiednimi politykami i
regulaminami Google.

W szczegolnosci, regulacje Google przewidujg, ze dostep do czesci zasobdéw Google API jest
ograniczony i dostepny jedynie dla podmiotow, ktdre spetniajg okreslone normy bezpieczehstwa i
otrzymajg stosowng akredytacje. W tym celu Spétka przechodzi coroczny audyt bezpieczenstwa
swojego oprogramowania (Cloud Application Security Assessment) przeprowadzany przez firme
audytorskg aprobowang przez Google.

Istnieje ryzyko, ze oprogramowanie Spofki nie bedzie spetniato wszystkich kryteriéw jakosciowych,
aby zakonczy¢ kolejny audyt bezpieczenstwa z pozytywnym wynikiem, co moze wigzac si¢ m.in. z
koniecznoscig poniesienia przez Spoétke dodatkowych naktadéw, niezbednych do dostosowania
oprogramowania Spdétki do wymaganych norm bezpieczenstwa.

Aby zminimalizowa¢ powyzsze ryzyko, Spétka dgzy do zapewnienia odpowiedniego poziomu
bezpieczenstwa swoich rozwigzan technologicznych.

o Ryzyko zwigzane z regulacjami dotyczacymi prywatnosci danych

Ewoluujgce i zmieniajgce sie przepisy dotyczgce danych osobowych i prywatnosci, zaréwno w Unii
Europejskiej, jak i poza nig, mogg ogranicza¢ lub hamowaé zdolno$¢ Spdtki do prowadzenia lub
rozszerzania jej dziatalnosci. Takie przepisy moga, w szczegolnosci naktada¢ dodatkowe wymogi
lub zakazywaé korzystania z niektorych technologii, takich jak te, ktére sledzg aktywnosc
uzytkownikow lub rejestrujg, kiedy osoby klikajg na link zawarty w otrzymanej wiadomosci.
Podobne skutki mogg mie¢ zmieniajgce sie standardy i samoregulacje branzowe dotyczgce
gromadzenia, wykorzystywania i ujawniania okreslonych danych.

Nieprzestrzeganie obowigzujgcych przepiséw, regulacji, polityk i standardéw dotyczgcych
prywatno$ci i ochrony danych lub niemozno$é odpowiedniego uwzglednienia obaw dotyczgcych
prywatno$ci zwigzanych z rozwigzaniami Spotki, nawet jesli sg one bezpodstawne, moze narazié¢
Spotke na odpowiedzialnosé, zaszkodzi¢ jej reputacji, ostabi¢ sprzedaz oraz mie¢ negatywny
wplyw na dziatalnos¢ Spotki, perspektywy oraz sytuacje finansowa.

o Ryzyko wystapienia powaznych btedéw lub wad w oprogramowaniu

Technologia lezgca u podstaw oferowanych przez Spétke produktéw jest ztozona i moze zawieraé
istotne wady lub btedy. Bfedy, awarie, luki w zabezpieczeniach lub usterki wystepowaty w
przeszitosci i mogg wystepowac w przysztosci w produktach Spétki, zwtaszcza podczas wdrazania
aktualizacji, implementacji nowych funkcjonalnosci lub integracji. Wszelkie takie btedy, awarie, luki
w zabezpieczeniach lub usterki mogg zostaé wykryte dopiero po wydaniu aktualizacji, nowych
funkcji lub dokonaniu integracji.

Rzeczywiste lub domniemane btedy, awarie, luki w zabezpieczeniach lub usterki w produktach
Spotki moga skutkowaé m.in. przerwami w dostepnosci jej produktow, negatywnym rozgtosem,
niekorzystnymi doswiadczeniami uzytkownikéw, utratg lub wyciekiem danych osobowych i danych
organizacji, utratg lub opdznieniem akceptacji rynkowej produktow Spétki, utratg pozycji
konkurencyjnej, grzywnami regulacyjnymi lub roszczeniami uzytkownikéw z tytutu poniesionych
przez nich strat, a wszystko to mogtoby mie¢ negatywny wplyw na dziatalno$¢ Spofki, perspektywy
oraz sytuacje finansowa.
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o Ryzyko 2zwigzane z cyberbezpieczenstwem Ilub innymi powaznymi zaktéceniami
infrastruktury technicznej lub informatycznej Spéftki

Systemy informatyczne Spoétki sg podatne na rosngce zagrozenia zwigzane z nieustannie
ewoluujgcym ryzykiem cyberbezpieczenstwa. Spoétka jest podatna na cyberataki ze strony oséb
trzecich, ktére chcg uzyskaé nieautoryzowany dostep do poufnych lub wrazliwych danych, w tym
danych osobowych uzytkownikow, lub zaktécié zdolnos¢ Spdtki do swiadczenia ustug. Spotka ma
Swiadomos¢ stale rosngcej liczby zagrozen dla jej systeméw informatycznych ze strony szerokiej
grupy podmiotéw. Zagrozenia te obejmujg fizyczne lub elektroniczne wilamania, naruszenia
bezpieczenstwa wynikajgce z nieumysinych lub celowych dziatan  pracownikéw,
wspotpracownikow, konsultantéw Spofki lub innych stron trzecich, ktdre w inny sposdb majg legalny
dostep do systemow, strony internetowej lub obiektéw Spéiki lub z cyberatakéw przeprowadzanych
przez strony trzecie (w tym m.in. poprzez oprogramowanie ransomware, ataki typu DDoS, ztosliwe
oprogramowanie komputerowe, wirusy lub inzynierie spoteczng), ktére mogg naruszyc
bezpieczenstwo danych i zaktdci¢ dziatanie systemow Spotki. Motywacje takich podmiotéw moga
by¢ rézne, a naruszenia zagrazajgce systemom informatycznym Spétki lub danym osobowym
przetwarzanym w takich systemach mogg powodowac przerwy, opéznienia lub awarie operacyjne,
co z kolei moze mie¢ istotny negatywny wptyw na dziatalno$é, perspektywy oraz sytuacje
finansowg Spoiki.

o Ryzyko zwigzane z nakladami ponoszonymi na badania i rozwoéj (R&D)

Spoétka prowadzi dziatalnos¢ na konkurencyjnym rynku, ktéremu towarzyszy dynamiczny rozwdj
technologii. Utrzymanie pozycji rynkowej oraz wprowadzanie nowych produktéw na takim rynku
wymaga ponoszenia znaczgcych naktadéw na badania i rozwdj. Dodatkowo, wszelkie dziatania w
tym obszarze angazujg okreslong liczbe pracownikéw Spétki oraz wymagajg uwagi oraz wsparcia
ze strony kadry kierowniczej Spoiki.

W przeszitosci dziatalno$¢ w obszarze R&D byta finansowana ze srodkéw wtasnych Spdtki. Spotka
planuje, ze w najblizszej przesztosci srodki wygenerowane z dziatalnosci operacyjnej bedg réwniez
stanowity gtéwne zrédto finansowania naktadéw na badania i rozw6j, nie mozna jednak wykluczyc,
ze w kolejnych latach, w zaleznosci od potrzeb i sytuacji rynkowej, Spétka bedzie podejmowata
dziatania w celu sfinansowania czesci wydatkéw z obszaru R&D ze zrodet zewnetrznych w formie
kapitatu dtuznego lub udziatowego. Nie ma jednak gwarancji, ze Spétka bedzie w stanie pozyskac
kapitat w oczekiwanej wysokosci oraz na korzystnych warunkach.

Spodtka nie moze zagwarantowaé powodzenia strategii rozwoju oprogramowania w przysziosci,
miedzy innymi, dlatego ze dostosowanie do szybko zmieniajgcej sie technologii moze wymagac
wyzszych naktadéw finansowych niz te, ktére zostaty zaplanowane i bedg mogly zostaé
sfinansowane przez Spétke, a ponadto kierunek rozwoju wybrany przez Spotke moze nie w petni
odpowiadaé przysztym potrzebom uzytkownikéw, czy tez generalnym trendom rozwoju technologii
lub ustug marketingowych.

o Ryzyko zwigzane 2z ochrong praw wlasnosci intelektualnej oraz informaciji
poufnych/zastrzezonych Spotki

Spotka korzysta z praw wiasnosci intelektualnej stanowigcych niezbedny i kluczowy element
prowadzenia jej dziatalnosci, w szczegdélnosci takich jak prawa autorskie i znaki towarowe oraz z
informacji zastrzezonych lub poufnych, ktére nie zawsze sg objete, z samej mocy prawa, niezbedng
ochrong.

Spotka podejmuje starania w celu ustanowienia lub nabycia i ochrony swoich praw wiasnosci
intelektualnej do wykorzystywanych tresci, polegajgc gtéwnie na regulacjach prawnych,
postanowieniach uméw zawartych z pracownikami, dostawcami ustug deweloperskich i innymi

Woodpecker.co S.A. — Raport okresowy za | pétrocze 2025 17



kontrahentami, a takze rejestrujgc znaki towarowe. Jednakze niektdére prawa nie podlegajg
petnemu przeniesieniu na Spoétke (np. autorskie prawa osobiste twércow). Co do zasady, prawa
autorskie nie wymagajg rejestracji, a w stosunku do praw, ktére podlegajg rejestracji, nie istnieje
centralny, ogolnoswiatowy i kompleksowy oraz publicznie dostepny rejestr takich praw. W zwigzku
Z powyzszym nie mozna zapewnié, ze powyzsze prawa Spotki nie zostang zakwestionowane,
uchylone lub ze bedg respektowane w kazdej jurysdykcji, w ktdrej jest oferowane sg ustugi Spoiki,
a w konsekwencji Spotka moze nie by¢ w stanie zapewni¢ ochrony takim prawom na kazdym rynku.
Z drugiej strony, nawet jezeli prawa wiasnosci intelektualnej Spotki bedg objete ochrong prawna,
nie mozna zapewni¢, ze ta ochrona oraz srodki podejmowane przez Spoétke w celu ochrony
swojego IP bedg skuteczne. Ponadto Spétka moze napotkaé trudnosci w egzekwowaniu zgodnosci
Z przepisami prawa naruszen praw autorskich i znakéw towarowych w Internecie, a niektére kraje
moga nie penalizowaé pewnych dziatan zwigzanych z naruszaniem praw wiasnosci intelektualnej,
w tym w Internecie.

o Ryzyko wycieku danych z systeméw lub inne naruszenie przez osoby trzecie informacji
poufnych lub danych osobowych uzytkownikow

W zwigzku z charakterem oferowanych produkiéw Spétka przetwarza dane osobowe i inne
wrazliwe dane dotyczgce swoich uzytkownikow a takze adresatéw kampanii prowadzonych z
wykorzystaniem produktow Spotki. Spétka podejmuje efektywne dziatania utrzymujgce poufnosé,
integralnosc¢ i bezpieczenstwo zbieranych i przetwarzanych danych, ale nie moze zagwarantowac,
ze niezamierzone zdarzenia mogg doprowadzi¢ do nieautoryzowanego dostepu do tych informacji
pomimo nakfadéw poczynionych przez Spotke. Takimi niezamierzonymi zdarzeniami sg np. btedy
w dziataniu infrastruktury, sieci i systeméw informatycznych Spétki czy tez btedy lub zaniedbania
0s0b odpowiedzialnych za bezpieczenstwo przechowywanych i przetwarzanych danych w Spoice.

W celu zminimalizowania przedmiotowego ryzyka Spétka stosuje m. in. nastepujgce s$rodki
ostrozno$ci:

= filtrowanie ruchu zewnetrznego za pomocg regut na firewall’ach

= dostep do zasobéw wewnetrznych Woodpecker umozliwiony jedynie przy wykorzystaniu
VPN

= narzedzie typu key vault do bezpiecznego przechowywania kluczy dostepowych

= $ciste monitorowanie dostepéw do baz danych, limitowanie dostepéw do niezbednego
minimum oraz wykorzystanie narzedzia umozliwiajgcego monitorowanie wykonywanych
zapytan

= wykorzystanie mechanizméw filtrowania adresow IP, z ktérych moze nastgpi¢ potgczenie
do bazy danych Woodpecker

= cykliczna aktualizacja systemow i ustug

= wykorzystanie kluczy deszyfrujgcych do szyfrow symetrycznych trzymanych w Google
HSM

= Emitent przechodzi cykliczne audyty bezpieczenstwa Google

o Ryzyko zwigzane z zapewnieniem wspéldziatania produktow Spoétki z oprogramowaniem
zewnetrznym

Oprogramowanie Spéiki zostato opracowane tak, aby byto w stanie tatwo integrowac sie z
aplikacjami innych firm, w tym poprzez interakcje z API. Spétka polega zatem na dostawcach
zewnetrznych systemow oprogramowania takich jak Google, Pipedrive, Zoho czy Braintree, ktorzy
umozliwiajg jej dostep do swoich interfejsow APl w celu umozliwienia takich integracji. W
wiekszosci przypadkéw Spotka integruje sie z aplikacjami korzystajgcymi ze standardu OAuth.
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Zazwyczaj Spoétka podlega standardowym warunkom regulujgcych taki dostep, ktére mogg byé
okresowo zmieniane. Dziatalnos¢ Spétki ucierpi, jesli ktoérykolwiek z kluczowych dostawcow
systemow oprogramowania, z ktérym zintegrowane jest oprogramowanie Spotki:

= zaprzestanie, istotnie zmieni lub ograniczy dostep do swojego oprogramowania lub
interfejsow API

= zmodyfikuje swoje warunki $wiadczenia ustug lub wprowadzi istotne ograniczenia

= npawigze korzystniejsze relacje z jednym lub wiekszg liczbg konkurentéw Spotki

o Ryzyko zwigzane z korzystaniem przez Spétke z oprogramowania typu open source

Spotka w ramach dziatalnosci zwigzanej z tworzeniem swoich produktéw oraz oferowaniem ustug
korzysta z oprogramowania typu open source.

Twoércy otwartego kodu zrédiowego nie zapewniajg ochrony umownej w odniesieniu do tego
oprogramowania i moze ono zawiera¢ nieznane btedy i usterki. Ponadto, licencje obowigzujace w
przypadku oprogramowania typu open source zawierajg zazwyczaj wymog publicznego
udostepnienia kodu zrodtowego objetego licencjg oraz wymaog, aby wszelkie modyfikacje lub
produkty pochodne oparte na oprogramowaniu typu open source réwniez byly objete licencjami
typu open source.

Chociaz Spétka nie zamierza uzywac¢ ani modyfikowaé oprogramowania typu open source bez
posiadania niezbednych licencji, moze ona jednak spotka¢ sie z roszczeniami ze strony oséb
trzecich, ktére zarzucajg naruszenie ich praw wiasnosci intelektualnej, zagdajg udostepnienia lub
udzielenia licencji na oprogramowanie typu open source lub produkty pochodne opracowane przez
Spotke przy uzyciu takiego oprogramowania lub w inny sposéb dgzg do wyegzekwowania
warunkow stosownej licencji typu open source. Ponadto postanowienia réznych licencji typu open
source nie byly przedmiotem interpretacji sadéw, w zwigzku z czym istnieje ryzyko, ze takie licencje
mogg by¢ interpretowane w sposéb, ktéry natozy nieprzewidziane warunki lub ograniczenia w
zakresie korzystania z oprogramowania typu open source.
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3.

Informacje korporacyjne

Struktura akcjonariatu emitenta

Ponizsza tabela przedstawia informacje na temat struktury akcjonariatu Spotki na date publikaciji
poprzedniego raportu okresowego tj 22.05.2025, w tym w szczegolnosci znacznych akcjonariuszy, ktérzy
sg uprawnieni z akcji Spotki reprezentujgcych co najmniej 5% ogolnej liczby gtoséw na Walnym
Zgromadzeniu oraz kapitatu zakladowego, jak réwniez tgcznej liczby akcji Spoétki posiadanych przez

pozostatych akcjonariuszy.

Liczba
akcji Liczba
Akcjonariusz Spotki (%) gltosow (%)
Maciej Ciesla z podmiotami zaleZznymi ............cccceeeeininineeninieeeeen 1109000 22,18 1109000 22,18
Macigj CieSla..............cccooiiiiiiiiiiiiiiieeeee e 597 000 11,94 597 000 11,94
Maciej Ciesla Fundacja Rodzinna.................cccccovviviccccccnnnnn. 512000 10,24 512000 10,24
Tar Heel Capital Pathfinder MT Ltd.........c.cccoeeiiennnnrccceee 971.897 19,44 971.897 19,44
Kinga TarCZyNSKa ........ccoirieiiieiieieeeee e 586.583 11,73 586.583 11,73
Mateusz TarCZyNsKi..........covveviieeeeeiieeeeeeeer e venenenenes 90.041 1,80 90.041 1,80
KFF HOIAING SCSP ... enenenenenen 562.500 11,25 562.500 11,25
POZOSEAN ...t 1.679.979 33,60 1.679.979 33,60
Razem 5.000.000 100% 5.000.000 100%

Wedtug wiedzy Emitenta powyzsze dane ulegty zmianie od daty prezentacji raportu okresowego, w zwigzku

z czym ponizej zaprezentowana zostata ich zaktualizowana wersja.

Ponizsza tabela przedstawia informacje na temat struktury akcjonariatu Spétki na date publikacji raportu,
w tym w szczegodlnosci znacznych akcjonariuszy, ktdrzy sg uprawnieni z akcji Spoétki reprezentujacych co
najmniej 5% ogolnej liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu oraz kapitatu zaktadowego, jak rowniez

tacznej liczby akcji Spoétki posiadanych przez pozostatych akcjonariuszy.

Liczba akcji

Akcjonariusz Spotki (%) Liczba gtosow (%)
Maciej Ciesla z podmiotami zal€ZNyMi.......ccceeeverierieeiierieenieesiiesee e 1109 000 22,18 1109 000 22,18
Tar Heel Capital Pathfinder MT Ltd.... 971.897 19,44 971.897 19,44
KiNGa TarCZyNsKa™ ......ocuiiiieiiiriesie ettt st sttt et e beesaae e 26.583 0,53 26.583 0,53
Mateusz Tarczynski Fundacja ROdzinna* .........ccccovvevieiieiiecieceeeeeee e 640.041 12,80 640.041 12,80
KFF HOIAING SCSP..viiiitiieiiecertee ettt 562.500 11,25 562.500 11,25
POZOSTAlT ...t 1.689.979 33,80 1.689.979 33,80
Razem 5.000.000 100% 5.000.000 100%

*Porozumienie pomiedzy Kinga Tarczynska, Mateusz Tarczynski wraz z podmiotami zaleznymi

Na date publikacji raportu Znaczni Akcjonariusze sg uprawnieni fgcznie z 3.310.021 Akcji uprawniajgcych
tacznie do 3.310.021 gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spotki oraz stanowigcych 66,20% kapitatu

zaktadowego oraz ogdlnej liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spétki.
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Dane powyzsze uleglty zmianie w stosunku do poprzedniego raportu okresowego. Na date publikacji
poprzedniego raportu Znaczni Akcjonariusze byli uprawnieni fgcznie z 3.320.021 Akcji uprawniajacych
tacznie do 3.320.021 gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spoétki oraz stanowigcych 66,40% kapitatu
zakladowego oraz ogolnej liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Spétki.

Akcje Serii A bedgce wtasnoscig Znacznych Akcjonariuszy sg akcjami zwyklymi na okaziciela i nie sg
w zaden inny sposob uprzywilejowane pod wzgledem prawa gtosu. Na date publikacji raportu nie istniejg
akcje w kapitale zaktadowym Spéiki, ktére przyznawatyby odmienne prawo gtosu.

Na date publikacji raportu nie istniejg ograniczenia co do zbywalnosci akcji Spotki okreslone w Statucie.

Na date publikacji raportu nastepujgcy cztonkowie Zarzgdu i Rady Nadzorczej sg uprawnieni z Akcji:
e prezes zarzgdu Matgorzata Sikora jest uprawniona z 5.886 Akcji
o wiceprezes Zarzadu Maciej Ciesla jest uprawniony (bezposrednio i posrednio poprzez Maciej
Ciesla Fundacja Rodzinna) z 1.109.000 Akcji
e przewodniczgcy Rady Nadzorczej Marcin Kusmierz (posrednio poprzez KFF Holding SCSp) jest
uprawniony z 562.500 Akcji
e czionek Rady Nadzorczej Mateusz Tarczynski jest uprawniony posrednio z 640.041 Akgc;ji

Wedtug wiedzy Emitenta powyzsze dane ulegty zmianie od daty prezentacji raportu okresowego, w ktérym
wskazano, ze cztonek Rady Nadzorczej Mateusz Tarczynhski byt uprawniony bezposrednio z 90.041 Akgji.

Wiadze Spoétki — Zarzad

Obecna, wspolna kadencja Zarzgdu rozpoczeta sie w dniu 28 kwietnia 2021 r. i uptywa z dniem 31 grudnia
2026 r.

Wiadze Spétki — Rada Nadzorcza

Na dzien 30 czerwca 2025 i na date publikacji Rada Nadzorcza funkcjonowata w nastepujgcym skfadzie:
e Marcin Kusmierz - Przewodniczgcy Rady Nadzorczej,
e Bartosz Lis - Cztionek Rady Nadzorczej,

e Jakub Ciesla - Cztonek Rady Nadzorczej,

Mateusz Tarczynski - Cztonek Rady Nadzorczej,

Andrzej Nykiel - Cztonek Rady Nadzorczej.
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4.

Pozostate informacje

Postepowania przed sadem, organem witasciwym dla postepowania arbitrazowego lub organem
administracji publicznej

Na date publikacji raportu Spotka nie jest strong ani uczestnikiem zadnego postepowania
administracyjnego, sadowego ani arbitrazowego, ktére moze lub mogtoby wywrzec istotny wplyw na
sytuacje finansowg, rentowno$¢ lub dziatalnos¢ Spotki. Spotka nie posiada informaciji o jakichkolwiek
postepowaniach administracyjnych, sgdowych lub arbitrazowych moggcych wystapi¢ w przysztosci, a ktére
miatyby istotny wplyw na sytuacje finansowa, rentownosc¢ lub dziatalnosé Spotki.

Pozyczki, poreczenia i gwarancje

Na dzien prezentacji raportu Spétka Woodpecker.co S.A. nie udzielata pozyczek, poreczen ani gwarancji.

Transakcje z podmiotami powigzanymi

Informacje nt. transakcji z podmiotami powigzanymi zostaty zamieszczone w sprawozdaniu finansowym w
nocie 7.2.

Organizacja grupy kapitalowej

Na date publikacji raportu roku Spotka nie tworzy grupy kapitatowe;.
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OSWIADCZENIE
Zarzadu w sprawie rzetelnosci sporzadzenia skréconego sréodrocznego
jednostkowego sprawozdania finansowego Woodpecker.co S.A.
za okres od 1 stycznia 2025 r. do 30 czerwca 2025 .

Zarzad Woodpecker.co S.A. z siedzibg we Wroctawiu przy ul. Krakowskiej 29D, wpisanej do rejestru
przedsiebiorcow Krajowego Rejestru Sgdowego pod numerem KRS: 0000896179, oswiadcza, iz wedle
jego najlepszej wiedzy, skrocone srédroczne jednostkowe sprawozdanie finansowe Woodpecker.co SA za
okres od 1 stycznia 2025 r. do 30 czerwca 2025 r. sporzgdzone zostato zgodnie z obowigzujgcymi
zasadami rachunkowosci.

Zarzad os$wiadcza takze, iz zaprezentowane dane odzwierciedlajg w sposob prawdziwy, rzetelny i jasny
sytuacje majgtkowg i finansowg spétki oraz jej wynik finansowy oraz ze Sprawozdanie z dziatalnosci
zawiera prawdziwy obraz rozwoju i osiggnie¢ oraz sytuacji Spotki, w tym opis podstawowych ryzyk i
zagrozen.

Matgorzata Sikora

=
\ Signature Not Verified g 2d2m Biel
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