
 

Safe-T Group Reports Preliminary Revenue Growth for the Fourth Quarter of 2019   

Company Expects to Report Estimated 138%-160% Growth in Revenues 

 
 HERZLIYA, Israel, January 13, 2020 - Safe-T® Group Ltd. (NASDAQ, TASE: SFET), a provider of Secure 

Access solutions for on-premise and hybrid cloud environments, today announced an estimated 

revenue range for the fourth quarter of 2019 and the entire year of 2019.  

 

The Company accomplished a year of many business achievements as well as financial improvements 

such as sharp revenue growth, while still achieving a material reduction of expenses. Also, the 

Company raised a total of $14.5 million, which supported its operations and enabled the Company’s 

acquisition of NetNut Ltd. Following the smooth acquisition and integration of NetNut, the Company 

continues enhancing the presence of NetNut’s solutions to an ever-growing market, which has 

resulted in increased sales over the recent months.  

 

Earlier in 2019, Safe-T deepened its strategic focus on the Software Defined Perimeter (SDP) market, 

an extremely attractive segment with high growth potential. The Company develops innovative SDP 

solutions to face growing demand in the business, governmental and financial sectors. 

 

Furthermore, the Company gained prestigious recognition in Gartner’s April 2019 Market Guide for 

Zero Trust Network Access, which identified Safe-T as a Representative Vendor for a stand-alone Zero 

Trust Network Access (ZTNA) offering. 

 

Shachar Daniel, Safe-T’s Chief Executive Officer, said: "We are excited to present the improved results 
from our activities this year. We will continue our efforts to execute our business and financial strategy 
in 2020 and hope to witness the same upward trends. In addition to the market's acceptance of our 
innovation and unique products, our strong IP keeps us in an advantageous position."  
 

Preliminary Financial Results for Q4 2019 and the Entire Year: 

 

On a preliminary and unaudited basis, Safe-T expects to report fourth quarter 2019 revenue in the 

range of $1.1 million to $1.2 million, an increase in the range of 138% to 160%, respectively, compared 

to $0.46 million in the fourth quarter of 2018. Safe-T concluded 2019 with estimated revenues in the 

range of $3.27 million to $3.37 million, an increase in the range of 123% to 130%, respectively, 

compared to $1.466 million in 2018.  

 

Safe-T expects to release its full 2019 results by March 31, 2020.  

 

About Safe-T®  

Safe-T Group Ltd. (Nasdaq, TASE: SFET) is a provider of Zero Trust Access solutions which mitigate 

attacks on enterprises' business-critical services and sensitive data, while ensuring uninterrupted 

business continuity.  

Safe-T’s cloud and on-premises solutions ensure that an organization’s access use cases, whether into 

the organization or from the organization out to the internet, are secured according to the “validate 

first, access later” philosophy of Zero Trust. This means that no one is trusted by default from inside 

http://www.safe-t.com/


or outside the network, and verification is required from everyone trying to gain access to resources 

on the network or in the cloud. 

Safe-T’s wide range of access solutions reduce organizations’ attack surface and improve their ability 

to defend against modern cyberthreats. As an additional layer of security, our integrated business-

grade global proxy solution cloud service enables smooth and efficient traffic flow, interruption-free 

service, unlimited concurrent connections, instant scaling and simple integration with our services.  

With Safe-T's patented reverse-access technology and proprietary routing technology, organizations 

of all size and type can secure their data, services and networks against internal and external threats. 

At Safe-T, we empower enterprises to safely migrate to the cloud and enable digital transformation. 

SDP solution on AWS Marketplace is available here 

For more information about Safe-T, visit www.safe-t.com  

 

Forward-Looking Statements 

This press release contains forward-looking statements within the meaning of the “safe harbor” 

provisions of the Private Securities Litigation Reform Act of 1995 and other Federal securities 

laws.  Words such as “expects,” “anticipates,” “intends,” “plans,” “believes,” “seeks,” “estimates” and 

similar expressions or variations of such words are intended to identify forward-looking statements. 

For example, Safe-T is using forward-looking statements in this press release when it discusses 

preliminary unaudited estimates of revenues for the fourth quarter and entire year of 2019, future 

growth, enhancing the presence of NetNut’s solutions to an ever-growing market, and efforts to 

execute business and financial strategy in 2020. Because such statements deal with future events and 

are based on Safe-T’s current expectations, they are subject to various risks and uncertainties, are not 

guarantees of results and should not be considered as an indication of future activity or future 

performance. Actual results, performance or achievements of Safe-T could differ materially from 

those described in or implied by the statements in this press release. The forward-looking statements 

contained or implied in this press release are subject to other risks and uncertainties, including those 

discussed under the heading “Risk Factors” in Safe-T’s annual report on Form 20-F filed with the 

Securities and Exchange Commission (“SEC”) on March 26, 2019, and in any subsequent filings with 

the SEC. Except as otherwise required by law, Safe-T undertakes no obligation to publicly release any 

revisions to these forward-looking statements to reflect events or circumstances after the date hereof 

or to reflect the occurrence of unanticipated events. References and links to websites have been 

provided as a convenience, and the information contained on such websites is not incorporated by 

reference into this press release. 

 

https://aws.amazon.com/marketplace/pp/prodview-emepbcx75syvo?qid=1567107500648&sr=0-1&ref_=srh_res_product_title
http://www.safe-t.com/


 
 

 תרגום נוחות - נוסח הדיווח המחייב הוא נוסח הדיווח באנגלית 

 

בהכנסות ברבעון הרביעי של שנת   לצמיחהטי מדווחת על תוצאות ראשוניות -סייפ 
2019 

 
 בהכנסות 160%-138%החברה צופה כי תדווח על צמיחה של 

 
, ספקית מובילה של פתרונות  NASDAQ, TASE: SFET)טי גרופ בע"מ )-סייפ – 2020בינואר,  12הרצליה, 

software-defined access  לסביבות ענן היברידי ולסביבות מקומיות, הודיעה היום על טווח ההכנסות המשוער

 כולה.  2019ולשנת   2019לרבעון הרביעי של שנת 

 

דה בהכנסות  וכן שיפורים בתוצאותיה הכספיות, כגון עלייה ח הצלחות עסקיות רבותבשנה שחלפה   השיגההחברה 

מיליון דולר, אשר תמכו בפעילותה ואפשרו את רכישת    14.5במקביל לצמצום מהותי בהוצאות. כמו כן, גייסה החברה  

בהמשך לרכישה ולהטמעה שבוצעו בצורה חלקה, המשיכה החברה להרחיב את חשיפת הפתרונות   נטנאט בע"מ.

 ירות בחודשים האחרונים. של נטנאט בפני שוק הולך וצומח, והשיגה בתוך כך גידול במכ

 

 SDP  (Software Defined -בשוק ההעמיקה את התמקדותה האסטרטגית טי -, סייפ2019מוקדם יותר בשנת 

Perimeter) פלח שוק אטרקטיבי במיוחד המתאפיין בפוטנציאל צמיחה גבוה. החברה מפתחת פתרונות ,SDP  

 גזר הציבורי ובמגזר הפיננסי.חדשניים אשר מספקים מענה לביקוש הגובר במגזר העסקי, במ

 

 Market Guide forידי גרטנר בדוח -בנוסף, זכתה החברה להכרה חשובה כאשר הוכתרה כספקית נבחרת על

Zero Trust Network Access    בו צוינה כספקית נבחרת לפתרונות  2019בחודש אפריל ,Zero Trust Network 

Access (ZTNA)  .עצמאיים 

 

: "אנו גאים להציג את התוצאות המשופרות של פעילותנו בשנה החולפת. בשנת  צייןטי, -יפשחר דניאל, מנכ"ל סי

את האסטרטגיה העסקית והפיננסית שלנו, ואנו מקווים לחזות בהמשך   הוציא לפועלנמשיך במאמצינו ל 2020

המגמה החיובית. בנוסף לקבלת הפתרונות החדשניים והייחודים שלנו בשוק, הקניין הרוחני החזק שלנו מאפשר לנו  

 ."תחרותי לשמור על יתרון

 

 : ולשנה כולה 2019תוצאות כספיות ראשוניות לרבעון הרביעי של שנת  

 

מיליון דולר  1.2-מיליון דולר ו 1.1טי מצפה לדווח על הכנסות בטווח שבין -ראשוני ובלתי מבוקר, סייפעל בסיס 

מיליון דולר ברבעון  0.46, בהתאמה, לעומת הכנסות בסך 160%-ו 138%ברבעון הרביעי, עלייה בטווח שבין 

מיליון  3.37-מיליון דולר ו 3.27עם הכנסות בטווח שבין  2019טי תסכם את שנת -. סייפ2018הרביעי של שנת 

 .2018מיליון דולר בשנת    1.466, בהתאמה, לעומת הכנסות בסך  130%-ו  123%דולר, המהוות עלייה בטווח שבין  

 

 . 2020במרץ,  31עד  2019טי צופה כי תפרסם את התוצאות הכספיות המלאות לשנת -סייפ

 

 טי גרופ בע"מ - אודות סייפ



אשר נועדו  Zero Trust Accessהיא ספקית של פתרונות ( Nasdaq, TASE: SFETמ )סימול "טי גרופ בע-סייפ

ענן טי ל-של סייפפתרונות הלצמצם התקפות סייבר על שירותים עסקיים קריטיים ונתונים רגישים של ארגונים. 

מבטיחים שכל תרחיש הגישה של הארגון, לתוך הארגון ומחוצה לו מאובטחים ע"פ פילוסופיית ולשרתים מקומיים 

. גישה זאת מניחה שאין אדם מאושר מראש, ללא תלות במיקומו Zero Trustה"אשר קודם, תן גישה אח"כ" של 

ך הארגון, חייב לקבל הפיסי ושיוכו הארגוני, וכל משתמש אשר מנסה לגשת לשרות ארגוני בין אם הוא בענן או בתו

 אישור גישה כשלב ראשון.

טי מצמצמים את מרחב התקיפה הארגוני ומשפרים את סיכויי -המגוון הרחב של פתרונות גישה מאובטחת של סייפ

 הארגון להגן על עצמו בפני מתקפות. 

טחת, וללא  טי שמאפשר גלישה קלה, חסכונית, מאוב-שכבת הגנה נוספת הינה שרות הפרוקסי הארגוני של סייפ

ברחבי העולם. השירות מאפשר חיבור אין סופי של משתמשים, ע"י התרחבות דינאמית   WEBניתוקים לאתרי 

 כתלות במספר המשתמשים המחוברים. 

טי וטכנולוגיית ניתוב הרשתות הייחודית  -מוגנת הפטנט של סייפ reverse-accessבעזרת שימוש בטכנולוגיית ה 

ונים וגדלים שונים, יכולים לאבטח את המידע והרשתות שלהם כנגד מתקפות  של החברה, ארגונים מסוגים ש

 חיצוניות ופנימיות.

 מידע צופה פני עתיד  

פרסום זה כולל מידע צופה פני עתיד כמשמעותו בדין האמריקאי. לפרטים נוספים, ראה נוסח הדיווח המחייב  

  באנגלית להלן.

 פרטי קשר  

 michal@efraty.com  0523044404פרתי: מיכל א -עדי ומיכל קשרי משקיעים 
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