
 
 

 

Maalot, Standard and Poor�s and Moody�s, 
Comment on Shares Buyback by Partner 

 

No Change in Rating or Outlook  
  
Rosh Ha'ayin, Israel, February 14th, 2005 - Partner Communications 

Company Ltd. (NASDAQ, TASE: PTNR; London: PCCD) (the �Company�, 

�Partner�) announced today that Standard and Poor�s, its Israeli affiliate 

Maalot, and Moody�s have all separately commented on the proposed 

transaction announced by the Company regarding the purchase by Partner of 

31.7 million Partner shares from three of Partner�s founding Israeli 

shareholders. None of the rating agencies deemed it necessary to change 

either rating or outlook for the Company. 

 

Alan Gelman, Partner�s CFO commented: "The views of the ratings agencies 

support our understanding that the potential transaction serves the goals of 

Partner, as well as those of the sellers and the continuing holders of Partner�s 

stock. Partner's plan is to maximize shareholder value through this transaction 

and the pursuit of an optimal leverage structure". 

 
Notes: Some of the information in this release contains forward-looking statements that involve 

risks and uncertainties within the meaning of Section 27A of the Securities Act of 1933 and 

Section 21E of the Securities Exchange Act of 1934.  We have based these forward-looking 

statements on our current expectations and projections about future events. These forward-

looking statements are subject to risks, uncertainties and assumptions about us.  

Words such as �believe,� �anticipate,� �expect,� �intend,� �seek,� �will,� �plan,� �could,� �may,� 

�project,� �goal,� �target,� and similar expressions often identify forward-looking statements but 

are not the only way we identify these statements.  Because such statements involve risks and 



uncertainties, actual results may differ materially from the results currently expected.  Factors 

that could cause such differences include, but are not limited to: 

� Uncertainties about the degree of growth in the number of consumers using wireless 

personal communications services and in the number of residents; 

� The risks associated with the implementation of a third-generation network and business 

strategy, including risks relating to the operations of new systems and technologies, 

substantial expenditures required and potential unanticipated costs, uncertainties 

regarding the adequacy of suppliers on whom we must rely to provide both network and 

consumer equipment and consumer acceptance of the products and services to be 

offered; 

� The impact of existing and new competitors in the market in which we compete, 

including competitors that may offer less expensive products and services, desirable or 

innovative products, technological substitutes, or have extensive resources or better 

financing; 

� The introduction or popularity of new products and services, including prepaid phone 

products, which could increase churn; 

� The effects of vigorous competition in the market in which we operate and for more 

valuable customers, which may decrease prices charged, increase churn and change 

the customer mix, profitability and average revenue per user; 

� The availability and cost of capital and the consequences of increased leverage; 

� The risks and costs associated with the need to acquire additional spectrum for current 

and future services; 

� The risks associated with technological requirements, technology substitution and 

changes and other technological developments; 

� Fluctuations in exchange rates; 

� The results of litigation filed or to be filed against us; and 

� The possibility of the market in which we compete being impacted by changes in 

political, economic or other factors, such as monetary policy, legal and regulatory 

changes or other external factors over which we have no control; 

� As well as the risk factors specified under the heading �Risk Factors� in our 2003 annual 

report on form 20-F filed with the SEC on April 30th, 2004. 

 

About Partner 
Partner Communications Company Ltd. is a leading Israeli mobile 

communications operator providing GSM/GPRS/UMTS services and wire free 

applications under the preferred orange� brand. The Company commenced 

full commercial operations in January 1999 and, through its network, provides 

quality of service and a range of features to 2.34 million subscribers in Israel. 



Partner subscribers can use roaming services in 152 destinations using 333 

GSM networks. The Company launched its 3G service in 2004. Partner�s 

ADSs are quoted on NASDAQ under the symbol PTNR and on the London 

Stock Exchange (LSE) under the symbol PCCD. Its shares are quoted on the 

Tel Aviv Stock Exchange (TASE) under the symbol PTNR. For further 

information: http://www.investors.partner.co.il 

 

Contact: 
Mr. Alan Gelman   Dr. Dan Eldar 
Chief Financial Officer  V.P. Carrier, International & Investor Relations 
Tel:  +972-54-7814951  Tel: +972-54-7814151 
Fax: +972-54-7815961  Fax: +972-54-7814161 
E-mail: alan.gelman@orange.co.il E-mail: dan.eldar@orange.co.il 
 



ס מגיבות על עסקת רכישת 'ס ומודי'סטנדרד אנד פור, מעלות
  המניות העצמית של פרטנר

  

  אין שינוי בדירוג או בתחזית
  

הבורסה , נסדק(מ "חברת פרטנר תקשורת בע: 2005 בפברואר 14, ישראל, ראש העין

 ")החברה"להלן (, )PCCD: בורסת המניות של לונדון, PTNR: לניירות ערך בתל אביב
הגיבו כל אחת בנפרד על , ס'שותפתה הישראלית מעלות ומודי, ס'יעה כי סטנדרד ופורמוד

 31.7העסקה אשר פורסמה על ידי החברה בדבר הצעה לרכישה על ידי חברת פרטנר של 

אף אחת . מתוך אחזקות שלושה מבין המייסדים הישראליים של פרטנר, מיליון מניות החברה

  .ן לשנות את הדירוג או את התחזיות לחברהמסוכנויות הדירוג לא מצאה לנכו

  

כי תגובתן של חברות דירוג האשראי : "אמר, מנהל הכספים הראשי של פרטנר, אלן גלמן

כמו גם את מטרות , תומכות בהבנתנו כי העסקה המוצעת משרתת את מטרות פרטנר

ערך פרטנר מתכוונת להמשיך ולהשיא את ה. המוכרים והממשיכים להחזיק במניות החברה

  ".  באמצעות עסקה זו ולהמשיך באופטימיזציה של מבנה החוב שלה, למחזיקי מניותיה

  

  אודות פרטנר תקשורת
מ היא חברה סלולרית מובילה בישראל המספקת שירותים "חברת פרטנר תקשורת בע

תחת המותג הבינלאומי , GSM/UMTS/GPRSויישומים באמצעות רשת בטכנולוגיות 

orange� . והיא מספקת באמצעות 1999בפעילות מסחרית מלאה בינואר החברה החלה 

מנויי פרטנר יכולים .  מליון מנויים בישראל2.34 �ל הרשת שלה שירות איכותי ומגוון יישומים 

. GSM מפעילי רשתות 333 יעדים באמצעות 152-להשתמש בשירותי נדידה בינלאומיים ב

 של החברה  ADS-תעודות ה. 2004החברה השיקה את שירותי הדור השלישי שלה בשנת 

מניות . PCCDתחת הסימול ) LSE( ובבורסת לונדון PTNRק תחת הסימול "נסחרות בנאסד

: נוספים לפרטים. (PTNRתחת הסימול ) TASE(החברה נסחרות בבורסת תל אביב 
http://www.investors.partner.co.il(  

  
  :רותעה
באי ודאויות כמשמעותן בסעיף  ויכוניםבס פני עתיד הכרוכות ן המידע בהודעה זאת מכיל אמירות צופות מקחל

A27סעיף בו, 1933ברית משנת  הרצותבאל חוק ניירות ערך  שE21ריתהבחוק בורסות לניירות ערך בארצות  ב 

דבר אירועים  בנושל צופות פני עתיד אלה על הציפיות והתחזיות הנוכחיות ותביססנו אמיר. 1934שנת מ

  .בהנחות לגבינו ודאויותוואי , צופות פני עתיד אלה כרוכות בסיכוניםאמירות . עתידיים

, "אףוש" "כווןתמ", "פהצמ" "מיןאמ "וןכגני עתיד באמצעות מלים פעתים קרובות לזהות אמירות צופות  לתןני

  . וביטויים דומים, הטיותיהםו, "רהטמ" "דעי", "פהוצ", "וישע", "כןתי", "כנןתמ", "צהור"



  

כולות להיות שונות באורח מהותי מן  יועלבפתוצאות , ות כאלה כרוכות בסיכונים ובאי ודאויותאמיר שווןכי

  :כוללים, צהאך אינם מהווים רשימה ממ, גרום לשוני כאמור לוליםיכגורמים אשר .מועד זהבהתוצאות החזויות 

, שורת ניידתשר עושים שימוש בשירותים של תקא, קוחותהלדאויות לגבי קצב הגידול של מספר אי ו •

  ;בתוך האוכלוסייה

סיכונים  לרבות, סקית של הקמת רשתות דור שלישי עטרטגיהאסכרוכים במימוש של  היכוניםהס •

, ות הנדרשות ולעלויות בכוחתילהוצאות מהו, של טכנולוגיות חדשות ורכותמעהמתייחסים לתפעול של 

מך לשם אספקת ציוד רשת וציוד הלימה של ספקים אשר עליהם אנו יכולים להסת הבילגלאי ודאויות 

  ;לרמה של שימוש בקרב של לקוחות של השירותים אשר יוצעוו, קוחותלל

ע לרבות מתחרים אשר עלולים להצי, בו אנו מתחרים שוקבשחרים קיימים וחדשים תל מ ששפעההה •

י קיומן של טכנולוגיות חלופיות ביד, ו חדשניים יותר אוקשיםמב, מוצרים ושירותים זולים יותר

  ;רובים יותר או למימון טוב יותר משאביםלמאו נגישותם , המתחרים

-pre(רבות מוצרים טלפוניים בתשלום מראש ל, םידש חירותיםושו התפוצה של מוצרים  אחדרההה •

paid( ,נטישהה יורשעשר מגדילים את א;  

 עלולות אשר, ועלים על לקוחות המייצרים ערך גבוה פואנל תחרות עזה בשוק אשר בו  ששפעותהה •

, לגידול בשיעורי נטישה ולשינוי בתמהיל הלקוחות, קוחות לויבויחלהביא לירידת מחירים בהם 

  ;משתמש למוצעתהמובהכנסה  ,ברווחיות

  ;וףינידול במשל גהעלות של מימון והתוצאות  ומינותהז •

  ;דייםדרים נוספים לשם הצעת שירותים נוכחיים ועתי תכושלרהעלויות הכרוכים בצורך  ויכוניםהס •

תחליפים טכנולוגיים ובשינויים ובהתפתחויות טכנולוגיות ב, נולוגיותטככרוכים בדרישות  היכוניםהס •

  ;תנוספו

  ;שערי חליפין בודתיותתנ •

  ;תוגשנה נגדנו שו אוגשושהל הכרעות בתביעות משפטיות  שוצאותהת •

ים כגון מדיניות כלכליים או אחר, שינויים פוליטיים משפעיוהשוק שבו אנחנו פועלים  שפשרותהא •

  ;ליטהשוגורמים חיצוניים אחרים אשר עליהם אין לנו , ינויים ברגולציהאו ששינויי חקיקה , מוניטרית

 על גבי 2003נתי שלנו לשנת שה וחבד" יכון סרמיגו"כותרת  התתחן גורמי סיכון אשר מפורטים  כמווכ •

  .2004, באפריל 30 -ופקד ברשות לניירות ערך בארצות הברית ב  הרשא F-20טופס 

  

  : נוסףלמידע
   דן אלדרר"ד

   קשרי חוץחטיבת ל"סמנכ
  972-54-7814151+: 'טל

  972-54-7814161+: פקס

  dan.eldar@orange.co.il: ל"דוא

  



  למן גןאל
  ספים ראשי כהלמנ
 7814951 54 972+ : 'טל

 7814161 54 972+: ספק

  il.co.orange@gelman.alan :ל"אדו
  

  

 
 
 
 

 


