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PARTNER COMMUNICATIONS REPORTS  
FIRST QUARTER 2022 RESULTS1 

QUARTERLY ADJUSTED EBITDA2 TOTALED NIS 257 MILLION 

NET DEBT2 TOTALED NIS 720 MILLION  

QUARTERLY CELLULAR SUBSCRIBER GROWTH TOTALED 40 THOUSAND 

PARTNER’S FIBER-OPTIC SUBSCRIBER BASE TOTALS 243 THOUSAND  
AS OF TODAY  

 THE NUMBER OF HOUSEHOLDS IN BUILDINGS CONNECTED TO PARTNER’S FIBER-
OPTIC INFRASTRUCTURE TOTALS 807 THOUSAND AS OF TODAY   

First quarter 2022 highlights (compared with first quarter 2021) 

 Total Revenues: NIS 854 million (US$ 269 million), an increase of 3% 

 Service Revenues: NIS 690 million (US$ 217 million), an increase of 8% 

 Equipment Revenues: NIS 164 million (US$ 52 million), a decrease of 15% 

 Total Operating Expenses (OPEX)2: NIS 476 million (US$ 150 million), a decrease of 1% 

 Adjusted EBITDA: NIS 257 million (US$ 81 million), an increase of 23%  

 Profit for the Period: NIS 39 million (US$ 12 million), an increase of NIS 34 million  

 Adjusted Free Cash Flow (before interest)2: NIS 25 million (US$ 8 million), an increase of NIS 

6 million 

 Cellular ARPU: NIS 48 (US$ 15), unchanged 

 Cellular Subscriber Base: approximately 3.06 million at quarter-end, an increase of 6%  

 Fiber-Optic Subscriber Base: 233 thousand subscribers at quarter-end, an increase of 78 

thousand since Q1 2021, and an increase of 21 thousand in the quarter 

 Homes Connected (HC) to Partner's Fiber-Optic Infrastructure: 770 thousand at quarter-end, 

an increase of 256 thousand since Q1 2021, and an increase of 70 thousand in the quarter 

 Infrastructure-Based Internet Subscriber Base: 387 thousand subscribers at quarter-end, an 

increase of 48 thousand since Q1 2021, and an increase of 13 thousand in the quarter 

 TV Subscriber Base3: 225 thousand subscribers at quarter-end, a decrease of 9 thousand since 

Q1 2021, and a decrease of one thousand in the quarter 

 

Rosh Ha’ayin, Israel, May 24, 2022 – Partner Communications Company Ltd. (“Partner” or the 

“Company”) (NASDAQ and TASE: PTNR), a leading Israeli communications provider, announced 

today its results for the quarter ended March 31, 2022.  

                                                      

 
1 The quarterly financial results are unaudited.  
2  For the definition of this and other Non-GAAP financial measures, see “Use of Non-GAAP Financial Measures” in this press release. 
3 In the second quarter of 2021, the Company removed from its TV subscriber base approximately 21 thousand subscribers who had joined the company at 

various times and had remained in trial periods of over six months without charge or usage. 

http://www.partner.co.il/
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Commenting on the results for the first quarter 2022, Mr. Avi Zvi, CEO of Partner, noted: 

"Partner continued with its positive financial momentum and started 2022 with excellent results 

despite the competitive market in which the Company operates. The improvement in the financial 

and operational measures is due to the work and commitment of the Company’s dedicated 

employees, and to the clear strategy which was outlined by management over the last year. 

With 807 thousand households connected to the fiber-optic network, as of today, Partner has 

become, this year, a national infrastructure player in the fixed-line segment as well, with an 

impressive fiber-optic rollout rate and the signing of significant deals which will benefit the Company's 

future, including with Tamares Telecom and FREETV. 

Partner continues to lead 5G in Israel with a high rate of cellular subscriber base growth, with 

consistent addition of new subscribers at the same time as churn rates continue to fall. These 

outcomes reflect our significant investment in our customers and in making our processes fairer and 

simpler. In TV, we have returned to our original strategy of a 'Super Aggregator' and we offer today 

to the customer a focused and flexible product that provides the freedom to choose what to watch 

and what to pay for. 

This is the fourth quarterly financial report since I took office as Partner's CEO. The report 

demonstrates that the business activities that were undertaken in the past year, are bringing about 

a continual and stable improvement in the Company's results, as reflected, among other things, in 

the 23% growth in Adjusted EBITDA compared to last year. 

The acquisition of Partner's controlling stake and the appointment of new members of the Board of 

Directors, together with the Company's capital structure, position the Company to fully realize the 

strategy outlined in the past year and its transformation from a service company into a service and 

infrastructure company." 

 

Mr. Tamir Amar, Partner's Deputy CEO & Chief Financial Officer, commented on the results:  

"The first quarter of 2022 demonstrated the Company's ability to combine subscriber and revenue 

growth with improvement in profitability. The cellular segment achieved service revenue growth for 

a fourth consecutive quarter together with higher profitability than was achieved in the previous and 

corresponding quarter last year. In the fixed-line segment, fiber-optic subscriber growth continued, 

a trend that was reflected in the continued growth of the segment's service revenues. The fixed-line 

segment Adjusted EBITDA increased by 29% compared to the corresponding quarter last year, 

together with an improvement in the profitability margin to 28% compared with 22% in the 

corresponding quarter of 2021.  

Our cellular subscriber base increased in the quarter by 40 thousand subscribers, of which 37 

thousand were Post-Paid subscribers. The cellular churn rate in the first quarter of 2022 totaled 

7.0%. Excluding the churn of Ministry of Education subscribers who joined for limited periods, churn 



 

 3  

rate totaled 6.7%, compared to 6.9% in the corresponding quarter last year. ARPU in the first quarter 

remained stable at NIS 48 for the fifth consecutive quarter. 

In the fixed-line segment, the number of Homes Connected within buildings connected to our fiber-

optic infrastructure reached 770 thousand at the end of first quarter of 2022, an increase of 70 

thousand in the quarter. The increase in fiber-optic subscribers continued and even achieved a 

record high for quarterly growth, as the fiber-optic subscriber base increased by 21 thousand in the 

quarter, compared to increases of 20 thousand and 19 thousand in the previous two quarters, 

respectively. Partner’s fiber-optic subscriber base totaled 233 thousand at the end of the quarter, 

reflecting a 30% penetration rate from potential customers in connected buildings, unchanged from 

the rate at the end of the previous quarter and the corresponding quarter last year.  Regarding TV, 

the number of subscribers totaled 225 thousand at the end of the quarter.  

Adjusted EBITDA in the first quarter of 2022 totaled NIS 257 million, an increase of 23% compared 

to NIS 209 million in the corresponding quarter last year. 

In the first quarter of 2022, the recovery trend in roaming service revenues that was seen in the 

fourth quarter of 2021 continued. Looking ahead, the Company expects this trend to continue, and 

roaming service revenues in the second quarter are expected to be even higher than those in the 

first quarter mainly due to seasonality effects. 

Adjusted Free Cash Flow (before interest and including lease payments) for the quarter totaled 

NIS 23 million. CAPEX payments totaled NIS 170 million. Net debt was NIS 720 million at the end 

of the quarter, compared with NIS 639 million at the end of the corresponding quarter last year, an 

increase of NIS 81 million. The Company's net debt to Adjusted EBITDA ratio stood at 0.7 at the end 

of the quarter, compared to a ratio of 0.8 in the previous quarter and the corresponding quarter last 

year." 
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Q1 2022 compared with Q1 2021 

NIS Million (except EPS) Q1’21 Q1’22 Comments 

Service Revenues 639 690 
The increase reflected growth in cellular and fixed-line 
services from subscriber growth in cellular and fiber-optics 
and an increase in cellular roaming services 

Equipment Revenues 194 164 
The decrease reflected a lower volume of equipment sales 
in both cellular and fixed-line segments 

Total Revenues 833 854  

Gross profit from equipment sales 42 33  

OPEX 481 476 

The decrease mainly reflected a decrease in an expense 
line-item provision and decreases in international telephony 
expenses and in logistics expenses which were partially 
offset by an increase in content expenses 

Operating profit 28 72  

Adjusted EBITDA 209 257  

Adjusted EBITDA as a percentage 
of total revenues 

25% 30%  

Profit for the period 5 39  

Earnings per share (basic, NIS) 0.03 0.21  

Capital Expenditures (cash) 149 170  

Adjusted free cash flow (before 
interest payments) 

19 25  

Net Debt 639 720  

 
 

Key Performance Indicators  

 Q1'21 Q4’21 Q1’22 Change Q4 to Q1 

Reported Cellular Subscribers 
(end of period, thousands)  

2,903 3,023 3,063 

Post-Paid: Increase of 37 thousand (Ministry of 
Education packages, unchanged) 

Pre-Paid: Increase of 3 thousand 

Cellular Subscribers (end of 
period, thousands) excluding 
packages for Ministry of Education 

2,857 2,948 2,988 
Post-Paid: Increase of 37 thousand 

Pre-Paid: Increase of 3 thousand  

Monthly Average Revenue per 
Cellular User (ARPU) (NIS) 

48 48 48  

Reported Quarterly Cellular Churn 
Rate (%)  

6.8% 7.9% 7.0%  

Quarterly Cellular Churn Rate (%) 
excluding packages for the 
Ministry of Education 

6.9% 7.3% 6.7%  

Fiber-Optic Subscribers (end of 
period, thousands) 

155 212 233 Increase of 21 thousand subscribers  

Homes Connected to the Fiber-
Optic Infrastructure (HC), (end of 
period, thousands) 

514 700 770 Increase of 70 thousand households  

Infrastructure-Based Internet 
Subscribers (end of period, 
thousands) 

339 374 387 Increase of 13 thousand subscribers  

TV Subscribers (end of period, 
thousands) 

234 226 225 Decrease of 1 thousand subscribers 

 

 



 

 5  

 

Partner Consolidated Results   

 Cellular Segment Fixed-Line Segment Elimination Consolidated 

NIS Million Q1'21 Q1'22 Change % Q1'21 Q1'22 
Change 

% Q1'21 Q1'22 Q1'21 Q1'22 
Change 

% 

Total Revenues 573 585 +2% 294 302 +3% (34) (33) 833 854 +3% 

Service Revenues 413 443 +7% 260 280 +8% (34) (33) 639 690 +8% 

Equipment Revenues 160 142 -11% 34 22 -35% - - 194 164 -15% 

Operating Profit (Loss) 39 71 +82% (11) 1  - - 28 72 +157% 

Adjusted EBITDA 143 172 +20% 66 85 +29% - - 209 257 +23% 

 

Financial Review 

In Q1 2022, total revenues were NIS 854 million (US$ 269 million), an increase of 3% from NIS 833 

million in Q1 2021. 

Service revenues in Q1 2022 totaled NIS 690 million (US$ 217 million), an increase of 8% from NIS 

639 million in Q1 2021. 

Service revenues for the cellular segment in Q1 2022 totaled NIS 443 million (US$ 139 million), 

an increase of 7% from NIS 413 million in Q1 2021. The increase was mainly the result of higher 

roaming service revenues due to the lower negative impact of COVID-19 on roaming service 

revenues compared to Q1 2021, and growth of the cellular subscriber base, partially offset by the 

continued price erosion, although to a lesser degree than in the past. 

Service revenues for the fixed-line segment in Q1 2022 totaled NIS 280 million (US$ 88 million), 

an increase of 8% from NIS 260 million in Q1 2021. The increase mainly reflected higher revenues 

from the growth in internet and TV services, which were partially offset by a decline in revenues from 

international calling services.  

Equipment revenues in Q1 2022 totaled NIS 164 million (US$ 52 million), a decrease of 15% from 

NIS 194 million in Q1 2021, mainly reflecting a decrease in the volume of equipment sales to 

wholesale customers in the cellular segment, and a decrease in sales in the fixed-line segment, 

largely reflecting the Company’s decision in the final quarter of 2021 to move towards a leasing 

model of internet routers to private customers instead of a sales model. 

Gross profit from equipment sales in Q1 2022 was NIS 33 million (US$ 10 million), compared with 

NIS 42 million in Q1 2021, a decrease of 21%, mainly reflecting the decrease in wholesale sales in 

the cellular segment and the decrease in fixed-line sales. 

Total operating expenses (‘OPEX’) totaled NIS 476 million (US$ 150 million) in Q1 2022, a 

decrease of 1% or NIS 5 million from Q1 2021, mainly reflecting the decrease in an expense line-
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item provision, as well as decreases in international telephony expenses and in logistics expenses, 

which were partially offset by an increase in content expenses. Including depreciation and 

amortization expenses and other expenses (mainly amortization of employee share based 

compensation), OPEX in Q1 2022 remained unchanged compared with Q1 2021. 

Operating profit for Q1 2022 was NIS 72 million (US$ 23 million), an increase of 157% compared 

with NIS 28 million in Q1 2021.  

Adjusted EBITDA in Q1 2022 totaled NIS 257 million (US$ 81 million), an increase of 23% from NIS 

209 million in Q1 2021. As a percentage of total revenues, Adjusted EBITDA in Q1 2022 was 30% 

compared with 25% in Q1 2021.  

Adjusted EBITDA for the cellular segment was NIS 172 million (US$ 54 million) in Q1 2022, an 

increase of 20% from NIS 143 million in Q1 2021, largely reflecting the increase in revenues as 

described above, and the decrease in the operating expenses including the provision decrease and 

the decrease in logistics expenses. As a percentage of total cellular segment revenues, Adjusted 

EBITDA for the cellular segment was 29% in Q1 2022, compared with 25% in Q1 2021.  

Adjusted EBITDA for the fixed-line segment was NIS 85 million (US$ 27 million) in Q1 2022, an 

increase of 29% from NIS 66 million in Q1 2021, mainly reflecting the increase in fixed-line segment 

service revenues which was partially offset by a decrease in gross profit from equipment sales due to 

the cessation of sales of internet routers, as described above. As a percentage of total fixed-line 

segment revenues, Adjusted EBITDA for the fixed-line segment was 28% in Q1 2022, compared 

with 22% in Q1 2021. 

Finance costs, net in Q1 2022 were NIS 18 million (US$ 6 million), a decrease of 5% compared 

with NIS 19 million in Q1 2021. 

Income tax expenses in Q1 2022 were NIS 15 million (US$ 5 million), an increase of 275% 

compared with NIS 4 million in Q1 2021, mainly due to the increase in operating profit. 

Profit in Q1 2022 was NIS 39 million (US$ 12 million), an increase of NIS 34 million compared with 

profit of NIS 5 million in Q1 2021.  

Based on the weighted average number of shares outstanding during Q1 2022, basic earnings per 

share or ADS, was NIS 0.21 (US$ 0.07) compared with basic earnings per share or ADS, of NIS 

0.03 in Q1 2021. 

 

Cellular Segment Operational Review 

At the end of Q1 2022, the Company's cellular subscriber base (including mobile data, 012 Mobile 

subscribers and M2M subscriptions) was approximately 3.06 million, including approximately 2.71 

million Post-Paid subscribers or 88% of the base, and 355 thousand Pre-Paid subscribers, or 12% 

of the subscriber base. 
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During the first quarter of 2022, the cellular subscriber base increased, net, by 40 thousand 

subscribers. The Post-Paid subscriber base increased, net, by 37 thousand subscribers and the Pre-

Paid subscriber base increased, net, by 3 thousand subscribers. The subscriber base of data 

packages and voice packages for the Ministry of Education (MOE) remained unchanged at 75 

thousand, due to the extension of contracts for a number of subscribers for further limited periods. 

Total cellular market share (based on the number of subscribers) at the end of Q1 2022 was 

estimated to be approximately 28%, compared with 28% at the end of Q4 2021 and 27% at the end 

of Q1 2021. 

The quarterly churn rate for cellular subscribers in Q1 2022 was 7.0%, compared with 7.9% in Q4 

2021 and 6.8% in Q1 2021. Excluding data and voice packages for the Ministry of Education, the 

churn rate in Q1 2022 was 6.7% compared with 7.3% in Q4 2021 and 6.9% in Q1 2021. 

The monthly Average Revenue per User (“ARPU”) for cellular subscribers in Q1 2022 was NIS 48 

(US$ 15), unchanged from Q1 2021. This stability mainly reflected the increase in roaming services 

revenues which was offset by the continued price erosion, although to a lesser degree than in the 

past, and by a decrease in interconnect contribution to ARPU. 

 Fixed-Line Segment Operational Review 

At the end of Q1 2022: 

 The Company's fiber-optic subscriber base was 233 thousand subscribers, an increase, net, of 21 

thousand subscribers during the first quarter of 2022. 

 The Company's infrastructure-based internet subscriber base was 387 thousand subscribers, an 

increase, net, of 13 thousand subscribers during the first quarter of 2022. 

 Households in buildings connected to our fiber-optic infrastructure (HC) totaled 770 thousand, an 

increase of 70 thousand during the first quarter of 2022. 

 The Company's TV subscriber base totaled 225 thousand subscribers, a decrease, net, of 1 

thousand subscribers during the first quarter of 2022. 

Funding and Investing Review 

In Q1 2022, Adjusted Free Cash Flow (including lease payments) totaled NIS 25 million (US$ 8 

million), an increase of 32% compared with NIS 19 million in Q1 2021. 

Cash generated from operating activities totaled NIS 237 million (US$ 75 million) in Q1 2022, an 

increase of 14% from NIS 208 million in Q1 2021.  

Lease payments (principal and interest), recorded in cash flows from financing activities under IFRS 

16, totaled NIS 42 million (US$ 13 million) in Q1 2022, an increase of 2% from NIS 41 million in Q1 

2021. 
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Cash capital expenditures (CAPEX payments), as represented by cash flows used for the 

acquisition of property and equipment and intangible assets, were NIS 170 million (US$ 54 million) in 

Q1 2022, an increase of 14% from NIS 149 million in Q1 2021. 

The level of net debt at the end of Q1 2022 amounted to NIS 720 million (US$ 227 million), compared 

with NIS 639 million at the end of Q1 2021, an increase of NIS 81 million. 

 

Regulatory Developments  

Removal of competitive barriers in "Kosher Line" cellular services  

Currently, the terms under which cellular services are provided to the ultra-orthodox segment in Israel 

are established in agreements with a single kosher authorization entity (The Rabbinical Committee for 

Communications). Under the terms of these agreements, kosher lines, among other things, have no 

access to the internet, cannot receive or send text messages, can only operate on handsets whose 

features have been limited, may only use certain number ranges and may only be ported-out to 

operators that have been approved by the kosher authorization entity. 

On May 1, 2022, following a consultation process, the Ministry of Communications ("MoC") published 

a decision regarding the removal of competitive barriers in "Kosher Line" cellular services. According 

to the Minister's decision: 

A. As from July 31, 2022, a cellular licensee will not be able to reject a port-out request due to the 

subscriber being assigned to a particular tariff plan; 

B.  As from November 1, 2022, a cellular licensee will be required to allow subscribers to switch 

to any plan it offers to its subscribers, regardless of the phone number assigned to the subscriber or 

the type of handset in the subscriber’s possession. In addition, a cellular licensee will be required to 

offer a subscriber who explicitly requests it a tariff plan in such a way that the service will be provided 

only using a handset whose features have been restricted or blocked for a service or an application at 

the request of a subscriber or group of subscribers, provided it offers the same plan using handsets in 

which no such restrictions have been made. The Company is preparing for the implementation of the 

decision and is studying the implications for its operations. 

 

Results of the first annual incentive tender for the deployment of FTTH networks  

On March 7, 2022 the MoC published the results of its first annual incentive tender for the rollout of 

FTTH (fiber to the home) networks in non-economically feasible areas where Bezeq has decided not 

to deploy its FTTH network. According to the MoC's announcement Partner will be obliged to deploy 

its FTTH network to approximately 12,000 households in the incentive areas. According to the terms 

of the tender, the final grant of the financial incentive for deployment to these households is dependent 

upon a number of terms and conditions. 
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Implementation of MoC's decision regarding a reform in the structure of the Internet Market 

On March 22, 2022, the Minister amended Bezeq's license allowing it to market a unified product 

(comprised of both infrastructure and ISP components) to household subscribers and stipulating that 

from April 3, 2022 onwards, all new subscribers (and any existing subscribers who wish to alter their 

existing service plans) may only be offered a unified product. This amendment does not apply to the 

business sector, where the split between the infrastructure services and ISP service shall remain . 

At this stage, the Company is unable to evaluate the impact of the decision on the Company's 

business, among other reasons, in view of the dependence on the determination of the KPIs and the 

compensation mechanisms and their enforcement by the Ministry of Communications. 

 

License amendment regarding "Cross Ownership limitations" and "Israeli holdings and holdings of 

founding shareholders or their approved substitutes”  

On April 10, 2022 the Ministry of Communications amended the Company MRT license and authorized 

the Minister of Communications to allow an Interested Party in a licensee who is a mutual fund, 

insurance company, investment company or pension fund to hold: (a)  up to 10% of the means of 

control in a competing MRT operator under certain conditions (instead of holdings at a rate of up to 

5% before the license amendment) without having to receive the Minister of Communications' 

approval, and (b) up to  25% of the means of control of a competing MRT licensee,  under certain 

conditions, with the Minister's approval, if he believes that this will not harm competition in the cellular 

segment (instead of holdings at a rate of up to 10% before the license amendment). As part of this 

amendment to the license, the Ministry clarified in the license section titled "Israeli holdings and 

holdings of founding shareholders or their successors" that holdings of "founding shareholders or their 

successors" will not include anyone who is an "Israeli entity" in the event that the relevant licensee was 

instructed under section 13 of the Communications Law, 1982.  
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Conference Call Details 

Partner will host a conference call to discuss its financial results on Tuesday, May 24, 2022 at 11.00 

a.m. Eastern Time / 6.00 p.m. Israel Time. 

Please dial the following numbers (at least 10 minutes before the scheduled time) in order to 

participate: 

International: +972.3.918.0687 

North America toll-free: +1.888.281.1167 

A live webcast of the call will also be available on Partner's Investors Relations website at: 
  

http://www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby  

 

If you are unavailable to join live, the replay of the call will be available from May 24, 2022 until June 

7, 2022, at the following numbers: 

International: +972.3.925.5921 

North America toll-free: +1.888.254.7270 

In addition, the archived webcast of the call will be available on Partner's Investor Relations website 

at the above address for approximately three months.  

 

Forward-Looking Statements  

This press release includes forward-looking statements within the meaning of Section 27A of the US 

Securities Act of 1933, as amended, Section 21E of the US Securities Exchange Act of 1934, as 

amended, and the safe harbor provisions of the US Private Securities Litigation Reform Act of 1995. 

Words such as "estimate", “believe”, “anticipate”, “expect”, “intend”, “seek”, “will”, “plan”, “could”, 

“may”, “project”, “goal”, “target” and similar expressions often identify forward-looking statements but 

are not the only way we identify these statements. In particular, this press release communicates 

our belief regarding (i) the manner in which the agreements will benefit the Company's future; (ii) the 

opportunity to fully realize our strategy as a result of the recent acquisition of the Company’s 

controlling stake and our capital structure and (iii) continuing growth trend for roaming revenue. In 

addition, all statements other than statements of historical fact included in this press release 

regarding our future performance are forward-looking statements . 

We have based these forward-looking statements on our current knowledge and our present beliefs 

and expectations regarding possible future events. These forward-looking statements are subject to 

risks, uncertainties and assumptions, including in particular (i) the severity and duration of the impact 

on our business of the Covid-19 health crisis, (ii) unexpected technical or commercial issues which 

may arise as we continue to deploy and expand the use of our fiber optic infrastructure; (iii) 

unexpected technical or financial constraints which undermine the pursuit of such strategy, and (iv) 

a stagnation or reduction in our customers’ foreign travel patterns which reduces growth in demand 

http://www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby
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for roaming services.  In light of the current unreliability of predictions as to the ultimate severity and 

duration of the Covid-19 health crisis, as well as the specific regulatory and business risks facing our 

business, future results may differ materially from those currently anticipated. For further information 

regarding risks, uncertainties and assumptions about Partner, trends in the Israeli 

telecommunications industry in general, the impact of possible regulatory and legal developments, 

and other risks we face, see “Item 3. Key Information - 3D. Risk Factors”, “Item 4. Information on the 

Company”, “Item 5. Operating and Financial Review and Prospects”, “Item 8. Financial Information 

- 8A. Consolidated Financial Statements and Other Financial Information - 8A.1 Legal and 

Administrative Proceedings” and “Item 11. Quantitative and Qualitative Disclosures about Market 

Risk” in the Company’s Annual Reports on Form 20-F filed with the SEC, as well as its immediate 

reports on Form 6-K furnished to the SEC. We undertake no obligation to publicly update or revise 

any forward-looking statements, whether as a result of new information, future events or otherwise. 

 

The quarterly financial results presented in this press release are unaudited financial results. 

The results were prepared in accordance with IFRS, other than the non-GAAP financial measures 

presented in the section “Use of Non-GAAP Financial Measures”. 

The financial information is presented in NIS millions (unless otherwise stated) and the figures 

presented are rounded accordingly. The convenience translations of the New Israeli Shekel (NIS) 

figures into US Dollars were made at the rate of exchange prevailing at March 31, 2022: US $1.00 

equals NIS 3.176. The translations were made purely for the convenience of the reader.  
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Use of Non-GAAP Financial Measures 

The following non-GAAP measures are used in this report. These measures are not financial 

measures under IFRS and may not be comparable to other similarly titled measures for other 

companies. Further, the measures may not be indicative of the Company’s historic operating results 

nor are meant to be predictive of potential future results. 

Non-GAAP 
Measure Calculation                                 

Most Comparable IFRS 
Financial Measure  

Adjusted EBITDA 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Adjusted EBITDA 
margin (%) 

Profit  
add 
Income tax expenses, 
Finance costs, net,  
Depreciation and amortization expenses 
(including amortization of intangible assets, 
deferred expenses-right of use and impairment 
charges), Other expenses (mainly amortization of 
share based compensation)  
 
Adjusted EBITDA 
divided by  
Total revenues 

Profit 

Adjusted Free 
Cash Flow 

Cash flows from operating activities 
add 
Cash flows from investing activities 
deduct 
Investment in deposits, net 
deduct 
Lease principal payments 
deduct 
Lease interest payments 

Cash flows from 
operating activities 
add 
Cash flows from 
investing activities 

Total Operating 
Expenses (OPEX) 

Cost of service revenues 
add 
Selling and marketing expenses 
add 
General and administrative expenses 
add 
Credit losses 
deduct 
Depreciation and amortization expenses,  
Other expenses (mainly amortization of employee 
share based compensation) 

Sum of: 
Cost of service 
revenues,  
Selling and marketing 
expenses, 
General and 
administrative 
expenses, 
Credit losses 
 
 

Net Debt  Current maturities of notes payable and 
borrowings 
add 
Notes payable 
add 
Borrowings from banks 
add 
Financial liability at fair value 
deduct 
Cash and cash equivalents 
deduct 
Short-term and long-term deposits 

Sum of: 
Current maturities of 
notes payable and 
borrowings, 
Notes payable, 
Borrowings from banks,  
Financial liability at fair 
value 
Less 
Sum of: 
Cash and cash 
equivalents, 
Short-term deposits, 
Long-term deposits. 
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About Partner Communications 

Partner Communications Company Ltd. is a leading Israeli provider of telecommunications services 

(cellular, fixed-line telephony, internet services and TV services). Partner’s ADSs are quoted on the 

NASDAQ Global Select Market™ and its shares are traded on the Tel Aviv Stock Exchange 

(NASDAQ and TASE: PTNR).  

For more information about Partner, see: http://www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby 
 

 
Contacts: 

Mr. Tamir Amar 

Deputy CEO & Chief Financial Officer  

Tel: +972-54-781-4951 

 

Mr. Amir Adar  

Head of Investor Relations and Corporate Projects  

Tel: +972-54-781-5051 

E-mail: investors@partner.co.il 
 

  

http://www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby
mailto:investors@partner.co.il


 

 14  

PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF FINANCIAL POSITION 

 

   

 

 

 

New Israeli Shekels 

 

Convenience 

translation 

into U.S. 

Dollars  

  December 31, March 31, March 31, 
  2021 2022 2022 

  (Audited) (Unaudited) (Unaudited) 

  In millions 

CURRENT ASSETS     

Cash and cash equivalents  308 262 82 

Short-term deposits  344 480 151 

Trade receivables  571 585 184 

Other receivables and prepaid expenses  152 130 41 

Deferred expenses – right of use  27 27 10 

Inventories  87 103 32 

  1,489 1,587 500 

     

NON CURRENT ASSETS     

Long-term deposits  280 200 63 

Trade receivables  245 237 75 

Deferred expenses – right of use  142 154 48 

Lease – right of use  679 675 213 

Property and equipment  1,644 1,665 524 

Intangible and other assets  472 476 150 

Goodwill  407 407 128 

Deferred income tax asset  34 25 8 

Other non-current receivables  1 1 * 

  3,904 3,840 1,209 

     

TOTAL ASSETS  5,393 5,427 1,709 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF FINANCIAL POSITION 
   

 

 

New Israeli Shekels 

 

Convenience 

translation into 

U.S. Dollars  

  December 31, March 31, March 31, 
  2021 2022 2022 

  (Audited) (Unaudited) (Unaudited) 

  In millions 

CURRENT LIABILITIES     

 Current maturities of notes payable and borrowings   268 260 82 

Trade payables  705 726 229 

Other payables and provisions  185 181 57 

Current maturities of lease liabilities  125 126 39 

Deferred revenues and other  139 145 46 

  1,422 1,438 453 

NON CURRENT LIABILITIES     

Notes payable   1,224 1,224 385 

Borrowings from banks  184 178 56 

Liability for employee rights upon retirement, net   35 34 11 

 Lease liabilities  595 583 183 

       Deferred revenues from HOT mobile  39 31 10 

 Non-current liabilities and provisions  35 35 11 

  2,112 2,085 656 
     

TOTAL LIABILITIES  
3,534 3,523 1,109 

     

EQUITY     

Share capital - ordinary shares of NIS 0.01 

   par value: authorized - December 31, 2021 

   and March 31, 2022 - 235,000,000 shares; 

   issued and outstanding -                                    2 2 1 

December 31, 2021 – *183,678,220 shares    

March 31, 2022 – *184,124,013 shares     

Capital surplus  1,279 1,254 395 

Accumulated retained earnings   742 787 248 

Treasury shares, at cost 

   December 31, 2021 – **7,337,759 shares                                      

March 31, 2022 – **7,019,921 shares  

 

(164) (139) (44) 

TOTAL EQUITY  1,859 1,904 600 

TOTAL LIABILITIES AND EQUITY   5,393 5,427 1,709 

 

*    Net of treasury shares.    

** Including restricted shares in amount of 1,349,119 and 990,208 as of and  December 31, 2021 and March 31, 

2022, respectively, held by a trustee under the Company's Equity Incentive Plan, such shares may become 

outstanding upon completion of vesting conditions. 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF INCOME 

 

  

New Israeli shekels 

Convenience 

translation 

into U.S. 

dollars 

  3 months period ended March 31, 

  2021 2022 2022 

  (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

  In millions (except per share data) 

Revenues, net  833 854 269 

Cost of revenues  691 665 209 

Gross profit  142 189 60 

     

Selling and marketing expenses  79 88 28 

General and administrative expenses  42 36 11 

Other income, net  7 7 2 

Operating profit  28 72 23 

Finance income   1 1 * 

Finance expenses  20 19 6 

Finance costs, net  19 18 6 

Profit before income tax  9 54 17 

Income tax expenses  4 15 5 

Profit for the period  5 39 12 

     

Earnings per share     

 Basic      0.03 0.21 0.07 

 Diluted   0.03 0.21 0.07 

Weighted average number of shares outstanding 

 (in thousands)  

  

 

 Basic      183,071 183,965 183,965 

 Diluted   183,609 186,469 186,469 

 

     

 

*   Representing an amount of less than 1 million. 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS  

OF COMPREHENSIVE INCOME 

 

 

New Israeli Shekels 

Convenience 

translation 

into U.S. 

dollars 

 3 months period ended March 31, 

 2021 2022 2022 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions 

 

Profit for the period 5 39 12 

Other comprehensive income  

     for the period, net of income tax - - - 

TOTAL COMPREHENSIVE INCOME FOR THE PERIOD 5 39 12 
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

(An Israeli Corporation) 

INTERIM SEGMENT INFORMATION & ADJUSTED EBITDA RECONCILIATION 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  
  
 

(1) Mainly amortization of employee share based compensation. (2) Adjusted EBITDA as reviewed by the CODM represents Earnings Before Interest (finance costs, net), Taxes, Depreciation and Amortization (including 

amortization of intangible assets, deferred expenses-right of use and impairment charges) and Other expenses (mainly amortization of share based compensation). Adjusted EBITDA is not a financial measure under IFRS and 
may not be comparable to other similarly titled measures for other companies. Adjusted EBITDA may not be indicative of the Group's historic operating results nor is it meant to be predictive of potential future results. The usage 

of the term "Adjusted EBITDA" is to highlight the fact that the Amortization includes amortization of deferred expenses – right of use and amortization of employee share based compensation and impairment charges.  (3) 

Operating expenses include selling and marketing expenses and general and administrative expenses. 

 
New Israeli Shekels 

 
 New Israeli Shekels 

 

 3 months period ended March 31, 2022   3 months period ended March 31, 2021  

 In millions (Unaudited)   In millions (Unaudited)  

   

Cellular 

 segment  

Fixed line 

segment  Elimination  Consolidated  

 

Cellular 

 segment  

Fixed line 

 segment  Elimination  Consolidated  

Segment revenue - Services 440  250    690   409  230    639  

Inter-segment revenue - Services 3  30  (33)     4  30  (34)    

Segment revenue - Equipment 142  22    164   160  34    194  

Total revenues 585  302  (33)  854   573  294  (34)  833  

Segment cost of revenues - Services 298  236    534   306  233    539  

Inter-segment cost of revenues - Services 30  3  (33)     30  4  (34)    

Segment cost of revenues - Equipment 116  15    131   132  20    152  

Cost of revenues 444  254  (33)  665   468  257  (34)  691  

Gross profit  141  48    189   105  37    142  

Operating expenses (3) 74  50    124   71  50    121  

Other income, net 4  3    7   5  2    7  

Operating profit (loss) 71  1    72   39  (11)    28  

Adjustments to presentation of segment         

   Adjusted EBITDA   
                 

    –Depreciation and amortization 97  82       103  76      

    –Other (1) 4  2       1  1      

Segment Adjusted EBITDA (2) 172  85       143  66      

Reconciliation of segment subtotal Adjusted 

EBITDA to profit for the period 
                 

Segments subtotal Adjusted EBITDA (2)       257         209  

    -  Depreciation and amortization       (179)         (179)  

    -  Finance costs, net       (18)         (19)  

    -  Income tax expenses        (15)         (4)  

    -  Other (1)       (6)         (2)  

Profit for the period       39         5  
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PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

   (An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF CASH FLOWS 

 

 
 

 

 
 
 
 

New Israeli Shekels  

Convenience 
translation 

into  
U.S. Dollars 

 3 months period ended March 31, 

 2021 2022 2022 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions  

CASH FLOWS FROM OPERATING ACTIVITIES:       

Cash generated from operations (Appendix) 208 240 76 

Income tax paid  * (3) (1) 

Net cash provided by operating activities 208 237 75 

 
CASH FLOWS FROM INVESTING ACTIVITIES:    

Acquisition of property and equipment (109) (116) (37) 
Acquisition of intangible and other assets (40) (54) (17) 
Investment in deposits, net (70) (56) (18) 

Interest received 1 * * 

Net cash used in investing activities (218) (226) (72) 

 
CASH FLOWS FROM FINANCING ACTIVITIES:    

Lease principal payments (36) (37) (12) 
Lease interest payments (5) (5) (2) 
Interest paid (1) (1) * 
Proceeds from issuance of notes payable, net of issuance costs  (1) * 

Repayment of non-current borrowings (13) (13) (4) 

Net cash used in financing activities  (55) (57) (18) 

 
 DECREASE IN CASH AND CASH EQUIVALENTS (65) (46) (15) 
 
CASH AND CASH EQUIVALENTS AT BEGINNING 
          OF PERIOD 376 308 97 

 
CASH AND CASH EQUIVALENTS AT END OF PERIOD 311 262 82 

    

 

*   Representing an amount of less than 1 million. 
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  PARTNER COMMUNICATIONS COMPANY LTD. 

   (An Israeli Corporation) 

INTERIM CONDENSED CONSOLIDATED STATEMENTS OF CASH FLOWS 

                    

Appendix - Cash generated from operations and supplemental information 

 
  

 
 
 

New Israeli Shekels  

Convenience 
translation 

into  
U.S. Dollars 

 3 months period ended March 31, 

 2021 2022 2022 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions  

    
Cash generated from operations:    
     Profit for the period 5 39 12 
    Adjustments for:     

Depreciation and amortization 171 171 54 
Amortization of deferred expenses - Right of use 8 8 3 

Employee share based compensation expenses  2 6 2 
Liability for employee rights upon retirement, net  1   

Finance costs, net  (1) (1) (1) 

Lease interest payments 5 5 2 
Interest paid 1 1 * 
Interest received (1) * * 
Deferred income taxes 3 10 3 
Income tax paid  * 3 1 

Changes in operating assets and liabilities:    
Decrease (increase) in accounts receivable:    
  Trade (44) (6) (2) 

   Other 9 21 7 
Increase (decrease) in accounts payable and accruals:    

   Trade 43 25 8 
            Other payables and provisions 43 (9) (3) 

       Deferred revenues and other 3 (2) (1) 
  Increase in deferred expenses - Right of use (13) (20) (6) 
  Current income tax 1 5 2 

  Increase in inventories (28) (16) (5) 

Cash generated from operations 208 240 76 

    

 

*   Representing an amount of less than 1 million. 

 

 

At March 31, 2022 and 2021, trade and other payables include NIS 170 million ($54 million) and NIS 131 
million, respectively, in respect of acquisition of intangible assets and property and equipment; payments in 
respect thereof are presented in cash flows from investing activities.  

These balances are recognized in the cash flow statements upon payment. 
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Reconciliation of Non-GAAP Measures: 

 

Adjusted Free Cash Flow 

 

 

New Israeli Shekels 

Convenience 

translation into  

U.S. Dollars 

 3 months period ended March 31, 

 2021 2022 2022 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions 

Net cash provided by operating activities 208 237 75 

Net cash used in investing activities (218) (226) (72) 

Investment in deposits, net 70 56 18 

Lease principal payments (36) (37) (12) 

Lease interest payments (5) (5) (2) 

Adjusted Free Cash Flow 19 25 7 

Interest paid (1) (1) * 

Adjusted Free Cash Flow After Interest 18 24 7 

 

*    Representing an amount of less than 1 million. 

 

Total Operating Expenses (OPEX) 

 

 

New Israeli Shekels 

Convenience 

translation into  

U.S. Dollars 

 3 months period ended March 31, 

 2021 2022 2022 

 (Unaudited) (Unaudited) (Unaudited) 

 In millions 

Cost of revenues - Services 539 534 169 

Selling and marketing expenses                                                                   79 88 28 

General and administrative expenses 42 36 11 

Depreciation and amortization (179) (179) (57) 

Other (1) * (3) (1) 

OPEX 481 476 150 

 

*    Representing an amount of less than 1 million. 

 

(1) Mainly amortization of employee share based compensation and other adjustments. 
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Key Financial and Operating Indicators (unaudited) * 
NIS M unless otherwise stated Q1' 20 Q2' 20 Q3' 20 Q4' 20 Q1' 21 Q2' 21 Q3' 21 Q4' 21 Q1' 22  2020 2021 

Cellular Segment Service Revenues 423 409 415 416 413 420 435 431 443  1,663 1,699 

Cellular Segment Equipment Revenues 146 130 134 135 160 157 136 149 142  545 602 

Fixed-Line Segment Service Revenues 245 244 252 252 260 262 270 274 280  993 1,066 

Fixed-Line Segment Equipment Revenues 32 28 35 41 34 34 29 29 22  136 126 

Reconciliation for consolidation (39) (37) (36) (36) (34) (33) (33) (30) (33)  (148) (130) 

Total Revenues 807 774 800 808 833 840 837 853 854  3,189 3,363 

Gross Profit from Equipment Sales 37 30 38 40 42 39 37 34 33  145 152 

Operating Profit 36 20 20 20 28 30 49 56 72  96 163 

Cellular Segment Adjusted EBITDA 132 129 134 138 143 139 172 162 172  533 616 

Fixed-Line Segment Adjusted EBITDA 83 71 70 65 66 74 78 88 85  289 306 

Total Adjusted EBITDA 215 200 204 203 209 213 250 250 257  822 922 

Adjusted EBITDA Margin (%) 27% 26% 26% 25% 25% 25% 30% 29% 30%  26% 27% 

OPEX 460 456 475 480 481 485 467 469 476  1,871 1,901 

Finance costs, net 19 13 24 13 19 16 15 14 18  69 64 

Profit (Loss) 10 7 (5) 5 5 9 24 77 39  17 115 

Capital Expenditures (cash) 151 119 147 156 149 139 172 212 170  573 672 

Capital Expenditures (additions) 129 121 179 166 142 182 112 244 166  595 680 

Adjusted Free Cash Flow 10 44 21 (3) 19 8 9 (79) 25  72 (43) 

Adjusted Free Cash Flow (after interest) 8 13 12 (10) 18 (33) 8 (84) 24  23 (91) 

Net Debt 673 658 646 657 639 670 662 744 720  657 744 

Cellular Subscriber Base (Thousands) 2,676 2,708 2,762 2,836 2,903 2,970 3,019 3,023 3,063  2,836 3,023 

Post-Paid Subscriber Base (Thousands) 2,380 2,404 2,437 2,495 2,548 2,615 2,664 2,671 2,708  2,495 2,671 

Pre-Paid Subscriber Base (Thousands) 296 304 325 341 355 355 355 352 355  341 352 

Cellular ARPU (NIS) 53 51 51 49 48 48 48 48 48  51 48 

Cellular Churn Rate (%) 7.5% 7.5% 7.3% 7.2% 6.8% 7.2% 6.4% 7.9% 7.0%  30% 28% 

Infrastructure-Based Internet Subscribers (Thousands) 281 295 311 329 339 354 365 374 387  329 374 

Fiber-Optic Subscribers (Thousands) 87 101 120 139 155 173 192 212 233  139 212 

Homes connected to fiber-optic infrastructure 

(Thousands) 

361 396 432 465 514 571 624 700 770 
 

465 700 

TV Subscriber Base (Thousands) 200 215 224 232 234 223** 226 226 225  232 226** 

Number of Employees (FTE) 1,867 2,745 2,731 2,655 2,708 2,628 2,627 2,574 2,536  2,655 2,574 

 

* See footnote 2 regarding use of non-GAAP measures. 

** In Q2'21, the Company removed from its TV subscriber base approximately 21,000 subscribers who had joined at various different times and had remained in trial periods of over six months 

without charge or usage  
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Disclosure for notes holders as of March 31, 2022 

Information regarding the notes series issued by the Company, in million NIS 

Series Original 

issuance 

date 

Principal on 

the date of 

issuance 

As of 31.03.2022 Annual interest 

rate 

Principal repayment 

dates 

Interest 

repayment dates 

Interest 

linkage 

Trustee contact details 

Principal 

book value 

Linked principal 

book value 

Interest accumulated 

in books 

Market 

value 

From To 
  Principal book value 

F 

(2)  

20.07.17 

12.12.17* 

04.12.18* 

01.12.19* 

255 

389 

150 

226.75 

384 384 2 387 2.16% 25.06.20 25.06.24 25.06, 25.12 Not Linked Hermetic Trust (1975) Ltd. 

Merav Offer. 113 Hayarkon 

St., Tel Aviv. Tel: 03-5544553. 

G 

(1) (2) 

06.01.19 

01.07.19* 

28.11.19* 

27.02.20* 

31.05.20* 

01.07.20* 

02.07.20* 

26.11.20* 

31.05.21* 

225 

38.5 

86.5 

15.1 

84.8 

12.2 

300 

62.2 

26.5 

851 851 26 910 4% 25.06.22 25.06.27 25.06 Not Linked Hermetic Trust (1975) Ltd. 

Merav Offer. 113 Hayarkon 

St., Tel Aviv. Tel: 03-5544553. 

H 

 (2)  

26.12.21 

 

198.4 

 

198 198 1 186 2.08% 25.06.25 25.06.30 25.06 Not Linked Hermetic Trust (1975) Ltd. 

Merav Offer. 113 Hayarkon 

St., Tel Aviv. Tel: 03-5544553. 

(1) In April 2019, the Company issued in a private placement 2 series of untradeable option warrants that were exercisable for the Company's Series G debentures. The exercise period of the first series is 

between July 1, 2019 and May 31, 2020 and of the second series is between July 1, 2020 and May 31, 2021. The Series G debentures that were allotted upon the exercise of an option warrant were 

identical in all their rights to the Company's Series G debentures immediately upon their allotment, and are entitled to any payment of interest or other benefit, the effective date of which is due after the 

allotment date. The debentures that were allotted as a result of the exercise of option warrants were registered on the TASE. The total amount received by the Company on the allotment date of the 

option warrants is NIS 37 million. For additional details see the Company's press release dated April 17, 2019. Following exercise of option warrants from the first series, the Company issued Series G 

Notes in a total principal amount of NIS 225 million. Following exercise of option warrants from the second series, the Company issued Series G Notes in a total principal amount of NIS 101 million. 

The issuance in May 2021 was the final exercise of option warrants from the second series. 

(2) Regarding Series F Notes, Series G Notes, Series H Notes and borrowing P, borrowing Q and borrowing R the Company is required to comply with a financial covenant that the ratio of Net Debt to 

Adjusted EBITDA shall not exceed 5. Compliance will be examined and reported on a quarterly basis. For the purpose of the covenant, Adjusted EBITDA is calculated as the sum total for the last 12 

month period, excluding adjustable one-time items. As of March 31, 2022, the ratio of Net Debt to Adjusted EBITDA was 0.8. Additional stipulations mainly include: Shareholders' equity shall not 

decrease below NIS 400 million and no dividends will be declared if shareholders' equity will be below NIS 650 million regarding Series F notes, borrowing P and borrowing Q. Shareholders' equity 

shall not decrease below NIS 600 million and no dividends will be declared if shareholders' equity will be below NIS 750 million regarding Series G notes and borrowing R. Shareholders' equity shall 

not decrease below NIS 700 million and no dividends will be declared if shareholders' equity will be below NIS 850 million regarding Series H notes. The Company shall not create floating liens subject 

to certain terms. The Company has the right for early redemption under certain conditions. With respect to notes payable series F, series G and series H: the Company shall pay additional annual interest 

of 0.5% in the case of a two- notch downgrade in the Notes rating and an additional annual interest of 0.25% for each further single-notch downgrade, up to a maximum additional interest of 1%; the 

Company shall pay additional annual interest of 0.25% during a period in which there is a breach of the financial covenant; debt rating will not decrease below BBB- for a certain period. In any case, 

the total maximum additional interest for Series F, Series G and Series H, shall not exceed 1.25%, 1% or 1.25%, respectively. For more information see the Company’s Annual Report on Form 20-F for 

the year ended December 31, 2021. 

    In the reporting period, the Company was in compliance with all financial covenants and obligations and no cause for early repayment occurred.  

 

*    On these dates additional Notes of the series were issued. The information in the table refers to the full series. 
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Disclosure for Notes holders as of March 31, 2022 (cont.) 

Notes Rating Details* 

Series Rating 

Company 

Rating as of 

31.03.2022 and 

24.05.2022 (1) 

Rating assigned 

upon issuance of 

the Series 

Recent date of rating 

as of 31.03.2022 and 

24.05.2022 

Additional ratings between the original issuance date and the recent date of rating (2) 

Date Rating 

F S&P 

Maalot 

ilA+ ilA+ 12/2021 07/2017, 09/2017, 12/2017, 01/2018, 08/2018, 

11/2018, 12/2018, 01/2019, 04/2019, 08/2019, 

02/2020, 05/2020, 06/2020, 07/2020, 08/2020, 

11/2020, 05/2021, 08/2021, 12/2021 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+ 

G  S&P 

Maalot 

ilA+ ilA+ 12/2021 12/2018, 01/2019, 04/2019, 08/2019, 02/2020, 

 05/2020, 06/2020, 07/2020, 08/2020, 11/2020, 

05/2021, 08/2021, 12/2021 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, ilA+, 

ilA+, ilA+,  ilA+ 

H  S&P 

Maalot 

ilA+ ilA+ 12/2021 12/2021 ilA+ 

 

(1) In August 2021, S&P Maalot reaffirmed the Company's rating of “ilA+/Stable”. 

(2) For details regarding the rating of the notes see the S&P Maalot reports dated August 11, 2021. 

* A securities rating is not a recommendation to buy, sell or hold securities. Ratings may be subject to suspension, revision or withdrawal at any time, and each rating      

should be evaluated independently of any other rating 
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Summary of Financial Undertakings (according to repayment dates) as of March 31, 2022 

a. Notes issued to the public by the Company and held by the public, excluding such notes held by the Company's parent company, by a controlling shareholder, by 

companies controlled by them, or by companies controlled by the Company, based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS). 

 Principal payments Gross interest 

payments (without 

deduction of tax) 
 ILS linked 

to CPI 

ILS not linked 

to CPI 

Euro 

  

Dollar Other 

First year - 212,985   -     -     -    42,987 

Second year -  212,985   -     -     -    38,901  

Third year -    212,985   -     -     -    32,810  

Fourth year -    124,765   -     -     -    27,950  

Fifth year and on -    669,226   -     -     -    46,414  

Total - 1,432,946   -  - - 189,062 

 

b. Private notes and other non-bank credit, excluding such notes held by the Company's parent company, by a controlling shareholder, by companies controlled by them, or 

by companies controlled by the Company, based on the Company's "Solo" financial data – None. 

 

c. Credit from banks in Israel based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS).  

 Principal payments Gross interest 

payments (without 

deduction of tax) 
 ILS linked 

to CPI 

ILS not linked 

to CPI 

Euro 

  

Dollar Other 

First year  -    44,779  -     -     -    5,461 

Second year  -    22,720  -     -     -    4,325 

Third year  -    5,720  -     -     -    3,861 

Fourth year  -    30,000  -     -     -    3,439 

Fifth year and on  -    120,000  -     -     -    9,933    

Total  - 223,219 -  -  - 27,019 
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Summary of Financial Undertakings (according to repayment dates) as of March 31, 2022 (cont.)  

d. Credit from banks abroad based on the Company's "Solo" financial data – None. 

e. Total of sections a - d above, total credit from banks, non-bank credit and notes based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS). 

 Principal payments Gross interest 

payments (without 

deduction of tax) 
 ILS linked 

to CPI 

ILS not linked to 

CPI 

Euro 

  

Dollar Other 

First year  - 257,764   -     -     -    48,448  

Second year  -  235,705   -     -     -    43,226  

Third year  -    218,705   -     -     -    36,671  

Fourth year  -    154,765   -     -     -    31,389  

Fifth year and on  -    789,226   -     -     -    56,347  

Total - 1,656,165   -  -  -  216,081  

 

f. Off-balance sheet Credit exposure based on the Company's "Solo" financial data (in thousand NIS) – 50,000 (Guarantees on behalf of a joint arrangement, without 

expiration date). 

g. Off-balance sheet Credit exposure of all the Company's consolidated companies, excluding companies that are reporting corporations and excluding the Company's data 

presented in section f above - None. 

h. Total balances of the credit from banks, non-bank credit and notes of all the consolidated companies, excluding companies that are reporting corporations and excluding 

Company's data presented in sections a - d above - None. 

i. Total balances of credit granted to the Company by the parent company or a controlling shareholder and balances of notes offered by the Company held by the parent 

company or the controlling shareholder - None. 

j. Total balances of credit granted to the Company by companies held by the parent company or the controlling shareholder, which are not controlled by the Company, and 

balances of notes offered by the Company held by companies held by the parent company or the controlling shareholder, which are not controlled by the Company – 

None. 

k. Total balances of credit granted to the Company by consolidated companies and balances of notes offered by the Company held by the consolidated companies - None. 
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 פרטנר תקשורת מדווחת על התוצאות הכספיות 

20221לשנת  הראשוןלרבעון 
 

BITDAAdjusted E2
 ₪ מיליון 257 -ב םהסתכ לרבעון  

  ₪מיליון  720 -ב הסתכם 2נטו חוב

 אלף  40 -מנויי הסלולר עלתה ברבעון ב מצבת

 נכון להיום אלף 243 לעומדת עשל פרטנר  האופטיים הסיביםמצבת מנויי  

 אלף 807 מד עלופרטנר ע של האופטיים הסיבים תשתיתל המחוברים בבניינים הבית משקי מספר
 נכון להיום

 

 (2021 ראשון)בהשוואה לרבעון  2022 ראשוןעיקרי תוצאות רבעון 

 3% של יהיעלמיליון דולר(,  269) ₪ מיליון 854הכנסות:  ךס  

 8%של יה יעלמיליון דולר(,  217) ₪מיליון  690 :הכנסות משירותים 

 :15% של ירידהמיליון דולר(,  52) ₪מיליון  164 הכנסות מציוד 

  הוצאות תפעוליות(2OPEX): 476  %1של  ירידהמיליון דולר(,  501) ₪מיליון 

 Adjusted EBITDA: 257  23%של  יהיעלמיליון דולר(,  81) ₪מיליון 

 מיליון  34 של יהיעלמיליון דולר(,  12) ₪מיליון  39לתקופה:  רווח₪  

 מיליון  6 שליה יעלמיליון דולר(,  8) ₪מיליון  25 : 2)לפני ריבית( מתואם תזרים מזומנים חופשי₪ 

 ( הכנסה חודשית ממוצעת למנוי סלולרARPU:) 48 ₪ (15  ,)ללא שינוידולר 

  :6% של עלייה, הרבעוןמיליון מנויים נכון לסוף  3.06 -כבסיס מנויי סלולר  

 2021אלף מרבעון ראשון  78של עלייה , הרבעוןאלף מנויים נכון לסוף  233 :אופטיים סיבים מנויי בסיס 

 ברבעוןאלף  21של  ועלייה

 256 עלייה של, הרבעוןאלף נכון לסוף  770 :האופטיים הסיבים לתשתית מחוברים בבניינים בית משקי 

 ברבעון אלף 70 ועלייה של 2021אלף מרבעון ראשון 

 אלף מרבעון ראשון  48של עלייה , הרבעוןאלף מנויים נכון לסוף  387 :מבוסס תשתית אינטרנט יימנו בסיס

 ברבעוןאלף  13יה של יועל 2021

 של  ירידהו 2021ראשון  מרבעון אלפים 9של  ירידהבסוף הרבעון,  מנוייםאלף  225 :3טלוויזיה מנויי בסיס

 ברבעון אלף

 

 )"החברה" או "פרטנר)להלן " חברת פרטנר תקשורת בע"מ – 2022 במאי 24, ראש העין, ישראל

(NASDAQ and TASE: PTNR),  שהסתייםלרבעון מפעילת תקשורת מובילה בישראל, מודיעה היום על תוצאותיה 

 .2022 במרץ 31 -ב

                                                      

 
 המוצגות בהודעה זו אינן מבוקרות.  הרבעוניות כספיותהוא בשפה האנגלית. התוצאות ההנוסח המחייב  הינו תרגום נוחות בלבד.התרגום לעברית  1
 ." בהודעה זוGAAP -שימוש במדדים פיננסיים שלא בהתאם לאת הפרק " ם ראהאחרי GAAP-Non ידדזה ומ GAAP-Non מדדשל  להגדרה 2
  אלף מנויים שהצטרפו לחברה בתקופות שונות ואשר נשארו בתקופות התנסות של מעל שישה חודשים 21 -כ, החברה מחקה ממצבת מנויי הטלוויזיה שלה 2021 שניבמהלך רבעון  3
     ללא חיוב וללא שימוש.  

http://www.partner.co.il/
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 , מנכ"ל פרטנר: אבי צבי, ציין מר 2022 הראשוןבהתייחסו לתוצאות הרבעון 

השוק התחרותי על אף עם תוצאות מצוינות,  2022ופותחת את שנת שלה פרטנר ממשיכה במומנטום הפיננסי החיובי "

נו הודות לעשייה וההירתמות של עובדי החברה המסורים יהתפעוליים הפיננסיים והבו החברה פועלת. השיפור במדדים 

 .התוותה ההנהלה בשנה האחרונה ולאסטרטגיה הברורה אותה

פרטנר הפכה בשנה זו לשחקנית תשתיות נכון להיום, , האופטיים לרשת הסיבים אלף משקי בית מחוברים 807 עם

, עם קצב פרישת סיבים אופטיים מרשים וחתימה על עסקאות משמעותיות שיטיבו עם עתיד במגזר הקוויגם  לאומית

 .FREETV -ום וק, ביניהן עם טמרס טלהחברה

בהתמדה ממשיכה אשר כ ,סלולרמנויי צמיחה גבוה במצבת קצב עם בישראל  5-הדור הפרטנר ממשיכה להוביל את 

משקפות את ההשקעה הרבה שלנו אלה תוצאות  .במקביל לירידה באחוזי הנטישהההצטרפות של מנויים חדשים 

ואנו  ,'סופר אגרגטור', חזרנו לאסטרטגיה המקוריתשאנו מובילים. בטלוויזיה, והפשטות בלקוחות ובתהליכי ההוגנות 

 .מציעים כיום לצרכן מוצר ממוקד וגמיש שנותן את החופש לבחור במה לצפות ועל מה לשלם

הרביעי מאז כניסתי לתפקיד מנכ"ל פרטנר. מהדו"ח עולה כי הפעולות העסקיות שננקטו  הרבעוני זהו הדו"ח הכספי

 Adjusted-ב 23%גידול של ב ,בין היתר ,כמשתקףבשנה האחרונה מביאות לשיפור עקבי ויציב בתוצאות החברה 

EBITDA   אשתקדהרבעוני לעומת. 

אפשרים מ ,יחד עם מבנה ההון של החברהמועצת המנהלים,  לש נוי חברים חדשיםימורכישת גרעין השליטה של פרטנר 

האסטרטגיה שהותוותה בשנה האחרונה והפיכתה מחברת שירותים לחברת שירותים  למצות במלואה את חברהל

 "ותשתיות.

 

 , ציין בהתייחס לתוצאות: ראשיה כספיםה ומנהלפרטנר "ל למנכ משנה, אמר תמירמר 

שיפור ברווחיות.  לצדאת יכולתה של החברה לשלב צמיחה במנויים ובהכנסות  ממחיש 2022רבעון הראשון של שנת ה"

רווחיות גבוהה מזו שהושגה ברבעון  וכןמגזר הסלולר השיג זה הרבעון הרביעי ברציפות צמיחה בהכנסות משירותים 

מגמה שבאה לידי ביטוי בהמשך , נמשכת. במגזר הקווי, צמיחת מנויי הסיבים האופטיים אשתקד הקודם והמקביל

 מקבילהרבעון הלעומת  29% -צמח בהקווי המגזר של  Adjusted EBITDA - ה .צמיחה בהכנסות משירותי המגזר

 . 2021בשנת  ברבעון המקביל 22%לעומת  28% -תוך שיפור בשיעור הרווחיות ל ,אשתקד

ברבעון בסלולר שיעור הנטישה  .אלף מנויי פוסט פייד 37, מתוכם אלף מנויים 40 -רבעון בהמצבת מנויי הסלולר עלתה 

, אשר מלכתחילה הצטרפו מנויי משרד החינוךשיעור הנטישה של . בניכוי 7.0% -הסתכם ב 2022הראשון של שנת 

ברבעון  ARPU -ברבעון המקביל אשתקד. ה 6.9%, לעומת 6.7% -ב  הסתכם שיעור הנטישה לתקופה מוגבלת,

  .זה רבעון חמישי ברציפות ₪ 48 -נותר יציב ב הראשון 

אלף בסוף הרבעון  770 -במגזר הקווי, מספר משקי הבית בבניינים המחוברים לתשתית הסיבים האופטיים שלנו הגיע ל

ואף רשם שיא רבעוני, נמשך סיבים אופטיים  אלף ברבעון. הגידול בצמיחת מנויי 70, גידול של 2022הראשון לשנת 

בשני הרבעונים אלף  19אלף ושל  20אלף ברבעון, לעומת גידול של  21 -האופטיים גדלה בכאשר מצבת מנויי הסיבים 
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שיעור התחברות של  מתהמגלאלף,  233מצבת מנויי הסיבים האופטיים עמדה בסוף הרבעון על  .בהתאמה ,האחרונים

המקביל הקודם והרבעון לשיעור שנרשם ברבעון ללא שינוי מפוטנציאל הלקוחות בבניינים מחוברים,  30% -כ

 אלף.  225 -בבסוף הרבעון מספר המנויים הסתכם בנוגע לשירותי הטלוויזיה,  אשתקד.

Adjusted EBITDA  מיליון  209לעומת  23%, עלייה של ₪מיליון  257 -הסתכם ב 2022ברבעון הראשון לשנת₪ 

 ברבעון המקביל אשתקד.

. במבט 2021 שנת שנראתה ברבעון הרביעי שלות משירותי נדידה סבהכנהמגמה נמשכה  2022ברבעון הראשון לשנת 

להיות גבוהות אף כנסות משירותי נדידה צפויות הברבעון השני הוצפויה להימשך מגמה זו החברה מעריכה כי לעתיד, 

 מאלו של הרבעון הראשון בעיקר עקב השפעות עונתיות.

 -. תשלומי ה₪מיליון  23 -ומי חכירה( לרבעון הסתכם בתזרים המזומנים החופשי המתואם )לפני ריבית וכולל תשל

CAPEX 639 -בסוף הרבעון בהשוואה ל ₪מיליון  720. החוב נטו של החברה עמד על ₪מיליון  170 -הסתכמו ב 

של החברה  Adjusted EBITDA -. יחס חוב נטו ל₪מיליון  81בסוף הרבעון המקביל אשתקד, עלייה של  ₪מיליון 

 ברבעון הקודם והמקביל אשתקד."  0.8לעומת יחס של  0.7ד על בסוף הרבעון עמ
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 2021 1 לרבעון בהשוואה 2022 1 רבעון

  ₪מיליוני  Q1’22 12’1Q הערות

 משירותים בהכנסותהעלייה משקפת את הגידול 
שנבע מצמיחה במנויי  הקוויי הסלולר ובמגזר

בהכנסות משירותי פטיים ועלייה וסלולר וסיבים א
 נדידה 

 הכנסות שירותים 639 690

 ציודשל מכירות  נמוך יותר היקף משקפתהירידה 
 הן במגזר הסלולר והן במגזר הקווי

 ציוד הכנסות 194 164

 הכנסות סך 833 854 

 ציוד ממכירת גולמי רווח 42 33 

בסעיף הפרשה קיטון בהירידה משקפת בעיקר 
ומיות אשיחות בינלבהוצאות  ותדיויר ההוצא

הוצאות לוגיסטיות אשר קוזזו חלקית על ידי וב
 עלייה בהוצאות תוכן

 (OPEX) תפעוליות הוצאות 481 476

 תפעולי רווח 28 72 

 257 209 Adjusted EBITDA 

 30% 25% 
 % -כ) Adjusted EBITDA -שיעור ה

 (ההכנסות מסך

 לתקופה רווח 5 39 

 (₪)בסיסי, רווח למניה  0.03 0.21 

 170 149 
 בלתי ונכסים קבוע לרכוש תוספות

 (תזרימי) מוחשיים

 25 19 
)לפני  מתואם חופשי מזומנים תזרים
 (ריבית

 נטו חוב 639 720 

 

 מדדים תפעוליים עיקריים 

  Q1’22 Q4’21 Q1’21 קודםרבעון  לעומת שינוי

Post paidף אל 37ה של י: עלי
  (ללא שינוי )חבילות משרד החינוך

Pre paid :אלפים 3של יה יעל 

3,063 3,023 2,903 
, )לסוף התקופה, אלפים(סלולר  מנויי

 מדווחים

Post paidאלף 37ה של י: עלי  

Pre paid :אלפים 3של יה יעל 
2,988 2,948 2,857 

, , אלפים(מנויי סלולר )לסוף התקופה
מנויי חבילות שסופקו למשרד בניכוי 

 החינוך 

 48 48 48 
סלולר  הכנסה חודשית ממוצעת למנוי

(ARPU)₪( ) 

 מדווח )%( רבעונישיעור נטישה סלולר  .%86 7.9% 7.0% 

 6.7% 7.3% 6.9% 
בניכוי  ,)%( רבעונישיעור נטישה סלולר 

 מנויי חבילות שסופקו למשרד החינוך

 155 212 233 מנויים אלף 21של  היעלי
, התקופהסיבים אופטיים )לסוף  מנויי

 (אלפים

 514 700 770 בית משקי אלף 70של  יהיעל
לתשתית  מחוברים בבניינים בית משקי

, התקופההסיבים האופטיים )לסוף 
 (אלפים

 339 374 387 מנויים ףאל 13של  יהיעל
אינטרנט מבוסס תשתית )לסוף  מנויי

 (אלפים, התקופה

 (אלפים, התקופה)לסוף  טלוויזיה מנויי 234 226 225  ירידה של אלף מנויים
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 התוצאות המאוחדות של פרטנר 

 

 מאוחד בין מגזרי קווי מגזר מגזר סלולרי ₪מיליוני 

Q1’21 Q1’22 % שינוי Q1’21 Q1’22 % שינוי Q1’21 Q1’22 Q1’21 Q1’22 % שינוי 

 3%+ 854 833 (33) (34) 3%+ 302 294 2%+ 585 573 סך הכנסות

הכנסות 

 שירותים
413 443 7%+ 260 280 +8% (34) (33) 639 690 +8% 

 15%- 164 194 - - 35%- 22 34 11%- 142 160 הכנסות ציוד

רווח )הפסד( 

 תפעולי
39 71 +82% (11) 1  - - 28 72 +157% 

 Adjusted 

EBITDA 
143 172 +20% 66 85 +29% - - 209 257 +23% 

 

 סקירה פיננסית

 ₪מיליון  833 -מ 3%ה של יעלימיליון דולר(,  269) ₪מיליון  854 -בהסתכמו  2022ראשון  ברבעוןההכנסות  סך

 .2021 ראשון ברבעון

מיליון  639 -מ 8%יה של יעלמיליון דולר(,  217) ₪מיליון  690 -בהסתכמו  2022ראשון  ברבעוןהכנסות משירותים 

 .2021 אשוןר ברבעון ₪

 7% של יהיעלמיליון דולר(,  139) ₪מיליון  443 -בסתכמו ה 2022ראשון  רבעוןב סלולריהכנסות משירותים במגזר ה

הכנסות גבוהות יותר משירותי נדידה לנוכח מבעיקר כתוצאה  הנה העלייה .2021ראשון  רבעוןב ₪מיליון  413 -מ

צמיחה מו 2021השפעה שלילית נמוכה יותר של נגיף הקורונה על הכנסות משירותי נדידה בהשוואה לרבעון ראשון 

 .עבריחסית להנמשכת אם כי ברמה פחותה  מחיריםהבבסיס מנויי הסלולר, אשר קוזזו חלקית על ידי שחיקת 

 -מ 8%של  עלייהמיליון דולר(,  88) ₪מיליון  280 -בהסתכמו  2022ברבעון ראשון  קוויהכנסות משירותים במגזר ה

טלוויזיה שירותי ומ אינטרנט משירותיהכנסות ב הגידול את בעיקר משקפת עלייה. ה2021ראשון  רבעוןב ₪מיליון  260

 .בינלאומיות שיחותשירותי מ בהכנסות קיטוןעל ידי  חלקית קוזזו אשר

 ₪מיליון  194 -מ 15%של  ירידהמיליון דולר(,  52) ₪מיליון  164 -בהסתכמו  2022ראשון  רבעוןב ההכנסות מציוד

 ציוד ללקוחות סיטונאים במגזר הסלולרי וירידה במכירות ירידה בהיקף מכירתמשקפת בעיקר ה, 2021ראשון  רבעוןב

נתבי ל השכרת דלעבור למו 2021, המשקפת בעיקרה את החלטת החברה ברבעון האחרון של שנת הקווי במגזר

 .ללקוחות פרטיים במקום מודל מכירה אינטרנט

 מיליון 42 -ל(, בהשוואה דולרמיליון  10) ₪מיליון  33 -בהסתכם   2022ברבעון ראשון  הרווח הגולמי ממכירות ציוד

 הירידה ואת הסלולר במגזר סיטונאיות במכירות הירידה את בעיקר משקפתה 21% של ירידה, 2021 ראשון רבעוןב ₪

 .קווימגזר הב במכירות

 5או  1%של  ירידהמיליון דולר(,  150) ₪מיליון  476 -הסתכמו ב 2022ראשון  רבעוןב (OPEX)הוצאות תפעוליות 

שיחות  , כמו גם ירידות בהוצאותההוצא ףבסעיהפרשה ב קיטוןפת בעיקר המשק ,2021 ראשון רבעוןמ ₪מיליון 
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פחת והפחתות והוצאות כולל הוצאות  .בינלאומיות ובהוצאות לוגיסטיות אשר קוזזו חלקית על ידי עלייה בהוצאות תוכן

 נותרו ללא שינוי 2022ברבעון ראשון הוצאות תפעוליות אחרות )בעיקר הוצאות הפחתה בגין תגמול מבוסס מניות( 

 .2021בהשוואה לרבעון ראשון 

 28 -ל השוואהב 157%של  יהיעלמיליון דולר(,  23) ₪מיליון  72 -ב הסתכם 2022ברבעון ראשון  תפעוליה רווחה

 . 2021ראשון  רבעוןב ₪מיליון 

 209 -מ 23%של  היעלימיליון דולר(,  81) ₪מיליון  257 -בהסתכם  2022ברבעון ראשון  Adjusted EBITDA -ה

 30% -ב 2022ברבעון ראשון  הסתכםההכנסות  מתוך Adjusted EBITDA -שיעור ה. 2021 ראשוןרבעון ב ₪מיליון 

  .2021ראשון ברבעון  25% -בהשוואה ל

ה יעלי, 2022ראשון ברבעון  מיליון דולר( 54) ₪מיליון  172 -ב הסתכם של המגזר הסלולרי Adjusted EBITDA -ה

ירידה לצד  ,כמתואר לעיל ,ותסגידול בהכנה את בעיקר המשקפת, 2021אשון ררבעון ב ₪מיליון  143 -מ 20%של 

 של מגזר Adjusted EBITDA -שיעור ה הפרשה וירידה בהוצאות לוגיסטיות.בקיטון לרבות  ,בהוצאות תפעוליות

 . 2021ראשון רבעון ב 25% לעומת 29% -ב 2022ברבעון ראשון  הסתכם מתוך הכנסות המגזר הסלולרי הסלולר

של יה יעלמיליון דולר(,  27) ₪מיליון  85 -ב תכםהס 2022ברבעון ראשון  קווישל המגזר ה  Adjusted EBITDA-ה

אשר משירותים של המגזר הקווי בהכנסות , המשקפת בעיקר את העלייה 2021ברבעון ראשון  ₪מיליון  66 -מ 29%

 -שיעור ה .עקב הפסקת מכירת נתבי אינטרנט כמתואר לעיל רווח הגולמי מהכנסות מציודבירידה על ידי קוזזה בחלקה 

Adjusted EBITDA 22%לעומת  28% -ב 2022ברבעון ראשון  הסתכם מתוך הכנסות המגזר הקווי של המגזר הקווי 

 .2021ברבעון ראשון 

 19 -בהשוואה ל 5%ירידה של מיליון דולר(,  6) ₪מיליון  18 -בהסתכמו  2022ברבעון ראשון  הוצאות המימון, נטו

 .2021ברבעון ראשון  ₪מיליון 

 ₪מיליון  4 -ל השוואהב 275%יה של יעל(, דולר מיליון 5) ₪ מיליון 15 -ב הסתכמו 2022ברבעון ראשון מס  הוצאות

 , בעיקר כתוצאה מעלייה ברווח התפעולי.2021ראשון ברבעון 

 5 של לרווח בהשוואה ₪מיליון  34של  היעלי מיליון דולר(, 12) ₪מיליון  39 -הסתכם ב 2022ברבעון ראשון  הרווח

  .2021ראשון ברבעון  ₪ מיליון

או הבסיסי המדווח למניה  הרווח, 2022ראשון ברבעון ההון המונפק ונפרע במהלך  שלבהתבסס על ממוצע משוקלל 

  .2021ראשון ברבעון  ₪ 0.03 למניה מדווח בסיסי לרווחדולר(, בהשוואה  0.07) ₪ 0.21 -הסתכם ב ADS -ל

 

 הסלולרימגזר ה –סקירה תפעולית 

( M2Mמובייל ומנויי  012 -של החברה )כולל מנויי מודם סלולרי ו בסיס מנויי הסלולר, 2022רבעון ראשון נכון לסוף 

אלף  355 -מבסיס המנויים, ו 88%המהווים  Post-Paidמיליון מנויי  2.71 -מיליון מנויים, כולל כ 3.06 -הסתכם בכ

 בסיס המנויים. מ 12%המהווים  Pre-Paidמנויי 

 37 -ב עלה Post-Paid -מנויי ה בסיס. נטו, אלף מנויים 40 -ב הסלולרבסיס מנויי  עלה 2022ראשון במהלך רבעון 

חבילות דקות ו דאטה תוחבילמצבת מנויי  .נטו, מנויים פיםאל 3 -ב עלה Pre-Paid -הבסיס מנויי ו נטו, מנויים אלף

ת ומוגבל ותלתקופ םמנויי מספרההתקשרות ל כתהארעקב  ,אלף 75בסך של נותרה ללא שינוי החינוך.  משרד שלשיחה 

 .נוספות
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 בהשוואה, 28% -כמוערך ב 2022רבעון ראשון נכון לסוף  (ם)בהתבסס על מספר מנויינתח השוק הסלולרי של החברה 

 .  2021רבעון ראשון  סוףב 27% -ו 2021בסוף רבעון רביעי  28%  -ל

 7.9% -בהשוואה ל, 7.0% -ב הסתכם  2022ברבעון ראשון ( של מנויי סלולר Churn rate) רבעונייעור הנטישה הש

ללא חבילות נתונים וחבילות דקות שיחה של משרד החינוך, שיעור  .2021ברבעון ראשון  6.8% -ול 2021ברבעון רביעי 

 .2021ברבעון ראשון  6.9% -ו 2021ברבעון רביעי  7.3% -בהשוואה ל 6.7%יה ה 2022 ראשוןהנטישה ברבעון 

ללא שינוי דולר(,  15) ₪ 48 -ב( ARPU) הממוצעת למנויי סלולר החודשית ההכנסההסתכמה  2022ברבעון ראשון 

 תשחיקעל ידי המשך יציבות זו משקפת בעיקר את העלייה בהכנסות משירותי נדידה אשר קוזזה  .2021ראשון רבעון מ

  .ARPU -ירידה בתרומת הכנסות דמי קישוריות ל לצד ,ת לעבריברמה פחותה יחס, אם כי המחירים

 ויהקומגזר ה –סקירה תפעולית 

 :2022רבעון ראשון  נכון לסוף

  ראשון  רבעון במהלך , נטו,אלף מנויים 21, עלייה של מנויים אלף 233 -הסתכם ב םיאופטי סיביםבסיס מנויי

2022. 

 במהלך , נטו,אלף מנויים 13 של עלייה, מנויים אלף 387 -ב הסתכם תשתית מבוסס אינטרנטמנויי  בסיס 

 .2022ראשון רבעון 

 במהלךאלף  70, עלייה של אלף 770 -ב הסתכמוהאופטיים  הסיבים לתשתיתבית בבניינים מחוברים  משקי 

 .2022ראשון  רבעון

 2022ראשון  רבעון במהלך , נטו,מנויים אלףשל  ירידה, מנויים אלף 225 -ב הסתכם טלוויזיה מנויי בסיס. 

 סקירת מימון והשקעות

 8) ₪מיליון  25 -ב הסתכם (חכירות בגין תשלומים)כולל  המתואם תזרים המזומנים החופשי 2022 ראשוןברבעון 

  .2021ראשון ברבעון  ₪מיליון  19 -בהשוואה ל 32% של יהיעלמיליון דולר(, 

 208 -מ 14%של  עלייה 2022ברבעון ראשון מיליון דולר(  75) ₪מיליון  237 -ב הסתכם שוטפת מפעילותתזרים 

  .2021ראשון ברבעון  ₪מיליון 

מיליון  42 -, הסתכמו בIFRS 16תקן חכירות  לפימזומנים מפעילות מימון  םבתזרימוצגים ה, תשלומים בגין חכירות

 .2021ראשון  רבעוןב ₪מיליון  41 -מ 2%של  יהיעל, 2022ראשון ברבעון  מיליון דולר(, 13) ₪

 ₪מיליון  170 -ב מההסתכ 2022ברבעון ראשון ( CAPEXברכוש קבוע ובנכסים בלתי מוחשיים ) תזרימית השקעה

 .2021ראשון ברבעון  ₪מיליון  149 -מ 14%של  יהיעלמיליון דולר(,  54)

רבעון  בסוף ₪מיליון  639 -מיליון דולר(, בהשוואה ל 227) ₪מיליון  720 -ב, הסתכם 2022רבעון ראשון  בסוף חוב נטו

  .₪מיליון  81 של היעלי, 2021ראשון 
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 וריותטהתפתחויות רגול

 ״קו כשר״הסרת חסמים תחרותיים בשירות 

בהתאם לתנאים אשר נקבעו בהסכמים עם גורם כשרות אחד )ועדת  , כיום,שירותי סלולר למגזר החרדי בישראל ניתנים

חסומים לגישה לאינטרנט,  –בין היתר  -הרבנים לענייני תקשורת(. על פי תנאי ההסכמים האמורים, הקווים הכשרים 

עול רק אינם יכולים לקבל או לשלוח הודעות טקסט, יכולים לפעול רק באמצעות ציוד קצה שתכונותיו הוגבלו, רשאים לפ

 בטווחי מספור מסוימים וניתנים לניוד רק למפעילים סלולריים שאושרו על ידי גורם הכשרות.

, ולאחר הליך שימוע, פרסם שר התקשורת החלטה בדבר הסרת חסמים תחרותיים בשירות "קו כשר". 2022במאי  1-ב

 על פי החלטת השר:

דחות בקשת ניוד בשל שיוך המנוי לתכנית תעריפים לא יוכל בעל רישיון סלולר ל 2022ביולי  31החל מיום  א.

 מסוימת; 

בעל רישיון סלולר יחויב לאפשר לכל מנוי לעבור לכל תכנית שהוא מציע למנוייו,  2022לנובמבר  1החל מיום  ב.

ללא תלות במספר הטלפון שהוקצה לשימושו או בציוד קצה שברשותו. כמו כן, יחויב בעל רישיון סלולר להציע למנוי 

שיבקש זאת במפורש תוכנית תעריפים באופן שהשירות בה יינתן רק באמצעות ציוד קצה שתכונותיו הוגבלו או שבוצעה 

בו חסימה לשירות או יישום לבקשת מנוי או קבוצת מנויים ובלבד שיציע את אותה תכנית באמצעות ציוד קצה שלא 

 .ולומדת את ההשפעות על פעילותה טההחברה נערכת לקראת יישומה של ההחל בוצעו בו מגבלות כאמור.

 

 תוצאות מכרז התמרוץ השנתי הראשון לפרישת רשת סיבים מתקדמת

פרסם משרד התקשורת את תוצאות מכרז התמרוץ השנתי הראשון לפרישת רשתות סיבים מתקדמות  2022במרץ  7-ב

וס את רשת הסיבים שלה(. על באזורי התמרוץ )אזורים שאינם כדאיים מבחינה כלכלית שבהם החליטה בזק שלא לפר

משקי בית באזורי התמרוץ. על פי  12,000-פי הודעת משרד התקשורת פרטנר תחויב לפרוש רשת הסיבים שלה לכ

תנאי המכרז, ההענקה הסופית של התמריץ הכספי בגין הפרישה למשקי הבית האמורים מותנית במספר תנאים 

 והגבלות.

 

 רפורמה במבנה שוק האינטרנט יישום החלטת משרד התקשורת בעניין ה

( ISPתיקן השר את רישיונה של בזק ואפשר לה לשווק מוצר אחוד )הכולל גם תשתית וגם מרכיבי  2022למרץ  22 -ב

, לכל המנויים החדשים )ולכל מנוי קיים המבקש לשנות את השירות 2022לאפריל  3ללקוחות פרטיים וקבע כי החל מיום 

הקיים שלו( יוצעו רק מוצרים אחודים. החלטה זו אינה חלה על המגזר העסקי, בו יישמר הפיצול בין שירותי תשתית 

 .ISPלשירותי 

בשלב זה, אין ביכולת החברה להעריך את השפעת ההחלטה על עסקי החברה, בין היתר, לנוכח התלות בקביעת מדדי 

KPI .ומנגנוני פיצוי ואכיפתם על ידי משרד התקשורת 

 

 "ישראליות ואחזקת בעלי מניות מייסדים או חלפיהם"  –תיקון לרישיון בעניין "איסור בעלות צולבת" ו 

והסמיך את שר התקשורת לאשר לבעל  הרט"ן של החברה ןאת רישיותיקן משרד התקשורת  2022לאפריל  10 יוםב

מאמצעי  10%עד  -: )א(בעל הרישיון שהוא קרן נאמנות, חברת ביטוח, חברה להשקעות או קרן פנסיה להחזיקבעניין  
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שנדרש  מבליעובר לתיקון הרישיון(  5% השליטה במפעיל רט"ן מתחרה בתנאים מסויימים )חלף אחזקה בשיעור של עד

אם באישור השר, , בתנאים מסוימים מתחרה מפעיל רט"ן מאמצעי השליטה ב 25%עד  )ב( -ו  :אישור שר התקשורת

קודם לתיקון הרישיון(. במסגרת  10%סבר כי לא תיפגע בכך התחרות בתחום הסלולר )חלף אחזקה בשיעור של עד 

רד בסעיף שעניינו ״ישראליות ואחזקות בעלי מניות מייסדים או חליפיהם״ כי אחזקות תיקון זה לרישיון הבהיר המש

״בעלי מניות מייסדים או חליפיהם״ לא תכלול את מי שהוא ״גורם ישראלי״ במקרה בו ניתנה לבעל הרישיון הוראה לפי 

 .1982-לחוק התקשורת )בזק ושידורים(, התשמ״ב  13סעיף 

 

 ועידה שיחת פרטי

, בשעה 2022במאי  24ביום שלישי, ועידה לדון בתוצאות הכספיות של החברה  שיחת תקיים תקשורת פרטנר חברת

 יורק(.  ניו שעון בבוקר 11:00) שעון ישראל 18:00

 דקות לפני תחילת השיחה( על מנת להשתתף בשיחה:  10אנא חייגו למספרים להלן )לפחות 

 972.3.918.0687+בינלאומי: 

 1.888.281.1167+ )מספר חינם(:צפון אמריקה 

ב:  של פרטנר המשקיעים קשרי אתר דרך לה להאזין יוכל המעוניין וכל באינטרנט חי בשידור הועידה תועבר שיחת

Relations/lobby-http://www.partner.co.il/en/Investors. 

 2022במאי  24 -שידור החוזר של השיחה יהיה זמין החל מההחי,  בשידור לשיחה להאזין יכולים שאינם אלה למען

 , במספרים הבאים :2022 ביוני 7 -ל ועד

 +972.3.925.5921בינלאומי : 

 +1.888.254.7270צפון אמריקה : 

לעיל למשך  שצוינההמשקיעים של פרטנר בכתובת  קשרי רזמין באת יהיהשל השיחה באינטרנט  החוזר השידור, בנוסף

  כשלושה חודשים.

 

  

http://www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby
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 אמירות צופות פני עתיד

, 1933לחוק ניירות ערך בארצות הברית משנת  27Aהודעה זאת כוללת אמירות צופות פני עתיד כמשמעותן בסעיף 

 Safe-, כפי שתוקן, וע"פ הוראות ה1934לחוק הבורסות לניירות ערך בארצות הברית משנת  21Eכפי שתוקן, ובסעיף 

Harborבחוק ה ,- US Private Securities Litigation Reform Act  מלים כגון "מעריך", "מאמין", 1995משנת .

טרה" והטיותיהם וביטויים דומים בדרך "מצפה", "מתכוון", "שואף", "רוצה", "מתכנן", "ייתכן", "עשוי", "צופה", "יעד", "מ

כלל מתארים אמירות צופות פני עתיד, אך מילים אלה אינן המילים היחידות המתארות אמירות אלה. בפרט, דיווח מיידי 

ההזדמנות לממש במלואה את ( ii; )האופן שבו העסקאות יטיבו עם עתיד החברה( iזה מעיד על הערכתינו בדבר )

המשך  iii)) -האסטרטגיה שלנו כתוצאה  מהרכישה בשנה האחרונה של גרעין השליטה של החברה ומבנה ההון שלנו ו

. בנוסף, כל אמירה, למעט ציון עובדה היסטורית, הנכללת בהודעה זו, בנוגע מגמת הצמיחה של הכנסות משירותי נדידה

ירה צופה פני עתיד. ביססנו אמירות צופות פני עתיד אלה על הידע הנוכחי שלנו ועל לביצועים עתידיים שלנו, היא אמ

האמונות והציפיות הנוכחיות שלנו בדבר אירועים עתידיים אפשריים. אמירות צופות פני עתיד אלה כרוכות בסיכונים, אי 

 ( נושאים טכנייםiiהנוכחי  )( חומרת ומשך ההשפעה על עסקנו של האירוע הבריאותי iוודאויות ובהנחות לרבות )

 טכניות מגבלות( iii), שלנו 5רשת דור השימוש באת ולהרחיב פרוש נמשיך ללא צפויים שעלולים לקרות כש ומסחריים

קיפאון או הפחתה בדפוסי נסיעות לחו"ל    (iv)-ו בקנה אחד עם יישום אסטרטגיה זו עולות שאינן צפויות לא פיננסיות או

דרישות  בלתי צפויות למשאבים פיננסיים  שעלולים להגביל ת את הגידול בביקוש לשירותי נדידה. של לקוחותינו שמפחי

את יכולתנו להשיג את היעדים האסטרטגיים שלנו. לאור חוסר הוודאות הנוכחית של התחזיות לגבי חומרת ומשך 

ים שניצבים בפני העסקים שלנו, ההשפעה הסופיים של האירוע הבריאותי, וכן סיכונים רגולטוריים ועסקיים ספציפי

תוצאות עתידיות יכולות להיות שונות באופן מהותי מאלה הצפויות כיום. למידע נוסף ביחס לסיכונים, אי וודאויות והנחות 

לגבי פרטנר, מגמות בתעשיית התקשורת הישראלית באופן כללי, השפעת התפתחויות רגולטוריות ומשפטיות אפשריות 

. מידע לגבי החברה", 4. גורמי סיכון", "סעיף 3D –. מידע עיקרי 3תם אנו מתמודדים, אנא ראו "סעיף וסיכונים נוספים אי

. דוחות כספיים מאוחדים ומידע פיננסי 8A –. מידע פיננסי 8. סקירה וסיכויים תפעוליים ופיננסיים", "סעיף 5"סעיף 

-F. גילוי כמותי ואיכותי של סיכוני שוק" בדו"חות השנתיים )11"סעיף -תהליכים משפטיים ומנהלתיים" ו 8A.1 –אחר 

( אשר הוגשו לרשות לניירות ערך בארצות הברית, כמו גם דיווחים מיידים אשר הוגשו לרשות לניירות ערך בארצות 20

ן אמירות צופות פני עתיד, כתוצאה ממידע חדש, . אין אנו מתחייבים לעדכן בפומבי או לתקK-6הברית על גבי טופס 

 מאירועים עתידיים או מכל סיבה אחרת.

 התוצאות הפיננסיות הרבעוניות המוצגות בהודעה זו הן תוצאות פיננסיות לא מבוקרות.

 Use " ראה) GAAP -מדדים פיננסים שלא בהתאם ל מלבד(, IFRSהוכנו בהתאם לעקרונות החשבונאים ) התוצאות

of Non-GAAP Financial Measures "האנגלית בשפה בנוסח.) 

 

 )למעט אם צוין אחרת( והנתונים המוצגים מעוגלים בהתאם.  ₪במיליוני  המידע הפיננסי מוצג

 במרץ 31לפי שער הדולר נכון ליום לדולרים אמריקאים נעשתה )₪( מטעמי נוחות, המרת הנתונים משקלים חדשים 

 . כל ההמרות נעשו אך ורק למען נוחות הקורא.₪ 3.176 : דולר אמריקאי אחד שווה2022
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 אודות פרטנר תקשורת

חברת פרטנר תקשורת בע"מ היא מפעילת תקשורת מובילה בישראל המספקת שירותי תקשורת )ניידת, טלפוניה 

 (Global Select Market)של פרטנר נסחרות בנאסד"ק ADS  -נייחת, שירותי אינטרנט ושירותי טלוויזיה(. תעודות ה

 (.TASE :PTNR -ו NASDAQאביב )-תל ומניותיה של החברה נסחרות בבורסת

 .Relations/lobby/-www.partner.co.il/en/Investorsנוספים על פרטנר:  לפרטים

 :נוסף למידע

 

 אמר תמיר

 יומנהל כספים ראשמשנה למנכ"ל 

 781-4951 (54) 972+טל':  

 

 אדר אמיר

 מנהל קשרי משקיעים ופרויקטים 

 781-5051 (54) 972+טל':   

 investors@partner.co.ilדוא"ל: 

http://www.partner.co.il/en/Investors-Relations/lobby/
mailto:investors@partner.co.il
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