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מידע צופה פני עתיד

.החברהאודותכלליתכמצגת"(החברה)"מ"בענטוורקפריוןחברתידיעלהוכנהזומצגת

והמסמכים18.05.2014מיוםבתשקיףלעייןהצורךאתלהחליףמיועדתאינהזומצגת

ככל.החברהשלערךבניירותהשקעהבדברהחלטהקבלתבטרם,ההפניהדרךעלהנכללים

יגבר,דיןפי-עלהנדרשיםהחברהשלבדיווחיההאמורוביןזובמצגתהאמורביןסתירהוקיימת

.האמוריםבדיווחיםהאמור

השקעהלכדאיותבאשרהצעהאודעתחוות,המלצה,ייעוץמהווהאינובמצגתהנכללהמידע

.משקיעכלשלהמיוחדיםלנתוניםבהתאםאישיוייעוץעצמאיתבדיקהבמקוםבאואינו

אומדנים,הערכות,תחזיותלרבות,בדיןכהגדרתועתידפניצופהמידעלכלולעשויהזומצגת

פניצופהמידעלזהותניתן,מסוימיםבמקרים.עתידייםוענייניםלאירועיםבנוגעאחרומידע

,"מצפה","מעריך","עשוי","מאמין","סבור","צפוי":כגוןבמונחיםהשימושבאמצעותעתיד

.דומיםוביטוייםומונחים"צופה","מתכנן","יכול","ממשיך","מתכוון"

נכוןהחברההנהלתשלעדכניותוהנחותהערכותעלמבוססזובמצגתהעתידפניצופההמידע

.מטבעןודאיותבלתישהןהרי,סבירותשהנןסבורהשהחברהאףעלאשר,המצגתלמועד

בשליטתמצוייםשאינםגורמיםזהובכלל,ודאותובחוסרבסיכוניםכרוךהעתידפניצופההמידע

פעילותבתוצאותמהותיבאופןלפגועעשוי,שלהםשילובאו,מהםאחדכלאשר,החברה

.העתידפניצופהמהמידעמהותיבאופןשונותתהיינהבפועלשהתוצאותלכךולגרוםהחברה

לגלותהתחייבותלמעט.מתייחסהואשאליולתאריךורקאךמכווןעתידפניצופהמידעכל

כללשנותאולעדכןמתחייבתאיננההחברה,החברהעלהחלל"הבינהדיןפיעלכנדרשמידע

,כןכמו.אחרותמסיבותאועתידיאירוע,חדשממידעכתוצאהאםבין,זובמצגתהנכללמידע

וישתנוויכולפרסומןלמועדנכונותזובמצגתהכלולותהחברהואסטרטגייתתוכניותכימובהר

.לעתמעתשתהיינהכפיהחברהדירקטוריוןלהחלטותבהתאם

בעליהםרכושהנםזובמצגתהנזכריםמסחרסימני,החברהשבבעלותמסחרסימנילמעט

כאישורכאמורמסחרבסימנישימושלפרשאין.בלבדההקשרהבנתלצורךבמצגתומשמשים

.החברהשלהערךניירותאוהחברהשירותי,החברהלתוכנותביחסכאימותאו

קבלתלצורךרלבנטילהיותהעשויהמידעכלאתלהכילאולהקיףמתיימרתאינהזומצגת

.החברהשלערךבניירותלהשקעהבנוגעכלשהיהחלטה

.במצגתהכלולהמידעאתלעדכןמתחייבתאינההחברהכי,מובהרספקלהסרת

החברהשלערךניירותלרכושכלשהיהזמנהאובהצעהחלקמגלמתאומהווהאינהזומצגת

ככל,תעשהכאמורהצעה.כאמורהצעותלקבלתבהזמנהחלקמגלמתאומהווהואינה

פי-על,החברה,תפרסםאם,תפרסםאותומדףהצעתח"דובאמצעותורקאך,שתעשה

איאוסתירהשלמקרהבכל.ההפניהדרךעלהנכלליםוהמסמכיםהחברהשלהמדףתשקיף

האמוריגבר,ההפניהדרךעלהנכלליםוהמסמכיםהתשקיףלביןזובמצגתהאמורביןהתאמה

ייעוץאו/והמלצהמהווהאינהגםהמצגת.ההפניהדרךעלהנכלליםובמסמכיםבתשקיף

.החברהשלהערךלניירותביחסכלשהו
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כרטיס ביקור

פריוןעל

הדיגיטליתוההפצההחיפושבתעשייתהפועלתמובילהבינלאומיתומדיהאינטרנטחברת

ואפליקציותתוכנותלמפתחימתקדמיםומוניטיזציההפצהפתרונותמספקת

ומשתניםדינאמייםבשווקיםמוכחרקורדבעלבינלאומיניהוליצוות:

והמוביילהאינטרנטבתעשייתבינלאומיניסיוןשנות20-מיותר-ל"מנכ,מנדלבאוםוסף'ג•

בינלאומיותבחברותניסיוןשנות25-מיותר-כספיםל"סמנכ,קאופמןיעקב•

משמעותיחובללאוברווחבהכנסותומושכלתקונסיסטנטיתצמיחה

וסטנדרטיםאיכותעלהקפדה
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נתונים פיננסים מובילים

2014-תחזית פיננסית חזקה ל

דולר. מיל470עד 460: הכנסות•

•EBITDA :125 דולר. מיל130עד

דולר. מיל108עד 103: רווח נקי•

*(פורמה-פרו)2013ביצועים מאוחדים 

דולר. מיל433: הכנסות•

•EBITDA :90דולר. מיל

(15.05.2014)מיליארד שקלים2.4-שווי שוק של כ

ק"נסחרת בנאסד•

נסחרת בורסה לניירות ערך תל אביב•

Clientכולל* Connectnon GAAP,התאמותGAAPנדחותהכנסותכולל**בנספח

צמיחה: 2014תוצאות רבעון ראשון

דולר. מיל117.1: הכנסות•

•EBITDA :33.6דולר. מיל

דולר. מיל27.6: רווח נקי•

חזק וללא מינוף: 2014במרץ 31ליום מאזן

דולר. מיל13.9: תזרים מזומנים מפעילות•

דולר. מיל16.8**:הון חוזר•

דולר. מיל6.1: חוב בנקאי•

דולר. מיל198.9: כ הון"סה•
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ביצועים פיננסיים חזקים

 2013בשנתEBITDAללא חוב פיננסי משמעותי( מההכנסות21%-כ)מיליון דולר 90.2-של כ

EBITDA 2012מההכנסות בשנת 20%בשיעור של מעל

*Perion & Client Connect.משהוענקמהותיבונוסכולליםאינם2012נתוני-Bingל-Client Connect.התאמותGAAPבנספח

276

433
460 - 470

2012 2013 2014F

Revenue growth
(USD millions pro forma* non GAAP)

~ 7%
57%
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התפתחות החברה על ציר הזמן

אסטרטגייםפערים מיזוגים ורכישות המשלימים תוך כדי , דינאמי ומשתנהפעילות מוצלחת בענף 

2000 2006 2007 2010 20122011 2014

Sweetpacksרכישת Client Connectמיזוג 

Smileboxרכישת 

-שינוי שם החברה ל)

Perion)

וסף מנדלבאום 'ג

ל"מתמנה למנכ

רישום למסחר  

א"בבורסת ת
ק"הנפקה בנאסד

הקמת החברה תחת  
IncrediMailהשם
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הצעת הערך

,יעילהלהפצהפתרונותמעטפתהאפליקציותלמפתחימספקתפריון

יכוליםשהםכך,התייעלותלהמשךניתוחוכלייהכנסותיצירת

אפליקציותפיתוח:בוטוביםשהםומה,התמחותםבתחוםלהתמקד

ומוצלחותאיכותיות
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שרשרת הערך של תעשיית האינטרנט

מודל עסקי בוגר ומוכח עליו מתבססת תעשיית האינטרנט בכלל ומנועי החיפוש בפרט

פריון

מפרסםמפתח אפליקציה

משתמש סופי

של האפליקציה

מנוע חיפוש
(הקלקה ממומנת)

מפרסם
(הכנסות מפרסום)

,  הפצת תוכנה

$$$הכנסות פרסום 

אפליקציה  

איכותית

אפליקציה  

איכותית
,  קבלת פרסומות

$$$שירותי חיפוש 

$$$פרסום מהכנסות 

משתמשים
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הפרסום המכוון באינטרנט ובמובייל צפוי להמשיך לצמוח בשיעור חד

פרסום במוביילפרסום באינטרנט

:באינטרנטהפרסוםמכללבמוביילפרסוםעלההוצאהבאינטרנטהפרסוםמכלל48%-כמהווהממומנותהקלקלותבאמצעותהפרסום

2015בשנת27%-כ,2013בשנת16%-כ

33.7 

40.2 

48.2 

57.6 

11.0 11.5 12.0 12.6 
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4.0
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Mobile Ad spending

Source: eMarketer 2013 Source ZenithOptimedia
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מפתחי אפליקציות נדרשים להתמודד עם אתגרים עסקיים רבים

דולר בלבד5,000רובן מצליח להרוויח עד , מתוך אפליקציות אלו. מספר האפליקציות המרוויחות הנו קטן ביותר

הפצה

פעילות  רכישת ערוצי הפצה הנה •

בשל ריבוי טכנולוגיות  , מסובכת

ופלטפורמות

בעיקר  , אפליקציות אינן מותקנות4-מ1•

בשל סיבות טכנולוגיות

מוניטיזציה

מבוסס על תוכנות חינמיותהמודל העסקי •

מנועי החיפוש אינם מתאימים את הצעתם  •

העסקית עבור מפתחי תוכנה

קשה לנווט בין רשתות הפרסום•

לא מצליחים לבסס עסק  מהמפתחים 80%•

רווחי

אופטימיזציה

רוב מפתחי האפליקציות הנם עסקים  •

:הנדרשות לללא יכולות אנליזה קטנים 

שיפור יחס ההמרה לטובת הפצה  •

רחבה יותר

מעקב אחר הכנסות פר משתמש•

מקסום רכישת ערוצי הפצה בעלי  •

ROIחיובי



11 www.perion.com

מודל עסקי להפקת רווח עבור מפתחי האפליקציות: הצעת הערך של פריון

המסייעים למפתחי האפליקציות להגדיל את יכולות ההפצה  , פריון מספקת מגוון רחב של פתרונות מדיה דיגיטלית ויישומי אינטרנט

והמוניטיזציה של שירותי התוכן שלהם

הפצה

מונחי בינה עסקיתערוצי שיווק ומדיה •

הרוכש מדיה בהיקף מהותידומיננטי גורם •

הממליץ למשתמש הקצה מנהל הורדות מהיר •

על אפליקציות נוספות רלוונטיות

מוניטיזציה

 במנועי  חלוקת רווח בהקלקות ממומנות

Ask-וGoogle ,Yahoo ,Bingהחיפוש של 

 לקוחמפולח ומכוון פרסום

אופטימיזציה

 פלטפורמתBI מבוססי מאגרי בזמן אמת

מידע

 של מודולים מדויקיםROI

 למפתחיםידידותיים דיווח ואנליזה כלי
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(Ask, AOL)פריון מגדילה את נוכחותה בשוק האמריקאי בהשוואה למתחרותיה 

Source: Perion’s data & comScore Explicit Core Search Query Report
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הסכמים מול מנועי החיפוש

מוניטין חיובי בקרב מנועי החיפוש

מנוע חיפוש
ב"נתח שוק בארה

(2014ינואר )

שנת תחילת שיתוף פעולה  

מול פריון
חוזהתקופת

Google68%20072015(אוגוסט)

Bing18%20102014(דצמבר)

Yahoo10%20132017(יולי)

Ask3%20132016(מרץ)

שניםארבעעדמשנהמתחדשיםהחיפושמנועימולההסכמים*



14 www.perion.com

אסטרטגיה עסקית

באינטרנטהחיפושבתחוםלגודלהיתרוןוניצולהתחרותיהמעמדחיזוק

התוכןויצרניאפליקציותמפתחימולהפעילותוהעמקתחיזוק

מלאהשקיפותתוךהסופיולמשתמשהאפליקציותלמפתחיערךמתןעלהקפדה

לקוחהממוקדהפרסוםומוביילהלכיווןהפעילותהרחבת

ורכישותמיזוגיםי"עוהשלמהאורגניותהשקעותבאמצעותטכנולוגיתמובילותעלשמירה

העמקה והרחבת פעילות לתחומים אטרקטיביים וצומחים התורמים לשיפור המיצוב העסקי והפיננסי
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ilA-/Stable(06/03/2014): מתוך דוח דירוג מעלות

"שלהדירוג.Perion Network Ltd('פריון')חזקיםחובכיסויביחסיהמשתקפתנמוכהסיכוןברמתפיננסיבפרופילבעיקרנתמך"

"לחוביחסתציגהחברההבינוניבטווח,להערכתנו-EBITDAורכישותמיזוגיםפעילותלרבותוזאת1.5-מנמוךמתואם"

"שירותליכולתהמסייעיםחיובייםחופשייםמזומניםבתזרימימאופיינתשהחברהבפעילותגםנתמכתהפיננסילפרופילהערכתנו

"שלההחוב

"עםפריוןשלשהמיזוגמעריכיםאנו‘ClientConnect’שלההחובהחזריכולתואתהחברהשלהעסקיהמעמדאתחיזק"

"מהותיותחוזרותרכישות/דיבידנדחלוקותתבצעולאצמיחהלצורךהפנימייםמקורותיהאתתפנההחברההבינוניבטווח,להערכתנו.

כאמוראלואך,מניותשלבמרכיבגםוייתכןבחובימומנו,שיהיוככל,שנהעדשלהקצרבטווחשיבוצעושרכישותמעריכיםאנו,כןכמו

"החברהדירוגאתכתואמיםשקבענוהכיסוימיחסילחריגהלהביאצפויותלא
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סיכום

בישראלהאיטרנטבתעשייתוהמובילותהגדולותהחברותעםנמניתפריון

בעולםבגודלההשניההחיפוששירותימפיצתהיאפריון

המוביליםהחיפושמנועיעםעסקיותשותפויות

הזמןצירעלהצומחמשמעותיברווחהמתבטאפיננסיוחוסןחוזק

אטרקטיבייםתחומיםלעברהפעילותהרחבת

ורכישותמיזוגים,פנימיותהשקעותבאמצעותטכנולוגיתמובילותעלשמירה

דינאמייםבשווקיםמוכחורקורדשניםרבניסיוןעםאיכותיאנושיוהוןמקצועיתהנהלה

בהנסחרתחברהשלסטנדרטים-NASDAQ

פריון צמחה מחברה קטנה המתמקדת בפיתוח מוצרים לצרכי קצה לכדי חברה מובילה עולמית בעלת פלטפורמה של שירותים  

לצד ניסיון רב ערך אשר יובלו אותה להמשך קידום וניצול הזדמנויות עסקיות נוספות, ומגוון רחב של אפיקי הכנסה
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נספח
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GAAPהתאמות 

Perion GAAP reconciliation (in USD 000')
Quarter ended 

March 31 2014

GAAP revenues 114,823

Revenues from discontinued operations -

Valuation adjustment on acquired deferred product revenues 2,292

Non-GAAP revenues 117,115

GAAP net income 13,816

Valuation adjustment on acquired deferred product revenues 2,292

Acquisition related expenses 2,948

Share based compensation 4,436

Amortization of acquired intangible assets 4,500

Accretion of payment obligation related to acquisitions 268

Taxes related to amortization of acquired intangible assets (662)

Non-GAAP net income 27,598

Non-GAAP net income 27,598

Income tax expense 4,622

Interest expense (income), net 393

Accretion of payment obligation related to acquisitions (268)

Taxes related to amortization of acquired intangible assets 662

Depreciation 555

Discontinued financial income, net -

Discontinued tax benefit -

Non-GAAP EBITDA 33,562

Perion GAAP reconciliation (in USD 000') 2013

GAAP revenues 412,657

Revenues from discontinued operations 3,016

Sales from commercial agreement deducted as intercompany transaction 17,480

Non-GAAP revenues 433,153

GAAP net income 28,926

Sales from commercial agreement deducted as intercompany transaction 17,480

Customer acquisition costs associated with unrecognized sales (14,334)

Acquisition related expenses 8,278

Share based compensation 13,163

Amortization of acquired intangible assets 9,269

Finance expense deferred 751

Non recurring tax benefits 8,876

Non-GAAP net income 72,409

Non-GAAP net income 72,409

Income tax expense (benefit) 25,067

Finance expense related to discontinued operations (40)

Tax credit on loss from discontinued operations 454

Non recurring tax expense (8,876)

Interest expense (income), net (1,617)

Finance expense deferred (751)

Depreciation and amortization 3,556

Non-GAAP EBITDA 90,202
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(המשך)GAAPהתאמות 

Perion GAAP reconciliation (in USD 000') 2012

GAAP CC revenue 537,008

GAAP Perion revenue 60,223

Combined GAAP revenue 597,231

ClientConnect Search revenue adjustment (322,308)

Perion deferred revenue adjustment 983

Combined non GAAP revenue 275,906

non GAAP CC revenue 214,700

non GAAP Perion revenue 61,206
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מאזן

Perion GAAP BALANCE SHEET (in USD 000')
March 31 2014 

Unaudited

Assets

Current assets:

Cash and cash equivalents 51,174

Restricted cash 1,541

Trade receivables 48,871

Other current assets 6,127

Total current assets 107,713

Property and equipment, net 3,723

Goodwill and other intangible assets, net 191,829

Other assets 3,064

Total assets 306,329

Liabilities and Stockholders' Equity

Current liabilities:

Current maturities of long term debt 17,133

Trade payables 45,283

Deferred revenues 7,923

Payment obligation related to acquisition 8,996

Accrued expenses and other liabilities 19,455

Total current liabilities 98,790

Long-term debt 3,675

Other long term liabilities 4,927

Total liabilities 107,392

Stockholders' equity:

Ordinary shares 183

Additional paid-in capital 184,938

Retained earnings 13,816

Total stockholders' equity: 198,937

Total liabilities and stockholders' equity 306,329
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