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TEVA COMPLETES ACQUISITION OF ACTAVIS GENERICS 

 Acquisition Reinforces Teva's Strategy and Opens New Possibilities for the Company in Generics and 

Specialty; Serving 250 Million People, Every Day 

 
Jerusalem, August 2, 2016 – Teva Pharmaceutical Industries Ltd., (NYSE and TASE: TEVA) and 
Allergan plc (NYSE: AGN) today announced that Teva has completed its acquisition of Allergan’s 
generics business (“Actavis Generics”).  
 
This strategic acquisition brings together two leading generics businesses with complementary strengths, 
R&D capabilities, product pipelines and portfolios, geographical footprints, operational networks and 
cultures. The result is a stronger, more competitive Teva, well positioned to thrive in an evolving global 
marketplace,  to realize the opportunities the very attractive global and  U.S generics markets offer, and 
to deliver the highest-quality generic medicines at the most competitive prices, unlocking value to 
patients, healthcare systems and investors around the world.  
 
“The acquisition of Actavis Generics comes at a time when Teva is stronger than ever—in both our 
generics and specialty businesses,” said Erez Vigodman, President and CEO, Teva. “Through our 
acquisition of Actavis Generics, we are creating a new Teva with a strong foundation, significantly 
enhanced financial profile and more diversified revenue sources and profit streams backed by strong 
product development engines in both generics and specialty. This is a platform that is expected to 
generate multi-year top-line and bottom-line growth as well as significant cash flow.”.”  
 
Mr. Vigodman continued, “We are confident that we can realize the projected synergies and accretion 
inherent in this acquisition for our stockholders and quickly integrate Actavis Generics into Teva. 
Furthermore, as a result of our strengthened financial profile following this transaction, we will be even 
better positioned to reap the benefits of Teva’s R&D capabilities to support top-line growth and expand 
our portfolio across the business. The strong, combined company cash flow will allow for rapid 
deleveraging and give us the ability to continue capital allocation, with a focus on bolstering our specialty 
pipeline and product portfolio as well as strengthening shareholder returns.”   
 
With the acquisition, Teva now has approximately 338 product registrations pending FDA approval and 
holds the leading position in first-to-file opportunities with approximately 115 pending ANDAs in the U.S. 
In Europe, after divestitures; Teva will have a pipeline capable of over 5000 launches across the region. 
In Teva growth markets including, Asia, Africa, Latin America, Middle East, Russia and CIS, there are 
now approximately 600 pending product approvals. Overall, Teva is planning for 1,500 generic launches 
globally in 2017. 
 
Teva’s products generated approximately $215 billion in savings in the last decade to the U.S. healthcare 
system; this number will continue to increase and even accelerate as a result of the acquisition.  
 
“Teva now has some of the best assets, people and capabilities in the industry. We have a clear 
responsibility to turn those strengths into meaningful results for patients, customers and the communities 
we serve, as well as for our shareholders,” said Siggi Olafsson, President and CEO, Global Generic 
Medicines, Teva “We are pleased to welcome our talented new colleagues from Actavis Generics, 
including many first-class scientists and business leaders.”  
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Increased Global Commercial Reach  
 
Teva’s acquisition of Actavis Generics improves international commercial opportunities and significantly 
enhances the global scale of its sales and R&D platforms. Offering access to the world’s largest drug 
cabinet—with more than 1,800 medicines and 16,000 products—Teva now has a commercial presence 
across 80 markets, including a top-three leadership position in over 40 markets and global leadership in 
all key global markets.  
 
Financial Highlights 
 
Teva expects to achieve cost synergies and tax savings of approximately $1.4 billion annually by the end 

of 2019, by eliminating duplication and inefficiencies on a global scale and capturing economies of scale..  

Allergan plc received $33.43 billion in cash and approximately 100 million Teva shares. 

Strong Combined Global Leadership Team and Employees with Deep Experience across the 
Business 
 
The two companies share a close cultural and strategic fit, and Teva is focused on leveraging both 
organizations’ competencies and talent. The combined company's expanded senior management team is 
comprised of leaders from both Teva and Actavis.  It is structured to leverage the strong talent from both 
organizations to ensure that the new company capitalizes on its expanded global commercial footprint 
and Teva's continued strength as a world leader in generics. With this structure in place beginning on Day 
One, the company is immediately positioned to maximize growth across all of its global businesses.   
 
Operational Integration and Readiness 
 
Since the acquisition agreement was announced in July 2015, integration teams at Teva and Actavis 
Generics have worked diligently to plan for integration of the two companies in order to ensure that the 
combined company is fully operational immediately upon the closing of the transaction. As a result of 
these actions, Teva will begin to capitalize on the benefits offered by the acquisition of Actavis Generics 
starting immediately. 
 
“Our ability to close a transaction of this size successfully and be operational on ‘Day One’ is a true 
testament to the dedication of the integration planning teams at both companies,” said Richard Daniell, 
Teva Chief Integration Officer. “Because business continuity was a primary objective throughout the 
integration process, our leaders and colleagues are in a position to quickly build on Teva’s solid financial 
foundation, operational discipline and diverse product base to continue to improve our performance.” 
 
About Teva 
Teva Pharmaceutical Industries Ltd. (NYSE and TASE: TEVA) is a leading global pharmaceutical 
company that delivers high-quality, patient-centric healthcare solutions used by millions of patients every 
day. Headquartered in Israel, Teva is the world’s largest generic medicines producer, leveraging its 
portfolio of more than 1,800 molecules to produce a wide range of generic products in nearly every 
therapeutic area. In specialty medicines, Teva has a world-leading position in innovative treatments for 
disorders of the central nervous system, including pain, as well as a strong portfolio of respiratory 
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products. Teva integrates its generics and specialty capabilities in its global research and development 
division to create new ways of addressing unmet patient needs by combining drug development 
capabilities with devices, services and technologies. Teva's net revenues in 2015 amounted to $19.7 
billion. For more information, visit www.tevapharm.com. 
 
Teva's Safe Harbor Statement under the U. S. Private Securities Litigation Reform Act of 1995: 

This release contains forward-looking statements, which are based on management’s current beliefs and 
expectations and involve a number of known and unknown risks and uncertainties that could cause our future results, 
performance or achievements to differ significantly from the results, performance or achievements expressed or 
implied by such forward-looking statements. Important factors that could cause or contribute to such differences 
include risks relating to: our ability to develop and commercialize additional pharmaceutical products; competition for 
our specialty products, especially Copaxone® (which faces competition from orally-administered alternatives and a 
generic version); our ability to consummate the acquisition of Allergan plc’s worldwide generic pharmaceuticals 
business (“Actavis Generics”) and to realize the anticipated benefits of such acquisition (and the timing of realizing 
such benefits); the fact that following the consummation of the Actavis Generics acquisition, we will be dependent to 
a much larger extent than previously on our generic pharmaceutical business; potential restrictions on our ability to 
engage in additional transactions or incur additional indebtedness as a result of the substantial amount of debt we will 
incur to finance the Actavis Generics acquisition; the fact that for a period of time following the consummation of the 
Actavis Generics acquisition, we will have significantly less cash on hand than previously, which could adversely 
affect our ability to grow; the possibility of material fines, penalties and other sanctions and other adverse 
consequences arising out of our ongoing FCPA investigations and related matters; our ability to achieve expected 
results from investments in our pipeline of specialty and other products; our ability to identify and successfully bid for 
suitable acquisition targets or licensing opportunities, or to consummate and integrate acquisitions; the extent to 
which any manufacturing or quality control problems damage our reputation for quality production and require costly 
remediation; increased government scrutiny in both the U.S. and Europe of our patent settlement agreements; our 
exposure to currency fluctuations and restrictions as well as credit risks; the effectiveness of our patents, 
confidentiality agreements and other measures to protect the intellectual property rights of our specialty medicines; 
the effects of reforms in healthcare regulation and pharmaceutical pricing, reimbursement and coverage; competition 
for our generic products, both from other pharmaceutical companies and as a result of increased governmental 
pricing pressures; governmental investigations into sales and marketing practices, particularly for our specialty 
pharmaceutical products; adverse effects of political or economic instability, major hostilities or acts of terrorism on 
our significant worldwide operations; interruptions in our supply chain or problems with internal or third-party 
information technology systems that adversely affect our complex manufacturing processes; significant disruptions of 
our information technology systems or breaches of our data security; competition for our specialty pharmaceutical 
businesses from companies with greater resources and capabilities; the impact of continuing consolidation of our 
distributors and customers; decreased opportunities to obtain U.S. market exclusivity for significant new generic 
products; potential liability in the U.S., Europe and other markets for sales of generic products prior to a final 
resolution of outstanding patent litigation; our potential exposure to product liability claims that are not covered by 
insurance; any failure to recruit or retain key personnel, or to attract additional executive and managerial talent; any 
failures to comply with complex Medicare and Medicaid reporting and payment obligations; significant impairment 
charges relating to intangible assets, goodwill and property, plant and equipment; the effects of increased leverage 
and our resulting reliance on access to the capital markets; potentially significant increases in tax liabilities; the effect 
on our overall effective tax rate of the termination or expiration of governmental programs or tax benefits, or of a 
change in our business; variations in patent laws that may adversely affect our ability to manufacture our products in 
the most efficient manner; environmental risks; and other factors that are discussed in our Annual Report on Form 
20-F for the year ended December 31, 2015 and in our other filings with the U.S. Securities and Exchange 
Commission (the "SEC"). Forward-looking statements speak only as of the date on which they are made and we 
assume no obligation to update or revise any forward-looking statements or other information, whether as a result of 
new information, future events or otherwise. 

# # # 
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 אקטביס ג'נריקס טבע השלימה את רכישת

והן  הגנריקה הרכישה מחזקת את האסטרטגיה העסקית של טבע ופותחת אפשרויות חדשות לחברה הן בתחום

 מיליון איש מדי יום 250 טבע בתחום תרופות המקור; בעקבות הרכישה, משרתת
 

: NYSEואלרגן ) (TASE :TEVA-ו NYSEטבע תעשיות פרמצבטיות בע"מ ) - 2016 באוגוסט 2ירושלים, 

AGN)  אקטביס ג'נריקס"( )להלן אלרגןהודיעו היום כי טבע השלימה את רכישת עסקי הגנריקה של". 

יכולות בהרכישה האסטרטגית מאחדת שתי חברות גלובליות מובילות בתחום הגנריקה, המשלימות זו את זו 

התוצאה . תרבויות פרישה גיאוגרפית, תשתיות שרשרת אספקה וייצור וגםמחקר ופיתוח, פורטפוליו וצבר מוצרים, 

ף הגנרי האטרקטיבי הן לממש את ההזדמנויות הטמונות בענ הממוצבתטבע חזקה ותחרותית יותר,  היא

לספק לעשרות מיליוני אנשים נוספים וביותר אזורים בעולם תוכל טבע  . בעקבות הרכישהבארה"ב והן בעולם כולו 

מערכות ללמטופלים,  ערך רב תרופות באיכות הגבוהה ביותר ובמחירים התחרותיים ביותר, תוך שהיא מייצרת

 .ולמשקיעים ברחבי העולם בריאות

 המקורבעסקי הגנריקה ותרופות  ,מתרחשת בתקופה בה טבע חזקה מתמיד אקטביס ג'נריקס "הרכישה של

סיס טבע חדשה עם ב בוניםבאמצעות רכישת אקטביס ג'נריקס אנו כאחד", אמר ארז ויגודמן, נשיא ומנכ"ל טבע. "

מוצרים הן של מגובים במנועי פיתוח אלו  ., ומקורות הכנסות ורווח מגוונים יותרדרג, פרופיל פיננסי משואיתן

שנתית בשורה העליונה והתחתונה ותזרים -תניב צמיחה רבזו בתחום הגנרי והן בתחום תרופות המקור. תשתית 

 ".מזומנים משמעותי

הצפויות בין החברות ואת יצירת הערך הגלומה  , "אנחנו משוכנעים שנוכל לממש את הסינרגיותהוסיף מר ויגודמן
טבע. כתוצאה מהפרופיל  תוךאקטביס ג'נריקס ל שללבצע אינטגרציה מהירה כן , וינוברכישה לטובת בעלי מניות

מיכולות המחקר  מיטבלהפיק את היותר בכדי בעמדה טובה אנו נהיה שלנו בעקבות העסקה,  המשודרגהפיננסי 
. תזרים פעילותינותמוך בצמיחה בהכנסות ולהרחיב את הפורטפוליו שלנו בכל תחומי והפיתוח של טבע על מנת ל

של החוב הפיננסי שלנו ויצירת משאבים מהירה יאפשר הפחתה המזומנים החזק של החברה המאוחדת 
 ולשפר את התשואה לבעלי המניות". לנו לחזק את צבר ופורטפוליו המוצרים הייחודיים שיאפשרו

 

מוצרים שבהם יש  115-(, כולל כANDA) FDAמוצרים הממתינים לאישור  338-כבארה"ב יש לנו לאחר הרכישה, 

 הצפויהמוצרים בפיתוח צבר (. באירופה, לאחר השלמת העסקה, First to Fileלנו הזדמנות להגשה ראשונה )

אמריקה  השקות בכלל האזור, ובשווקים הצומחים )הכוללים את אסיה, אפריקה, 5,000לטבע יאפשר מעל 

מוצרים הממתינים לאישור. בסך הכול, אנו מתכננים  613-הלטינית, המזה"ת, רוסיה וחבר המדינות(, יש כיום כ

 .2017מוצרים גנריים ברחבי העולם במהלך  1,500-השקות של כ
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זה סכום מיליארד דולר למערכת הבריאות בארה"ב בעשור האחרון.  215 -יה של טבע אחראים לחיסכון של כרמוצ

 בעקבות הרכישה. ואף להאיץ צפוי לגדול

. מוטלת עלינו אחריות ברורה תעשייהכמה מהנכסים, היכולות ואנשי המקצוע הטובים ביותר ב לטבע יש כעת"

בעלי להקהילות שאנו משרתים, וו ת משמעות עבור המטופלים, הלקוחותהללו לתוצאות בעלו החוזקותאת  לתרגם

"אנו מקדמים  של טבע. סון, נשיא ומנכ"ל קבוצת התרופות הגנריות הגלובליתהמניות שלנו", אמר סיגי אולפ

מהשורה רבים עסקיים  הליםבברכה את העמיתים החדשים שלנו מאקטביס ג'נריקס, ביניהם מדענים ומנ

 הראשונה".

 גלובלית המסחרית ה הפריסההרחבת 

ומרחיבה  בשווקים בינלאומיים בינלאומיותעל ידי טבע יוצרת הזדמנויות מסחריות  כישת אקטביס ג'נריקסר

עם השלמת הרכישה, ה הגלובלית של צוותי המכירות ופלטפורמות המו"פ של החברה. סאת הפרי משמעותית

לנו יש  מוצרים. 16,000-סוגי תרופות ו 1,800-אנחנו מציעים גישה לארון התרופות הגדול בעולם, עם יותר מ

עמדת מובילות בכול השווקים מהם ו 40-מקום בשלישיה המובילה ביותר מ שווקים, כולל 80-נוכחות מסחרית בכ

 הגלובליים המרכזיים.

 דגשים פיננסיים

, 2019עד סוף  בכל שנה מיליארד דולר 1.4 -טבע מצפה להשיג סינרגיות בעלויות וחיסכון במסים בסכום של כ

 יעילות.מניעת כפילויות וחוסר ו ,על ידי ניצול יתרון לגודלשיושגו 

 מיליון מניות של טבע. 100 -מיליארד דולר במזומן וכ 33.43אלרגן קיבלה סכום של 

 תחומי העסקרחב בכל נצוות מנהיגות גלובלי חזק ועובדים בעלי ניסיון 

האנושיות תמקד במינוף היכולות תתרבות ארגונית, וטבע באסטרטגיה וב התאמה חזקה בין שתי החברות קיימת

. ההנהלה הבכירה המורחבת של החברה המאוחדת מורכבת ממנהיגים של טבע ושל אקטביס הארגונים בשני

להבטיח שהחברה ובשני הארגונים, ש מהיכולות האנושיותמיועד להפיק את המיטב המבנה הארגוני ג'נריקס. 

עולמית  כמובילה הואת המיצוב התחרותי המובהק שלשלה המסחרית מנף את טביעת הרגל תהחדשה 

 וכלכך שהחברה ת ,כבר ביום הראשון שלאחר סגירת הרכישה יפעל. מבנה ההנהלה החדש הגנריקה בתחום

   בכל תחומי הפעילות העסקית שלה ברחבי העולם. מייד למקסם את צמיחתהלחתור 

 אינטגרציה ומוכנות תפעולית

השקיעו מאמצים רבים  ובאקטביס ג'נריקס, צוותי האינטגרציה בטבע 2015מאז ההכרזה על הרכישה ביולי 

בתכנון האינטגרציה של שתי החברות כדי להבטיח שהחברה המאוחדת תהיה מוכנה לפעילות מלאה מיד לאחר 

 אקטביס ג'נריקס להפיק את יתרונות הרכישה שלולהתחיל טבע סגירת העסקה. כתוצאה מפעולות ההכנה, תוכל 

 ללא כל עיכוב.
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היא  ,ולהיות פעילים באופן מלא כבר מהיום הראשון ,הצלחה עסקה בקנה מידה עצום כזה"היכולת שלנו לסגור ב

צוותי תכנון האינטגרציה בשתי החברות", אמר ריצ'רד דניאל, לעבודת ההכנה שהושלמה על ידי עדות נהדרת 

כפועל יוצא . ההמשכיות העסקיתהיה  טבע. "היעד העיקרי שלנו לאורך תהליך האינטגרציהבהאינטגרציה  מנהל

המשמעת  ,התשתית הפיננסית האיתנה לבנות באופן מיידי על שלנו והעמיתיםם הליהמנ יוכלו של פעולות ההכנה

 ו".נלשפר את ביצועילהמשיך ועל מנת של טבע התפעולית והיצע המוצרים המגוון 

 

 אודות טבע

( היא חברת תרופות גלובלית המספקת  פתרונות NYSE & TASE: TEVAטבע תעשיות פרמצבטיות בע"מ )

מיליוני מטופלים מדי יום. טבע, שבסיסה בישראל, היא המשמשים מטופל באיכות גבוהה -בריאות ממוקדי

מולקולות לייצר מגוון  1000-יצרנית התרופות הגנריות הגדולה בעולם, הממנפת את צבר מוצריה הכולל יותר מ

תחומים הטיפוליים. בתחום התרופות הייחודיות, טבע הינה חברה מובילה רחב של מוצרים גנריים ברוב ה

למחלות מערכת העצבים המרכזית, כולל כאב, והיא מחזיקה גם צבר מוצרים חזק בתחום  חדשנייםבטיפולים 

מחלות הנשימה. טבע משלבת את כישוריה בתחום התרופות הגנריות ובתחום התרופות הייחודיות בחטיבת 

וח הגלובלית שלה, במטרה ליצור דרכים חדשות לענות על צרכי המטופלים וזאת על ידי שילוב המחקר והפית

 2015יכולות בתחום פיתוח תרופות יחד עם פיתוח תכשירים, שירותים וטכנולוגיות. הכנסות טבע בשנת 

 . www.tevapharm.comעל החברה, בקרו באתר  $ מיליארד. למידע נוסף 19.7-הסתכמו ב

Teva's Safe Harbor Statement under the U. S. Private Securities Litigation Reform Act of 1995: 

This release contains forward-looking statements, which are based on management’s current beliefs and 

expectations and involve a number of known and unknown risks and uncertainties that could cause our 

future results, performance or achievements to differ significantly from the results, performance or 

achievements expressed or implied by such forward-looking statements. Important factors that could 

cause or contribute to such differences include risks relating to: our ability to develop and commercialize 

additional pharmaceutical products; competition for our specialty products, especially Copaxone® (which 

faces competition from orally-administered alternatives and a generic version); our ability to consummate 

the acquisition of Allergan plc’s worldwide generic pharmaceuticals business (“Actavis Generics”) and to 

realize the anticipated benefits of such acquisition (and the timing of realizing such benefits); the fact that 

following the consummation of the Actavis Generics acquisition, we will be dependent to a much larger 

extent than previously on our generic pharmaceutical business; potential restrictions on our ability to 

engage in additional transactions or incur additional indebtedness as a result of the substantial amount of 

debt we will incur to finance the Actavis Generics acquisition; the fact that for a period of time following 

the consummation of the Actavis Generics acquisition, we will have significantly less cash on hand than 

previously, which could adversely affect our ability to grow; the possibility of material fines, penalties and 

other sanctions and other adverse consequences arising out of our ongoing FCPA investigations and 

related matters; our ability to achieve expected results from investments in our pipeline of specialty and 

other products; our ability to identify and successfully bid for suitable acquisition targets or licensing 
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opportunities, or to consummate and integrate acquisitions; the extent to which any manufacturing or 

quality control problems damage our reputation for quality production and require costly remediation; 

increased government scrutiny in both the U.S. and Europe of our patent settlement agreements; our 

exposure to currency fluctuations and restrictions as well as credit risks; the effectiveness of our patents, 

confidentiality agreements and other measures to protect the intellectual property rights of our specialty 

medicines; the effects of reforms in healthcare regulation and pharmaceutical pricing, reimbursement and 

coverage; competition for our generic products, both from other pharmaceutical companies and as a 

result of increased governmental pricing pressures; governmental investigations into sales and marketing 

practices, particularly for our specialty pharmaceutical products; adverse effects of political or economic 

instability, major hostilities or acts of terrorism on our significant worldwide operations; interruptions in our 

supply chain or problems with internal or third-party information technology systems that adversely affect 

our complex manufacturing processes; significant disruptions of our information technology systems or 

breaches of our data security; competition for our specialty pharmaceutical businesses from companies 

with greater resources and capabilities; the impact of continuing consolidation of our distributors and 

customers; decreased opportunities to obtain U.S. market exclusivity for significant new generic products; 

potential liability in the U.S., Europe and other markets for sales of generic products prior to a final 

resolution of outstanding patent litigation; our potential exposure to product liability claims that are not 

covered by insurance; any failure to recruit or retain key personnel, or to attract additional executive and 

managerial talent; any failures to comply with complex Medicare and Medicaid reporting and payment 

obligations; significant impairment charges relating to intangible assets, goodwill and property, plant and 

equipment; the effects of increased leverage and our resulting reliance on access to the capital markets; 

potentially significant increases in tax liabilities; the effect on our overall effective tax rate of the 

termination or expiration of governmental programs or tax benefits, or of a change in our business; 

variations in patent laws that may adversely affect our ability to manufacture our products in the most 

efficient manner; environmental risks; and other factors that are discussed in our Annual Report on Form 

20-F for the year ended December 31, 2015 and in our other filings with the U.S. Securities and 

Exchange Commission (the "SEC"). Forward-looking statements speak only as of the date on which they 

are made and we assume no obligation to update or revise any forward-looking statements or other 

information, whether as a result of new information, future events or otherwise. 
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