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2022’nin UclnclU ceyreginde cirosunu yuzde 28

artiran Hitit, FAVOK marjini ylzde 40’a cikard

e Turkiye’'nin ilk havacilik teknolojileri ihracatgisi olan, alaninda diinyanin énde gelen
sirketlerinden Hitit Bilgisayar Hizmetleri A.S. (HTTBT), 2022 yilinin Gglnci geyregini
13 milyon dolar satis geliri ve yiizde 40 FAVOK mariji ile kapatti.

e Uciincl ceyrek itibariyla partner sayisini 62’ye cikaran Hitit, 2022 yilinda 14 yeni
partner ile is birligi anlasmasi imzalayarak, rekor diizeyde bir satis basarisina da imza
attl.

Havacilik teknolojileri alaninda Turkiye’'nin en biyik hizmet ihracatcisi olan Hitit (HTTBT),
uluslararasi arenadaki biytUmesini istikrarli sekilde strdiriyor. 2022'nin Uglinci ¢ceyreginde son bes
yilin en iyi satis performansini sergileyen Hitit, pandemi éncesi rakamlarini da geride birakmis oldu.
Sirket, 2022 yilinin UGglincl ceyregi itibariyla satis gelirlerini bir édnceki yilin ayni donemine kiyasla
ylzde 28 artirarak 13 milyon dolara ulastirdi. Hitit, Hizmet olarak Yazilim (SaaS) gelirlerinin temeli
olan faturalanan yolcu sayilari da bir dnceki yilin ayni donemine gore ylzde 41 artti. Bu artista yeni
kazanilan partnerlerin yani sira, mevcut partnerlerin is hacimlerindeki artis da etkili oldu. Buna
paralel olarak sirketin FAVOK marji da ylizde 40’a ulasarak, pandemi éncesi dénem olan 2019’un
Uclncl ceyrek oraninin ylizde 2 Gzerinde gerceklesti.

Nevra Onursal Karaagag: Yurt disinda biiylime stratejisi sonucunda toplam gelirlerin yiizde 85 doviz,
ylzde 15 TL bazinda gergeklesti.

Hitit'in UglincU geyrek gelismeleri hakkinda bilgi veren Satis ve Pazarlamadan Sorumlu Genel Madur
Yardimcisi Nevra Onursal Karaagag, 6zellikle yurt disinda blylme stratejisi sonucunda toplam
gelirlerin ylzde 85’inin doviz, ylizde 15'inin TL bazinda gercgeklestigini belirterek, “Hitit olarak
teknolojimizi dinyanin doért bir yanina gétirmeye devam ettigimiz bir ceyregi geride biraktik.
Pandemi doneminde havayollarinin ve diger seyahat firmalarinin teknolojilerini glclendirmek
istemeleri, havacilik ve seyahat sektoriindeki regilasyonlara ve yeniliklere hizli adapte olabilmek
amaclyla dijital dénisimU ajandalarinin ilk sirasina koymalari, Hitit'in bu zorlu dénemde bile
satislarini arttirmasini sagladi. Yazilim cozimlerimizin yiksek teknolojik kapasitesi ve maliyet
avantajlarimizla sektdrin parlayan yildizi haline geldik. Havacilik ile ilgili en énemli ulusal ve
uluslararasi organizasyonlari yakindan takip edip, Hitit'i tim diinyaya tanitmaya devam ediyoruz.
Hedeflerimiz cok buytk; sahip oldugumuz kalifiye insan glictimiz, giicli finansal pozisyonumuz ve
yatinnmcilarimizdan aldigimiz glicle hedeflerimize dogru hizla ilerliyoruz.

2022'de imzalanan anlasmalarla yeni bir basariya imza attik.

Nevra Onursal Karaagag, “Onimuizdeki donemde de, blylime stratejimiz dogrultusunda
sirdirdtgimiz drdn ve hizmet Uretimi ile satis ve pazarlama faaliyetlerimizin yani sira,
hedeflerimizi gerceklestirmek Uzere yatirimlarimiza devam edecegiz. 2022 Uglncl ceyreginde
seneyi bitirmeden bir 6nceki yilin yeni kazanilan partner sayisi rekorunu kirmis olduk.” seklinde
konustu.
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Basarinin sirri, sektor ortalamasinin tizerinde kidem stiresine sahip calisanlar.

2022 Uclncl ceyrek itibariyla Hitit'in calisan sayisinin 353’e ulastigini kaydeden Karaagac,
yakaladiklari basarili gizgideki en blyUk payin, uzun sidreli ve kidemli bilisim calisma arkadaslari
oldugunu belirtti. Karaagag, “2021 yili LinkedIn verilerine gére bilisim calisanlarinda ortalama kidem
sdresi 2,7 yil iken bu rakam Hitit calisanlarinda 4,7 yil olarak tespit edildi. Sektdér ortalamasinin
Uzerinde calisan kidemi ve aidiyeti, yliksek calisan memnuniyeti, deneyimli orta ve st diizey yonetici
kadrosu sayesinde, faaliyet alanimizda zor kazanilan uzmanliklar ve kurumsal hafizanin korunmasini

sagliyoruz. Bu da surdUrUlebilir basariyi getiriyor. Ayrica ylzde 35 kadin calisan oranimiz ile de tim
sektorlerin Gzerinde performans gostermekten gurur duyuyoruz” dedi.

Sezer Ozmutlu: Hedefledigimiz yatirimlarimizi yapiyoruz.

Hitit’'in G¢lncl ¢eyrek sonunda yurt disindan elde ettigi gelirlerin toplam cirodaki payini ylizde 68’e
cikardigini belirten Mali isler ve Satinalmadan Sorumlu Genel Midir Yardimcisi Sezer Ozmutlu,
toplam gelirlerin ise ylizde 85’inin doviz cinsinden oldugunu sdyledi. Boylelikle Gc¢lincl ceyrek sonu
itibariyla halka arz fonlariyla birlikte nakit ve nakit benzerleri toplaminin 22,6 milyon dolara ulastigini
ifade eden Ozmutlu devaminda Hitit’in bu dénem yatirimlari hakkinda su bilgileri verdi: “Teknokent
mevzuatl cercevesinde yiritulen projelere bagl olarak tclincl ceyrek sonu itibariyle 4,4 milyon
dolarlik Ar-Ge yatirimi ile 1,3 milyon dolarlik lisans, donanim ve demirbas yatirimi gerceklestirdik.
Yapay zeka ile makine 6grenmesi konusunda faaliyet gésteren TAZI Bilisim Teknolojileri ile imzalanan
anlasmanin ardindan TAZI Yapay Zeka Platformumuz kuruldu. Bu projede, daha iyi musteri deneyimi,
operasyonel mikemmellik ve gelir artirici faaliyetler olarak Gg¢ alan belirlendi. Hava durumu ile
gecikme tahminlemesi, dinamik fiyatlama ve kisisellestirme alaninda calismalara baslandi. TAZI'nin
kullanimi kolay ve hizli aksiyon alinmasini saglayan platformu ile teknolojik kapasitesi artacak olan
Crane ¢6zUmleri, Hitit'in partner havayollarinin operasyonel maliyetlerini azaltirken, gelirlerini de
artiracak. Bununla birlikte, dinyanin 6nde gelen bulut altyapi saglayicilari ile is birliklerinin
arttiriilmasi yoninde galismalarimiz devam ediyor.”

Hitit Hakkinda

Hitit, Tirk Hava Yollari'nda yonetici olarak g¢alisan Nur Gékman ve Dilek Ovacik tarafindan 1994’te kuruldu. Sirketin kurulus amaci ve
havaciligin iginden gelen kurucularin éncelikli hedefi, tamamen yerli sermaye ile galisip disariya bagimhliktan kurtulmak ve Tirkiye'yi
teknoloji ihrac eden bir tlke haline getirmekti. Bu felsefe ile yola ¢ikan Hitit, basta havayolu sirketleri olmak tzere, havayolu ve seyahat
sektorlerinde faaliyet gosteren sirketlere yeni nesil havayolu ve seyahat yazilim ¢oézimleri Uretiyor. Sektordeki sirketlerin rezervasyon,
biletleme, check-in, yolcu kalkis kontroll, ekip planlama, sadakat yonetimi, gelir muhasebesi, gider muhasebesi, tarife planlama,
operasyon kontroll, ekip planlama, tur operatori/charter yonetimi, genis kapsamli performans 6lcimu ve kargo ihtiyaclarina Crane
markali yazilim ¢oztmleri ile tek noktadan hizmet sunan Hitit, ayni zamanda hosting ve danismanlik hizmeti de veriyor. %100 Tirkiye'de
uretilen havacilik ¢cdziimleriyle her yil milyonlarca insanin seyahat etmesini saglayan Hitit; Dogu Avrupa’nin En lyi Havacilik Yazilim firmas,
Avrupa’nin Oncii Yolcu Hizmet Sistem Saglayicisi, En lyi Havayolu Raporlama Sistemi, Yilin En Nis Teknoloji Firmasi, turizm alaninda
“Turkiye’nin En lyi Sektérel Yazilim Firmasi”, “Yilin Havacilik Yazilim Kurulusu” ve “Yilin Havacilik Teknoloji Kurulusu” gibi bircok édiiliin de
sahibi. Hitit, 3 Mart 2022 itibariyla HTTBT koduyla Borsa Istanbul'da islem gérmektedir.
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