B Hitit

Borsa istanbul’da birinci senesini tamamlayan Hitit, ihracat
yaptigi Gilke ve havayolu sayisinda kendi rekorunu kirdi,
cirosunu 18,8 milyon dolara, FAVOK marjini yizde 43’e

cikardi

e Havayolu ve seyahat teknolojileri alaninda diinyanin 6nde gelen sirketlerinden olan Hitit
(HTTBT) BiST’teki ilk yilini basarili bir sekilde geride birakti. Uluslararasi pazarlardaki
genislemesini surdiren Hitit, 2022 yilinda 16 yeni anlasma imzalayarak, ihracat yaptig
Ulke sayisini 47 Glkeye cgikartti.

e 2022 sonu itibariyle alti kitadan 64 Partner ile calismaya baslayan Hitit, basarili blyime
ivmesini finansallarina da yansitti. 2022 yilinda cirosunu ylizde 30 artirarak 18,8 milyon
dolara ¢ikartan sirket, FAVOK marjini da yiizde 43’e yiikseltmeyi basardi.

e Halka arz ve basaril global biyime grafigi sonucu elde edilen gelirlerini agirhkh olarak
Ar-GE galismalari igin kullanan sirket; yapay zeka uygulamalar, bulut teknolojileri ve yeni
is kollarini kapsayan gelistirme yatirimlarina hiz verdi.

e Hitit'te 2023 sonu itibariyla, dolar bazinda ciroda ylizde 33 - 38 araliginda buyime,
FAVOK’te yiizde 43 - 48 araliinda marj ve net karda yiizde 25 - 30 araliginda marj
oéngorliyor.

14.03.2023, istanbul - Tirkiye’nin en biyik havacilik ve seyahat teknolojileri ihracatcisi Hitit (HTTBT),
dinyadaki istikrarli blytUmesini strdlriyor. 2022 yilinda 16 yeni partnerlik anlagmasi imzalayarak 6
kitada 64 havayolu ve seyahat sirketine hizmet vermeye baslayan sirket, diinya siralamasindaki yerini de
saglamlastirdi. Amerika kitasindan Avustralya’ya kadar tim kitalari kapsama alanina alan Hitit, bu
performansi ile 2022 yilinda cirosunu yiizde 30 artirarak 18,8 milyon dolara, FAVOK marjini ise yiizde
43’e ylkseltmeyi basard!.

Amerika’dan Avustralya’ya 6 kitada toplam 64 partner

2022 yilinda partner sayisinda sirket tarihinin en hizli blyimesini gerceklestirdiklerini vurgulayan Hitit’in
Satis ve Pazarlamadan Sorumlu Genel Mudur Yardimcisi Nevra Onursal Karaagag, “Gegtigimiz yil
girdigimiz ihalelerin ylzde 50’sini kazanarak, sektorimiz icin cok ylksek bir oranda ihale kazanimi
sagladik. 2022 yili icerisinde 16 tanesi yeni Hitit Partneri ve ikisi teknoloji danismanligi / yazilim projesi
olmak Uzere 18 yeni anlasma imzaladik. Avustralya’daki ilk partnerlik anlasmamizi imzalayarak ihracat
ayak izimizi alti kitaya yaydik. 47 Ulkede toplam 64 partnere yazilim ihracati gerceklestirmeye basladik.
14 yeni partnerin kurulumlari tamamlanarak SaaS modelinde tekrarlayan gelir Uretir hale getirdik. Bati
Avrupa’da Crane PSS kullanan yeni bir partner kurulumunu daha tamamlanarak hayata gecirdik. ADS
gelismeleri cercevesinde acente dagitim platformu icin bir partner kurulumunu tamamladik, bir yeni
anlasma imzaladik. 2022 yilinda SaaS gelirlerimizin temeli olan yolcu sayisi da bir énceki yilin ayni
doénemine gore ylzde 42 artis gosterdi. Bu artista yeni kazanilan partnerlerin yani sira, mevcut
partnerlerin is hacimlerindeki artis da etkili oldu.”

Satis gelirlerinin ylizde 34’1 kadar Ar-Ge yatinmi gercgeklesti



B Hitit

2022 yilinin ilk ceyreginde halka acilan Hitit'in, halka arzdan elde ettigi finansal kaynagl yenilikgi
teknolojiler icin degerlendirdigini belirten Karaagag, gectigimiz yil 6,4 milyon dolarlik Ar-Ge yatirimi ile
3,8 milyon dolarlik lisans, donanim ve demirbas yatirimi yaptiklarini sdyledi. Yatirim igin “daha iyi musteri
deneyimi”, “operasyonel muikemmellik” ve “gelir artirici faaliyetler” olarak Ug¢ alan belirlediklerini
anlatan Karaagag, “Dinyanin dnde gelen bulut altyapi saglayicilari ile is birliklerin artiriimasi yéntnde
calismalar devam ediyor. Bugline kadar optimizasyon algoritmalari konusunda Urlnlerimiz Uzerinde
gelistirmeler yaptik ve Partnerlerinin de bunu efektif sekilde kullandi. Bu tecriibemizi yapay zeka alanina
aktariyoruz. Yapay zeka konusunda vyaptigimiz yatirimlari cesitlendirerek sirdirtyoruz. Dinamik
fiyatlamaya gegilebilmesi icin kendi ¢ozimimiz disinda iki farkl tedarikgi ile entegrasyon yaptik ve iki
Partnerimizin farkli metodolojiler ile dinamik fiyatlamaya gecmesi calismalarini hayata gecirdik. Ayrica
bir Partnerimiz ile de test calismalarimiz basladi. Bu alandaki yatirimlarimizin maliyetlerimizde azaltici,
gelirlerimizde artirici etkilerini 2023 yilinin GclnclU ceyregi itibariyla gdérmeye baslayacagiz” seklinde
konustu.

2022 yil sonu itibariyla ciro ve FAVOK’tn 2019 yili verilerini astigina isaret eden Hitit'in Mali isler ve
Satinalmadan Sorumlu Genel Mdir Yardimcisi Sezer Tug Ozmutlu, “Satis gelirlerimiz, Covid dncesi
doénem olan 2019’un ylizde 14 Gzerinde gerceklesti. 2022'nin sonu itibariyla sirketin nakit ve nakit
benzerleri toplami 20,4 milyon dolara ulasti. Ayni dénem icin banka kredileri ve finansal kiralama
yikimlilikleri haric nakit tutari ise 18,2 milyon dolar seviyesinde gerceklesti. Buna paralel olarak FAVOK
marjimiz, bir dnceki yilin ayni dénemine gore ylzde 6; Covid dncesi donem olan 2019’a gore ylzde 2
Uzerinde gerceklesti. Yurt disinda blylUme stratejimiz sonucunda gelirlerimizin ylizde 85’i doviz bazli,
ylzde 15’i TL bazli olustu. Maliyetlerimizin ise yaklasik ylzde 83’0 TL cinsinden gerceklesti. Bu da bize
doviz bazh tirbilanslara karsi koruyucu bir kalkan olusturuyor” seklinde konustu.

2023 sonu hedefi, ciroda yiizde 33-38, FAVOK’te yiizde 43-48 bandinda bilyiime

Hitit'in gelecege doniik beklentileri hakkinda da bilgi veren Mali isler ve Satinalmadan Sorumlu Genel
Midur Yardimeisi Ozmutlu, 2023 sonu itibariyle dolar bazinda; ciroda yiizde 33 — 38 araliginda biyime,
FAVOK'te yizde 43 — 48 araliginda marj ve net karda yiizde 25 — 30 araliginda marj elde etmeyi
ongordiklerini kaydetti. Yatirim / ciro oraninin yine ytzde 30 — 35 araliginda hedeflendigini ifade eden
Ozmutlu, “Anons ettigimiz dngorilere dair gelismeleri titizlikle takip ediyoruz ve gerekli durumlarda
gincellemeleri de yine yatirimcilarimiza duyuracagiz” dedi.

Hitit hakkinda

Hitit, Tark Hava Yollari'nda yonetici olarak calisan iki kadin girisimci tarafindan 1994’te kuruldu. Sirketin kurulus amaci ve
havaciligin icinden gelen kurucularin 6ncelikli hedefi, tamamen yerli sermaye ile ¢alisip disariya bagimhliktan kurtulmak ve
Tuarkiye'yi teknoloji ihrac eden bir tlke haline getirmekti. Bu felsefe ile yola gikan Hitit, basta havayolu sirketleri olmak tzere,
havayolu ve seyahat sektorlerinde faaliyet gosteren sirketlere yeni nesil havayolu ve seyahat yazilim ¢ézimleri Uretiyor.
Sektordeki sirketlerin rezervasyon, biletleme, check-in, yolcu kalkis kontroll, ekip planlama, sadakat yonetimi, gelir
muhasebesi, gider muhasebesi, tarife planlama, operasyon kontroli, ekip planlama, tur operatori/charter yonetimi, genis
kapsamli performans ol¢ciimU ve kargo ihtiyaclarina Crane markali yazilim ¢oéztmleri ile tek noktadan hizmet sunan Hitit, ayni
zamanda hosting ve danismanlik hizmeti de veriyor. %100 Turkiye’de Uretilen havacilik gozimleriyle her yil milyonlarca insanin
seyahat etmesini saglayan Hitit; Dogu Avrupa’nin En lyi Havacilik Yaziim firmasi, Avrupa’nin Onci Yolcu Hizmet Sistem
Saglayicisi, En lyi Havayolu Raporlama Sistemi, Yilin En Nis Teknoloji Firmasi, turizm alaninda “Turkiye’nin En lyi Sektorel Yazilim
Firmasi”, “Yilin Havacilik Yazilim Kurulusu” ve “Yilin Havacilik Teknoloji Kurulusu” gibi bircok 6dulin de sahibi. Hitit, 3 Mart 2022
itibartyla HTTBT koduyla Borsa istanbul'da islem gérmektedir.
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